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Kurzfassung

Bio-Eier aus kleinen Produktionseinheiten — Aktuelle und alternative Verwertung nicht vermarktungsfa-
higer Eier

Das Projekt Inwertsetzung Bio-Ei ,Bio-Eier aus kleinen Produktionseinheiten — Aktuelle und alternative
Verwertung nicht vermarktungsfahiger Eier” wurde von 2020 bis 2022 als Verbundprojekt des Instituts fur
landliche Strukturforschung (IfLS), der Bioland Beratung GmbH und des Demeter e.V. durchgefiihrt. Ge-
fordert wurde das Projekt aus Mitteln des Bundesministeriums fiir Erndhrung und Landwirtschaft im Rah-
men des Bundesprogramms Okologischer Landbau und andere Formen nachhaltiger Landwirtschaft.

Die Anzahl kleiner Legehennenbestidnde stieg in den letzten Jahren im konventionellen und 6kologischen
Bereich an. Ziel des Projektes war es, die nicht vermarktungsfahige Ware solcher Bestande (100 — 3.000
Tiere) zu untersuchen, landwirtschaftlichen Betrieben Wege zu den Inwertsetzungsmaoglichkeiten aufzu-
zeigen und verarbeitenden und vermarktenden Betrieben die Einbindung in ihre Lieferketten zu erleich-
tern. Zur nicht vermarktungsfahigen Ware zdhlen Schmutz- und Knickeier (B-Ware) sowie S- und XL-Eier.
Letztere kdnnen als A-Ware vermarktet werden, sind aber haufig mit Preisabschlagen verbunden.

Auf den befragten landwirtschaftlichen Betrieben werden meist mehrere Inwertsetzungsstrategien wie
die Herstellung von Eiprodukten, der Verkauf an verarbeitende Betriebe oder Zwischenhandler, die Direkt-
vermarktung und eigene Verwertung genutzt. Arbeitswirtschaftliche, rechtliche, verbraucherrelevante,
okologische und 6konomische Aspekte sowie ihre Dauerhaftigkeit spielen eine Rolle bei der Auswahl der

Strategien.

Weitere Projektteile befassten sich mit Eiern, die wahrend und nach der Behandlung mit allopathischen
Arzneimitteln anfallen und nicht als Bio-Ware vermarktbar sind, mit der Einbindung kleiner Legehennen-
bestdnde in Erzeugerorganisationen und Logistiknetzwerke. Einflussfaktoren des Managements auf die
Eiqualitat wurden in einem praxisorientierten Managementleitfaden dargestellt. Des Weiteren wurde die
Verwertung der Althennen aus kleinen Bestanden im Projekt untersucht.

Autorinnen und Autoren: Spengler, Bettina; Schmelzer, Elias; Rapp, Florentine; Nieland, Corinna;
Bergmann, Ribana; Eichenseer, Pauline

Kontaktadresse:

Institut fur Landliche Strukturforschung
KurflrstenstralRe 49

60486 Frankfurt am Main
Ansprechpartnerin: Bettina Spengler
E-Mail: spengler@ifls.de
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Abstract

Organic eggs from small production units - Current and alternative utilisation of non-marketable eggs

The project Inwertsetzung Bio-Ei “Organic eggs from small production units - Current and alternative uti-
lisation of non-marketable eggs" was carried out from 2020 to 2022 as a joint project of the Institute for
Rural Development Research (IfLS), Bioland Beratung GmbH and Demeter e.V. The project was funded by
the Federal Ministry of Food and Agriculture as part of the Federal Scheme for Organic Farming and Other
Forms of Sustainable Agriculture (BOLN).

The number of small laying hen flocks has been increasing in recent years in both the conventional and
organic sector. The goal of the project was to research the non-marketable eggs of such flocks (100 - 3,000
laying hens), to show farms ways to utilize them, and to help processors and marketers integrate them
into their supply chains. Non-marketable eggs include dirty and cracked eggs (B commodities) as well as S
and XL eggs. The latter can be marketed as A-commodities, but are often subject to price discounts.

On the farms surveyed, several utilization strategies are usually used, such as the production of egg prod-
ucts, sales to processing companies or intermediaries, direct marketing and own utilization. Labour, legal,
consumer, ecological and economic aspects as well as their durability play a role in the selection of strat-
egies.

Other parts of the project dealt with the integration of small flocks of laying hens into producer organiza-
tions and logistics networks and eggs produced during and after treatment with allopathic medicines. The
latter cannot be marketed as organic goods. Management factors influencing egg quality were presented
in a practical management guide. Furthermore, the utilization of old hens from small flocks was investi-
gated in the project.

Authors: Spengler, Bettina; Schmelzer, Elias; Rapp, Florentine; Nieland, Corinna; Bergmann, Ribana;
Eichenseer, Pauline
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1 Einfuhrung

Seit einigen Jahren wird eine Zunahme von landwirtschaftlichen Betrieben mit kleinen Legehennen-
bestdnden beobachtet. Statistisch werden diese kleinen Bestdnde weder im 6kologischen noch im
konventionellen Bereich kontinuierlich erfasst. Auch werden viele Eier aus solchen Bestanden direkt
vermarktet, so dass sie nicht in den Einzelhandel gelangen und damit auch nicht mengenmaRig er-
fasst werden. Diese Entwicklung wird sowohl von den Oko-Verbinden im Rahmen ihrer Verbandsar-
beit als auch im Rahmen von einzelbetrieblichen Innovationsférderungen der landlichen Entwick-
lungsprogramme (ELER?) beobachtet.

Dabei ist nicht bekannt, in welchem Umfang nicht vermarktungsfahige Eier anfallen, welche Verwen-
dungsalternativen unter welchen Voraussetzungen angewandt werden und welche Wertschopfung
sich daraus ergibt. Da die kleinen Legehennenbestande in den letzten Jahren in ihrer Anzahl zuge-
nommen haben, ist davon auszugehen, dass insgesamt eine deutlich groRere Menge an nicht markt-
fahiger Ware entsteht.

1.1 Gesamtziel des Vorhabens

Im Rahmen des Projektes wurden Verwertungsmoglichkeiten von nicht vermarktungsfahigen Eiern
sowie Absatzwege, insbesondere in Bezug auf Schlachteinrichtungen, fir Althennen untersucht. Be-
ricksichtigt wurden 6kologische und konventionelle Betriebe mit Freilandhaltung mit kleinen Lege-
hennenbestanden von 100 - 3.000 Legehennenplatzen. Als nicht vermarktungsfahig gelten schmut-
zige oder beschadigte Eier (Schmutz- und Knickeier) sowie Eier der Gewichtsklasse S. Daten zu den
Verwertungsansatzen der Betriebe wurden mit Hilfe eines Fragebogens erhoben. Zusatzlich wurden
Informationen durch Experteninterviews ermittelt.

Die Ergebnisse des Projekts gingen in eine Merkblattsammlung ein mit der Beschreibung maoglicher
Verwendungsalternativen von nicht vermarktungsfahiger Ware, inklusive Einschatzungen zu rechtli-
chen Aspekten und der Umsetzbarkeit. Die Abhadngigkeit von bestimmten Merkmalen, wie z. B. Be-
triebsgroRe, Bestandsgrofle, andere vorhandene Betriebszweige und die geographische Lage wurden
geprift. Die aus dem Projekt gewonnen Kenntnisse sollen sowohl Landwirtinnen und Landwirten mit
langerer Erfahrung in der Eierproduktion als auch Neueinsteigenden alternative Absatzwege bzw.
Verwendungsmoglichkeiten aufzeigen. Es sollen eventuelle Verwertungsliicken durch die Vernet-
zung verschiedener Akteurinnen und Akteure geschlossen werden. Dies reduziert die Anhdaufung von
Lebensmittelabfallen und kann zu einer verbesserten Nachhaltigkeit und Wirtschaftlichkeit des Be-
triebszweiges , kleine Legehennenhaltung” fiihren.

1 Europaischer Landwirtschaftsfonds fiir die Entwicklung des landlichen Raums

1
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1.2 Bezug des Vorhabens zu den einschligigen Zielen des BOLN oder zu konkreten Bekanntma-

chungen und Ausschreibungen

Das Projekt , Inwertsetzung_Bio-Ei” bezieht sich in seiner Zielsetzung auf den in der Férderbekannt-
machung genannten Bereich , Gesellschaft, Verbraucher und Markt” und darin auf die Unterpunkte
»,Soziookonomische Fragestellungen aus den Bereichen Produktion und Vermarktung [...]“ und
»Marktwirtschaftliche Aspekte einer 0kologischen Geflligelwirtschaft”. Weiterhin ist der Bereich
»Wissenstransfer” mit dem Unterpunkt ,,MalRnahmen und Aktionen zur Vernetzung der Akteure, so-
wohl innerhalb als auch zwischen den Bereichen [...] Produktion, Vermarktung, Verbraucher” rele-
vant. Das Projekt soll einen Informationsgewinn im Bereich Verwertungsstrategien bewirken, inklu-
sive einer Einschatzung von bisher nicht erfassten Mengen von nichtmarktfahiger Ware in kleinen
Legehennenbestdanden. Die Merkblattsammlung soll Produzierenden Wege aufzeigen, wie sie mit
Hilfe der Verarbeitung und Vermarktung fiir diese Ware (Schmutz-, Knick-, S-Eier) einen héheren De-
ckungsbeitrag erzielen kénnen. Die Merkblattsammlung férdert aber nicht nur einen Erfahrungsaus-
tausch zwischen den Produzentinnen und Produzenten, sondern kann auch entlang der Wertschop-
fungskette von anderen Akteurinnen und Akteuren genutzt werden. In Tabelle 1 sind die fiir diese
Studie relevanten Beziige der Forderrichtlinie ,Richtlinie zur Forderung von Forschungs- und Entwick-
lungsvorhaben sowie von MaRnahmen zum Technologie- und Wissenstransfer im 6kologischen Land-
bau“ relevant bzw. bedingt relevant.

Tabelle 1: Beziige des , Inwertsetzung Bio-Ei“-Projekts zu der Foérderrichtlinie

Forderrichtlinie

Projektbezug

2.1.5 Lagerung, Erfassung und Verarbeitung landwirtschaftlicher Erzeugnisse

Weiterentwicklung von Konzepten zur Optimierung
der Lagerung (inkl. Haltbarmachung), Erfassung und
Verarbeitung (inkl. Verpackung) dkologisch erzeug-
ter Produkte

Erforschung und Weiterentwicklung handwerkli-
cher Verarbeitungsmethoden

Mogliche Optimierung der Erfassung und
Vermarktung von (bisher) nicht-marktfahi-
ger Ware

Eroérterung von alternativen Verarbeitungs-
methoden

2.1.6 Vermarktung ékologisch erzeugter Produkte

Entwicklung von Konzepten zur Kostenoptimierung
entlang der Wertschdpfungskette von Oko-Lebens-
mitteln

Inwertsetzung von (bisher) nicht vermark-
tungsfahiger Ware

2.1.7 Wirtschaftliche und soziale Rahmenbedingungen bei der Erzeugung, Verarbeitung und Ver-

marktung

Wirtschafts- und sozialwissenschaftliche FuE-Vor-
haben: z. B. [...] vergleichende Analysen 6kologisch
wirtschaftender Betriebe zur Ermittlung von
Schwachstellen und in der Praxis entwickelter L6-

sungsansatze [...]

Analyse verschiedener Verwertungsstrate-
gien von nicht-marktfahiger Ware von 6ko-
logisch und konventionell wirtschaftenden
Betrieben

Quelle: eigene Darstellung
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1.3 Planung und Ablauf des Projekts
Die Untersuchungsschwerpunkte im Projekt gliedern sich in folgende Arbeitspakete:

Arbeitspaket 1: Projektkoordination
Organisation der Zusammenarbeit der Projektpartner sowie die Durchfiihrung von Veranstaltungen
und der Berichterstattung.

Arbeitspaket 2: Status-Quo Analyse
Ermittlung und Bewertung des Mengenaufkommens sowie angewandter Strategien zur Inwertset-
zung nicht vermarktungsfahiger Ware in Betrieben mit kleinen Legehennenbestanden. Berlicksichti-
gung von hofeigenen Verwertungsstrategien sowie Strategien durch Einbeziehung von Dritten (z.B.
Verkauf an verarbeitende Betriebe).

Arbeitspaket 3: Rahmenbedingungen und Strategiebewertung

Recherche von rechtlichen Rahmenbedingungen fiir die Vermarktung von Eiern mit besonderem Fo-
kus auf B-Ware und besonders kleinen oder groRen Eiern. Identifikation von besonders nachhaltigen
Verwertungsstrategien.

Arbeitspaket 4: Verbreitung und Wissenstransfer
Kommunikation der Strategien inklusive Benennung der zu beachtenden Rahmenbedingungen an die
Praxis.

Arbeitspaket 5: Neuerungen in der VO 848 beziiglich der Wartezeiten nach Arzneimitteleinsatz mit
Konsequenzen fiir die in dieser Zeit anfallenden Eier

Recherche des Status-Quo und der Neuerungen in Folge neuer Verordnungen. Erstellung eines Merk-
blatts fiir landwirtschaftliche Betriebe zur Aufkldrung iber rechtliche Anderungen und méglicher
Handlungsoptionen.

Arbeitspaket 6: Erstellung einer Strategiesammlung
Identifikation und Darstellung beispielhafter Verwertungsstrategien. Erstellung einer Sammlung an-
gewandter Strategien und Kommunikation der Projektergebnisse in Bezug auf diese Strategien.

Arbeitspaket 7: Uberpriifung der Rolle von Erzeugerorganisationen

Uberpriifung der Voraussetzungen fiir kleine Legehennenbetriebe zur Aufnahme in Erzeugergemein-
schaften und damit verbundene Moglichkeiten zur Verbesserung der Inwertsetzung nicht vermark-
tungsfahiger Eier.

Arbeitspaket 8: Untersuchung von Gefliigelschlachteinrichtungen im Hinblick auf kleine
Schlachtchargen

Uberpriifung der Konditionen fiir kleine Schlachtchargen in Gefliigelschlachteinrichtungen zur Ver-
wertung von Althennen.

Arbeitspaket 9 Praxisorientierter Managementleitfaden Erstellung eines praxisorientierten Ma-
nagementleitfadens fir Landwirtinnen und Landwirte mit kleinen Legehennenbestanden in Hinblick
auf die Vermeidung und Reduzierung nicht vermarktungsfahiger Eier.
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2 Stand des Wissens

2.1 Strukturdaten kleiner Legehennenbetriebe

Daten zur Anzahl und Verteilung der Betriebe mit kleinen Legehennenbestanden in der Bundesre-
publik Deutschland werden nicht an einer zentralen Stelle gesammelt und ausgewertet. Die amtliche
Statistik, welche vom Bundesamt fir Statistik gefiihrt wird, beginnt bei ihrer Erfassung erst ab einer
GrolRe von 3.000 Haltungsplatzen (Statistisches Bundesamt 2020). Kleinere Bestdnde werden nicht
abgebildet. Die Bundesanstalt fiir Landwirtschaft und Ernahrung (BLE) stellt in ihrem ,,Bericht zur
Markt- und Versorgungslage Eier 2019 fest, dass die Anzahl kleiner Legehennenbestdande in mobilen
Stallen zunimmt und schatzt, dass es Mitte 2019 etwa 2.000 Kleinbetriebe mit ca. 1,5 Mio. Legehen-
nen (LH) gab (BLE 2019).

Einen weiteren Anhaltspunkt zur Anzahl kleiner Legehennenbetriebe bieten die Legehennenbetriebs-
register, welche der EU- Richtlinie 1999/74/EG (Europaische Kommission 2002) und dem Gesetz Giber
die Registrierung von Betrieben zur Haltung von Legehennen (Legehennenbetriebsregistergesetz -
LegReg@) folgend von den zustdndigen Behorden gefiihrt werden missen (Bundesministerium fiir
Justiz und Verbraucherschutz 2002). Laut Informationen der auf Ebene der Bundeslander zustandi-
gen Ansprechpartnerinnen und Ansprechpartner fir die Legehennenbetriebsregister waren fiir 2019
bis Februar 2020 insgesamt 1.640 Betriebe mit konventioneller Freilandhaltung sowie 894 Betriebe,
welche mindestens nach den Richtlinien der EG-Oko-Verordnung wirtschaften und 100 bis 3.000
Tiere halten, in den Legehennenbetriebsregistern gemeldet. Eine differenzierte Auflistung nach Bun-

desland ist Tabelle 2 zu entnehmen.

Tabelle 2: Anzahl im Legehennenbetriebsregister gemeldeter Betriebe nach Bundesland und Haltungsform

Bundesland Anzahl Betriebe Freiland Anzahl Betriebe Bio
Baden-Wiirttemberg 264 153 417
Bayern 300 240 540
Brandenburg 162 28 190
Hessen 127 93 220
Mecklenburg-Vorp. 36 29 65
Niedersachsen 266 105 271
Nordrhein-Westfalen 206 127 333
Rheinland-Pfalz 44 32 76
Saarland 22 7 29
Sachsen 123 26 149
Sachsen-Anhalt 40 14 54
Schleswig-Holstein 50 40 90
Thiringen* - - -
Insgesamt 1640 894 2434

* Von der zustandigen Stelle wurden keine Zahlen Gbermittelt

Quelle: Eigene Darstellung der Angaben der Legehennenbetriebsregister
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2.2 Mengenaufkommen von nicht vermarktungsfahigen Eiern

In einer Betriebszweigauswertung der Bayerischen Landesanstalt fir Landwirtschaft (LfL 2012) wur-
den sechs konventionelle und sechs 6kologische Legehennenbetriebe untersucht. Bei den konventi-
onellen Betrieben wiesen je drei Betriebe Bestdnde groRRer und kleiner 3.000 Legehennenplatzen aus
(bei BestandsgroBen zwischen 1.700 und 19.266 Tierplatzen). Es handelte sich dabei allerdings um
Haltungssysteme mit mehretagigen Volierensystemen mit innenliegenden Scharrbereichen bzw. mit
Kaltscharraum/Wintergarten. Damit entsprechen die konventionellen Haltungssysteme nicht den im
Projekt vorgegebenen Spezifikationen (Freilandhaltung). Die 6kologisch wirtschaftenden Betriebe (je
drei Bioland und Naturland-Betriebe) wiesen zwischen 1.000 und 3.088 Tierpladtze aus und lagen da-
mit sehr nahe an der Zielgruppe des Projekts , Inwertsetzung Bio-Ei“. Zwei der Betriebe verwendeten
Mobilstalle.

Die Ubersicht (Tabelle 3) zeigt, dass die Anteile an Schmutz- und Knickeiern zwischen 2,5% und ca.
6% liegen und damit eine sehr groRe Spannweite aufweisen. Auffallend ist, dass in KTBL>-Berechnun-
gen fur konventionelle Haltungssysteme grundsatzlich hohere Standardwerte fiir Schmutz- und Kni-
ckeianteile angesetzt werden als in 6kologischen Haltungssystemen. Die Angaben des LfL bestatigen
diesen Ansatz.

2 Kuratorium fiir Technik und Bauwesen in der Landwirtschaft e.V.
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Tabelle 3: Ubersicht liber Leistungsniveaus und nicht vermarktungsfihige Ware

Quelle Bewirtschaf- Haltungsform Anzahl Legeleistung = Anteil Schmutz- | Knickeier [%] @ Sonstige
tungsart Legehen- (inkl. B-Ware S-Eier [%] eier [%] B-Ware
nenplitze & S-Eier) [%]
KTBL Konventionell | Freilandhaltung mit Volierengestellen, Innen- und | 15.000 @279 k.A. 5,7%
2020 Kaltscharrraum, Auslauf
LfL Konventionell | mehretagige Volieren, innenliegende Scharrberei- | 1.700 - | @ 299 3,3% 2,0% 2,7% k.A.
2012 che bzw. Kaltscharraum / Wintergarten 19.266 (Bruch-  und
Knickeier)
KTBL EU-Bio Bodenhaltung mit Volierengestellen, Innen- und | 12.000 @271 k.A. 4,1%
2020 Kaltscharrraum, Auslauf,
KTBL EU-Bio Bodenhaltung im Mobilstall, Innenscharrraum, | 1.200 @271 k.A. 4,1%
2020 Auslauf
LfL Verbands-Bio | Einetagige Boden- bzw. mehretagige Volierensys- | 1.000 - | @ 275 4,4% 1,8% 0,7% k.A.
2012 (Naturland, teme, Innen- bzw. AuRenscharrbereich 3.088 (12 Eier) (5 Eier) (2 Bruch- und
Bioland Knickeier)

Quellen in der Tabelle angegeben
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2.3 Rechtliche Rahmenbedingungen

Der nachfolgende Text gibt einen Uberblick iiber die rechtlichen Rahmenbedingungen, die fiir den
Umgang mit Eiern bei ihrer Vermarktung und Verarbeitung eingehalten werden missen. Er erhebt
keinen Anspruch auf Vollstandigkeit, da sich die rechtliche Einordnung der Themenfelder sehr kom-
plex gestaltet. Gegenstand der Untersuchungen sind die nicht vermarktungsfahigen Eier. Hierrunter
zahlen primar Schmutz- und Knickeier, aber auch Eier der Gewichtsklassen S (klein) und XL (sehr
groR), da diese oftmals nur mit zusatzlichem Aufwand an die Verbraucherinnen und Verbraucher
abgesetzt werden kdonnen.

2.3.1 Eier als Lebensmittel

Die Definition eines Lebensmittels geht aus VERORDNUNG (EG) Nr. 178/2002 Art. 2 hervor. ,,Im Sinne

dieser Verordnung sind ,Lebensmittel” alle Stoffe oder Erzeugnisse, die dazu bestimmt sind oder von
denen nach verniinftigem Ermessen erwartet werden kann, dass sie in verarbeitetem, teilweise ver-

arbeitetem oder unverarbeitetem Zustand von Menschen aufgenommen werden.”

Bei der Vermarktung von Eiern im Hofladen, der Vermarktung an den Handel oder an Wiederver-
markter (Einzelhandel, Backereien etc.) sowie der Weitergabe an Packstellen miissen rechtliche Rah-
menbedingungen fir Lebensmittel beachtet werden. Auch die (eigene) Weiterverarbeitung zu Eipro-
dukten unterliegt dabei gesonderten Vorschriften. (Deutscher Bauerverband e.V. 2020)

,Die Lebensmittelsicherheit muss auf allen Stufen der Lebensmittelkette inklusive der Primarproduk-
tion gewabhrleistet sein. Die Hauptverantwortung fiir die Sicherheit eines Lebensmittels liegt beim
Lebensmittelunternehmer (z. B. dem Direktvermarkter). [...] Die Lebensmittelsicherheit ist das
oberste Prinzip des Lebensmittelhygienerechtes. Dazu gehért auch die VERORDNUNG (EG) Nr.
2073/2005 Uber mikrobiologische Kriterien fiir Lebensmittel.” (Deutscher Bauernverband e. V. 2020)

Die EU-VERORDNUNG (EG) Nr. 852/2004 tber Lebensmittelhygiene und die VERORDNUNG (EG) Nr.
853/2004 mit spezifischen Hygienevorschriften fir Lebensmittel tierischen Ursprungs, beinhalten die
Basis der Anforderungen fiir die Herstellung, das Behandeln und das in Verkehr bringen von Lebens-
mitteln. Der Umgang mit Eiern birgt aus mikrobieller Sicht stets ein Risiko, da diese mit Salmonellen,
Campylobacter oder anderen Bakterien kontaminiert sein konnen. Daher nehmen sie im Lebensmit-
telhygienerecht eine Sonderstellung ein. So kénnen die Eier bereits im Tierkdrper vom infizierten
Ovar oder anderen Abschnitten des Legeapparates vor der Ausbildung der Eischale mit Keimen in
BerUhrung kommen. Liegt keine Erkrankung der Henne vor, sind frisch gelegte Eier im Inneren bei-
nahe keimfrei, was sich mit zunehmender Dauer ihrer Lagerung verdandert. Abhangig von den Lager-
bedingungen vermehren sich vorhandene Keime natirlicherweise. (Landwirtschaftskammer Nieder-
sachsen 2020)

Das oben genannte EU-Hygienerecht gilt auch fiir landwirtschaftliche Betriebe. Sie sind dazu ver-
pflichtet auf allen Produktions-, Verarbeitungs- und Vertriebsstufen einschlieRlich der Primarproduk-
tion ausschlieBlich sichere Lebensmittel in Verkehr zu bringen. Unsicher und somit fir den Verzehr
ungeeignet sind Lebensmittel z. B. dann, wenn sie gesundheitsschadlich, verunreinigt oder verdorben
sind.
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Erganzt wird das EU-Recht auf nationaler Ebene durch die deutsche Verordnung zur Durchfiihrung
von Vorschriften des gemeinschaftlichen Lebensmittelhygienerechts (Nationale Hygiene-DVO) mit
Artikel 1: Lebensmittel-Hygiene-Verordnung (LMHV) und Artikel 2: Tierische Lebensmittel-Hygiene-
Verordnung (Tier-LMHV). Alle Stufen der landwirtschaftlichen Direktvermarktung, wie u. a. die Pri-
marproduktion, das Zubereiten, die Be- und Verarbeitung sowie das Anbieten zum Verkauf fallen
unter den Anwendungsbereich der oben genannten Hygiene-Verordnungen. (Deutscher Bauernver-
band e. V. 2020)

Die direkte Abgabe von Primarerzeugnissen in Kleinstmengen an Endverbraucher ist von den Rege-
lungen der EU-Hygiene-Verordnungen ausgenommen (Eier aus eigener Erzeugung von Betrieben mit
weniger als 350 Legehennen). Hier ist lediglich durch die nationale Hygiene-Durchflihrungs-VO gere-
gelt, dass fiir diese zumindest die Pflicht zur Anwendung einer ,,Guten Hygienepraxis” gilt. Die ,,Gute
Hygienepraxis” umfasst dabei die Personalhygiene, die Betriebshygiene und die Prozesshygiene.
(BMEL 2021, Deutscher Bauerverband e.V. 2020)

Priméarerzeugnisse sind laut Kapitel I, Art. 2, Abs. 1 b der VERORDNUNG (EG) Nr. 852/2004 solche
»Erzeugnisse aus primarer Produktion einschliellich Anbauerzeugnissen, Erzeugnissen aus der Tier-
haltung, Jagderzeugnissen und Fischereierzeugnissen.”

Der Umgang mit Lebensmitteln erfordert Konzepte zur betrieblichen Eigenkontrolle. Diese miissen
stets dokumentiert werden und belegen die MaRnahmen gegeniiber der amtlichen Lebensmittel-
Uberwachung. Die Eigenkontrolle dient ebenfalls der Riickverfolgbarkeit von Lebensmitteln und kann
unter Gesichtspunkten der Produkthaftung wichtig sein. Die Dokumentation kann z.B. im Falle einer
Beanstandung als Nachweis der Erflllung der Sorgfaltspflicht der Betriebsleiterin oder des Betriebs-
leiters dienen. Fir Betriebe mit kleineren Strukturen kann die Dokumentationspflicht entscharft wer-
den. (Deutscher Bauernverband e.V. 2020)

2.3.2 Vermarktung von Eiern

Fur die Studie relevant sind nicht vermarktungsfahige Eier. Dazu gehéren in diesem Fall neben den
kleinen S-Eiern und sehr groRen Eiern (XL), die zur Giiteklasse A zdhlen kénnen, die Eier der Gite-
klasse B.

An den Endkunden vermarktet werden dirfen nur Eier, die ,sauber, unbeschadigt, trocken und frei
von Fremdgeriichen” sowie ,,normal geformt und ohne Ein- oder Auflagerungen“ sind (LANUV 2020,
Brockel-Lehnhoff 2019). Diese Eier entsprechen der Giiteklasse A (ausfiihrliche Beschreibung siehe
unten). Bei den nicht vermarktungsfahigen Eiern handelt es sich im klassischen Sinn meist um Eier,
die nicht die Anforderungen der Giiteklasse A erfillen. Sie fallen dann unter die Giteklasse B. Zu
dieser Gliteklasse zahlen Schmutz- und Knickeier sowie Eier mit Lichtspriingen oder Bluteinschllssen,
sogenannten Blutflecken (Brockel-Lehnhoff 2019). Als Schmutzei gilt ein Ei, sobald schmutzige Stellen
auf dem Ei zu erkennen sind, was sich aus den Mindestanforderungen fiir Eier der Guteklasse A
ergibt. Eine ndhere Eingrenzung gibt es dazu nicht. Angeschlagene Eier, sogenannte Brucheier, bei
denen neben der Kalkschale auch die innere Schalenhaut verletzt ist, geh6ren nicht zur Giiteklasse B
und mussen entsorgt werden.
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Eier der Glteklasse B dirfen nur an Betriebe der Nahrungs- und Nichtnahrungsmittelindustrie wei-
tergegeben werden (Brockel-Lehnhoff 2019) und miissen im Falle einer Bearbeitung unverziglich
dieser unterzogen werden (VERORDNUNG (EU) Nr. 853/2004).

Fir die Vermarktung von Eiern in der Europaischen Union gelten Vermarktungsnormen und Kontroll-
vorschriften gemaR der VERORDNUNG (EG) Nr. 1308/2013 tiber eine gemeinsame Marktorganisation
fur landwirtschaftliche Erzeugnisse.

Des Weiteren gilt die VERORDNUNG (EG) Nr. 589/2008 mit Durchfiihrungsbestimmungen zur VER-
ORDNUNG (EG) Nr. 1234/2007 uber eine gemeinsame Organisation der Agrarmarkte und mit Son-
dervorschriften fiir bestimmte landwirtschaftliche Erzeugnisse (Verordnung lber die einheitliche
GMO) (BLE 2020a, Deutscher Bauerverband e.V. 2020).

Diese Normen liefern zum einen eine bessere Marktiibersicht und schaffen zum anderen eine Quali-
tatsverbesserung von Eiern. AuRerdem dienen sie als Aufklarung fir die Verbraucherinnen und Ver-
braucher tGber die Qualitatsstufen. (Brockel-Lehnhoff 2019)

Als nationale Vorschrift fir die Vermarktung von Eiern gilt die Verordnung tber Vermarktungsnor-
men fir Eier (EiMarktV), die die Durchfiihrung der Rechtsakte der Europaischen Gemeinschaft oder
der Europdischen Union tGber Vermarktungsnormen fir Eier regelt.

Fiir die Vermarktung von Eiern maligeblich ist hier der Anhang VI, Teil VI, Hiihnereier der Art Gallus
gallus der VERORDNUNG (EU) Nr. 1308/2013. Die Verordnung regelt

® die Einstufung der Eier in Gite- und Gewichtsklassen
® die Kennzeichnung der Eier

®  Ausnahmen fir jene, die Eier aus eigener Erzeugung unmittelbar an den Endverbraucher
ab Hof, auf dem Wochenmarkt und an der Haustlre vermarkten.

Die Mitgliedstaaten kdnnen nach ihrem nationalen Recht die Bedeutung der Begriffe ,0rtlicher 6f-
fentlicher Markt”, ,Verkauf an der Tur” und , Erzeugungsgebiet” festlegen.

2.3.3 Einstufung nach Giite- und Gewichtsklassen

Eier werden flr das in Verkehr bringen in zwei Giteklassen unterschieden: Giteklasse A und Giite-
klasse B. Eier der Giteklasse A werden nach Gewichtsklassen sortiert. Fir Eier der Glteklasse B ist
eine Sortierung nach Gewichtsklassen nicht erforderlich. Im Einzelhandel diirfen nur Eier der Gite-
klasse A verkauft werden. Eier der Glteklasse B hingegen dirfen nur an die Nahrungsmittelindustrie
wie z. B. Eiproduktwerke und die Nichtnahrungsmittelindustrie (Hersteller von Arzneimitteln, Kos-
metika etc.) geliefert werden. Nicht damit beliefert werden diirfen Einrichtungen zur Gemeinschafts-
verpflegung wie beispielsweise Gaststatten, Kantinen oder Krankenhauser.

Eier der Glteklasse A missen mindestens folgende Merkmale aufweisen:
B Schale: normal, sauber, unverletzt
B Luftkammer: Hohe nicht Glber 6 mm, unbeweglich

B Eiklar: klar, durchsichtig, von gallertartiger Konsistenz, frei von fremden Einlagerungen jeder Art

9
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B Dotter: beim Durchleuchten nur schattenhaft sichtbar; beim Drehen des Eis nicht wesentlich von
der zentralen Lage abweichend, frei von fremden Ein- oder Auflagerungen jeder Art

B Keim: nicht sichtbar entwickelt
B Geruch: frei von Fremdgeruch
Eier der Guteklasse A diirfen weder gewaschen noch auf sonstige Weise gereinigt worden sein. Alle

Eier, die diese Voraussetzungen nicht erfillen, fallen unter die Kategorie der B-Ware.

Die Einteilung von Eiern der Giiteklasse A in Gewichtsklassen ist in Tabelle 4 ersichtlich. Hier ist auch
der durchschnittliche Anteil am Jahresgelege aufgefiihrt.

Tabelle 4: Ubersicht der Gewichtsklassen fiir Eier der Giiteklasse A

Bezeichnung Gewicht der Eier @ Anteil am Jahresgelege
XL - sehr grof3 73 g und mehr 8-10%

L - groR 63 bis unter 73 g 45-55%

M - mittel 53 bis unter 63 g 35-40%

S - klein <53 2-5%

Quelle: verandert nach Damme und Hildebrand 2015, S. 186

Fiir die Lieferung von Eiern an die Nahrungsmittel- und Nichtnahrungsmittelindustrie ist keine Sor-
tierung nach Gewichtsklassen erforderlich.

2.3.4 Kennzeichnung der Eier

Eier der Giteklasse A werden mit dem Erzeugercode gekennzeichnet, dieser gibt Auskunft tiber die
Haltungsform, das Ursprungsland, das Bundesland, sowie die Betriebs- und auch Stallnummer. Eier
der Glteklasse B werden mit dem Erzeugercode und/oder einem Kreis von mindestens 12 mm Durch-
messer und dem mindestens 5 mm hohen Buchstaben ,,B“ oder mit einem farbigen Punkt von min-
destens 5 mm Durchmesser gekennzeichnet. Diese Kennzeichnung erfolgt in der Produktionsstatte
oder der ersten Packstelle, an die die Eier geliefert werden. Dabei konnen die Mitgliedstaaten Eier
der Guteklasse B von dieser Anforderung ausnehmen, wenn diese Eier ausschlief8lich in ihrem Ho-
heitsgebiet vermarktet werden. Eier, die der Erzeugerbetrieb den Endverbraucherinnen und -ver-
brauchern auf einem ortlichen 6ffentlichen Markt in dem Erzeugungsgebiet des betreffenden Mit-
gliedstaats verkauft, miissen wie oben beschrieben gekennzeichnet werden. Die Mitgliedstaaten
koénnen jedoch Erzeugerbetriebe mit bis zu 50 Legehennen von dieser Bestimmung befreien. Voraus-
setzung fir diese Befreiung ist, dass der Name und die Anschrift des Erzeugers an der Verkaufsstelle
angegeben sind.

2.3.5 Ausnahmen fiir Erzeugerbetriebe mit Direktvermarktung

Fir die Erzeugerbetriebe mit Direktvermarktung gibt es eine Ausnahmeregelung. Diese Betriebe be-
notigen keine Zulassung als Eierpackstelle, wenn sie Eier aus eigener Legehennenhaltung unsortiert

10
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direkt an den Endverbraucher abgeben, ab Hof oder der Haustiir des Endverbrauchers oder auf ei-
nem oOffentlichen Markt im Umkreis von 100 km verkaufen. Fir die Abgabe auf 6ffentlichen Markten
missen die Eier aber mit dem Erzeugercode gestempelt sein. (RP Baden-Wiirttemberg 2021)

2.3.6 Registrierung als Erzeugerbetrieb und/oder Packstelle

Die VERORDNUNG (EG) Nr. 589/2008 der Kommission vom 23. Juni 2008 mit Durchfiihrungsbestim-
mungen zur VERORDNUNG (EG) Nr. 1234/2007 des Rates hinsichtlich der Vermarktungsnormen fir
Eier regelt im Einzelnen u. a.

die Zulassung von Eierpackstellen

die Sortierung der Eier in die Gliteklassen A und B

die Sortierung der Eier in Gewichtsklassen

die Mindesthaltbarkeit (max. 28 Tage nach dem Legen)

die Kennzeichnung der Eier und deren Verpackungen

die Aufzeichnungspflichten fiir Erzeuger und Packstellen.

Da bei der Handhabung der oben genannten Verordnungen auf Ldnderebene EU Recht umgesetzt
wird, ist davon auszugehen, dass es diesbeziiglich keine Unterschiede in der Umsetzung in den ein-
zelnen Bundeslandern gibt (LANUV 2021).

Abhangig vom Vermarktungsweg und der Anzahl der Legehennen besteht die Pflicht den Betrieb ge-
malk § 1 Abs. 2 LegRegG registrieren zu lassen. Das Landesamt fiir Natur, Umwelt und Verbraucher-
schutz Nordrhein-Westfalen gibt in seinem Merkblatt , Informationen zu den Vermarktungsnormen
Eier” (LANUV 2020) eine Ubersicht tiber die Registrierungspflicht fiir Betriebe (Tabelle 5).

Tabelle 5: Ubersicht iiber die Registrierungspflicht

einer

Vermarktungswege

Registrierung des | Verwendung des Er- Registrierung

Ab Hof/Haustlire und
weniger als 350 Lege-
hennen

Stalles (Erzeugercode-
mitteilung)
Nein*

zeugercodes auf dem
Ei
Nein*

Packstelle**

Nein*

Ab Hof/Haustlire und
mehr als 350 Legehen-
nen

Ja

Nein*

Nein*

Offentlicher
Markt/Wochenmarkt

Ja

Ja

Nein*

Wiederverkau-
fer/Handel

Ja

Ja

Ja

*Falls Eier unsortiert und ohne Angabe von Gewichtsklassen oder Giiteklasse sind und unverpackt
angeboten werden.

** Nutzung einer Packstelle von einem anderen Betrieb ist moglich.
Quelle: LANUV 2020
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Aus der Tabelle ergeben sich somit folgende Schlussfolgerungen (LANUV 2020):

® _Werden Eier an der Produktionsstatte nach Gewichtsklassen sortiert, ist eine Registrierung
des Betriebes als Packstelle beim zustandigen Amt (fiir Nordrhein-Westfalen das Landesamt
fir Natur, Umwelt und Verbraucherschutz) erforderlich.

®  Eier, die an Wiederverkaufer z.B. Lebensmitteleinzelhandel, Backer, Metzger oder an den ei-
genen rechtlich selbststiandigen Hofladen abgegeben werden, missen in einer Packstelle
nach Gite- und Gewichtsklassen sortiert und verpackt werden.

®  Erzeuger, die ihre Eier an der Produktionsstatte, auf einem 6ffentlichen Markt oder im Ver-
kauf an der Tir direkt an den Endverbraucher abgeben, sind von der Sortierpflicht befreit,
wenn diese Eier nicht mit Giite- und Gewichtsklasse bezeichnet werden und nur offen auf
Lagen oder lose angeboten werden.

®  Der Verkauf von Eiern auf einem ortlichen, 6ffentlichen Markt erfordert immer den Aufdruck
des Erzeugercodes, auch wenn keine Sortierung nach Gite- und Gewichtsklassen erfolgt.
Eine Anmeldung als Packstelle ware in diesem Fall nur erforderlich, wenn die Eier verpackt
z.B. in Kleinverpackungen angeboten werden.”

Die Kennzeichnungspflicht von Eiern mit dem Erzeugercode gilt fiir Eier der Giiteklasse A. Diese miis-
sen bei Abgabe immer mit dem Erzeugercode gekennzeichnet werden. Des Weiteren muss auch zu-
gekaufte Ware immer mit dem Erzeugercode des jeweiligen Erzeugers versehen werden. Auch der
Verkauf auf dem 6rtlichen Wochenmarkt im Erzeugungsgebiet unterliegt der Kennzeichnungspflicht
mit dem Erzeugercode, in diesem Fall gilt die Pflicht auch fir unsortierte Eier. Das Erzeugungsgebiet
muss dann im Umkreis von 100 km vom Ort der Produktionsstatte liegen.

Sobald Eier nach Gute- und/oder Gewichtsklassen sortiert oder verpackt werden, muss eine Zulas-
sung als Eierpackstelle erfolgen. Dieser Schritt ist immer erforderlich, wenn Eier an den Lebensmit-
teleinzelhandel, an Gaststatten, an Backereien oder z. B. Krankenhauser abgegeben werden sollen.
Auch fiir den Verkauf in einem rechtlich eigenstandigen Hofladen ist die Zulassung als Eierpackstelle
verpflichtend. Das gilt auch fir das Umpacken von Eiern in andere Kartons.

In welchem Fall gelten die Eier bei der Abgabe an den Endverbraucher als sortiert?

Sobald die Eier mittels einer mechanischen Vorrichtung sortiert werden, erfolgt eine Einteilung in
Gewichtsklassen (S, M, L, XL) sowie eine Qualitatspriifung mit der entsprechenden Einteilung in Gi-
teklasse A oder B. Diese Eier gelten als sortiert. Als sortiert gelten auch Eier, die unter Verwendung
der Begriffe aus den Vermarktungsnormen auf dem Markt, ab Hof oder an der Tir abgegeben wer-
den. Daflir muss eine Zulassung als Eierpackstelle vorliegen und die Eier mit dem Erzeugercode ge-
stempelt werden. Eier aus einer Sortierung nach Augenschein per Hand in verschiedene Preisgruppen
gelten nicht als sortiert und fallen nicht unter die Kennzeichnungsvorschriften der Vermarktungsnor-
men flr Eier (LANUV 2020).
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Welche Eier diirfen an den Endverbraucher abgegeben werden?

Wie oben erlautert diirfen nur einwandfreie Eier der Gliteklasse A an den Endverbraucher abgegeben
werden. Eier der Guteklasse A dirfen laut VERORDNUNG (EG) Nr. 589/2008 weder vor noch nach
dem Sortieren gewaschen oder anderweitig gereinigt werden. AuBerdem regelt die VERORDNUNG,
dass Eier der Klasse A ,weder haltbar gemacht noch in Raumen oder Anlagen mit einer kinstlich
unter + 5°C gehaltenen Temperatur gekihlt werden. Die Eier gelten jedoch nicht als gekiihlt, wenn
sie wahrend hochstens 24-stiindiger Beforderung oder in Verkaufsraumen nicht langer als 72 Stun-
den bei einer Temperatur von unter 5°C aufbewahrt worden sind.”

Wann wird eine hygienerechtliche Zulassung einer Packstelle notwendig?

Eine landwirtschaftliche Direktvermarktung fiihrt per Definition des Hygienerechts zu einer Einstu-
fung als Betrieb des Einzelhandels, der beim zustandigen Amt fiir Lebensmittelliberwachung regis-
triert sein muss. Oftmals werden die von solchen Betrieben ausgeiibten Tatigkeiten hygienerechtlich
als sogenannte ,,nebensédchliche Tatigkeiten auf lokaler Ebene von beschranktem Umfang” einge-
stuft. Nach der Verordnung (EG) Nr. 853/2004 gilt eine Zulassungspflicht fiir Betriebe,

® die mehr als ein Drittel ihrer hergestellten tierischen Erzeugnisse an andere Betriebe des
Einzelhandels abgeben (inklusive GroRkiichen, Gastronomie, andere Direktvermarktende),

®  die ihre tierischen Erzeugnisse aullerhalb eines Absatzradius von 100 km an andere Lebens-
mittelunternehmen vermarkten und

®  Eierpackstellen, die eine Erlaubnis zum Sortieren und Verpacken bendtigen.
(Deutscher Bauernverband e.V. 2020)

Die Zulassung als Eierpackstelle beinhaltet zum einen eine hygienerechtliche Zulassung, zum anderen
eine marktrechtliche Zulassung. Die hygienerechtliche Zulassung umfasst nach Brockel-Lehnhoff
(2019):

"  geeignete Raumlichkeiten

" pestimmte Anforderungen an die Lagerung der Eier und des Verpackungsmaterials (auf Pa-
letten oder in Regalen)

®  einen Schéadlingsbekampfungsplan
B Personalschulung/personliche Hygiene
®  Schulung zum Umgang mit Lebensmittelabfallen

®  eine Hygieneschleuse.
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Die marktrechtliche Zulassung sieht folgende Punkte vor (Brockel-Lehnhoff 2019):

B geeichte Waage im Grammbereich oder geeichte Eiersortiermaschine zum Sortieren der Eier
nach Gewichtsklassen

® automatische oder dauernd besetzte Durchleuchtungseinrichtung zum Sortieren der Eier
nach Giteklasse A bzw. Giiteklasse B

" Stempel oder Printer zur Kennzeichnung der Eier mit dem Erzeugercode

B Luftkammermesser.

Zustandigkeiten und Kontrolle

Brockel-Lehnhoff (2019) fasst die Zustandigkeiten der Regierungsprasidien wie folgt zusammen:
®  Markt- und hygienerechtliche Zulassung von Eierpackstellen
B Kontrolle der Qualitatskriterien wie Gite- und Gewichtsklassen

®  Kontrolle der Freilandflachen und Vermessen der Auslaufflachen bei der Vermarktung von
Freilandeiern

B Kontrolle der Kennzeichnung der Eier sowie deren Verpackungen

®  Kontrolle der von Erzeugern und Packstellen zu flihrenden Aufschriebe/Buchkontrollen und
Plausibilitatskontrollen.

Die Veterindramter priifen die Stalle nach den Vorschriften der Tierschutz-Nutztierhaltungs-Verord-
nung und setzen die maximale Besatzdichte der Legehennen im Stall fest. AuBerdem erfolgt die
Vergabe des Erzeugercodes nach dem LegRegG bei Betrieben mit mehr als 350 Legehennen durch
die Veterindramter. Auch die Kontrolle der Eierpackstellen als Lebensmittelbetriebe erfolgt durch
diese Instanz.

Im 6kologischen Landbau Gberwachen private Kontrollstellen den Stall und die Haltung der Tiere,
sowie die Fltterung und die Auslaufflachen. Es erfolgt die Meldung an das zustdandige Veterindramt
flr die Zuteilung des Erzeugercodes fiir 6kologisch erzeugte Eier (Bréckel-Lehnhoff 2019).

Die VERORDNUNG (EU) Nr. 2019/624 und VERORDNUNG (EU) Nr. 2019/627 geben spezielle Verwal-
tungsvorschriften fiir die amtliche Uberwachung fiir Lebensmittel tierischen Ursprungs vor. Ergénzt
werden sie durch die UBERWACHUNGSVERORDNUNG (EU) Nr. 2017/625 tiber amtliche Kontrollen
(Deutscher Bauernverband 2020).

2.3.7 Verarbeitung von Eiern

Die Verarbeitung von Schaleneiern in einem landwirtschaftlichen Betrieb zu Produkten wie Nudeln
oder Eierlikor fir die Direktvermarktung, unterliegt zahlreichen hygienischen Anforderungen. Diese
werden nachfolgend zusammengefasst. Eine lebensmittelrechtliche Zulassung der Betriebsstatte ist
dann erforderlich, wenn die hergestellten Produkte als ,regionale Produkte” in anderen Hofladen
oder Lebensmittelgeschaften angeboten werden sollen. (LAVES 2021a) Die Zulassungsvoraussetzun-
gen werden gemeinsam mit den kommunalen Veterinar- und Lebensmitteliiberwachungsbehérden
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Uberprift. Die Landesamter priifen in Zusammenarbeit mit den kommunalen Veterinar- und Lebens-
mitteliberwachungsbehdérden, ob bei bereits zugelassenen Betrieben die Zulassungsvoraussetzun-
gen weiterhin gegeben sind. Die Frequenz der Uberpriifungen wird fiir jeden Betrieb individuell ge-
staltet, je nach Risikopotential der hergestellten Produkte und der Beurteilung vorausgegangener
Uberpriifungen. (LAVES 2021b)

Laut der VERORDNUNG (EG) Nr. 853/2004 sind ,Eiprodukte Verarbeitungserzeugnisse, die aus der
Verarbeitung von Eiern oder von verschiedenen Bestandteilen oder von Mischungen davon oder aus
der weiteren Verarbeitung solcher Verarbeitungserzeugnisse hervorgehen.” Laut Joh und Kre-
tschmar (2015) bedeutet das fiir die Praxis, dass sobald bei der Herstellung eines Lebensmittels Eier
oder Eiprodukte verwendet werden, das ganze Lebensmittel zum Eiprodukt wird.

Die tierische Lebensmittel-Hygieneverordnung erganzt das EU-Recht auf nationaler Ebene und ,, dient
der Regelung von Fragen des Herstellens, Behandelns und Inverkehrbringens bestimmter Lebensmit-
tel tierischen Ursprungs sowie der Umsetzung und Durchfiihrung von Rechtsakten der Europdischen
Gemeinschaft oder der Européischen Union auf dem Gebiet der Lebensmittelhygiene bei Lebensmit-
teln tierischen Ursprungs.” In der Anlage 5 Kapitel IV ist der Umgang mit Eiern, Eiprodukten und Flis-
sigei geregelt. Die Raumlichkeiten und deren Einrichtungen fiir die Herstellung von Eiprodukten und
Flissigei miissen so gebaut und ausgerustet sein, dass folgende Arbeitsgange raumlich oder zeitlich
getrennt durchgefiihrt werden kénnen:

1. Waschen, Trocknen und Desinfizieren verschmutzter Eier, falls als Arbeitsgang geplant

2. Aufschlagen der Eier und Beseitigung der Schalen und Schalenhdute, um eine Kontamination
des Eiinhalts zu vermeiden

3. Andere erforderliche Arbeitsgdnge

Fiir die Verarbeitung von Eiern auf dem eigenen Betrieb miissen separate Raumlichkeiten zur Verfu-
gung stehen. Ob bereits vorhandene Raume am Hof genutzt werden kénnen, muss mit dem zustan-
digen Veterindramt im Vorfeld geklart werden. (LAVES 2021a)

Was die Anforderungen an Rohstoffe fiir die Herstellung von Eiprodukten oder Flissigei betrifft, so
dirfen nur Eier Verwendung finden, deren Schale voll entwickelt und unbeschadigt ist. Aber auch
Knickeier diirfen verwendet werden, wenn sie vom Erzeugerbetrieb oder von einer Packstelle unmit-
telbar in die Verarbeitung gehen, sprich zligig aufgeschlagen und so bald wie méglich verarbeitet
werden. Generell miissen Eier fir die Herstellung von Eiprodukten und Flissigei sauber und trocken
sein. Das Flissigei muss nach dem Aufschlagen unverziiglich so weiterverarbeitet werden, dass mik-
robiologische Gefahren beseitigt oder reduziert werden. Sollte die Bearbeitung des Fliissigeis nicht
unverziglich nach der Gewinnung méglich sein, so muss es unter hygienischen Bedingungen entwe-
der tiefgefroren, gefroren oder bei einer Temperatur von hochstens + 4 °C gelagert werden, letztere
Lagerungsmoglichkeit darf 48 h nicht tberschreiten. (Tier-LMHV)

Der zulassige Verschmutzungsgrad von nicht sauberen Eiern der Giiteklasse B, sogenannter Schmutz-
eier ist marktrechtlich nicht geregelt. (LAVES 2021a)
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Verarbeitet werden diirfen also Eier der Giiteklasse A uneingeschrankt und Eier der Giteklasse B
eingeschrankt. Nicht verarbeitet werden dirfen Brucheier, bei denen auch die innere Schalenhaut
zerstort ist, sowie Eier, die wahrend des Schlachtprozesses anfallen kénnen.

2.3.8 Fachgerechte Entsorgung von Eiern

Alle vom Tier stammenden Rohstoffe, die nicht fliir den menschlichen Verzehr geeignet sind, zahlen
zu den tierischen Nebenprodukten (TNP). Da TNP eine ausgehende Gefahr fiir die Gesundheit von
Mensch und Tier darstellen, werden sie zur Einschatzung des Risikos in drei spezifische Kategorien
eingestuft, fur die es wiederum spezielle Vorschriften zur Entsorgung oder Weiterverarbeitung gibt.
Kategorie 1 umfasst Material mit einem hohen Risiko, wie z. B. Eier, die mit Dioxin belastet sind. In
die Kategorie 2 wird Material eingeordnet, das mit einem mittleren Risiko behaftet ist. Material mit
einem geringen Risiko wird der Kategorie 3 zugeordnet, z. B. Briterei- und Einebenprodukte. Laut
VERORDNUNG (EG) Nr. 1069/2009 mit Hygienevorschriften fiir nicht fir den menschlichen Verzehr
bestimmten tierischen Nebenprodukten sind Eier sowie Einebenprodukte, einschlieBlich Eierschalen
als Material der Kategorie 3 einzustufen (Art. 10, k), ii)). Die Verordnung gilt ebenfalls fir Erzeugnisse
und Rohstoffe tierischen Ursprungs, die aufgrund einer unternehmerischen Entscheidung von der
Lebensmittelkette ausgeschlossen werden. Auf nationaler Ebene wird die oben genannte Verord-
nung durch das Tierische Nebenprodukte-Beseitigungsgesetz und die Verordnung zur Durchfiihrung
der Tierische Nebenprodukte-Beseitigungsgesetzes ergéanzt. (BMEL 2019)

Eier, die der Kategorie 2 und 3 zugeordnet werden, kdnnen national frei nach TNP-Recht an re-
gistrierte oder fiir diese Kategorien zugelassene Betriebe gehandelt werden. Eier der Kategorie 1 zah-
len zu sogenanntem Pflichtmaterial und missen an einen standortbezogenen Verarbeitungsbetrieb
fir Material der Kategorie 1 fiir tierische Nebenprodukte (VTN) abgegeben werden. Das zustandige
Veterindramt nennt den zu kontaktierenden Verarbeitungsbetrieb. Unter Material der Kategorie 1
fallen z. B. Eier, die unerlaubte Riickstdnde von Dioxin, Fipronil etc. enthalten. Dieses Material muss
zudem beim VTN angemeldet werden. Die Kategorisierung wird in Absprache mit dem zustandigen
Veterindramt von den Betrieben selber durchgefiihrt. (LAVES 2021a)

Beseitigt werden tierische Nebenprodukte durch (Mit-)Verbrennung sowie Deponierung oder sie
werden als Brennstoff verwendet. Auch die Herstellung von Folgeprodukten ist méglich, wenn eine
sichere Bearbeitung gegeben ist. Mit Einschrankungen lassen sich aus Material der Kategorie 3 Fut-
termittel fiir Nutztiere, Pelztiere und Heimtierfuttermittel herstellen. (BMEL 2019)

Eier der Kategorie 2 und 3 diirfen in eine Kompostieranlage gegeben werden, die nach VERORDNUNG
(EG) Nr. 1069/2009 zugelassen wurde. (LAVES 2021a)

Eine Entsorgung von Eiern, die dem TNP-Recht unterliegen, darf nur Gber registrierte oder zugelas-
sene Unternehmen erfolgen, was eine Entsorgung von Brucheiern, Schalenresten etc. auf dem land-
wirtschaftlichen Betrieb iber die herkbmmliche griine oder graue/schwarze Tonne oder den Mist-
haufen ausschlief3t.

Die Dokumentation der Abfallbeseitigung sowie der Beseitigung der tierischen Materialien, die nicht
zum Genuss fiir den Menschen geeignet bzw. vorgesehen sind, muss von den Betrieben durchgefiihrt
werden (Nachweise iber die ordnungsgemaRe Entsorgung). (VERORDNUNG (EG) Nr. 1069/2009)
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In welchem Umfang die Dokumentation zu erbringen ist, muss mit dem zustdndigen Veterindramt
abgestimmt werden.

2.3.9 Verfiitterung von Eiern

Grundsatzlich ist die Verfiitterung von Eiern und Eiprodukten an Hiihner (Nicht-Wiederkauer) zulas-
sig (Europdische Kommission 2010). Eier und Eierzeugnisse diirfen an alle Nutztiere sowie Heimtiere
verfiittert werden. Diese wurden vom Verbot der Verfltterung nach der VO (EG) Nr. 999/2001 Art. 7
in Verbindung mit Anhang VI ausgenommen (LANUV 2021).

Laut VERORDNUNG (EG) Nr. 68/2013 in der Fassung der VERORDNUNG 2017/1017 Nr. 9.15.3 gelten
Eier und Eiprodukte als Einzelfuttermittel, kénnen also grundsatzlich verfittert werden. Allerdings ist
jeder Betrieb, der Futtermittel herstellt (also auch Eier zur Verfiitterung aufbereitet), nach der VER-
ORDNUNG (EG) Nr. 183/2005 registrierungspflichtig. Das Fittern von Tieren, die in irgendeiner Form
der Lebensmittelgewinnung dienen, fillt ebenfalls unter die Registrierungspflicht, auRer wenn die
Produkte ausschlieBlich fir den eigenen Bedarf bestimmt sind (Seeger 2021).

Es ist Gberwiegend auszuschlieRen, dass intakte Eier (Glteklasse A) verfiittert werden, da diese Uber
eine gezielte Vermarktung einen hohen Preis erzeugen. Erfahrungsgemal werden fir eine Verfitte-
rung an, zumeist Jungtiere, vorwiegend Bruch-, Knick- und Schmutzeier (Guteklasse B) verwendet
und das eher in kleinen Haltungsstrukturen und fiir heranwachsende Tiere als Ergdnzung zur norma-
len Futterration. Zur Abtotung etwaiger Krankheiterreger miissen die Eier vollstandig und tber einen
langeren Zeitraum durcherhitzt werden. Anschlieffend werden diese geschalt und zerkleinert ange-
boten.

Eier und Eibestandteile kdnnen aber auch als Futtermittel fiir andere Tiere genutzt werden. Eine di-
rekte Verfiitterung von Eiern ist dann nicht moglich. Bevor die Eier als Futtermittel verwendet wer-
den diirfen, missen die entsprechenden Bedingungen des TNP-Rechts erflllt werden. AusschlielRlich
Eier der Kategorie 3 dirfen verfiittert werden und miissen davor einer Verarbeitung in einer zuge-
lassenen Anlage (nach VERORDNUNG (EG) Nr. 1069/2009) zugefiihrt werden.

2.3.10 Fazit

Wer Eier in Deutschland vermarktet oder diese zur Herstellung weiterer Produkte nutzen mochte,
muss die rechtlichen Rahmenbedingungen auf EU-Ebene sowie die Vorschriften auf nationaler Ebene
beachten. Das ,, EU-Hygienepaket” regelt dabei den Umgang mit Lebensmitteln. Hier ist die VERORD-
NUNG (EG) Nr. 178/2002 als Lebensmittel-Basis-Verordnung zu nennen, die allgemeine Grundsatze
und Anforderungen des Lebensmittelrechts festlegt. Sie gibt die Basis flr weitere EU-Verordnungen,
wie die VERORDNUNG (EG) Nr. 852/2004, die die hygienischen Grundanforderungen fiir das Herstel-
len, Behandeln und in Verkehr bringen von Lebensmitteln regelt. Ebenso wie die VERORDNUNG (EG)
Nr. 853/2004, die spezielle Hygienevorschriften fir Lebensmittel tierischen Ursprungs enthalt. Auf
nationaler Ebene werden die EU-Hygienevorschriften u. a. von der Lebensmittelhygiene-Verordnung
(LMHV) und der tierischen Lebensmittelhygiene-Verordnung (Tier-LMHV) erganzt. Fir die Vermark-
tung von Eiern sind auf européischer Ebene die VERORDNUNG (EU) Nr. 1308/2013 Uber eine gemein-
same Marktorganisation fir landwirtschaftliche Erzeugnisse sowie die VERORDNUNG (EG) Nr.
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589/2008 mit Durchfiihrungsbestimmungen zur Verordnung (EG) Nr. 1234/2007 des Rates hinsicht-
lich der Vermarktungsnormen fir Eier, relevant.

In Zusammenhang mit der Vermarktung und Verarbeitung von Eiern wird empfohlen jegliches Vor-
haben, z. B. der Ausbau/Umbau von Raumen, die Anschaffung von Geréatschaften etc. beim zustan-
digen Veterinar- und Lebensmitteliiberwachungsamt sowie der zustandigen Kontrollbehorde, anzu-
zeigen und mit diesen abzusprechen. In ihrer Beurteilung miissen die Veterinarinnen und Veterindre
verschiedene Verordnungen und Gesetze mit einbeziehen. Daraus ergibt sich eine unterschiedliche
(personliche) Gewichtung auf die Themenfelder. Denn jede Regel bringt auch Ausnahmen mit sich.
Diese letzte Beurteilung und Auslegung der Gesetze erlaubt der Veterinarin oder dem Veterinar eine
Einbeziehung der Gegebenheiten vor Ort und die Verfolgung von individuellen Losungsansatzen in
Zusammenarbeit mit dem Betrieb. Die eine Losung, die dann fiir jeden Betrieb gilt, kann es auf die-
sem Gebiet nicht geben. Das bietet aber jedem Betrieb die Chance, sich zusammen mit seinem zu-
standigen Veterindramt abzustimmen und praktikable Losungen zu finden. (LAVES 2021a)

Die Vermarktung und Verarbeitung von Eiern verlangt eine intensive Beschaftigung mit der Materie
sowie eine gute Kommunikation mit den zustdandigen Behorden. Der Aufbauprozess einer Verarbei-
tung und Vermarktung wird beeinflusst von den Gegebenheiten am Hof und der Mentalitat der Be-
triebsleiterin oder des Betriebsleiters sowie der Vorgaben durch das Veterindramt. Dadurch kann
sich der Prozess fiir jeden Betrieb sehr individuell gestalten.

Die VERORDNUNG (EG) Nr. 1069/2009 mit Hygienevorschriften fir nicht fir den menschlichen Ver-
zehr bestimmte tierische Nebenprodukte (TNP-Recht) regelt die Kategorisierung und entsprechende
Verwertung von Eiern, die entsorgt werden missen. Die Entsorgung der Eier nach dem TNP-Recht
darf nur Gber registrierte oder zugelassene Unternehmen erfolgen, was eine Entsorgung von Bruch-
eiern, Schalenresten etc. auf dem landwirtschaftlichen Betrieb tber die herkémmliche griine oder
graue/schwarze Tonne oder den Misthaufen ausschlieRt.

Eier und Eiprodukte gelten als Einzelfuttermittel und kénnen grundsatzlich verfiittert werden (VER-
ORDNUNG (EG) Nr. 68/2013 in der Fassung der VERORDNUNG 2017/1017 Nr. 9.15.3). Betriebe die
Futtermittel herstellen sind laut der VERORDNUNG (EG) Nr. 183/2009 registrierungspflichtig. Auf den
Betrieben werden tberwiegend Bruch-, Knick- und Schmutzeier verfiittert.

2.4 Okonomie

Die 6konomische Bedeutung der B-Ware ist stark betriebsabhéngig, z.B. in welchem Umfang B-Ware
anfallt und welche Kosten und Erlése damit verbunden sind. Im folgenden Kapitel werden einige Eck-
daten dazu aufgezeigt.

2.4.1 Einfluss von B-Ware auf die Wirtschaftlichkeit des Betriebszweigs Legehennen

Die Betriebszweigauswertung liefert den Landwirtinnen und Landwirten auf Basis der Vollkosten-
rechnung 6konomische Daten zu den einzelnen Tatigkeitsfeldern des Betriebs. Daten aus der Ge-
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winn- und Verlustrechnung der Buchhaltung des Gesamtbetriebs werden innerbetrieblich verrech-
net, um den Beitrag des Betriebszweigs am kalkulatorischen Betriebsergebnis zu verdeutlichen (vgl.
LfL 2019).

Zur Vollkostenrechnung der Legehennenhaltung sind zwei Online Tools erhaltlich. Der Wirtschaftlich-
keitsrechner Tier des KTBL (KTBL 2020) sowie der Rechner Vollkosten fiir Oko-Legehennen der Lan-
desanstalt fur Landwirtschaft, Erndhrung und Landlichen Raum (LEL 2018). Der letztgenannte Rech-
ner baut zum Teil auf den Daten des KTBL-Rechners auf. Angegeben wird bei KTBL ein Anteil von 3 %
bis 9 % fir B-Ware an der Gesamtproduktion, in Abhangigkeit von Produktionsverfahren und Leis-
tungsniveau.

Als Erlose je Ei flir B-Ware werden 4,9 ct fiir konventionelle Freilandhaltung und 8,2 ct fiir 6kologische
Haltung angegeben. Die variablen Kosten je Ei, also die Erzeugungskosten variieren stark je nach Hal-
tungssystem und Produktionsverfahren. Bei der 6kologischen Haltung werden zwischen 15 ct (Fest-
stall) und 20 ct (Mobilstall) variable Kosten je Ei angegeben, bei konventioneller Freilandhaltung zwi-
schen 7 ct und 8 ct (Feststall). Fiir konventionelle Mobilstélle sind noch keine Daten bekannt. Schluss-
folgernd kann gesagt werden, dass die B-Ware etwas mehr als die Hélfte der variablen Kosten erwirt-
schaftet (KTBL 2020 und LEL 2018).

Diese Daten dienen als Grundlage fir weitere Betrachtungen im Verlauf des Berichts und der Strate-
giesammlung. In einer separat erstellten Strategiesammlung flir den Wissenstransfer werden in Pra-
xisbeispielen betriebseigene, individuelle Ei-Erlése angegeben.
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3 Material und Methoden

Fiir die Bearbeitung der verschiedenen Arbeitspakete wurden die Literaturreche, schriftliche Befra-
gung sowie Interviews mit Expertinnen und Experten genutzt. Im Folgenden werden die Methoden
sowie das Schema zur Bewertung der Nachhaltigkeit der Strategien erldutert.

3.1 Literaturrecherche

Fiir die Bearbeitung des Arbeitspakets 2 ,Status quo Analyse in der Praxis” wurde zunachst eine Lite-
raturrecherche mit dem Ziel durchgefiihrt, den aktuellen Stand des Wissens zu ermitteln. Die recher-
chierten Themenbereiche reichten von rechtlichen Rahmenbedingungen Gber Struktur- und Produk-
tionsdaten bis hin zu 6konomischen Daten von kleinen Legehennenbestanden. Zusatzlich zur Litera-
turrecherche wurden ermittelte Ansprechpartnerinnen und -partner von fiir den Themenbereich zu-
standigen Behorden personlich kontaktiert.

Auch fur das Anfang September 2020 genehmigte zuséatzliche Arbeitspaket 5 ,Auswirkungen der
neuen Bio-Verordnung VO 848“ wurde eine Literaturrecherche durchgefiihrt und entsprechende An-
sprechpartnerinnen und -partner in den zustdandigen Behorden persoénlich kontaktiert. Darliber hin-
aus wurden Kenntnisse aus der Tatigkeit der Gefliigel-Beraterinnen und -berater bei den Verbanden
einbezogen.

Begleitende Literaturrecherchen wurden fiir die Arbeitspakete 7 (Aufnahme in Erzeugerorganisatio-
nen), Arbeitspaket 8 (Schlachtung) und Arbeitspaket 10 (Logistik) durchgefiihrt. Dabei wurden jeweils
die Rahmenbedingungen bzw. Grundinformationen zu den jeweiligen Themen recherchiert.

Fiir das im Marz 2021 genehmigte Arbeitspaket 9 ,Praxisorientierter Managementleitfaden zur Re-
duzierung und Vermeidung von nicht vermarktungsfahigen Eiern in kleinen Legehennenbestanden”
wurde ebenfalls eine Literarturrecherche durchgefiihrt. Ziel war es zum einen die Faktoren zu recher-
chieren, welche fiir die Vermeidung und Reduzierung von nicht vermarktungsfahigen Eiern relevant
sind. Zum anderen wurden mégliche Ursachen und konkrete Handlungsoptionen fiir das Aufkommen
von nicht vermarktungsfahigen Eiern identifiziert.

3.2 Befragung

3.2.1 Durchfiihrung der Befragung

Derzeit gibt es keine Informationen zur Verwertung nicht vermarktungsfahiger Eier aus kleinen Lege-
hennenbestidnden (100 — 3.000 Tiere). Aus diesem Grund wurde eine Befragung mit Halterinnen und
Haltern kleiner Legehennenbestiande mit 6kologischer oder konventioneller Bewirtschaftung mit
Freilandhaltung durchgefiihrt. Ziel der Befragung war es, von mindestens 100 Betrieben Daten zum
Mengenaufkommen nicht vermarktungsfahiger Eier zu erhalten und Strategien zu ermitteln, welche
zur Verwertung dieser Ware durch den Betrieb selbst oder durch Dritte praktiziert werden. Darliber
hinaus sollte ermittelt werden, wie die Althennen aus kleinen Legehennenbestanden verwertet wer-
den.
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Fiir die schriftliche Befragung wurde vom Projektteam ein aus vier Teilen bestehender Fragebogen
(Anhang 2: Fragebogen Bio-Ei) entwickelt. Im ersten Teil (A - Angaben zum Betrieb und zur Betriebs-
struktur) werden allgemeine Betriebsdaten wie die Betriebsform, die Betriebszweige oder die Fla-
chenausstattung erfragt. Im zweiten Teil (B - Spezifische Angaben zur Legehennenhaltung) geht es
um die Ermittlung der Angaben zur Legehennenhaltung, wie z.B. der Beginn der Legehennenhaltung,
Legenesttypen, Gefllgelrasse oder die Legeleistung. Im dritten Teil (C - Verarbeitung und Vermark-
tung) werden die praktizierten Verwertungsstrategien nach Eierkategorien sowie die Mengenver-
haltnisse ermittelt. Im vierten und letzten Teil (D — Fragen zu Althennen) werden der Verwertungs-
weg, die Kostendeckung sowie strukturelle Probleme und Defizite in Bezug auf die Verwertung von
Althennen erfragt. Die Bearbeitungszeit fir die Zielgruppe ,Halterinnen und Halter kleiner Legehen-
nenbestiande” wurde vom Projektteam mit 30 bis 45 Minuten kalkuliert.

Der Entwurf des Fragebogens wurde zur Priifung an mehrere Beraterinnen und Berater der Verbande
Bioland und Demeter gesendet und testweise von zwei Demeter-Betrieben und einem Bioland-Be-
trieb beantwortet. Nach der Einarbeitung des erhaltenen Feedbacks wurde der Fragebogen fertig
gestellt. Der Fragebogen wurde online iber das Webtool , QuestionPro” sowie nach Riickfrage als
PDF-Datei bereitgestellt.

Fiir die Bekanntmachung und Bewerbung der Befragung wurde die Infrastruktur der Verbande ge-
nutzt sowie eine Pressemeldung verteilt (Presseverteiler, Aufruf Gber Landesverbande, Bekanntma-
chung in Magazinen, Beratungsorganisationen, Packstellen etc.). Im konventionellen Bereich wurden
die einschlagigen Magazine, Landwirtschaftskammern und Bauernverbdnde kontaktiert.

Die Befragung war urspringlich fir den Zeitraum 09.04.2020 bis 30.06.2020 geplant und wurde im
Mai 2020 um einen Monat verldangert. Der langere Befragungszeitraum bis zum 31.07.2020 wurde
als notwendig erachtet, um das urspriingliche Ziel von mindestens 100 auswertbaren Fragebdgen
trotz des Corona-bedingten Kontaktverbots ab Marz 2020 und der damit einhergehenden verringer-
ten Moglichkeit der direkten Ansprache potenzieller Befragungsteilnehmerinnen und -teilnehmer
dennoch zu erreichen. Trotz einer verstarkten Werbung fiir den Online-Fragebogen (lber diverse Ka-
nale und Multiplikatoren, konnte nur eine deutlich geringere Anzahl an auswertbaren Riickantworten
erzielt werden.

3.2.2 Auswertung des Fragebogens

Fir die Auswertung des Fragebogens wurden die Datensatze aus dem Web-Tool QuestionPro zu-
nachst in eine Excel-Datenbank transferiert. Anschliefend wurden die Daten bereinigt und aufberei-
tet. Dazu wurden die Angaben auf Schlissigkeit tiberpriift und im Zweifelsfall zur Klarung die Betriebe
kontaktiert und auf diesem Weg die Datenqualitat verbessert.

In einem weiteren Auswertungsschritt wurden die verschiedenen Teile des Fragebogens inhaltlich
und mit Hilfe von Excel-Berechnungen ausgewertet sowie eine Darstellungsweise fiir die jeweiligen
Ergebnisse verabredet (u.a. Betriebsspiegel).
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3.3 Entwicklung eines Schemas zur Nachhaltigkeitsbewertung

Die Entwicklung der Kriterien fir die Bewertung der ermittelten Verwertungsstrategien erfolgte in
enger Abstimmung zwischen den Projektpartnern. Da die Nachhaltigkeit der praktizierten Inwertset-
zungsstrategien bewertet werden sollte, wurde zum einen eine projektspezifische Definition des Be-
griffs ,Nachhaltigkeit” erarbeitet und zum anderen Kriterien zur Bewertung der Strategien hinsicht-
lich ihrer Nachhaltigkeit entwickelt.

3.3.1 Definition Nachhaltigkeit

Die projektspezifische Definition der Nachhaltigkeit ist auf den spezifischen Untersuchungsgegen-
stand (,,Verwertung nicht vermarktungsfahiger Eier”) abgestimmt:

Nachhaltigkeit bedeutet in dem Projekt, dass die Verwertungsstrategien:

4. auf betrieblicher Ebene auf eine Weise in den Unternehmensablauf eingebunden und arbeits-
wirtschaftlich durchfihrbar sind, so dass rechtliche und verbraucherrelevante Aspekte berlick-
sichtigt werden,

5. in 6kologischer Hinsicht die natlrlichen Ressourcen einer sinnvollen Verwendung zufiihren,

6. in 6konomischer Hinsicht auf Dauer dem Unternehmen zumindest keinen finanziellen Schaden
zufiigen bzw. einen finanziellen Nutzen erwirken.

Als ,verbraucherrelevante Aspekte” wird in Bezug auf die Nachhaltigkeit Folgendes verstanden:

Es wurden Vorkehrungen getroffen, die in Bezug zum Verkauf der Eier bzw. Eiprodukte stehen. Bei-
spiele dafir sind ein ordentlicher Verkaufsraum, ausreichendes und sinnvolles Verpackungsmaterial,
gut zu lesende Verbraucherhinweise und Auszeichnungen der Ware, appetitliche Zubereitung von
Speisen, ein angemessener und nachvollziehbarer Preis, eine Ansprechpartnerin oder -partner fir
Riickfragen etc. Es wird davon ausgegangen, dass die Erflllung solcher Aspekte zur Kundenbindung
beitragen und sich die jeweilige Verwertungsstrategie somit nachhaltig anwenden lasst.

3.3.2 Entwicklung von Bewertungskriterien

Das Projektteam entwickelte Kriterien, welche die Bewertung der von den Betrieben praktizierten
Verwertungsstrategien fir nicht vermarktungsfahige Eier aus kleinen Legehennenbestdnden
(100 - 3.000 Tiere) in Betrieben mit 6kologischer und konventioneller Bewirtschaftung mit Freiland-
haltung ermoglicht. Dabei geht es nicht um die Bewertung der gesamten Legehennenhaltung, son-
dern um den Untersuchungsgegenstand ,,Verwertung und Inwertsetzung nicht vermarktungsfahiger
Eier”.

Fiir die Entwicklung geeigneter Kriterien flr eine Bewertung der Nachhaltigkeit der praktizierten In-
wertsetzungsstrategien fiir nicht vermarktungsfahige Eier wurden bereits existierende Methoden
der Nachhaltigkeitsbewertung recherchiert und auf die Eignung im Projektkontext Gberprift. Viele
der gangigen Methoden der Nachhaltigkeitsbewertung bediirfen einer umfassenden Betriebsdaten-
basis und sind nicht spezifisch auf einen Teilaspekt eines Betriebsbereichs anwendbar.

Der von der Erndhrungs- und Landwirtschaftsorganisation der Vereinten Nationen (FAO) entwickelte
und international anerkannte Leitfaden fiir eine Nachhaltigkeitsbewertung von Agrar- und Lebens-
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mittelsystemen (SAFA) schien am besten geeignet, um den Teilbereich Inwertsetzung von nicht ver-
marktungsfahigen Eiern zu bewerten. Da eine direkte Anwendung des Leitfadens auch bei dieser Me-
thode zu umfangreich gewesen ware, wurde im Projektteam ein Bewertungsschema entwickelt, wel-
ches sich bezlglich der Struktur und der Auswahl der Kriterien an den SAFA- Leitlinien orientiert.
Anderes als in den SAFA-Leitlinien wurden nur drei Dimensionen der Nachhaltigkeit (Unternehmens-
flihrung, 6kologische Integritat sowie 6komische Resilienz, sowie zu diesen zuordenbare Themen und
Unterthemen in der Bewertung beriicksichtigt (siehe Tabelle 6). Im Anhang 1 befindet sich eine Uber-
sicht Gber alle ausgewahlten Kriterien und deren Erlauterungen.

Tabelle 6: Bewertungsbogen

Dimension ‘ Thema Unterthema

Wahrnehmung und Kommunikation gesellschaftlicher Inte-

Unterneh- Partizipation ressen
mensfiih- Rechtsstaatlichkeit | RechtmaRigkeit und Einhaltung biirokratischer Vorgaben
rung Berlicksichtigung von Herstellungsstandards bei der Verwer-

Unternehmensethik | tung

Okologische
Integritat Material & Energie | Abfallvermeidung und Entsorgung

Einsatz von betrieblichem Anlagevermdgen und Arbeitszeit
Profitabilitat

Flexibilitat

Absatzstabilitat

Absatzsicherheit

Investitionen

Vulnerabilitat

Okonomi-
sche Vorhandensein von relevanten Infrastrukturen
Resilienz Produktinformation

& Qualitat Lebensmittelsicherheit

Regionale Okono-

mie Regionale Wertschopfung

Arbeitsaufwand (-zeit)

Arbeitsorganisation

Einbindung in die Arbeitsorganisation

Quelle: eigene Darstellung

Die Darstellung der Bewertungskriterien ist vage an die Darstellung der Nachhaltigkeitsanalyse
SMART (Sustainability Monitoring and Assessment Routine) angelehnt, die vom Forschungsinstitut
flr biologischen Landbau (FiBL) entwickelt wurde (FiBL 2020). Ein Beispiel daftir ist in Abbildung 1 fiir
das Bewertungskriterium ,,Wahrnehmung und Kommunikation gesellschaftlicher Interessen” ersicht-
lich. Das Bewertungskriterium ist der Dimension ,Unternehmensfiihrung”, dem Thema ,,Partizipa-
tion” und dem Unterthema ,, Wahrnehmung und Kommunikation gesellschaftlicher Interessen” zuzu-
ordnen. Das Bewertungskriterium kann, muss aber nicht zwingend wie das Unterthema genannt wer-
den. Fir jedes Bewertungskriterium wird zuerst das Ziel des Kriteriums genannt und erldutert. In der
darunter stehenden Tabelle wird die Informationsbasis, auf derer die Bewertung zustande kommt,
genannt. Die Bewertung erfolgt mit Hilfe einer drei-stufigen Bewertungsskala. Das Ergebnis der Be-
wertung fiir jedes Kriterium (null, ein oder zwei Punkte) wird in einer Ubersichtstabelle, in der alle
Bewertungskriterien fiir eine spezifische Strategie enthalten sind, eingetragen (siehe Kapitel 4.1.2 ).
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Unternehmensfiihrung

Partizipation*
Wahrnehmung und Kommunikation gesellschaftlicher Interessen

Ziel: Mit der Verwertung von nicht vermarktungsfahiger Ware werden gesellschaftliche Interes-

sen hinsichtlich der Nachhaltigkeit wahrgenommen und kommuniziert.

Erlduterung: Finden Eier, die normalerweise als nicht vermarktungsfihig gelten, eine Verwen-
dung, ist dies dem Ressourcenschutz zuzuschreiben, da sonst erneut Ressourcen verbraucht
werden miissten, um die nachgefragte Menge an Eiern bereitstellen zu konnen. Damit wird das
gesellschaftliche Anliegen ,Ressourcenschutz” unterstiitzt, selbst wenn die Verbraucherinnen

und Verbraucher dies nur indirekt bzw. unbewusst wahrnehmen.

Kriterium Wahrnehmung und Kommunikation gesellschaftlicher Interessen

Quelle eventuell Befragungsergebnisse B.7,

Skala 2 Punkte: Es findet eine solche Verarbeitung und/oder Vermarktung statt und

diese ist flir den Verbraucher ersichtlich.

1 Punkte: Es findet eine solche Verarbeitung und/oder Vermarktung statt,

diese ist flir den Verbraucher aber nicht ersichtlich.

0 Punkte: Es findet keine solche Verarbeitung und/oder Vermarktung statt.

Abbildung 1: Beispiel eines Bewertungskriteriums
Quelle: eigene Darstellung

Da es sich bei der Bewertungsskala um eine Ordinalskala handelt, konnen keine Durchschnitte der
erzielten Punktangaben pro Strategie zur Beurteilung der Strategie berechnet werden, sondern es
werden die Gesamtpunktzahlen einander vergleichend gegeniibergestellt (siehe Kapitel 5).

Die Definition in Kapitel 3.3.1 enthalt verschiedene Ebenen der Nachhaltigkeit, die in der folgenden
Tabelle 7 aufgelistet sind. Die jeweiligen Bewertungskriterien sind diesen Ebenen zugeordnet. Einige
der Kriterien sind mehreren Ebenen zuordenbar. Sekundare Zuordnungen sind durch Klammern ge-
kennzeichnet.

Tabelle 7: Zuordnung der Bewertungskriterien zu Ebenen der Nachhaltigkeit

Ebenen der Nachhaltigkeit \ Bewertungskriterien

Einbindung in den Unter- | Flexibilitat - Resistenz gegenliber Mengenfluktuationen
nehmensablauf und ar- | Vorhandensein von relevanten Infrastrukturen
beitswirtschaftliche Durch- | Einbindung in die Arbeitsorganisation

flhrbarkeit Arbeitsaufwand (-zeit)*

Rechtliche Aspekte Rechtliche und biirokratische Rahmenbedingungen
Lebensmittelsicherheit

Verbraucherrelevante Wahrnehmung und Kommunikation gesellschaftlicher Interessen

Aspekte Bericksichtigung von Herstellungsstandards bei der Verwertung

Regionale Wertschopfung
(Lebensmittelsicherheit)
Okologie Abfallvermeidung & Entsorgung
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(Regionale Wertschopfung)
Okonomie Einsatz von betrieblichem Anlagevermogen und Arbeitszeit
Profitabilitat der Verarbeitung und Vermarktung
(Arbeitsaufwand (-zeit))
(Regionale Wertschopfung)
Dauerhaftigkeit der ange- | Absatzstabilitat nicht vermarktungsfahiger Ware
wendeten Strategien Absatzsicherheit nicht vermarktungsfahiger Ware
Quelle: eigene Darstellung

3.4 Expertenbefragung

Die SchlieRung von Wissensliicken, die aus der Umfrage hervorgingen oder mit deren Hilfe nicht ge-
klart werden konnten, erfolgte anhand von Experteninterviews. Geplant waren urspriinglich 15 In-
terviews sowie eine Expertenrunde zur abschlieRenden Diskussion der Projektergebnisse. Da sich
aber im Verlauf des Projekts abzeichnete, dass die offenen Fragen sehr spezifisch mit einer gréReren
Anzahl von Expertinnen und Experten zu Einzelfragen geklart werden mussten, wurden anstelle einer
Expertenrunde mehr Experteninterviews und Fachtelefonate durchgefiihrt. Hinzu kamen weitere Be-
fragungen aufgrund der zusatzlichen Arbeitspakete. Unterteilt wurde in die in den nachfolgenden
Unterkapiteln beschriebenen Befragungsbereiche. Die Auswahl der Expertinnen und Experten ist
dort erlautert.

3.4.1 Verarbeitende und vermarktende Betriebe, inkl. Lohnmanufakturen

Interviewpartnerinnen und —partner aus der Verarbeitungs- und Vermarktungsbranche wurden zum
einen durch bestehende Kontakte der Projektpartnerinnen und —partner, inkl. der befragten Be-
triebe, und zum anderen mit Hilfe einer Internetrecherche gefunden. Bei der Internetrecherche wur-
den in einem ersten Schritt Betriebe identifiziert, die B-Ware fiir die Verarbeitung annehmen, bzw.
deren Webseiten keine gegenteiligen Informationen enthalten. In einem zweiten Schritt wurden
diese Betriebe telefonisch kontaktiert, die Verarbeitung der B-Ware bestétigt bzw. gepriift, ob grund-
satzlich Aussagen dazu moglich sind, und bei Bereitschaft zu einem Interview ein Termin festgelegt.
Die Interviewleitfaden fir verarbeitende und vermarktende Betriebe sowie fir Lohnmanufakturen
sind den Anhdngen 3.1, 3.2 und 3.3 zu entnehmen.

Expertinnen und Experten aus dem institutionellen Umfeld (Amter, etc.) wurden durch bestehende
Kontakte in Amtern und Forschungseinrichtungen vermittelt (Interviewleitfaden, siehe Anhang 3.4).

3.4.2 Direktvermarktende Betriebe

Fir die Interviews mit Expertinnen und Experten aus dem Bereich der Direktvermarktung wurde die
Datenbank (Excel-Datei), welche nach Abschluss der Umfrage erstellt wurde, auf solche Betriebe ge-
filtert, die sowohl eine Direktvermarktung als auch eine eigene Verarbeitung haben. Hatten die Be-
triebe einer Kontaktaufnahme zur Klarung von aufkommenden Fragen zugestimmt, wurden die Be-
triebe kontaktiert (Interviewleitfaden, siehe Anhang 3.5).
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3.4.3 Juristische Fragestellungen

Der Interviewleitfaden zu den juristischen Fragstellungen (siehe Anhang 3.6) beinhaltet Fragestellun-
gen, die mehrere Fachbereiche betreffen. Dementsprechend wurde die Suche nach moéglichen Ex-
pertinnen und Experten breit gestreut durchgefiihrt. Im Internet wurden zunachst Ansprechpartne-
rinnen und -partner zu folgenden Bereichen recherchiert: amtliche Lebensmitteliiberwachung der
Bundeslander, Tierkorperbeseitigungsfirmen, Gefligelberatung der Landwirtschaftskammer, Ver-
bande der Lebensmittelbranche und der Geflligelwirtschaft sowie Veterinaramter. Vereinzelt gab es
auch Rickfragen bei Landwirtinnen und Landwirten aus dem personlichen Beratungsumfeld. Die
Kontaktaufnahme erfolgte meist zunachst telefonisch. Die Fragstellungen konnten so eingegrenzt
werden. Es erfolgte die Verschickung des Interviewleitfadens. Sofern bei der schriftlichen Beantwor-
tung der Fragen Unklarheiten auftauchten, wurden diese miindlich am Telefon oder schriftlich per E-
Mail geklart. Einzelne offene Fragen wurden gezielt an Veterinaramter per E-Mail verschickt.

3.4.4 Schlachtbetriebe und —verbéinde sowie Erzeugerorganisationen

Fiir die Experteninterviews mit Vertreterinnen und Vertretern des Schlachtgewerbes sowie von Er-
zeugerorganisationen (EOen) wurden vorab Internetrecherchen zur Auffindung geeigneter Betriebe
und Organisationen durchgefiihrt. Die Teilnahmebereitschaft bei den Erzeugerorganisationen war
begrenzt, oft wurde aus Zeitgriinden ein Interview abgelehnt. Im Schlachtgewerbe bestand eine ge-
ringe Teilnahmebereitschaft bei ortsgebundenen Schlachtstatten, insbesondere bei grof3en Schlacht-
hofen. Auch wurden haufig keine Althennen (mehr) zur Schlachtung angenommen, so dass diese Be-
triebe fir ein Interview ohnehin nicht geeignet waren. Die Betreiber von Schlachtmobilen zeigten
eine deutlich hohere Bereitschaft fur die Teilnahme an Interviews. Fiir beide Untersuchungen konn-
ten aber letztlich genligend Interviewpartnerinnen und —partner gefunden werden. Die entsprechen-
den Interviewleitfaden sind in den Anhdngen 3.7, 3.8 und 3.9 enthalten.

3.4.5 Wartezeiten nach Arzneimittelgaben

Derzeit ist noch unklar, wie hiufig Oko-Legehennenbetriebe von den Anderungen der Wartezeitrege-
lungen in der VO 848 betroffen sein werden, welche Mengen an Ware anfallen werden, die nicht als
Bio-Eier in den Verkehr gebracht werden kénnen und welche Inwertsetzungsstrategien praktiziert
werden kdnnen. Ziel der Untersuchung war, diese Fragen mit Hilfe von Literaturrecherchen und da-
rauf aufbauenden, individuellen Interviews mit Expertinnen und Experten (z. B. bestandsbetreuende
Tierarztinnen und Tierdrzte sowie Landwirtinnen und Landwirte) zu klaren.

Arbeitsschritte:

1. Recherche des rechtlichen Status Quo: Gesetzliche Grundlage zur Wartezeit in der 6kologischen
Landwirtschaft und der Umsetzung in den Oko-Anbauverbinden sowie der Handhabung in den
einzelnen Bundeslandern.

2. Ermittlung der Anderungen auf Grund der Neuerungen in der VO 848.

3. Darstellung gangiger Arzneimittel-Behandlungen in Legehennenbestanden sowie alternativer,
vorbeugender und praktizierter Behandlungsmdglichkeiten sowie deren Haufigkeit.
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4. Ermittlung der Eiermenge (exemplarisch und anhand von Beispielen), welche nicht als Bio-Ware
in Verkehr gebracht werden kann.

5. Zusammenstellung der Recherche-Ergebnisse und Aufbereitung in Form eines zwei- bis dreisei-
tigen Merkblattes fir die Praxis im Sinne des Wissenstransfers.

6. Darstellung der Inwertsetzungsstrategie(n) fiir Eier, welche in Oko-Legehennenbetrieben pro-
duziert, auf Grund der Wartezeitreglung der VO 848 ab dem 01.01.2022 jedoch nicht als Bio-
Ware in Verkehr gebracht werden kénnen.

3.4.6 Strategiesammlung

Aus den Befragungen von Betrieben mit kleinen Legehennenbestdanden und der Bewertung der Nach-
haltigkeit ergaben sich verschiedene Verwertungsstrategien. Detailrecherchen zu weiteren Aspekten
erfolgten ergdnzend durch Interviews und Betriebsbesuche. Daraus wurde eine Strategiesammlung
in Form von Merkblattern erstellt. Die Ubertragbarkeit auf andere Betriebe sind wesentlicher Be-
standteil dieser Arbeit. Sowohl einsteigenden als auch bestehenden Betrieben mit kleinen Legehen-
nenbestdnden soll damit in Gbersichtlicher Form mogliche Optionen an Losungsansatzen zur Ver-
wertbarkeit nicht vermarktungsfahiger Eier aufgezeigt werden. Die Darstellung der einzelnen Strate-
gien erfolgt analog zu den Bewertungskriterien:

1. Einleitung

2. Rechtliche Vorgaben

3. Okonomie

4. Einbindung in bestehende Arbeitsablaufe
5. Ressourcenschutz

6. Bewertung

Die Suche nach moglichen Betrieben ergab sich aus dem persdnlichen Beratungsumfeld. Als Ergan-
zung wurde Ricksprache mit Befragungsteilnehmerinnen und -teilnehmern aus der urspriinglichen,
schriftlichen Umfrage gehalten. Hier wurde auf das Einverstandnis der Betriebe zur Kontaktaufnahme
geachtet. Vorab erstellte Interviewleitfaden beinhalteten auf den jeweiligen Termin zugeschnittene
Fragestellungen, mit Blick auf die individuell angewendeten Strategiekombinationen bzw. der Rolle
der jeweiligen Interviewpartner in Erzeugung, Verarbeitung, Vermarktung etc. Neben Vor-Ort-Termi-
nen zur Dokumentation und Fotografie wurden telefonische Nachfragen durchgefiihrt. Die Texte
wurden vor Veroffentlichung durch die Interviewpartnerinnen und -partner freigegeben. Die Darstel-
lung der Erkenntnisse in der Strategiesammlung erfolgt allgemeingiiltig fir jede Strategie einzeln.
Dariber hinaus enthalten Betriebsbeispiele die Kombinationen der angewendeten Strategien.

3.4.7 Logistik-Betriebe bzw. Betriebe mit eigenen Logistikketten

Fiir die Experteninterviews mit Vertreterinnen und Vertretern von Logistikunternehmen sowie von
eierverarbeitenden oder -vermarktenden Betrieben mit eigenen Logistikketten wurden vorab Inter-
netrecherchen zur Auffindung geeigneter Betriebe im gesamten Bundesgebiet durchgefiihrt. Die Kri-
terien fir die Auswahl der Interviewpartner wurden offen gestaltet:

27



Inwertsetzung_Bio-Ei Schlussbericht

B Betriebe mit kleinen aber auch groRen Eierproduzenten (< bzw. > 3.000 Legehennen)
B Betriebe mit 6kologisch sowie konventionellen Produkten
B Lohnunternehmen sowie Erzeugerzusammenschlisse.

Die Kontaktaufnahme gestaltete sich teilweise schwierig, da die entsprechenden Verantwortlichen
schwer erreichbar waren. Die Teilnahmebereitschaft bei reinen Logistikunternehmen war begrenzt,
gef. zurlickzufiihren auf die zu diesem Zeitpunkt schwierige Marktsituation (Fahrermangel, hohe
Energiepreise, etc.), was die zeitliche Verflgbarkeit der Verantwortlichen fiir ein Interview redu-
zierte. Letztlich konnten statt der geplanten 20 Interviews 17 durchgefiihrt werden. GroRStenteils
wurde dafiir ein Interviewleitfaden (s. Anhang 3.10) verwendet. Je nach Gesprachspartner und Ge-
sprachsschwerpunkt gestalteten sich die Gesprache offener. Die Interviewdauer variierte zwischen
zehn und 45 Minuten. Von 17 befragten Betrieben gaben 16 gemalR dem Interviewleitfaden anony-
misiert Auskunft (iber Betriebsdaten und Logistikvorgange, ein Betrieb schilderte allgemeine Hinter-
grinde bezlglich der Eierbranche und —logistik.
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4 Ergebnisse

Im Folgenden werden die Ergebnisse der Auswertung des Fragebogens sowie die Erkenntnisse aus
den Interviews mit Expertinnen und Experten dargestellt. In die Auswertung gingen insgesamt 59
Fragebdgen (n=59) ein. Die ausfihrlichen Fragestellungen finden sich zum Nachlesen im Anhang 2.

Die Ergebnisse aus dem Fragebogenteil B (Spezifische Angaben zur Legehennenhaltung) werden in
Kapitel 4.1.1 erldutert. Die Angaben des Fragebogenteils A sind in den sog. Betriebsspiegeln (Kapitel
4.1.2) enthalten. Diese enthalten quantitative Angaben der Betriebe. Damit sollen besondere Trends
bei den Merkmalen der Betriebe dargestellt werden, die einer jeweiligen Strategie zuordenbar sind.
Die Informationen des Fragebogenteils C (Vermarktung und Verarbeitung) werden ebenso in der Be-
wertung der Strategien berticksichtigt, wie die Erkenntnisse aus den Interviews mit Expertinnen und
Experten.

Die Ergebnisse der Expertenbefragungen zu Erzeugerorganisationen und Logistik sind in den Kapiteln
4.1.4 und 4.1.5 enthalten.

Die Ergebnisse aus dem Fragebogenteil D hinsichtlich der Verwertung von Althennen sowie die Er-
gebnisse aus der Umfrage bei Schlachteinrichtungen sind in Kapitel 4.3 enthalten.

4.1 Inwertsetzung nicht vermarktungsfahiger Eier

4.1.1 Spezifische Angaben zur Legehennenhaltung

Umfang und Dauer der Legehennenhaltung und verwendete Stalltypen

Das folgende Diagramm (Abbildung 2) zeigt den Beginn der Legehennenhaltung fiir 59 auswertbare
Datensatze in Jahresintervallen. 38 Teilnehmerinnen und Teilnehmer der Umfrage (64,4 %) haben im
Zeitraum zwischen den Jahren 2011 und 2020 begonnen, Legehennen zu halten. Zwischen den Jahren
2001 und 2010 waren es neun Landwirtinnen und Landwirte (15,3 %), gefolgt von fiinf (8,5 %) zwi-
schen 1991 und 2000. In den Jahren bis 1990 waren es sieben Teilnehmende (11,9 %), wobei das
Einstiegsjahr hier stark zwischen den Jahren 1885 und 1985 streut. Fast ein Drittel der Teilnehmerin-
nen und Teilnehmer hat zwischen den Jahren 2018 und 2020 begonnen, Legehennen zu halten.
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n=59
= 2011-2020 = 2001-2010 1991-2000 = bis 1990

Abbildung 2: Beginn der Legehennenhaltung nach Anzahl der Betriebe

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

30,5 % (18x) der Teilnehmerinnen und Teilnehmer erreichten noch im Jahr der Aufnahme der Lege-
hennenhaltung den aktuellen Umfang an Legehennen. 35,6 % (21x) der Landwirtinnen und Landwirte
erreichten die aktuelle Anzahl an Legehennen innerhalb von funf Jahren nach Beginn der Haltung.
15,3 % (9x) verdnderten den Umfang zwischen dem sechsten und dem zehnten Jahr der Haltung. Die
restlichen 18,6 % (11x) sind breit gestreut und brauchten zwischen elf und 95 Jahren (letztere Angabe
generationenibergreifend). Da die Umfrage keine Auskunft Gber die Entwicklung der Anzahl der Le-
gehennen innerhalb der genannten Jahre gibt, lassen sich keine Riickschliisse ziehen, ob sich die An-
zahl der Legehennen auf einem Betrieb Uber die Jahre vergréRert oder verkleinert hat.

Bei der Frage, welche Stallform(en) der Landwirt bzw. die Landwirtin nutzt, sind Mehrfachnennungen
moglich, weshalb in Summe 76 Stalle, verteilt auf die verschiedenen Stallformen, genannt werden.
Die meist vertretene Haltungsform ist mit 64,5 % die Mobilstallhaltung, wobei es hier nochmals eine
Splittung zwischen gekauften Modellen (51,3 %) und selbstgebauten Mobilstallen (13,2 %) gibt. Teil-
mobile Stdlle wurden in der Umfrage nicht angegeben. Einen Feststall mit Freilandhaltung hatten
25,4 % der Befragten. Sechs Landwirtinnen und Landwirte (7,9 %) halten auch Stallungen fiir die Auf-
zucht von Junghennen vor. Unter ,Sonstiges” wurde ein Maststall und ein zusatzlicher Stall mit Bo-
denhaltung (zusammen 2,6 %) genannt. Am haufigsten werden Mobilstdlle der Firma Stallbau Wei-
land GmbH & KG genutzt (30 Nennungen, davon 20 fiir das Hiilhnermobil 225). Mobilstélle der Firma
Worderkemper GmbH & Co KG wurden sechs Mal genannt. AuRerdem wurden Mobilstdlle der Fir-
men Hihnermobil Oberbayern (3x), farmermobil GmbH (2x), sowie fiinf weitere genannt.

Eingestallte Herkiinfte

Es konnten insgesamt 37 Antworten (n=37) verwertet werden. Einige Landwirtinnen und Landwirte
nannten auch mehrere Herkiinfte. Am starksten vertreten sind die Herklinfte der Lohmann Breeders
GmbH ,Lohmann Brown — Classic”, ,Lohmann LB Plus“, ,Lohmann LSL — Classic“ und ,Lohmann
Brown Lite” (zusammen 25 Nennungen), sowie ,Lohmann Sandy“ (vier Nennungen). Auch die ,Coffee
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und Cream” der Okologischen Tierzucht und damit eine Alternative zu den herkdmmlichen Legehyb-
riden, wurden vier Mal genannt. Neben weiteren Herkiinften von Novogen und Hendrix Genetics sind
auch einige Rassehiihner vertreten, wie z. B. Deutsche Sperber, Mechelner oder Rhodeldnder.

Futteraufnahme und Legeleistung

Fir die Futteraufnahme wurden 41 (n=41) von 59 Datensatzen berlicksichtigt. Die Angaben zum Fut-
terverbrauch schwanken zwischen 12 und 200 g pro Henne und Tag und liegen im Mittel bei 128,9 g
pro Tag und Henne.

Die kiirzeste Legeperiode wird mit 11,5 Monaten angegeben, die ldngste mit 24 Monaten (n=55).
Ein/e Befragungsteilnehmer*in gibt an, dass die Ladnge der Legeperiode variabel ist.

Die Legeleistung je Anfangshenne ist die Eizahl Gber die Legeperiode hinweg, unter Bericksichtigung
von Verlusten. Bei den Eiern pro Anfangshenne pro Legeperiode lag der Minimalwert bei 180 Eiern
bei einer 17-monatigen Legeperiode, wobei in diesem Fall nach dem 12. Legemonat die Hennen nach
und nach lebend abverkauft werden. Der hochste Wert lag bei 650 Eiern pro Anfangshenne bezogen
auf eine Legeperiode von 24 Monaten.

Verwendete Nesttypen und -Einstreu

Die Mehrheit der Betriebe (n=50) verwendet einen Nesttyp. Neun Betriebe geben an, zwei verschie-
dene Nesttypen zu nutzen.

1,5%

= Familiennest/Abrollmatte = Familiennest/Einstreu = Einzelnest/Abrollmatte = Einzelnest/Einstreu

Abbildung 3: Genutzte Nesttypen der Befragungsteilnehmerinnen und -teilnehmer

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Die beiden Fragen zu den verwendeten Nesttypen und der Einstreu wurden oft zusammen beant-
wortet. Mit 42,6 % (29x) sind die eingestreuten Familiennester am haufigsten vertreten, dicht gefolgt
von den Familiennestern mit Abrollmatten (39,7 % / 27x). Bei den Einzelnestern mit Abrollmatten
gibt es 11 Nennungen (16,2 %). Eine Antwort gibt es fiir die Einzelnester mit Einstreu, was 1,5 % am
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Gesamtanteil ausmacht (siehe Abbildung 3). Eingestreut wird in den meisten Nestern mit (Dinkel-
) Spelz (27x), gefolgt von Stroh (6x) und Hobelspdnen (4x). Einige Angaben beziehen sich hier wohl
aber auf die Bodeneinstreu, v. a. beim Einsatz von Stroh. Das lasst sich aus der Tatsache schlussfol-
gern, dass zwar eine Einstreuart angegeben wurde, der Landwirt aber Abrollnester nutzt.

Von den befragten Betrieben (n=59) machen 57 eine Angabe beziglich der SchlieBung der Nester
wahrend der Nacht. Zehn Landwirtinnen und Landwirte geben an, dass sie die Nester nachts nicht
verschlieRen. Sieben Mal handelt es sich hierbei um Familiennester mit Einstreu und drei Mal um
Familiennester mit Abrollmatten. Der (berwiegende Teil der Landwirtinnen und Landwirte ver-
schlieRt nachts die Nester der Legehennen.

Die Frage nach Unterschieden zwischen den verwendeten Nesttypen haben 32 Befragte beantwor-
tet, es zeichnen sich aber keine klaren Tendenzen ab. 14 der 32 Befragten sind keine Unterschiede
zwischen den Nesttypen aufgefallen. Die Einschatzungen der Legehennenhalterinnen und -halter,
welche Unterschiede es bei den Nesttypen gibt, erschienen eher subjektiv.

Insgesamt haben 56 Teilnehmerinnen und Teilnehmer die Frage nach der Zufriedenheit beantwortet.
Knapp 60 % der Befragten sind mit den von ihnen ausgewdhlten Nestern zufrieden. Weitere 23 Teil-
nehmende machten keine eindeutigen Angaben.

Produzierte Mengen und Anteil nicht vermarktungsfahiger Ware

Von 52 Betrieben wurden verwertbare Angaben zur produzierten Eimenge pro Jahr inklusive nicht
vermarktungsfahiger Ware gemacht. Die groRte Menge liegt bei 950.000 produzierten Eiern pro Jahr,
die geringste Menge bei 12.737 Eiern pro Jahr. Im Mittel wurden 244.397 Eier produziert, bei unter-
schiedlichen GréRen der Legehennenbesténde.

Der Anteil an Schmutzeiern variiert auf den befragten Betrieben zwischen 0 % und 8,0 %. Bei den
Knickeiern liegt der Anteil an der gesamten Eierproduktion bei 0,3 % bis 3,5 %. Fiir S-Eier variiert der
Anteil zwischen 0 % und 10,0 %. Ein Betrieb gab einen Wert von 26,7 % fir S-Eier an. Dieser ist als
Extremwert anzusehen. Die in der Umfrage gemachten Angaben zu den Anteilen verschiedener Eier-
kategorien an der Gesamtproduktion entsprechen den in der Literatur zu findenden Angaben nur
teilweise. Die Datenbasis aus der Umfrage reicht allerdings nicht aus, um die Ursachen fiir diese Ab-
weichungen erldautern zu kénnen. Daher wird an dieser Stelle davon abgesehen, diese Daten weiter
zu interpretieren. Fir die Kategorie ,, andere” Eier wurden nur wenige Angaben mit geringen Prozen-
tanteilen (0 % bis 1,75 %) gemacht.

Bei der Frage nach den Einflussfaktoren auf die Entstehung von nicht vermarktungsfahigen Eiern
zeichnen sich in den Antworten drei grolRe Themenfelder ab. Der groRte Einflussfaktor auf die Menge
von Schmutzeiern wird in feuchter Witterung und infolge dessen einem nassen, verschlammten Aus-
lauf gesehen (23 Antworten). Ein weiterer Punkt wird im Alter der Legehennen bzw. in der Dauer der
Legeperiode gesehen, da mit zunehmendem Alter die Schalenstabilitdt nachldsst und mehr Knickeier
entstehen (16 Antworten). Ein weiterer Aspekt (14 Antworten) ist die Fltterungsthematik, die zu-
meist die Qualitat des Futters betrifft. Weitere Einflussfaktoren betreffen das Management wie Stall-
und Nesthygiene, die Fiihrung des Lichtprogramms und die Haufigkeit des Sammelns der Eier. Das
"Fehlverhalten" von Hennen beispielsweise durch Glucken oder das Anpicken von Eiern im Nest wird
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auBerdem als Faktor genannt, der die entstehende Menge nicht vermarktungsfahiger Eier beein-
flusst.

Bei der Beurteilung des Aufkommens nicht vermarktungsfahiger Ware im Jahresverlauf zeichnen sich
folgende Trends ab. Von 59 Betrieben geben 17 Betriebe (28,81 %) den Verlauf einer Legeperiode als
Grund fir ein verandertes Aufkommen nicht vermarktungsfahiger Eier im Jahresverlauf an. Darunter
ist zu verstehen, dass zu Beginn iberwiegend kleine Eier und zum Ende hin haufiger nicht intakte Eier
anfallen. EIf Betriebe (18,64 %) sehen den Grund in feuchter Witterung, v. a. Gber die Herbst- und
Wintermonate. Vier Betriebe (6,78 %) sehen hier eine Kombination aus beiden voran genannten
Grinden. Neun (15,25 %) der Betriebsleiterinnen und Betriebsleiter sehen eine gleichbleibende Ent-
wicklung Gber das Jahr hinweg. 18 Betriebe (30,51 %) machten keine verwertbaren Angaben oder
beantworteten die Frage nicht.

Anteil der Legehennenhaltung am Umsatz

Die nachfolgende Tabelle 8 gibt einen Uberblick (iber den Anteil der Legehennenhaltung am Umsatz
der befragten Betriebe.

Tabelle 8: Anteil der Legehennenhaltung am Umsatz

Anzahl der | %
Betriebe

<5% 0 0,0
5%-20% 17 33,3
21%-35% 12 23,5
36 %-50% 12 23,5
>50 % 10 19,6
Gesamt 51 100,0

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Aus der Tabelle |asst sich erkennen, dass bei 41 Betrieben (82,3 %) der Umsatz aus der Legehennen-
haltung maximal 50 % betragt. Alle 10 Betriebe (19,6 %) bei denen der Umsatz der Legehennenhal-
tung liber 50 % liegt, betreiben diese als Hauptbetriebszweig, acht davon im Nebenerwerb. Alle Be-
wirtschaftungsformen sind vertreten. Die Anzahl der gehaltenen Legehennen liegt zwischen 220 und
2.400 Stiick. Die bewirtschaftete Flache liegt zwischen 2,5 ha und 70 ha.

Griinde fiir die Legehennenhaltung

Die Motivation eine Legehennenhaltung zu betreiben wurde anhand vorgegebener Antwortkatego-
rien sowie eines Textfeldes fiir individuelle Eingaben abgefragt. Mehrfachantworten waren maglich.
In Tabelle 9 sind die Anzahl der Nennungen und der prozentuale Anteil an den insgesamt getatigten
Angaben ersichtlich.
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Tabelle 9: Griinde fiir die Legehennenhaltung

Anzahl %

Interesse an der Gefliigelhaltung 43 22,9
Zusatzverdienst 31 16,5
Einkommensdiversifizierung 29 15,4
Produktdiversifizierung 26 13,8
Verbesserung der Aullendarstellung des Hofes 16 8,5
Produktive Nutzung bereits vorhandener Flachen und Ge- 15 8,0
baude

sonstige Griinde 9 4,8
Relativ geringe Investitionskosten 8 43
Nutzung freier Arbeitskraftkapazitdten 6 3,2
Mangel an geeigneten Produktionsalternativen 4 2,1
Einsatz eines weniger produktiven Betriebszweiges 1 0,5
Gesamt 188 100,0

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Flr fast 23 % der Betriebe steht das Interesse an der Haltung von Gefliigel im Vordergrund, gefolgt
von der Option einer zusatzlichen Einkommensquelle (16,5 %). Vorhandene Einkommensschwankun-
gen ausgleichen (Einkommensdiversifizierung) moéchten 15,4 % der Befragten. Auch fiir eine verbes-
serte AuRendarstellung des Hofes wird die Legehennenhaltung genutzt (8,5 %). Weitere 8 % der Teil-
nehmerinnen und Teilnehmer der Umfrage geben an durch die Haltung von Legehennen bereits vor-
handene Flachen und Gebaude sinnvoll nutzen zu kdnnen.

Schlussfolgerung zu spezifischen Angaben der Legehennenhaltung

Fast zwei Drittel der befragten Teilnehmerinnen und Teilnehmer haben zwischen 2011 und 2020 mit
der Haltung von Legehennen begonnen. Eine beliebte Stallform ist der 225er Mobilstall der Firma
Weiland. Die meisten der befragten Landwirtinnen und Landwirte halten klassische Hybridhiihner
von namenhaften Zuchtfirmen. Das Familiennest ist inzwischen sowohl in stationdren als auch in
(teil)mobilen Stallen stark vertreten. Fir die Kategorie ,,Schmutzei” wird eine Spanne von 0 % bis 8 %
bezogen auf die Menge produzierter Eier pro Jahr angegeben. Knickeier liegen zwischen 0,3 % und
3,5 %. Die Menge der anfallenden S-Eier liegt zwischen 0 % und 10,0 %. Aus der Literaturrecherche
(Kapitel 2.2,Tabelle 3) geht ein geringerer Prozentsatz flir Schmutzeier hervor, die Knickeier liegen im
Rahmen der dort zusammengetragenen Werte. Die Umfrageergebnisse fir die Kategorie S-Eier lie-
gen teilweise weit Gber den Werten aus der Literatur. Als Haupteinflussfaktoren auf die anfallende
Menge nicht vermarktungsfahiger Eier wird die Lange der Legedauer, der Einfluss der Witterung und
die Fltterung angesehen. Am Anfang und am Ende einer jeden Legeperiode fallen gehauft Eier an,
die nicht oder nur schwer zu vermarkten sind. Im Herbst/Winter entstehen eher schmutzige Eier. Im
Hinblick auf die Vermeidung und Reduzierung nicht vermarktungsfahiger Eier wurde im Rahmen des
Projekts ein praxisorientierter Managementleitfaden erstellt (siehe Kapitel 4.4). Der Anteil der Lege-
hennenhaltung am Umsatz liegt auf den befragten Betrieben zumeist unter 50 %. Die Motivation der
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Betriebe in die Legehennenhaltung einzusteigen sind unterschiedlich. Die drei am haufigsten genann-
ten Griinde sind das Interesse an der Gefliigelhaltung, der zu erzielende Zusatzverdienst sowie der
Ausgleich von Einkommensschwankungen.

4.1.2 Inwertsetzungsstrategien fiir nicht vermarktungsféihige Eier und Bewertung der praktizier-
ten Strategien

In den nachfolgenden Unterkapiteln werden die einzelnen Inwertsetzungsstrategien im Detail erldu-
tert. Die nachfolgenden Tabellen bieten vorab einen Gesamtiiberblick liber alle befragten 59 Be-
triebe.

Tabelle 10: Betriebsspiegel ,,alle Betriebe”

Hauptbetriebszweig

anzahige- | o | [
triebe Anzahl Be- %
Ackerbau 9 15,3 triebe °
Legehennenhaltung 13 22,0 <25ha 20 33,9
Milchviehhaltung 6 10,2 25-49 ha 9 15,3
Mutterkuhhaltung 5 8,5 50-100 ha 11 18,6
Schweinemast 2 3,4 > 100 ha 16 27,1
gemischter Betrieb 11 18,6 keine Angaben 3 5,1
Sonstige Tierhaltung 5 8,5 Summe 59 100,0
Sonstige 4 6,8
keine Angaben 4 6,8
Summe 59 100,0 Anzahl Be- %
triebe
Anzahl Be- % 251-500LH 11 18,6
triebe 501 - 750 LH 8 13,6
Haupterwerb 40 67,8 [751-1.000LH 5 8,5
Nebenerwerb 19 32,2 1.001 - 2.000 LH 8 13,6
Summe 59 100,0 2.001 - 3.000 LH 8 13,6
keine Angaben 1 1,7
summe sl _To0g

Quelle: eigene Darstellung der Befragungser-
Anzahl Be- % gebnisse
triebe
konventionell 17 28,8
Bioland 11 18,6
Demeter 10 16,9
Naturland 11 18,6
EU-Bio 6 10,2
Biokreis 2 3,4
Bio Austria 1 1,7
sonstiger Verband 1 1,7
Summe 59 100,0
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Die Legehennenhaltung ist in 13 der 59 befragten Betriebe der Hauptbetriebszweig (22,0 %). Hau-
fig vertreten sind zudem gemischte Betriebe sowie Ackerbau- und Milchviehbetriebe. Etwa zwei
Drittel sind im Haupterwerb tétig, knapp ein Drittel im Nebenerwerb. Uberwiegend haben ékolo-
gisch wirtschaftende Betriebe, insbesondere Verbandsbetriebe, an der Umfrage teilgenommen.
Konventionelle Betriebe mit Freilandhaltung sind mit 28,8 % vertreten. Etwas mehr als jeweils ein
Drittel der Betriebe bewirtschaften weniger als 25 ha landwirtschaftlich genutzte Flache (LF) bzw.
zwischen 25 ha und 100 ha LF. Auch bei der Anzahl der Legehennenplatze sind die kleineren Be-
stande starker vertreten. Mehr als 70 % der Betriebe weisen Bestdnde bis max. 1.000 Legehen-
nenplatze aus.

Betrachtet man die 0.g. Angaben genauer, wird ersichtlich, dass die GroRe der LF nur bei den
kleineren Betrieben auch mit kleineren Legehennenbestianden einhergeht. Es gibt insgesamt 16
Betriebe mit einer LF unter 25 ha, die auch kleine Legehennenbestande mit bis zu 1.000 Legehen-
nen haben. GrolRe Betriebe lassen aber nicht gleichzeitig auf groRere Bestande schlieBen. Ledig-
lich vier Betriebe mit einer LF von mehr als 100 ha weisen Legehennenbestdnde von (iber 2.000
Tieren aus.

Die geographische Verteilung der befragten Betriebe ist uneinheitlich. Wie aus Tabelle 11 ersicht-
lich ist, stammen fast zwei Drittel der Befragten aus den Bundeslandlern Bayern, Hessen und
Nordrhein-Westfalen. Die Menge an bayerischen Betrieben ist teilweise darauf zuriickzufiihren,
dass unter Mitarbeit eines Beraters von Naturland in dieser Region viele Betriebe direkt angespro-
chen und zur Teilnahme an der Befragung aufgefordert wurden.

Tabelle 11: Geographische Lage der befragten Betriebe

Bundesland Anzahl der Betriebe  Anzahlin % ‘
Bayern 23 39,0
Hessen 8 13,6
Nordrhein-Westfalen 8 13,6
Baden-Wiirttemberg 5 8,5
Niedersachsen 5 8,5
Sachsen 2 3,4
Brandenburg 1 1,7
Berlin 1 1,7
Rheinland-Pfalz 1 1,7
Schleswig-Holstein 1 1,7
Thiringen 1 1,7
k.A. / Sonstige 3 5,1
Summe 59 100,0

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Auf Basis dieser Datenlage ist es nicht moglich, Rickschlisse von der geographischen Lage auf die
Wahl der angewandten Strategien zur Verwertung nicht vermarktungsfahiger Ware in einem Be-
trieb zu schlieRen.
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Insgesamt machten 58 der 59 Betriebe ndhere Angaben zur Verteilung der Strategien auf
Schmutz-, Knick- und S-Eier; fiir einen Betrieb konnte nicht festgestellt werden, welche Eierkate-
gorien die Lohnverarbeitung betreffen. 15 Betriebe verwenden jeweils nur eine Strategie fir alle
drei Eierkategorien, die anderen Betriebe nutzen bis zu funf Strategien, um die nicht vermark-
tungsfahige Ware in Wert zu setzen oder aber zu entsorgen. Aus den Angaben in Tabelle 12 geht
hervor, dass die Strategiewahl fir Schmutz- und Knickeier sich sehr dhnelt, wahrend die S-Eier
sich in verschiedenen Punkten deutlich davon abheben. Der Eigenverzehr ist insgesamt am hau-
figsten vertreten, aber deutlich haufiger fir B-Ware als flr S-Eier. Die Direktvermarktung, insbe-
sondere der Verkauf im Hofladen ist hingegen besonders wichtig fir die Verwertung von S-Eiern.
Da eine Direktvermarktung von Schmutz- und Knickeiern juristische Fragen aufwirft, ist diese Ver-
teilung nachvollziehbar. Die Verfiitterung, Entsorgung und sonstige Strategien spielen fir S-Eier
keine Rolle. Weitere Informationen zu den Strategiekombinationen und ihre Bedeutung fir die
einzelnen Eierkategorien sind in den nachfolgenden Unterkapiteln enthalten.

Tabelle 12: Verteilung der Strategien in allen befragten Betrieben

Anzahl der Nennungen

insgesamt | % von fiir Schmutz-  fiir Knick- fiir S-Eier
n=58 eier eier

Verkauf an Zwischenhandler 11 19,0 3 3 10
Verkauf an verarbeitenden Betrieb 8 13,8 5 5 6
Lohnverarbeitung 9 15,5 4 3 5
eigene Verarbeitung 15 25,9 13 12 7
Direktvermarktung / Verkauf im 28 48,3 6 4 25
Hofladen
Eigenverzehr 41 70,7 35 37 7
Verfltterung 5 8,6 3 2 0
Entsorgung 14 24,1 11 10 0
Sonstige Strategien 3 5,2 3 0 0

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

4.1.2.1 Strategie , Eigene Verarbeitung”

Insgesamt geben 15 der 59 befragten Betriebe (25,4 %) an, die nicht vermarktungsfahigen Eier
selbst weiterzuverarbeiten. Dabei verarbeiten diese Betriebe je ein bis drei Eierkategorien, also
Schmutz-, Knick- und S-Eier sowie andere nicht vermarktungsfahige Eier, in unterschiedlichen
Mengen.

Tabelle 13 veranschaulicht die Strukturen der 15 Betriebe. Die Betriebe sind sehr heterogen, so-
wohl was die Hauptbetriebszweige als auch die Bewirtschaftungsform angeht. Der Anteil der Ne-
benerwerbsbetriebe ist mit 46,7 % hoher als der Gesamtdurchschnitt (32,2 %). Die durchschnitt-
liche Flachenausstattung von 73,8 ha entspricht fast dem Gesamtdurchschnitt von 73,4 ha aller
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befragten Betriebe mit Angaben zum Flachenumfang (n=56). Die Betriebe mit weniger als 25 ha
LF sind mit 40,0 % die am starksten vertretene Gruppe. Nur drei der 15 Betriebe betreiben die
Legehennenhaltung als Hauptbetriebszweig. Die Anzahl der Legehennenplatze liegt in 80 % der
Betriebe in den unteren Kategorien (bis 1.000 Legehennenplatze).

Tabelle 13: Betriebsspiegel ,,Eigene Verarbeitung”

Naturland 1 6,7
Anzahl Be- % EU-Bio 1 6,7
triebe Biokreis 1 6,7
Ackerbau 1 6,7 Bio Austria 0 0,0
Legehennenhaltung 3 20,0 sonstiger Verband 0 0,0
Milchviehhaltung 0 0,0 Summe 15 100,0
Mutterkuhhaltung 2 13,3
gemischter Betrieb 5 33,3 Anzahl Be- %
Sonstige Tierhaltung 1 6,7 triebe
Sonstige 2 13,3 <25ha 6 40,0
keine Angaben 1 6,7 25-49 ha 1 6,7
Summe 15 100,0 50-100 ha 4 26,7
> 100 ha 4 26,7
Haupt-/Nebenerwerb | | keine Angaben 0 0,0
Anzahl Be- % Summe 15 100,0
triebe
Haupterwerb 8| 533
Nebenerwerb 7 46,7 Anzahl Be- %
Summe 15 100,0 triebe
bis 250 LH 7 46,7
Anzahl Be- y 501 - 750 LH 1 6,7
triebe 751 -1.000 LH 3 20,0
konventionell 5 33,3 1.001 - 2.000 LH 1 6,7
Bioland 3 20,0 2.001 - 3.000 LH 1 6,7
Demeter 4 26,7 keine Angaben 1 6,7
Summe 15 100,0

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Die Abbildung 4 verdeutlicht, welche Arten von nicht vermarktungsfahigen Eiern von den 15 Betrieben
jeweils weiterverarbeitet werden.
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100%

80%

60%

40%

20%

0%

Schmutzeier Knickeier S-Eier Sonstige Eier
n=15
B Schmutzeier: eigene Verarbeitung O Schmutzeier: keine eigene Verarbeitung
OKnickeier: eigene Verarbeitung O Knickeier: keine eigene Verarbeitung
W S-Eier: eigene Verarbeitung O S-Eier: keine eigene Verarbeitung
M Sonstige Eier: eigene Verarbeitung O Sonstige Eier: keine eigene Verarbeitung

Abbildung 4: Anteil verschiedener Eierkategorien an der eigenen Verarbeitung

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Es sind vor allem Schmutz- und Knickeier, die in den Betrieben weiterverarbeitet werden. Bei den S-
Eiern ist es etwas weniger als die Halfte der Betriebe, die diese verarbeiten. Unter sonstigen Eiern
nennt ein Betrieb XL- und XS3-Eier. Gemessen am gesamten Umfang der jeweiligen Eierkategorien,
werden bei den Schmutz- und Knickeiern haufiger Giber 50 % der anfallenden Menge selbst verarbeitet
als bei den S-Eiern. Bei den Schmutzeiern sind es zehn von insgesamt 13 verarbeitenden Betrieben, bei
denen diese Strategie im Vordergrund (>50 % der anfallenden Menge) steht, bei den Knickeiern sind
es jeweils neun von zwolf Betrieben, bei den S-Eiern sind es vier von sieben Betrieben. In absoluten
Zahlen verarbeiten die Betriebe im Durchschnitt 3.705 Schmutzeier pro Jahr (n=12; min. 350; max.
16.800), 2.958 Knickeier (n=10; min. 350; max. 13.490) und 5.249 S-Eier (n=6; min. 160; max. 25.631).

In drei der 15 Betriebe ist die eigene Verarbeitung die einzige Strategie. Die anderen Betriebe verfolgen
zwei bis flinf Strategien gleichzeitig. Am haufigsten werden der Verkauf im Hofladen (9x) und der Ei-
genverzehr (7x) genannt, gefolgt vom Verkauf an Zwischenhandler, Verfiitterung und Entsorgung (je
3x). Der Verkauf im Hofladen bezieht sich hier aber auf die Strategie der restlichen, nicht vermark-
tungsfahigen Ware. Vermarktungsfahige Ware wird in allen 15 Betrieben (iber die Direktvermarktung
abgesetzt.

Folgende hofeigene Verarbeitungswege werden fiir die nicht vermarktungsfahigen Eier genannt
(Mehrfachnennungen pro Betrieb moglich):

3 Eine offizielle Klassifizierung ist ,XS-Ei“ nicht, aber in der Praxis wird der Begriff ab und an verwendet.
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®  Eierlikérherstellung (11x)
®  Nudelproduktion (6x)

®  Hofeigene Backstuben (2x)

®  Eigenes Catering/ Restaurant etc. (2x)

Strategiebewertung , Eigene Verarbeitung”

In Tabelle 14 wird die Punktevergabe fiir die Kriterien der Nachhaltigkeitsbewertung erlautert. Die
Strategie betrifft hauptsachlich Schmutz- und Knickeier, weniger die S-Eier. Hauptprodukte aus eigener

Verarbeitung sind Nudeln und Eierlikor.

Tabelle 14: Punktevergabe fiir die Kriterien der Nachhaltigkeitsbewertung fiir die Strategie , Eigene Verarbei-

tung”

Bewertungskriterium

Wahrnehmung und
Kommunikation gesell-
schaftlicher Interessen

Begriindung fiir Punktevergabe

Evtl. besteht ein Verweis auf "Eier aus eigener Produktion" auf
den verarbeiteten Produkten, aber ein Hinweis auf die Ver-
wendung von Schmutz- und Knickeiern ist eher unwahrschein-
lich und daher fiir Verbraucher nicht ersichtlich.

Rechtliche und birokra-
tische Rahmenbedin-
gungen

Der Genehmigungsprozess kann je nach geplanter MaRnahme
bzw. geplanter Verarbeitung aufwendig sein. Bei der Verarbei-
tung von Eiern durch einen landwirtschaftlichen Betrieb sind
zahlreiche hygienische Anforderungen einzuhalten. In der Pra-
xis sind die Vorschriften umsetzbar.

Berucksichtigung von
Herstellungsstandards
bei der Verwertung

Produkte aus eigener Verarbeitung: fir Kunden sind Pro-
dukteigenschaften ersichtlich (Bio-Produkte bzw. konventio-
nelle Eiprodukte aus Eiern aus Freilandhaltung) => Herstel-
lungseigenschaften werden beriicksichtigt.

Abfallvermeidung &
Entsorgung

Ein GroRteil der Betriebe mit dieser Strategie verarbeitet oft
mehr als 50% von mindestens einer Eierkategorie (v.a.
Schmutz- oder Knickeier). Laut Experteninterviews steht bei
der eigenen Verarbeitung oft weniger die Wirtschaftlichkeit
als vielmehr andere Griinde, wie die Wertschatzung der Le-
bensmittel im Vordergrund.

Einsatz von betriebli-
chem Anlagevermogen
und Arbeitszeit

Tendenziell teures Anlagevermogen (Kiche, etc.) wird
(mit)genutzt und entsprechende Arbeitszeit flir die Verarbei-
tung investiert. Produkte aus eigener Verarbeitung gehen in
die Direktvermarktung (arbeitszeitintensiver Absatz).

Profitabilitdt der Verar-
beitung und Vermark-
tung

Die Mehrheit (8 von 15) der Befragten dieser Strategie gibt
,gewinnbringend" an, die anderen ,kostendeckend” (5x) oder
defizitdr (2x). Experteninterviews ergaben, dass die Profitabili-
tat der eigenen Eierlikorherstellung eher begrenzt ist.

Flexibilitat - Resistenz
gegenilber Mengenfluk-
tuationen

Die Nachfrage in der Direktvermarktung ist fir den Produkti-
onsumfang maRgeblich. Eine unbegrenzte Abnahme ist nicht
gewadhrleistet. Auch verwerten nur drei der Befragten alle
Schmutz- und Knickeier mit dieser Strategie. Damit ist tenden-
ziell keine 100%ige Verwertung garantiert.

40




Inwertsetzung_Bio-Ei Schlussbericht

Bewertungskriterium

Begriindung fiir Punktevergabe

Absatzstabilitat nicht In nur drei der 15 Betriebe ist die eigene Verarbeitung die ein- | 1
vermarktungsfahiger zige Strategie und durch die Direktvermarktung werden viele
Ware Kunden angesprochen. Allerdings verarbeitet ein GrofSteil der
Betriebe mit dieser Strategie oft mehr als 50 % von mindes-
tens einer Eierkategorie. Brache die Direktvermarktung weg,
ware die Absatzstabilitat gefahrdet.
Absatzsicherheit nicht Die Abnahme der Ware (iber die Direktvermarktung ist nicht 0
vermarktungsfahiger gesichert und kann jederzeit enden.
Ware
Vorhandensein von re- Eigene Verarbeitungsstrukturen und Absatzwege (z.B. Hofla- 2
levanten Infrastruktu- den) bestehen. Damit sind Strukturen in der Wertschopfungs-
ren kette ausreichend vorhanden.
Lebensmittelsicherheit Eine Absprache mit dem zustandigen Veterinaramt fir erfor- 1
derliche Einrichtungen und Ablaufe ist unumganglich. Sind
diese erst einmal abgesprochen und etabliert, ist die Einhal-
tung der Vorschriften fir die herstellenden Betriebe aber laut
Experteninterviews gut umsetzbar. Die Abldufe und Vorgaben
kénnen aber je nach Produkt (z.B. Nudeln oder Eierlikér) sehr
unterschiedlich sein.
Regionale Wertschop- Die Produkte aus eigener Verarbeitung werden tber die Di- 2
fung rektvermarktung, d.h. in der Region, abgesetzt.
Arbeitsaufwand Je nach Produkt ist der Arbeitsaufwand unterschiedlich. Die 1
Eierlikdrherstellung weist It. Experteninterviews tendenziell
einen geringeren Arbeitsaufwand auf als die Nudelproduktion.
Allerdings werden It. Experteninterviews oft keine adaquaten
Lohnkosten in die Produktpreise eingerechnet.
Einbindung in die Ar- Eine Einbindung in die Direktvermarktung besteht, aber wei- 1
beitsorganisation tere Arbeitsgdnge (Verarbeitung, Verpackung) sind notwen-
dig.
Summe 18

Quelle: eigene Darstellung

41




Inwertsetzung_Bio-Ei Schlussbericht

Schlussfolgerungen

Kleine Legehennenbestdnde resultieren in einer insgesamt geringen Menge an nicht vermarktungsfa-
higer Ware in den Betrieben, die tendenziell schwieriger an verarbeitende oder vermarktende Betriebe
abgegeben werden kann als gréRBere Mengen. Daher bietet sich eine hofeigene Verarbeitung an.

Die Strategie , eigene Verarbeitung” wird von ca. einem Viertel aller Befragten verfolgt. Alle Betriebe
verfiigen Uber einen Direktvermarktungsweg (Hofladen, Markte 0.3.). Es liegt nahe, dass dieser Ab-
satzweg auch fiir die verarbeiteten Produkte genutzt wird. Eine andere Absatzschiene fiir die verarbei-
teten Produkte, z.B. Gber Regionalladen, ist zwar theoretisch moglich, war in der Befragung aber kaum
relevant. Daher steht die Strategie ,eigene Verarbeitung” in starker Verbindung mit der Direktver-
marktung (Hofladen, Marktstande, Hofcafé, Catering etc.), Gber die die Produkte aus eigener Verar-
beitung angeboten werden kdnnen. Inwieweit eine Direktvermarktungsschiene fiir die verarbeiteten
Produkte von den Befragten erst aufgebaut werden musste oder ob ein bestehender oder parallel ent-
standener Absatzweg mitgenutzt wird, kann aus den Befragungsergebnissen nicht beantwortet wer-
den. Es ist aber davon auszugehen, dass der Aufbau einer Direktvermarktungsschiene im Verhaltnis zu
den verkauften Produkten bzw. zur Produktmenge steht, sowohl in finanzieller als auch arbeitsorgani-
satorischer Hinsicht. In der vorliegenden Auswertung handelt es sich hdufig um Betriebe mit tenden-
ziell kleinen Legehennenbestdnden, die im Nebenerwerb gefiihrt werden und ihre A-Ware direkt ver-
markten. Dies legt nahe, dass tendenziell kleine Eier-Mengen in die eigene Verarbeitung gehen. Ein
Verkauf der verarbeiteten Produkte zusammen mit der A-Ware Uber die gleiche Absatzschiene (z.B.
Hofladen, Verkaufsautomat) erscheint daher sinnvoll.

Werden hingegen grofRere Mengen unter Einbeziehung von A-Ware hergestellt, eréffnen sich tenden-
ziell andere Absatzschienen, z.B. der Vertrieb liber Dritte. Hier ist allerdings eine mogliche Pflicht zur
lebensmittelrechtlichen Zulassung zu beachten.

Der zusatzliche Arbeitsaufwand und Investitionsbedarf in der Direktvermarktung ist in der vorliegen-
den Studie kaum messbar, da die Nudeln, der Eierlikér etc. parallel zu anderen Produkten verkauft
werden. Relevant ist also hauptsachlich der Verarbeitungsprozess. Bei der eigenen Verarbeitung ist
der Investitionsbedarf betriebsindividuell. Beispiele zur Orientierung sind in Kapitel 4.1.3.1 aufgefiihrt.
Die Nutzung bereits vorhandener Infrastruktur (z.B. eine gewerblich zugelassene Kiiche oder geka-
chelte Rdume aus einer friiheren Milchviehhaltung) ist mit dem zusténdigen Veterindramt abzuklaren.
Stimmt das Veterindramt der (Um-)Nutzung zu, wird bereits ein groRer Teil der Investitionskosten fir
einen Neubau / Umbau eingespart.

Hinsichtlich der Arbeitszeit wurde allerdings in Experteninterviews erlautert, dass diese nicht immer
adaquat auf die Produktpreise (v.a. bei der Eierlikorherstellung) umgelegt werden kann, da sonst die
Produkte zu teuer werden. Vielmehr stehen die Vermeidung der Entsorgung von Lebensmitteln und
die Erweiterung der Produktpalette im Hofladen im Vordergrund.

Es gibt allerdings verschiedene Griinde, warum die Verwendung von nicht vermarktungsfahiger Ware,
und insbesondere von Schmutzeiern, fur die Eierlikdr- und Nudelproduktion problematisch sein kann.
Die Gefahr einer hoheren Keimbelastung durch die Verwendung von Schmutzeiern in den Endproduk-
ten wirkt laut Expertenbefragung teilweise abschreckend. Zudem ist die Menge an Eiern bzw. auch
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Eigelb (fur Eierlikor) fur die Produktion von Nudeln und Eierlikor beschrankt. Bei einem gréReren Auf-
kommen von nicht vermarktungsfahiger Ware miissten entsprechend grolRe Mengen an verarbeiteten
Produkten entstehen, mit dem entsprechenden Zeit- und Rohmaterialaufwand (Gries, Schnaps etc.).
Auch die mogliche abzusetzende Menge (ber die Direktvermarktung muss dabei bericksichtigt wer-
den. Es besteht auch die Moglichkeit, dass eine groRere Menge vermarktungsfahiger Eier in den Pro-
duktionsprozess einflieSt und die nicht vermarktungsfahige Ware dazu kommt. So wurde in einem Ex-
perteninterview erliutert, dass auch ein Uberhang an A-Ware zur Eierlikérherstellung verwendet wird,

wenn es die Situation verlangt.

Die juristischen Grundlagen fiir die eigene Verarbeitung sind in Kapitel 2.3.7 ndher erldutert. Grund-
satzlich gilt, dass der verarbeitende Betrieb fiir die Sicherheit des erzeugten Lebensmittels, also auch
von Eiprodukten wie Nudeln und Eierlikor, haftet. Wichtig ist, dass eigentlich keine ungewaschenen
Schmutzeier verwendet werden diirfen, sondern diese vor dem Aufschlagen gereinigt (gewaschen und
getrocknet) werden mussen. Laut Expertenauskunft dirfte dies in landwirtschaftlichen Betrieben nicht
moglich sein (LAVES 2021a). Die technischen Dimensionen einer Waschanlage dirften die Moglichkei-
ten eines landwirtschaftlichen Betriebes lGbersteigen. Da aber ein groBer Teil der hier beschriebenen
Betriebe die Verarbeitung von Schmutzeiern zu eigenen Eiprodukten angibt und diese auch von Vete-
rindramtern Gberwacht werden, ist anzunehmen, dass in bestimmten Umfangen bzw. Verschmut-
zungsgraden die Verwertung doch moglich ist und lokal erlaubt wird. Im Zweifelsfall ist eine Verwen-
dung von Schmutzeiern zur eigenen Verarbeitung mit dem Veterindramt abzuklaren.

Werden die Eiprodukte nicht nur im Hofladen sondern auch (iber Dritte, also in Lebensmittelfachge-
schaften etc. verkauft, ist eine lebensmittelrechtliche Zulassung erforderlich, was wiederum mit der
Erfullung von anderen Vorschriften verbunden ist.

4.1.2.2 Strategie , Verkauf an Zwischenhéndler”

Von den 59 Betrieben geben elf (18,6 %) an, nicht vermarktungsfahige Eier zu unterschiedlichen An-
teilen an Zwischenhandler abzugeben. Fast zwei Drittel dieser Betriebe (63,6 %) sind Haupterwerbs-
betriebe. Bei etwas liber der Halfte der Betriebe (54,5 %) ist die Legehennenhaltung der Hauptbe-
triebszweig. Bei weiteren 36,4 % ist dies der Ackerbau (siehe Tabelle 15 ). Knapp 73 % der Betriebe
werden nach den Richtlinien des 6kologischen Landbaus bewirtschaftet. Die Flachenstruktur der Be-
triebe variiert zwischen weniger als 25 ha und mehr als 100 ha. Mehr als die Halfte der Betriebe (54,6
%) verfiigen liber maximal 49 ha. Die Betriebe haben tendenziell groRere Legehennenbestdnde (1.001
—3.000 Tiere).
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Tabelle 15: Betriebsspiegel “Verkauf an Zwischenhdndler”

EU-Bio 0 0,0
Anzahl % Biokreis 0 0,0
Betriebe Bio Austria 0 0,0
Ackerbau 4 36,4 sonstiger Verband 0 0,0
Legehennenhaltung 6 54,5 Summe 11 100,0
Milchviehhaltung 0 0,0
et ey - 2 | Flachenstruktur |
Schweinemast 0 0,0 Anzahl %
gemischter Betrieb 0 0,0 Betriebe
Sonstige Tierhaltung 0 0,0 <25 ha 2 36,4
Sonstige 0 0,0 25- 49 ha 2 18,2
keine Angaben 0 0,0 50-100 ha > 18,2
Summe 11 100,0 >100 ha 2 18,2
keine Angaben 1 9,1
e TR
Anzahl % :
fetriebe
Haupterwerb 7 63,6 Anzahl %
Nebenerwerb 4 36,4 Betriebe
Summe 11 100,0 bis 250 LH 1 9,1
- 251-500LH 0 0,0
Bewirtschaftungsform \ 501-750 LH 2 182
’QZESZLG % 751 - 1.000 LH 1 9,1
- 1.001 - 2.000 LH 3 27,3
konventionell 3 27,3 5 001 -3.000 LH 2 36,4
gfrlr?gtir 2 i;; keine Angaben 0 0,0
’ Summe 11 100,0
Naturland 3 27,3

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Von den elf Betrieben, die nicht vermarktungsfahige Eier an einen Zwischenhandler abgeben, setzen
flinf Betriebe (45,5 %) 100 % der bei ihnen anfallenden S-Eier auf diesem Weg ab. Weitere drei Betriebe
(27 %) verkaufen 50 bis 80 % ihrer S-Eier (iber einen Zwischenhandler. Bei den Schmutz- und Knickeiern
ist der Anteil geringer. Von den Eiern, die in diesen Kategorien anfallen, werden von zwei Betrieben
(18 %) 90 bis 100 % Uber den Zwischenhandler abgesetzt. Fiir viele der elf Betriebe liegt keine Infor-
mation vor, um welche Art von Zwischenhandler es sich handelt. Die Betriebe, bei denen Informatio-
nen vorliegen, verkaufen an den Lebensmitteleinzelhandel (LEH), einen GroRhéandler, eine Erzeuger-
gemeinschaft sowie an einen Abo-Kisten-Service.

Der Verkauf an den Zwischenhandel wird nur von einem Betrieb als einzige Verwertungsstrategie ver-
folgt. Drei Betriebe verfolgen eine weitere, flinf Betriebe zwei weitere und zwei Betriebe drei weitere
Strategien der Inwertsetzung. Haufig mit dem Verkauf an den Zwischenh&ndler kombinierte Strategien
sind der Eigenverzehr oder die eigene Verarbeitung.
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Strategiebewertung ,Verkauf an Zwischenhandler”

In Tabelle 16 wird die Bewertung der Strategie , Verkauf an Zwischenhandler” dargestellt und die Punk-

tevergabe anhand der Bewertungskriterien erlautert.

Tabelle 16: Strategiebewertung ,,Verkauf an Zwischenhandler”

Bewertungskriterium  Begriindung fiir Punktevergabe Punkte
Wahrnehmung und | 6 von 11 Betrieben, die nicht vermarktungsfahige Eier an einen 1
Kommunikation gesell- | Zwischenhandler verkaufen, setzen 80 % - 100 % ihrer S-Eier
schaftlicher Interessen | Gber diesen Weg ab. Bei den Betrieben bei denen der Zwi-
schenhandler ein LEH ist, ist die Inwertsetzung fiir die Verbrau-
cherinnen und Verbraucher wahrnehmbar.
Rechtmaligkeit  und | Die rechtlichen und biirokratischen Rahmenbedingungen kon- 2
Einhaltung nen von Betriebsleiterinnen und -leitern selbst recherchiert
blirokratischer Vorga- | werden und sind einfach umsetzbar. Eine Riicksprache mit den
ben fiir die Kontrolle zustandigen Veterinaramtern wird praktiziert.
Beriicksichtigung von | Die Eier miissen nach den giiltigen rechtlichen Vorgaben mit 2
Herstellungsstandards | einem Erzeugercode versehen werden, aus diesem ist der Her-
bei der Verwertung stellungsstandard ersichtlich.
Abfallvermeidung & | Von den Betrieben werden 80 % - 100 % der bei ihnen anfallen- 2
Entsorgung den S-Eier sowie von zwei Betrieben 90 % -100 % der Schmutz-
und Knickeier an einen Zwischenhandler verkauft.
Einsatz von betriebli- | Es werden bestehende Absatzkanale genutzt und eine entspre- 1
chem Anlagevermdégen | chende Arbeitszeit wird aufgewendet.
und Arbeitszeit
Profitabilitat Es liegen nur wenige Daten zur Profitabilitat dieser Strategie 1
vor. Die erzielten Stlickpreise fir die nicht vermarktungsfahi-
gen Eier variieren stark von 0,05 — 0,60 EUR. Fiir Schmutz- und
Knickeier wird i.d.R. ein geringerer Preis erzielt als fiir S-Eier.
Wird die Arbeitszeit mit eingerechnet, lohnt es sich fir einige
der Betriebe nicht, die nicht vermarktungsfahigen Eier an einen
Zwischenhéandler zu verkaufen.
Flexibilitat Auf Grundlage der Datenbasis aus der Umfrage und trotz zu- -
satzlicher Interviews mit einzelnen Betrieben kann keine Aus-
sage zum Umgang mit schwankenden Mengen durch die Zwi-
schenhandler getroffen werden.
Absatzstabilitat Nur von wenigen Betrieben liegen Informationen zur Anzahl -
der alternativen Absatzkandle vor. Es kann deshalb keine
Punktvergabe erfolgen.
Absatzsicherheit Auf Basis der Daten aus der Umfrage und trotz einer anschlie- -
Renden Kontaktaufnahme kann dieses Kriterium nicht bewer-
tet werden.
Vorhandensein von re- | Die bendétigte Logistik sowie Zwischenhandler sind vorhanden. 2

levanten Infrastruktu-

ren
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Bewertungskriterium  Begriindung fiir Punktevergabe Punkte

Lebensmittelsicherheit | Eine Bewertung der Umsetzbarkeit von Vorgaben zur Einhal- -
tung der geltenden Vorschriften kann auf Grundlage der Daten
aus der Umfrage und trotz einer anschlieBenden Nacherhe-
bung nicht erfolgen.

Regionale Wertschop- | Nur von wenigen Betrieben ist bekannt, wer ihr Zwischenhand- 1
fung ler ist und ob dieser in der Region ist, oder nicht.

Arbeitsaufwand (-zeit) | Die Datenbasis aus der Umfrage und einer anschlielenden -
Nacherhebung reicht nicht aus, um eine Punktevergabe fiir die-
ses Kriterium durchzufiihren.

Einbindung in die Ar- | Die Verarbeitung und Vermarktung nicht vermarktungsfahiger 1
beitsorganisation Ware ist gut in die bestehende Arbeitsorganisation eingebun-
den, allerdings sind noch zusatzliche Arbeitsgange notwendig.

Summe 13

Quelle: eigene Darstellung

Schlussfolgerungen

Die Strategie ,Verkauf an Zwischenhandler” wird von elf der insgesamt 59 Betriebe verfolgt. Diese sind
zu knapp 64 % Haupterwerbsbetriebe, halten zu 54,5 % Legehennen als Hauptbetriebszweig, haben
eher kleine Flachen (50 % haben maximal 49 ha) und Uberwiegend gréBere Legehennenbestinde
(1.001- 3.000 Tiere). An Zwischenhadndler werden zum groRten Teil S-Eier verkauft. Die vorhandene
Infrastruktur fur die Sortierung, Lagerung und den Transport auf den Betrieben kann mitgenutzt wer-
den. Werden die S-Eier an einen LEH verkauft, konnen Verbraucherinnen und Verbraucher dies wahr-
nehmen. Die als nicht vermarktungsfahig geltenden Eier werden einer Nutzung zugefiihrt, welche Res-
sourcen schont (es missen keine weiteren Eier produziert werden). Nur ein Betrieb setzt seine nicht
vermarktungsfahigen Eier ausschlieRlich iber einen Zwischenhandler ab. Alle anderen Betriebe verfol-
gen zusatzlich eine bis drei weitere Strategie(n). Am haufigsten wird der Verkauf an einen Zwischen-
handler mit dem Eigenverzehr (6x) und der eigenen Verarbeitung (5x) kombiniert.

Fir viele der Kriterien der Bewertung kdnnen keine Punkte vergeben werden, da die Datenbasis aus
der Umfrage sowie einer anschlieBenden Datennacherhebung nicht ausreicht. Ein Vergleich mit den
anderen Strategien der Inwertsetzung von Schmutz- und Knickeiern hinsichtlich der Nachhaltigkeit ist
somit nicht oder nur sehr eingeschrankt moglich.

4.1.2.3 Strategie ,Verkauf an verarbeitenden Betrieb”

Von den 59 Betrieben geben acht Betriebe (13,6 %) an, ihre nicht vermarktungsfahigen Eier an einen
verarbeitenden Betrieb zu verkaufen. Die Legehennenhaltung ist bei drei der Betriebe der Hauptbe-
triebszweig und in finf Betrieben Nebenbetriebszweig. Im Vergleich zur Gesamtheit der Betriebe
(n=59) ist der Anteil groRBerer Legehennenbestdnde hdher. 75,0 % der Betriebe halten zwischen 1.001
und 3.000 Tiere (siehe Tabelle 17). Die Flachenstruktur der acht Betriebe ist heterogen, je drei Betriebe
haben weniger als 25 ha oder mehr als 100 ha. Mehr als die Halfte (62,5 %) der Betriebe wird 6kolo-
gisch bewirtschaftet.
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Tabelle 17: Betriebsspiegel der Betriebe mit Inwertsetzungsstrategie ,Verkauf an verarbeitenden Betrieb”

EU-Bio 0 0,0
Anzahl % Biokreis 1 12,5
Betriebe Bio Austria 0 0,0
Ackerbau 1 12,5 sonstiger Verband 0 0,0
Legehennenhaltung 3 37,5 Summe 8 100
Milchviehhaltung 2 25,0
Mutteriuhhalung | 0|00 © Flchenstaur
Schweinemast 0 0,0 Anzahl %
gemischter Betrieb 0 0,0 Betriebe
Sonstige Tierhaltung 0 0,0 <25ha 3 37,5
Sonstige 2 25,0 25-49 ha 1 12,5
keine Angaben 0 0,0 50-100 ha 1 12,5
Summe 8 100 > 100 ha 3 37,5
keine Angaben 0 0,0
Summe 8 100
Anzahl %
Betrieb
Haupterwerb 6 75,0 Anzahl %
Nebenerwerb 2 25,0 Betriebe
Summe 8 100 bis 250 LH 0 0,0
251-500LH 0 0,0
501 - 750 LH 1 12,5
Anzahl % 751-1.000 LH 1 12,5
Betriebe 1.001 - 2.000 LH 1 12,5
konventionell 3 37,5 2.001 - 3.000 LH 5 62,5
Bioland 1 12,5 keine Angaben 0 0,0
Demeter 3 37,5 Summe 8 100
Naturland 0 0,0

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Die verarbeitenden Betriebe sind Backereien, Gaststatten/Restaurants, ein Caterer, ein Eierprodukte
herstellender Betrieb (Biovum) und eine Metzgerei. Die Halfte der landwirtschaftlichen Betriebe setzt
zwischen 60 % und 100 % der anfallenden S-Eier auf diesem Weg in Wert. Die Verteilung der anderen
Eierkategorien (Schmutz- und Knickeier) variiert zwischen 20 % und 100 %.

62,5 % der Betriebe, die nicht vermarktungsfahige Eier an einen verarbeitenden Betrieb verkaufen,
beliefern ausschlielRlich Backereien in der Region. Zwei Betriebe geben ausschlieBlich Schmutzeier an
eine Backerei ab, ein weiterer Betrieb gibt so Schmutz-, Knick und S-Eier ab. Bei Letzterem handelt es
sich um eine Betriebsgemeinschaft mit Backstube auf dem Betrieb. Sowohl Knick- als auch S-Eier wer-
den von einem Betrieb an eine Backerei abgegeben und ein weiterer Betrieb verkauft ausschlieflich S-
Eier an eine Backerei. Die Backereien zahlen fiir Schmutzeier zwischen 0,18 — und 0,22 EUR; fiir Knick-
eier 0,19 EUR und fir S-Eier zwischen 0,21 — 0,32 EUR.

Von je einem Betrieb werden an einen Caterer S-Eier (0,18 EUR/S-Ei) verkauft und an einen Metzger
Knickeier kostenfrei abgegeben. Zwei Betriebe beliefern Biovum mit S-Eiern. Bei Biovum handelt es
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sich um einen Betrieb, der sich auf die Herstellung von Eiprodukten (z.B. Flussig -oder Trockenei) spe-
zialisiert hat. Der erzielte Preis pro S-Ei liegt bei 0,05 - 0,06 EUR.

An eine Gaststatte oder ein Restaurant im Ort/ in der Region verkaufen drei Betriebe nicht vermark-
tungsfahige Eier. Je ein Betrieb verkauft Knick-Eier oder ,sonstige” Eier (L und XL-Eier) und ein Betrieb
verkauft sowohl Schmutz- als auch Knickeier an eine Gaststatte/ ein Restaurant. Von zwei der Betriebe
liegen Angaben zum Preis der Knickeier (0,19 EUR) und Schmutzeier (0,21 EUR) vor. Zum Preis, welcher
fir die L- und XL-erzielt werden kann, liegen keine Daten vor.

Drei der Betriebe, die nicht vermarktungsfahige Eier an einen verarbeitenden Betrieb verkaufen, prak-
tizieren insgesamt vier Strategien der Inwertsetzung. Je zwei Betriebe verfolgen drei bzw. zwei Strate-
gien. Am haufigsten werden die Strategien , Verkauf an verarbeitenden Betrieb” und , Verkauf im Hof-
laden” kombiniert. Gleich haufig werden die Strategien , Verkauf an verarbeitenden Betrieb“ und ,Ver-
kauf im Hofladen” mit der eigenen Verarbeitung oder dem Eigenverzehr kombiniert.

Strategiebewertung , Verkauf an verarbeitenden Betrieb”

In Tabelle 18 wird die Bewertung der Strategie , Verkauf an verarbeitenden Betrieb” dargestellt und
die Punktevergabe anhand der Bewertungskriterien erlautert.

Tabelle 18: Strategiebewertung ,,Verkauf an verarbeitenden Betrieb”

Bewertungskriterium

munikation  gesellschaftli-
cher Interessen

Wahrnehmung und Kom-

Begriindung fiir Punktevergabe

marktungsfahigen Eiern nicht ersichtlich.

Rechtmaligkeit und Einhal-
tung birokratischer Vorga-
ben

Die rechtlichen und birokratischen Rahmenbedingungen
kénnen von Betriebsleiterinnen und Betriebsleitern selbst
recherchiert werden und sind umsetzbar. Eine Riickspra-
che mit den fir die Kontrolle zustandigen Veterinaram-
tern wird praktiziert.

Berticksichtigung von Her-
stellungsstandards bei der
Verwertung

Fur die Verbraucherinnen und Verbraucher sind die Her-
stellungsstandards abhangig von dem verarbeitenden Be-
trieb sichtbar oder nicht sichtbar.

Abfallvermeidung & Entsor-
gung

Unterschiedliche Anteile der verschiedenen Kategorien
nicht vermarktungsfahiger Eier werden an einen verarbei-
tenden Betrieb verkauft.

Einsatz von betrieblichem
Anlagevermoégen und Ar-
beitszeit

Es werden bestehende Absatzkanale genutzt und eine
entsprechende Arbeitszeit wird aufgewendet.

Profitabilitat

Die Halfte der Betriebe gibt an einen positiven Deckungs-
beitrag zu erzielen. Die andere Hilfte sagt, dass unter Ein-
beziehung aller Fixkosten kein positiver Deckungsbeitrag
erzielt werden kann und die Verarbeitung defizitar ist.

Flexibilitat

An die verarbeitenden Betriebe kénnen schwankende
Mengen nicht vermarktungsfahiger Eier abgesetzt wer-
den.
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Bewertungskriterium Begriindung fiir Punktevergabe Punkte

Absatzstabilitat Die Betriebe beliefern in der Regel ein bis zwei verarbei- 1
tende Betriebe.

Absatzsicherheit Es bestehen sowohl langfristige Geschéaftsbeziehungen als 1
auch informelle Absprachen zwischen den Eierproduzen-
ten und den verarbeitenden Betrieben.

Vorhandensein von relevan- | Es gibt verarbeitende Betriebe, welche die nicht vermark- 2
ten Infrastrukturen tungsfahigen Eier annehmen und verarbeiten.
Lebensmittelsicherheit Vorkehrungen zur Einhaltung von entsprechenden Vorga- 2
ben sind fir den landwirtschaftlichen Betrieb gut umsetz-
bar.
Regionale Wertschopfung Unterschiedliche Anteile der verschiedenen Kategorien 1

nicht vermarktungsfahiger Eier werden an einen verarbei-
tenden Betrieb in der Region verkauft, der die hergestell-
ten Produkte vor Ort absetzt.

Arbeitsaufwand (-zeit) Abhdngig vom verarbeitenden Betrieb schatzen die be- 1
fragten Betriebe den Arbeitsaufwand als angemessen im
Verhaltnis zum Nutzen oder als noch vertretbar ein.

Einbindung in die Arbeitsor- | Der Verkauf der nicht vermarktungsfahigen Eier ist gut in 1
ganisation die bestehende Arbeitsorganisation eingebunden, teil-
weise sind zusatzliche Arbeitsgange notwendig.

Summe 17

Quelle: eigene Darstellung

Schlussfolgerungen

Von den insgesamt 59 Betrieben, deren Datensatze ausgewertet werden konnten, verfolgen acht
(13,6 %) neben anderen die Strategie ,Verkauf an verarbeitenden Betrieb”. Von den acht Betrieben
werden unterschiedliche Anteile verschiedener Kategorien nicht vermarktungsfahiger Eier an Backe-
reien, Gaststdtten und einen Caterer in der Region verkauft. Folglich kann eine regionale Wertschop-
fung mit den nicht vermarktungsfahigen Eiern erfolgen. Der Anteil von S-Eiern, der Gber diese Strategie
in Wert gesetzt wird, ist hoher als der fir Schmutz- und Knickeier. Pro Betrieb gibt es nur eine geringe
Anzahl von Abnehmern. Mit diesen bestehen informelle Absprachen oder langfristige Geschaftsbezie-
hungen. In gewissen Grenzen kdnnen die verarbeitenden Betriebe schwankende Mengen der nicht
vermarktungsfahigen Eier verarbeiten. Eine Auslobung der Herstellungsstandards der als nicht ver-
marktungsfahig geltenden Eier durch die Verarbeiter erfolgt nur teilweise. Der Arbeitsaufwand im Ver-
héltnis zum Nutzen wird von den Betrieben unterschiedlich bewertet. Die Strategie , Verkauf an verar-
beitenden Betrieb” wird iberwiegend aus Uberzeugung und als Alternative zur Entsorgung verfolgt,
weniger auf Grund der Profitabilitat.
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4.1.2.4 Strategie ,Verarbeitung in Lohn”

Von den insgesamt 59 Betrieben lassen neun Betriebe (15,3 %) einen Teil ihrer nicht vermarktungsfa-
higen Eier in Lohn verarbeiten. Zwei der Betriebe betreiben die Legehennenhaltung als Hauptbetriebs-
zweig, in sieben weiteren ist die Legehennenhaltung ein Nebenbetriebszweig. Ein Drittel der Betriebe
(66,7%) sind Haupterwerbsbetriebe und finf der Betriebe werden 6kologisch bewirtschaftet. Die Fla-
chenstruktur ist heterogen und reicht von weniger als 25 ha bis tiber 100 ha. Die Anzahl der Legehen-
nenpldtze auf den Betrieben variiert von weniger als 250 bis 3.000. Sechs Betriebe haben maximal
1.000 Legehennenplatze (siehe Tabelle 19).

Tabelle 19: Betriebsspiegel der Betriebe mit Inwertsetzungsstrategie ,Verarbeitung in Lohn"

EU-Bio 0 00
Anzahl % Biokreis 0 0,0
Betriebe Umstellung EU-Bio 1 11,1
Ackerbau 4 44,4 sonstiger Verband 1 11,1
Legehennenhaltung 2 22,2 Summe 9 100
Milchviehhaltung 1 11,1
Mutterkuhhalung | 0| 00 © Flchenstulcur |
Schweinemast 0 0,0 Anzahl %
gemischter Betrieb 1 11,1 Betriebe
Sonstige Tierhaltung 0 0,0 <25ha 2 22,2
Sonstige 1 11,1 25-49 ha 2 22,2
keine Angaben 0 0,0 50-100 ha 2 22,2
Summe 9 100 > 100 ha 3 33,3
keine Angaben 0 0,0
Summe 9 100
Anzahl %
Betriebe
Haupterwerb 6 66,7 Anzahl %
Nebenerwerb 3 33,3 Betriebe
Summe 9 100 bis 250 LH 1 11,1
251-500 LH 3 33,3
501 - 750 LH 1 11,1
Anzahl % 751-1.000 LH 1 11,1
Betriebe 1.001 - 2.000 LH 0 0,0
konventionell 3 33,3 2.001 - 3.000 LH 3 33,3
Bioland 1 11,1 keine Angaben 0 0,0
Demeter 0 0,0 Summe 9 100
Naturland 3 33,3

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Die neun Betriebe, welche Nudeln in Lohn produzieren lassen, setzen auf diesem Weg unterschiedliche
Kategorien von nicht vermarktungsfahigen Eiern in Wert. Vier Betriebe (50 %) lassen zwischen 50 %
und 100 % ihrer Knickeier zu Nudeln verarbeiten. Schmutzeier werden zu 5 % bis 100 % fir vier Be-
triebe und S-Eier fir sechs Betriebe zu 10 % bis 100 % in Lohn zu Nudeln verarbeitet. Zwei Betriebe
lassen sowohl Nudeln als auch Eierlikdr aus Schmutz- und Knickeiern herstellen. Zu den Kosten der
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Verarbeitung in Lohn wurden in der Befragung keine Daten erhoben. Die wahrend der Experteninter-
views gewonnen Daten zu Kosten der Lohnverarbeitung von Nudeln fir landwirtschaftliche Betriebe
sind beispielhaft in Kapitel 4.1.3.2 dargestellt.

Nudeln gehoren auf einigen Betrieben zum festen Sortiment und werden haufig angeboten, um die
Produktpalette zu erweitern und fiir die Kunden attraktiver zu sein. Als fester Bestandteil des Sorti-
ments werden Nudeln teils unabhdngig von dem Vorhandensein nicht vermarktungsfahiger Eier fur
die Betriebe hergestellt. Andere Betriebe lassen Nudeln nur produzieren, wenn sie die nicht vermark-
tungsfahigen Eier nicht auf eine andere Weise in Wert setzen kdnnen. Lohnverarbeitende Betriebe
werden unabhangig von der Produktionsweise (konventionell oder nach Bio-Standard) mit der Verar-
beitung beauftragt. Bio-Hofe beauftragen konventionelle Verarbeitungsbetriebe ebenso wie konven-
tionell bewirtschaftete Hofe Bio-Verarbeitungsbetriebe. Die in Lohn produzierten Nudeln sind abhén-
gig von der verwendeten Rohware (bio-zertifiziert) und notwendigen Kontrollen der Produktions-
statte. Auch wenn das Lohnunternehmen generell konventionell arbeitet, kann es Bio-Ware mit ent-
sprechender Prifung der Charge herstellen. Einige Bio-Betriebe setzen in Lohn produzierte Nudeln als
konventionelle Ware ab. Die lange Haltbarkeit der Nudeln wird positiv bewertet. Die Verarbeitung in
Lohn muss vorfinanziert werden und der Erlos wird erst nach und nach mit dem Abverkauf der herge-
stellten Ware (Nudeln oder Eierlikor) erzielt.

Vier Betriebe verfolgen neben der Verarbeitung in Lohn eine weitere Strategie. Drei Betriebe wenden
zwei weitere und zwei Betriebe drei weitere Strategien zur Inwertsetzung nicht vermarktungsfahiger
Eier an. Die Verarbeitung in Lohn wird haufig mit der Strategie , Eigenverzehr” kombiniert.

Strategiebewertung ,Verarbeitung in Lohn”

In Tabelle 20 wird die Bewertung der Strategie ,Verarbeitung in Lohn” dargestellt und die Punkte-
vergabe anhand der Bewertungskriterien erlautert.

Tabelle 20: Strategiebewertung ,,Verarbeitung in Lohn”

Bewertungskriterium

Begriindung fiir Punktevergabe

Wahrnehmung und Kommu-
nikation  gesellschaftlicher
Interessen

Nicht vermarktungsfahige Eier werden verarbeitet, dies ist
fur die Verbraucherinnen und Verbraucher nicht ersicht-
lich.

RechtmaRigkeit und Einhal-
tung birokratischer Vorga-
ben

Die rechtlichen und birokratischen Rahmenbedingungen
kdnnen von Betriebsleiterinnen und Betriebsleitern selbst
recherchiert werden und sind umsetzbar. Eine Riickspra-
che mit den fiir die Kontrolle zustdndigen Veterindram-
tern wird praktiziert.

Beriicksichtigung von Her-
stellungsstandards bei der
Verwertung

Die nicht vermarktungsfahige Ware wird einer Verwer-
tung zugefiihrt, die die Herstellungseigenschaften berlick-
sichtigt.

Abfallvermeidung & Entsor-
gung

Die nicht vermarktungsfahige Ware wird zum grof3ten Teil
einer Verwertung zugefiihrt.

Einsatz von betrieblichem
Anlagevermoégen und Ar-
beitszeit

Bestehende Strukturen werden fiir die nicht vermark-
tungsfahigen Eier mit genutzt und eine entsprechende Ar-
beitszeit wird aufgewendet.

Profitabilitat

Die landwirtschaftlichen Betriebe miissen nicht in Verar-
beitungsinfrastruktur investieren und kénnen eine solche
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Bewertungskriterium

Begriindung fiir Punktevergabe

Infrastruktur dennoch nach Bedarf nutzen. Die Kostende-
ckung ist von den Konditionen des Lohnunternehmens ab-
hdngig, ebenso wie von der Distanz zu diesem und von
moglichen Transportkosten.

Punkte

Flexibilitat

Die Verarbeitung in Lohn kann abhangig vom Bedarf erfol-
gen.

Absatzstabilitat

Es gibt nur wenige Betriebe, welche in Lohn verarbeiten.

Absatzsicherheit

Das Lohnunternehmen wird nach Bedarf beauftragt. Die
Verarbeitung in Lohn erfolgt abhangig von den Produkti-
onskapazitaten des Lohnunternehmens.

Vorhandensein von relevan-
ten Infrastrukturen

Es gibt Betriebe, die die Verarbeitung von nicht vermark-
tungsfahigen Eiern in Lohn tatigen.

Lebensmittelsicherheit

Vorkehrungen zur Einhaltung von entsprechenden Vorga-
ben sind fiir den landwirtschaftlichen Betrieb gut umsetz-
bar.

Regionale Wertschopfung

Nicht vermarktungsfahige Eier werden von einem Betrieb
in Lohn verarbeitet. Es liegen keine Informationen vor, wie
weit dieser von dem Betrieb mit kleinem Legehennenbe-
stand entfernt ist. Die produzierten Nudeln/ der produ-
zierte Eierlikor werden von dem landwirtschaftlichen Be-
trieb verkauft und eine regionale Wertschépfung kann er-
folgen.

Arbeitsaufwand (-zeit)

Falls die Anlieferung nicht vermarktungsfahiger Eier an
den in Lohn verarbeitenden Betrieb und die Abholung der
fertigen Ware durch die Legehennenhalterin/ den Lege-
hennenhalter erfolgt, ist ein zusatzlicher Arbeitsaufwand
notwendig. Auch bei einem Versand der nicht vermark-
tungsfahigen Eier an den in Lohn verarbeitenden Betrieb
entsteht zusatzlicher Arbeitsaufwand. Der Aufwand steht
dennoch im Verhaltnis zum Nutzen.

Einbindung in die Arbeitsor-
ganisation

Die Verarbeitung und Vermarktung nicht vermarktungsfa-
higer Ware ist gut in die bestehende Arbeitsorganisation
eingebunden, allerdings sind noch zusatzliche Arbeits-
gdnge notwendig.

Summe

19

Quelle: eigene Darstellung

Schlussfolgerung

Die Verarbeitung in Lohn ist fir neun Betriebe eine Option verschiedene Kategorien nicht vermark-
tungsfahiger Eier in Wert zu setzen. Die Betriebe weisen eine heterogene Flachenstruktur auf und wer-
den zu 67 % Okologisch bewirtschaftet. Vier Betriebe (50 %) lassen zwischen 50 — 100 % ihrer Knickeier
zu Nudeln verarbeiten. Schmutzeier werden zu 5 — 100 % fiir vier Betriebe und S-Eier fir sechs Betriebe
zu 10—-100 % in Lohn zu Nudeln verarbeitet. Die Verarbeitung von nicht vermarktungsfahigen Eiern zu
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Eierlikor erfolgt nur flr 25 % der neun Betriebe. Die Produktion von Nudeln dient einerseits der Ver-
wertung von nicht vermarktungsfahigen Eiern, andererseits der Erweiterung der Produktpalette und
der Kundenbindung.

Fiir die auftraggebenden Betriebe entsteht auller der gegebenenfalls zusatzlichen Arbeitszeit fur die
Anlieferung der Rohware und der Abholung des fertigen Produkts kein weiterer Aufwand. Es muss
keine Infrastruktur fiir die Verarbeitung auf dem eigenen Betrieb vorgehalten werden, dennoch kon-
nen Nudeln (und Eierlikor) regional verkauft werden. Die Produktion in Lohn kann bei Bedarf erfolgen.
Die lange Haltbarkeit der Nudeln wird positiv bewertet. Die Verarbeitung in Lohn muss vorfinanziert
werden und der Erlos wird erst nach und nach mit dem Abverkauf der hergestellten Ware (Nudeln
oder Eierlikor) erzielt.

Auf Grund der steigenden Anzahl von kleinen Legehennenbestdnden steigt der Bedarf an Verarbei-
tungsbetrieben. Eine Ausschopfung vorhandener Kapazitaten kénnte die Umsetzbarkeit der Strategie
,Verarbeitung in Lohn” in Zukunft mindern, wenn die Infrastruktur fiir die Verarbeitung nicht ausge-
baut wird.

4.1.2.5 Strategie ,Eigenverzehr”

Die Mehrheit der Befragungsteilnehmerinnen und Befragungsteilnehmer (69,5 %) nutzt den Eigenver-
zehrals Verwertungsstrategie (Tabelle 21). Der Giberwiegende Teil der Betriebe (65,9 %) bewirtschaftet
den Hof im Haupterwerb. Die Hauptbetriebszweige der Betriebe sind Ackerbau (19,5 %), Legehennen
(19,5 %), gemischte Betriebe (14,6 %) sowie Milchviehhaltung und Mutterkuhhaltung (je 12,2 %). Ub-
rige tierhaltende Betriebe mit geringen Anteilen wurden unter sonstiger Tierhaltung (9,8 %) zusam-
mengefasst. Der Anteil konventioneller Betriebe mit Eigenverzehr als Verwertungsstrategie ist gerin-
ger als der Anteil bei Bio-Betrieben (52,0 % zu 76,2 %). Betriebe aus den Bio-Verbanden Bioland, De-
meter und Naturland sowie der Anteil an EU-Bio-Betrieben sind in etwa ausgeglichen vertreten (14,6
% bis 19,5 %). Die durchschnittliche BetriebsgroRe liegt ungefdhr bei 50 ha, wobei 36,6 % der Betriebe
Flachen kleiner als 25 ha bewirtschaften. Die Anzahl der Betriebe nimmt mit zunehmender Be-
standsgroRRe der Legehennen ab. Der Gberwiegende Teil der Betriebe hat 100 bis 500 Legehennen-
platze (25 von 41 Betrieben)
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Tabelle 21: Betriebsspiegel der Strategie ,,Eigenverzehr”

EU-Bio 6| 146
Anzahl % Biokreis 1 2,4
Betriebe Bio Austria 1 2,4
Ackerbau 8 19,5 sonstiger Verband 2 49
Legehennenhaltung 8 19,5 Summe 41| 100,0
gemischter Betrieb 6 14,6
Milchviehhaltung 5 12,2 %
Mutterkuhhaltung 5 12,2 Anzahl Be- %
Sonstige 3 7,3 triebe
Schweinemast 2 4,9 <25ha 15 36,6
Sonstige Tierhaltung 2 4,9 25-49 ha 7 17,1
keine Angaben 2 4,9 50-100 ha 8 19,5
Summe 41 100,0 > 100 ha 9 22,0
keine Angaben 2 4,9
Summe 41| 1000
Anzahl Be- %
triebe
Haupterwerb 27 65,9 Anzahl Be- %
Nebenerwerb 14 34,1 triebe
Summe 41 100,0 bis 250 LH 15 36,6
251 -500 LH 10 25,4
501.- 750 LH 7] 174
Anzahl Be- % 751 -1.000 LH 2 4,9
triebe 1.001 - 2.000 LH 4 9,8
konventionell 9 22,0 2.001 - 3.000 LH 3 7,3
Bioland 7 17,1 keine Angaben 0 0,0
Demeter 7 17,1 Summe 41 100,0
Naturland 8 19,5

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Insbesondere fiir die Knick- und Schmutzeier wird Eigenverzehr sehr haufig als Verwertungsstrategie
genutzt. Zum Eigenverzehr zahlt nicht die Weitergabe an Dritte, diese ist unter 4.1.2.9 zu finden. Der
Anteil an Knickeiern zum Eigenverzehr ist dabei groRer, als der Anteil von Schmutzeiern. Knapp die
Halfte der 41 Betriebe (46,3 %) verkaufen einen Teil der nicht vermarktungsfahigen Eier im Hofladen.
Der Eigenverzehr findet vor allem bei nicht oder schlecht vermarktbaren Eiern statt (insbesondere
Knickeier, gefolgt von Schmutzeiern und am wenigsten S-Eier).

Betriebe, die nicht vermarktungsfahige Eier selbst verzehren, verwerten durchschnittlich knapp die
Halfte der Schmutz- und Knickeier (48 und 44 %) auf diesem Weg. Beziige zur Bestandsgrofe sind dabei
nicht eindeutig. Ein vollstéandiger Eigenverzehr der Knick- und Schmutzeier wurde in allen Bestandsgro-
Ren genannt (bis 2.000 LH). Eine geringe Eigenverzehrquote findet dagegen auch auf Betrieben mit
weniger Legehennenplatzen statt. Generell gilt, was nicht selbst verbraucht wird, oder zu beschadigt
ist, wird zum Teil entsorgt oder gekocht riickverfiuttert (siehe jeweilige Strategie).
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Einige Betriebe haben aufgrund der Mengen oder der funktionierenden Strategie keinen Bedarf an
einer Anderung des Eigenverzehranteils. Dennoch sehen viele Betriebe ein Entwicklungspotenzial in
ihrer Strategie hin zu einer Wertschopfung fiir nicht vermarktungsfahige Eier. Dieses Entwicklungspo-
tential wird aufgrund verschiedener, im Folgenden dargestellter Griinde nicht genutzt. Dazu zdhlen
raumliche Distanz (zur Lohnverarbeitung), zu geringe Mengen fir eine (Lohn-)Verarbeitung oder recht-
liche Hirden aufgrund fehlender Genehmigungen oder zu hoher Anforderungen. Auch Vermeidungs-
strategien (siehe Kapitel 4.1.2.8), welche den Anteil an nicht vermarktungsfahigen Eiern verringern,
wurden als Gegensatz zu Vermarktungsstrategien genannt. Entsprechende Schwellenwerte kénnen
nicht formuliert werden, da die Antworten sehr heterogen sind.

Strategiebewertung ,Eigenverzehr”

In Tabelle 22 wird die Bewertung der Strategie ,Eigenverzehr” dargestellt und die Punktevergabe an-
hand der Bewertungskriterien erldutert. Die Strategie betrifft hauptsachlich Schmutz- und Knickeier,

weniger die S-Eier.

Tabelle 22: Strategiebewertung ,Eigenverzehr”

Bewertungskriterium

Wahrnehmung und Kommunikation
gesellschaftlicher Interessen

Begriindung fiir Punktevergabe

Es findet eine Verwertung statt, damit wird das

gesellschaftliche Anliegen ,Ressourcenschutz”
unterstitzt, diese ist jedoch nicht sichtbar.

Rechtliche und birokratische Rah-
menbedingungen

Es sind keine rechtlichen und birokratischen
Rahmenbedingungen zu beachten sofern Eier
nicht an Dritte weitergegeben werden.

Wirdigung von Herstellungsstan-
dards bei der Verwertung

Die nicht vermarktungsfahige Ware wird einer
Verwertung zugefiihrt, die die Herstellungsei-
genschaften berucksichtigt.

Abfallvermeidung & Entsorgung

Vorausgesetzt ist eine Verwertung der Eier zwi-
schen 70 und 100 %. Eigenverzehr kann dabei
unterstiitzend wirken.

Einsatz von betrieblichem Anlagever-
mogen und Arbeitszeit

Geringer Einsatz von Vermdgen und Arbeitszeit.

Profitabilitdat der Verarbeitung und
Vermarktung

Eigenverzehr kann zwar den Zukauf verringern,
aber es findet keine Vermarktung statt.

Flexibilitat - Resistenz gegeniiber
Mengenfluktuationen

Weitergabe von variierenden Mengen in der Fa-
milie

Absatzstabilitat nicht vermarktungs-
fahiger Ware

Es gibt nur eine begrenzte Anzahl von Abneh-
mern flr die gesamte Ware.

Absatzsicherheit nicht vermark-
tungsfahiger Ware

Das Kriterium ist nicht zutreffend. Verwertung
lasst sich steuern. Eine gewisse Sicherheit ist da-
mit gegeben.

Vorhandensein von relevanten Infra-
strukturen

Es sind keine Strukturen erforderlich / vorhan-
den.

Lebensmittelsicherheit

Vorkehrungen sind nicht nétig, da die Ware
nicht in Verkehr gebracht wird.

Regionale Wertschopfung

Selbstversorgung ist regional.

Arbeitsaufwand (-zeit)

Sehr geringer Arbeitsaufwand
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Bewertungskriterium Begriindung fiir Punktevergabe Punkte

Einbindung in die Arbeitsorganisa- Eigenverzehr nicht vermarktungsfahiger Ware

tion ist gut in die bestehende Arbeitsorganisation 5
eingebunden.

Summe 16

Quelle: eigene Darstellung

Schlussfolgerungen

Flr Betriebe mit kleinen Legehennenbestdanden mit bis zu 3.000 Legehennenplatzen ist der Eigenver-
zehr eine sehr haufige Verwertungsmethode. Die Eier leisten einen Beitrag zur eigenen Ernahrung und
eine Entsorgung kann verhindert werden. Besonders schwer zu vermarktende Eierkategorien, wie
Knickeier oder stark verschmutzte Eier, werden bevorzugt selbst verzehrt.

Einige Befragungsteilnehmerinnen und Befragungsteilnehmer wiinschen eine Verbesserung der In-
wertsetzung. Rechtliche Hiirden oder zu geringe Mengen fir die Verarbeitung und Vermarktung stel-
len dabei Hemmnisse dar und verringern die Wertschopfung. Die Strategie erhalt mit 16 Punkten eine
vergleichsweise gute Bewertung, ist aber nur bedingt flexibel und kommt besonders bei groRen Men-
gen schnell an ihre Grenzen. Vermeidungsstrategien kommt daher eine besondere Bedeutung zu,
wenn keine anderen Inwertsetzungsstrategien verfolgt werden kénnen.

4.1.2.6 Strategie ,Direktvermarktung” (Verkauf im Hofladen)

Von 59 befragten Betrieben geben 28 (47,5 %) an, nicht vermarktungsfahige Eier Giber einen Hofladen
an ihre Kunden zu verkaufen. Verkauft werden dabei Gberwiegend S-Eier (24 Betriebe) und wesentlich
weniger Schmutz- und Knickeier (insgesamt von 10 Betrieben). Drei Betriebe geben an, auch Eier der
Kategorie ,Sonstige” im Hofladen zu verkaufen, machen dazu aber keine naheren Angaben. Gut die
Halfte der 28 Betriebe (60,7 %) mit Direktvermarktung wirtschaften im Haupterwerb, 25 % (7 Betriebe)
geben die Legehennenhaltung dabei als Hauptbetriebszweig an. Der liberwiegende Anteil der Be-
triebe, die ab Hof verkaufen (71,4 %) arbeitet nach den Standards des 6kologischen Landbaus, acht
Betriebe halten ihre Hennen in konventioneller Freilandhaltung. Knapp die Halfte der Betriebe (46,4 %)
bewirtschaften weniger als 25 ha, 14,3 % zwischen 25 ha und 49 ha, 21,4 % zwischen 50 ha und 100 ha
und der Rest (17,9 %) bewirtschaftet Giber 100 ha Land. 19 der befragten Betriebe halten zwischen 251
und 3.000 Legehennen, 32,1 % haben bis zu 250 Legehennenplatze auf ihren Betrieben (Tabelle 23).
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Tabelle 23: Betriebsspiegel ,,Direktvermarktung”

Anzahl % EU-Bio 5 17,9
Betriebe Biokreis 2 7,1
Ackerbau 3 10,7 Bio Austria 1 3,6
Legehennenhaltung 7 25,0 sonstiger Verband 0 0,0
Milchviehhaltung 2 7,1 Summe 28 100,0
Mutterkuhhaltung 5 17,9
Schweinemast 0 0,0 | Flachenstruktur |
gemischter Betrieb 4 14,3 Anzahl %
Sonstige Tierhaltung 3 10,7 Betriebe
Sonstige > 71 <25ha 13 46,4
keine Angaben 2 7,1 25-49 ha 4 14,3
Summe 28 100,0 50 - 100 ha 6 21,4
> 100 ha 5 17,9
keine Angaben 0 0,0
cene & o
Anzahl %
Haupterwerb 17 60,7
Nebenerwerb 11 39,3 Anzahl %
Summe 28 100,0 Betriebe
bis 250 LH 9 32,1
251 -500LH 5 17,9
Anzahl % 751-1.000 LH 3 10,7
Betriebe 1.001 - 2.000 LH 4 14,3
konventionell 8 28,6 2.001 - 3.000 LH 3 10,7
Bioland 6 21,4 keine Angaben 0 0,0
Demeter 4 14,3 Summe 28 100,0

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Wie oben bereits erwadhnt, werden von den nicht vermarktungsfahigen Eiern in gut 40 % der Betriebe
vor allem S-Eier in verschiedenen Anteilen (zwischen 5 % und 100 %) Uber eine hofeigene Vermarktung
verkauft. Fiir die S-Eier werden dabei Verkaufserlése zwischen 20 Cent pro Ei (4 Betriebe) und 48 Cent
pro Ei (1 Betrieb) angegeben. Die restlichen Erlose liegen dazwischen, wobei die hdufigste Angabe 25
Cent pro Ei ist (5 Betriebe). In zwei Hofladen werden diese (iber einen Preis pro Kilogramm verkauft.
Die Spanne liegt hier zwischen 2,00 EUR und 5,50 EUR je Kilogramm S-Ei. Ein anderer Betrieb arbeitet
mit einer Mischkalkulation und verkauft acht S-Eier in Kombination mit 5 ,,normal“ groRen Eiern zu
dem reguldren Verkaufspreis. Ein weiterer bietet S-Eier im 10er Pack zu dem selben Preis an, den ein
6er Pack M-Eier kostet. Sechs Betriebe geben an, Schmutzeier zu verkaufen. Drei machen hierfir eine
Preisangabe zwischen 20 und 25 Cent pro Ei. Ein Betrieb wirbt sogar mit seinem , Dreckspatz-Ei“. Vier
Betriebe verkaufen auch Knickeier tGber ihren Hofladen, zu Anteilen zwischen 45 % und 100 %. Die
Preise pro Ei liegen dabei zwischen 10 und 25 Cent. Ein Betrieb gibt an, dass die angebotenen (leichten)
Knickeier und Schmutzeier als Ware der Gliteklasse B ausgewiesen werden und bei den Kunden sehr

57



Inwertsetzung_Bio-Ei Schlussbericht

beliebt sind. Gekoppelt wird die Strategie , Direktvermarktung (Verkauf im Hofladen)” von 19 Betrie-
ben mit der Strategie , Eigenverzehr”, gefolgt von jeweils 11 Betrieben die eine ,eigene Verarbeitung”
oder , Entsorgung” von Eiern als Strategien angeben. Sechs Betriebe geben ihre Eier zuséatzlich an einen
verarbeitenden Betrieb. Acht der 28 Betriebe kombinieren mindestens 4 Strategien, um ihre Eier in
Wert zu setzen.

Strategiebewertung ,Direktvermarktung (Verkauf im Hofladen)”

Die Bewertung der Strategie , Direktvermarktung (Verkauf im Hofladen)“ (siehe Tabelle 24) erfolgt hier
ausschlieBlich fir S-Eier der Giteklasse A. Durch die Befragung der Betriebe wurde allerdings deutlich,
dass auch Schmutz- und Knickeier in den Hofladen an den Endverbraucher abgegeben werden. Dieses
Vorgehen ware rein im Sinne der Nachhaltigkeit zwar optimal, ist allerdings rechtlich aus verschiede-
nen Grinden nicht erlaubt, weshalb beide Eierkategorien hier nicht betrachtet werden. Zu erwdhnen
ist aber, dass zumindest Knickeier in Form von verarbeiteten Produkten einen Zugang zur Direktver-
marktung (DV) finden und nachhaltig verwertet werden kénnen (siehe Kapitel 4.1.2.1). Hier spielen sie
z. B. in Form von Eiernudeln eine wichtige Rolle in der Erweiterung der Produktpalette vor Ort.

Tabelle 24: Strategiebewertung ,Direktvermarktung"

Begriindung fiir Punktevergabe

Bewertungskriterium

Wahrnehmung und
Kommunikation gesell-
schaftlicher Interessen

S-Eier werden mit der GroRe ausgelobt und kénnen laut | 2

Umfrage Uber verschiedene Preisgestaltungen gut im Hof-
laden verkauft werden.

Rechtliche und birokra-
tische Rahmenbedin-
gungen

Es ist klar geregelt, dass nur Eier der Giiteklasse A, also in
einwandfreiem Zustand im Hofladen verkauft werden dr-
fen; diese Information ist fiir Landwirtinnen und Landwirte
einfach zu recherchieren; in der Praxis scheint es hier aber
rechtliche Unsicherheiten zu geben, die ggf. mit dem Vete-
rindramt zu klaren sind.

Berlcksichtigung  von
Herstellungsstandards
bei der Verwertung

Im Hofladen erfolgt die gesetzliche Kennzeichnung und
werden die Bedingungen der Erzeugung sichtbar. Dann ist
erkennbar, ob die Eier z. B. aus einem Mobilstall stammen.

Abfallvermeidung &
Entsorgung

Hier findet eine Verwertung statt, eine Entsorgung wird
vermieden.

Einsatz von betriebli-
chem Anlagevermégen
und Arbeitszeit

Die produzierten Eier werden insgesamt entweder am Hof
sortiert oder es findet zumindest eine Vorsortierung statt.
Aus diesem Prozess gehen auch die nicht vermarktungsfa-
higen Eier hervor. Entsprechende Einrichtungen und Ar-
beitszeit wird mitgenutzt, ebenso bestehende Absatzka-
nale beim Verkauf ab Hof.

Profitabilitdt der Verar-
beitung und Vermark-
tung

Es ist davon auszugehen, dass der Verkauf zumindest kos-
tendeckend ist.

Flexibilitdit - Resistenz
gegeniber Mengenfluk-
tuationen

Die Direktvermarktung von S-Eiern kann eine gewisse Men-
genfluktuation abfangen; die Konzepte fiir den Absatz sind
sehr flexibel und kommen bei der Verbraucherin/ dem Ver-
braucher gut an, zumal die Ware glinstiger angeboten wird;
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Bewertungskriterium

Begriindung fiir Punktevergabe

aber die Verwertung der Ware ist nicht immer zu 100 % ge-
wabhrleistet (z.B. im ,Sommerloch®).

Absatzstabilitdt  nicht | Unter der Voraussetzung, dass der Hofladen der einzige Ab- | 0
vermarktungsfahiger satzweg ist, gibt es nur eine begrenzte Anzahl von Kundin-
Ware nen und Kunden fiir die anfallende Ware; es ist keine abso-
lute Absatzstabilitat vorhanden.

Absatzsicherheit nicht | Beim Verkauf im Hofladen ist die Abnahme der Ware nicht | 0
vermarktungsfahiger gesichert und kann jederzeit einen Einbruch erleben, ab-
Ware hangig vom Kaufverhalten der Kunden.

Vorhandensein von rele- | Der Hofladen ist vorhanden und kann genutzt werden. 2

vanten Infrastrukturen
Lebensmittelsicherheit

Der Verkauf erfolgt nach den entsprechenden Vorgaben fiir | 2
Ware der Giiteklasse A, wobei diese gut umsetzbar sind.
Durch den Verkauf der selbsterzeugten Eier im Hofladen ist | 2
die regionale Wertschopfung gegeben.
Die Sortierung der S-Eier erfolgt automatisch durch den | 2
normalen Prozess und erfordert keinen Mehraufwand bei
hohem Nutzen.

Die Sortierung erfolgt mit dem normalen Ablauf. Je nach | 2
Preisbildung, kommt evtl. ein geringer Mehraufwand im
Hofladen hinzu, z. B. durch das Abwiegen der Eier falls diese
nach Kilogramm abgerechnet werden.

Summe 21
Quelle: eigene Darstellung

Regionale
fung
Arbeitsaufwand

Wertschop-

Einbindung in die Ar-
beitsorganisation

Schlussfolgerungen

Von den 59 befragten Betrieben verkaufen 28 Betriebe (47,5 %) S-Eier sowie teilweise auch Knick- und
Schmutzeier (vier bzw. sechs Betriebe) tiber ihren Hofladen an Endverbraucher. Die Abgabe der Knick-
und Schmutzeier an Endverbraucher ist rein rechtlich betrachtet allerdings nicht erlaubt. Die Auswer-
tung der Befragungen zeigt aber, dass der Verkauf in der Praxis durchaus praktiziert wird. Die Griinde
dafiir lassen sich aus den Angaben nur erahnen. Vermutlich gibt es Betriebsleiterinnen und Betriebs-
leiter, die sich Uber das Verbot hinwegsetzen, weil sie in diesen Eiern einen Wert erkennen und diese
zu einem gunstigeren Preis sehr gut an ihre Kunden abgeben kénnen. Zum anderen wird es Landwir-
tinnen und Landwirte geben, denen das Verkaufsverbot nicht bewusst ist. Knickeier und zumindest
theoretisch auch Schmutzeier diirfen aber in verarbeiteter Form lber die Hofladen abgesetzt werden.
Die Eier der GroRe S, die am Anfang einer Legeperiode entstehen, lassen sich - sofern einwandfrei -
gut im Hofladen verkaufen. Abgerechnet wird hier auch manchmal in Euro pro Kilogramm oder durch
Mischkalkulationen, z. B. indem finf Eier der Grof8e M mit acht Eiern der GréRe S zu dem normalen
Preis verkauft werden. Da die Eier fiir einen Verkauf nach GréBen ohnehin sortiert werden miissen,
entsteht bei der Vermarktung der S-Eier kein Mehraufwand, vorhandene Strukturen werden mitge-
nutzt. Eine nachhaltige Verwertung dieser Eier kann problemlos stattfinden, Mengenschwankungen
kénnen ausgeglichen werden. Der Verkauf sollte zumindest kostendeckend sein.
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4.1.2.7 Strategie ,Verfiitterung”

Bei den 59 ausgewerteten Fragebodgen machen fiinf Betriebe (8,47 %) die Angabe, Eier der Kategorie

Knickei (zwei Betriebe) oder Schmutzei (drei Betriebe) zu verfiittern. Eier der GréRe S oder andere Eier

werden nicht verfiittert. Drei der finf Betriebe bewirtschaften ihren Betrieb im Nebenerwerb, zwei im

Haupterwerb. Jeweils ein Betrieb gibt als Hauptbetriebszweig Ackerbau, Milchviehhaltung und Sonsti-

ges an. Zwei Betriebe geben ,sonstige Tierhaltung” als Hauptbetriebszweig an. Drei Betriebe wirtschaf-

ten nach 6kologischen Vorgaben, zwei halten ihre Hennen in konventioneller Freilandhaltung. Die Fla-

chenstruktur der finf Betriebe liegt zwischen weniger als 25 ha (5 ha) und mehr als 100 ha (180 ha).

Drei der Betriebe haben Platze fiir bis zu 250 Legehennen, ein Betrieb liegt zwischen 751 und 1.000

Platzen und einer zwischen 2.001 und 3.000 Legehennenpladtzen (siehe Tabelle 25).

Tabelle 25: Betriebsspiegel ,Verfiitterung"

Hauptbetriebszweig

Anzahl %

Betriebe
Ackerbau 1 20,0
Legehennenhaltung 0 0,0
Milchviehhaltung 1 20,0
Mutterkuhhaltung 0 0,0
Schweinemast 0 0,0
gemischter Betrieb 0 0,0
Sonstige Tierhaltung 2 40,0
Sonstige 1 20,0
keine Angaben 0 0,0
Summe 5 100,0

Haupt-/Nebenerwerb

Anzahl %

Betriebe
Haupterwerb 2 40,0
Nebenerwerb 3 60,0
Summe 5 100,0

Bewirtschaftungsform

Anzahl %

Betriebe
konventionell 2 40,0
Bioland 1 20,0
Demeter 1 20,0

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Naturland 0 0,0
EU-Bio 1 20,0
Biokreis 0 0,0
Bio Austria 0 0,0
sonstiger Verband 0 0,0
Summe 5 100,0
T
Anzahl %
Betriebe
<25ha 1 20,0
25-49 ha 2 40,0
50 -100 ha 1 20,0
> 100 ha 1 20,0
keine Angaben 0 0,0
Summe 5 100,0
Anzahl %
Betriebe
bis 250 LH 3 60,0
251 -500LH 0 0,0
501-750LH 0 0,0
751-1.000 LH 1 20,0
1.001 - 2.000 LH 0 0,0
2.001 - 3.000 LH 1 20,0
keine Angaben 0 0,0
Summe 5 100,0

Drei Betriebe verfiittern Schmutzeier und zwei Betriebe Knickeier. Eier der Kategorie ,,5“ und ,,Andere”

werden nicht genommen. Ein Betrieb gibt an, dass er 20 % seiner Schmutzeier an die Schweine am Hof
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verflttert. Ein Betrieb verwendet gekochte und gehackte Schmutzeier fir die Kiikenaufzucht (10 %).
Ein Betrieb gibt an, dass er nur stark beschadigte Eier verfittert (10 %) und die restlichen in den Eigen-
verzehr gehen. Drei der flnf Betriebe kombinieren diese Strategie z. B. mit einer Verwertung durch
eine eigene Verarbeitung, zwei Betriebe verkaufen Schmutz- und Knickeier auch im Hofladen. Einer
dieser Betriebe kombiniert alle drei Strategien. Zwei Betriebe kombinieren sogar flinf Strategien.

Strategiebewertung ,Verfitterung”

Die Verfitterung von Schmutz- und Knickeiern ldsst sich nicht monetdr bewerten. Es ist davon auszu-
gehen, dass wenn nur kleine Mengen verfiittert werden, es sich um Restbestdande handelt. Diese Men-
gen werden dann genutzt, um eine Futterration zu ergdanzen oder den Tieren Abwechslung zu bieten
und um die Eier nicht entsorgen zu mussen. Es handelt sich eher um eine Art ,,sekundare” Strategie.
Anhand der Befragung lasst sich feststellen, dass die Verflitterung eine Strategie ist, die mit anderen
Strategien kombiniert wird. Da sich die Angaben in den Fragebogen nur auf Knick- und Schmutzeier
beziehen, kdnnen auch nur diese hier in die Bewertung mit einflieBen. Tabelle 26 zeigt die Bewertung
dieser Strategie anhand verschiedener Kriterien.

Tabelle 26: Strategiebewertung ,Verfutterung”

Bewertungskriterium ‘ Begriindung fiir Punktevergabe Punkte

Wahrnehmung und | Dem Verbraucher bleibt die Verfutterung von Eiern am Hof | 1

Kommunikation gesell-
schaftlicher Interessen

wahrscheinlich verborgen. Die Gberschissigen Knick- und
Schmutzeier kdnnen so aber sinnvoll verwertet werden.

Rechtliche und birokra-
tische Rahmenbedin-
gungen

Die Rahmenbedingungen fir die Verfiitterung am Hof las-
sen sich mit etwas Aufwand recherchieren. Die Bedingun-
gen zur Verfiitterung von Eiern lassen sich aber einfach um-
setzen.

Bericksichtigung  von
Herstellungsstandards
bei der Verwertung

Zumindest fir den Bio-Bereich muss die verfiitterte Ware
unter biologischen Standards erzeugt worden sein. Da die
Ware hier aber nicht dem Endverbraucher zugefiihrt wird,
spielen die Herstellungsstandards keine Rolle, was eine Be-
wertung nicht moéglich macht.

Abfallvermeidung &
Entsorgung

Die Ergebnisse der Befragung zeigen, dass nur ein geringer
Anteil der Teilnehmer Eier verflttert, und dass die Be-
triebe, die Eier verfittern, nur sehr geringe Mengen ver-
wenden (hochstens 30 %), also den Ausschuss der nicht
vermarktungsfahigen Eier. S-Eier werden in keinem der Be-
triebe verfittert.

Einsatz von betriebli-
chem Anlagevermégen
und Arbeitszeit

Bevor die Eier verfiittert werden kdnnen, miissen diese zu-
mindest durcherhitzt werden. Bei einer Verfiitterung an
Hihner empfiehlt es sich, diese auch restlos von der Schale
zu befreien. Es miissen eine Kochplatte, ein Topf und eine
geeignete Raumlichkeit zur Verfligung stehen. Die Futter-
schalen und ahnliches missen gereinigt werden. Die
Durchfiihrung kostet Arbeitszeit.

Profitabilitdt der Verar-
beitung und Vermark-
tung

Mit der Verfltterung geringer Mengen von Eiern kann kein
monetarer Gewinn erzielt werden. Eine Bewertung ist hier
nicht moglich.
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Bewertungskriterium

Begriindung fiir Punktevergabe

Flexibilitdit - Resistenz | Wer offen gegenliber der Verfiitterung von nicht vermark- | 2

gegenlber Mengenfluk- | tungsfahigen Eiern ist, der kann mit dieser Verwertungs-

tuationen strategie auch grofRere Mengen abfangen. Schwankungen
nach unten hin stellen ebenfalls kein Problem dar, weil die
Fltterung von Eiern eher ein Zusatz zur normalen Ration
darstellen sollte.

Absatzstabilitat  nicht | Da sich dieses Kriterium auf den Verkauf und den zu erzie- | -

vermarktungsfahiger lenden Verkaufserlos bezieht, ist hier eine Bewertung nicht

Ware moglich.

Absatzsicherheit nicht | Da sich dieses Kriterium auf den Verkauf und den zu erzie- | -

vermarktungsfahiger lenden Verkaufserlos bezieht, ist hier eine Bewertung nicht

Ware moglich.

Allerdings findet sich in der Verfiitterung zwar kein klassi-
scher Absatz, aber eine sinnvolle Verwertung der Eier.

Vorhandensein von rele- | Relevante Strukturen bezogen auf die Verfiitterung sind die | 1

vanten Infrastrukturen | Arbeitsablaufe in der Versorgung der Tiere. Diese sind vor-
handen, allerdings kommen neue Arbeitsgdnge hinzu (ko-
chen, hacken, saubern).

Lebensmittelsicherheit | Die Lebensmittelsicherheit wird hier zur Futtermittelsi- | 2
cherheit, wobei das Durcherhitzen der Eier keinen aufwen-
digen Prozess darstellt.

Regionale Wertschop- | Die Verfutterung der selbst erzeugten Eier an eigene Tiere | 2

fung am Hof ist als regional zu betrachten.

Arbeitsaufwand Fir die Aufzucht von Junggefliigel entsteht eine wertvolle | 1
zusatzliche Ration (2 Punkte). Bei adultem Gefllgel Gber-
steigt der Nutzen den Arbeitsaufwand (kochen, pellen, al-
les reinigen) (1 Punkt).

Einbindung in die Ar- | Die nicht vermarktungsfahige Ware geht aus dem Prozess | 1

beitsorganisation des Sortierens hervor. Es entstehen zusatzliche Arbeits-
schritte durch die Verfiitterung.

Summe 13

Quelle: eigene Darstellung

Schlussfolgerungen

Eine Verfitterung von Eiern an Schweine und Hiihner ist méglich, wenn diese vorher durcherhitzt wer-
den. Allerdings zeigen die Recherchearbeiten, dass nicht alle Veterinaramter einer Verfitterung zu-
stimmen. Wenn Eier an Hiihner verfiittert werden sollen, miissen diese vollstandig durcherhitzt wer-
den und die gesamte Schale muss entfernt werden. Das ist gerade in der Fltterung von Junghennen
und Legehennen wichtig, damit es keine Verbindung zu ihren selbst gelegten Eiern gibt und diese nicht
angepickt werden, weil die Hennen gelernt haben, dass ihre Eier schmecken. Eier der Kategorie S schei-
nen fir die Betriebe zu wertvoll fir eine Verflitterung zu sein und lassen sich gut anderweitig verwer-
ten, z. B. durch den Verkauf an Endverbraucher. Generell nutzen nur wenige Betriebe (8,47 %) diese
Strategie fiir die Verwertung von Schmutz- und Knickeiern. Diese Strategie kann eher als sekundare
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Strategie gesehen werden, welche nochmals Reste der nicht vermarktungsfahigen Eier am Hof auf-
fangt und so zu einer Vermeidung von entsorgten Eiern beitragen kann. Die Betriebe sind bestrebt
anfallende Mengen an nicht vermarktungsfahigen Eiern der menschlichen Erndhrung zuzufiihren und
so auch Verkaufserlose zu erzielen. Daher findet diese Strategie kombiniert mit anderen Strategien
Anwendung in der Praxis. Eine Starke dieser Strategie zeigt sich in der Fahigkeit Mengenschwankungen
ausgleichen zu kénnen, allerdings bringt sie keinen monetdren Nutzen, da sie eher einen zusatzlichen
Nutzen in Bezug auf die Flitterung darstellt, als einen Ersatz fiir eine Ration.

4.1.2.8 Strategie ,,Managementfaktoren als Vermeidungsstrategie

Bei der Identifizierung von Verwertungsstrategien geht es um die Inwertsetzung von nicht vermark-
tungsfahigen Eiern. Bei den nicht vermarktungsfahigen Eiern handelt es sich hier um S-Eier (besonders
klein), XL-Eier (besonders groR), sowie Schmutz- und Knickeier. Die S-Eier sind immer am Anfang einer
Legeperiode zu erwarten, also dann, wenn die Hennen beginnen Eier zu legen. Die XL-Eier entstehen,
wenn die Hennen alter werden und bereits 12 Monate oder mehr gelegt haben, wobei hier auch ge-
netische Faktoren der Hennen von Bedeutung sind. Sind die S- und XL-Eier einwandfrei, gehoren sie
zur Guteklasse A. Knick- und Schmutzeier hingegen zahlen immer in die Kategorie der B-Ware.

Bei Schmutz- und Knickeiern ist die dufRere Eiqualitat durch Veranderungen der Eischale wie Auflage-
rungen oder Dinnschaligkeit, Risse, Briiche und Schmutz beeintrachtigt. Diese Eier kdnnen auf Ge-
sundheits- und Verhaltensprobleme bei den Hennen hindeuten, infolge eines mangelhaften Manage-
ments. Schmutzeier kdnnen z. B. durch die Eiablage in verkotete Nester oder durch verdreckte Hiihner
(FURe, Gefieder), bei feuchter Einstreu oder zu feuchter Kotkonsistenz, entstehen. Die verkoteten Nes-
ter entstehen, wenn sie nachts nicht verschlossen werden und die Hennen diese als Schlafplatz aufsu-
chen. Durch ein zu geringes Angebot an Nestflache oder schlechtes Timing bei der SchlieBung und
Offnung von Nestklappen und eine schlechte Verteilung der Tiere auf die Nester, kann es ebenfalls
vermehrt zu verlegten und dann verdreckten Eiern kommen. Auch blutverschmierte Eier, die in Folge
von Kloakenpicken, verletzten Kloaken durch zu groRe Eier und Blutpunkte durch Milbenbefall der
Hihner entstehen, zédhlen zu den Schmutzeiern. Knickeier kbnnen zum einen durch einen Kalziumman-
gel, oft auch zum Ende der Legeperiode hin, aber auch durch Infektionen entstehen (Knierim et al.
2016).

In die Bewertungskriterien fiir die oben beschriebenen Verwertungsstrategien flieBen keine haltungs-
technischen Aspekte mit ein. Diese werden hier gesondert betrachtet. Denn ob Managementfaktoren
flr die Eierproduktion durchdacht sind und erfolgreich durchgefiihrt werden, kann mafigeblich ent-
scheidend sein fiir die Entstehung von Schmutz- und Knickeiern wahrend der Legeperiode einer Herde.
Da sich durch ein ausgewogenes Haltungskonzept zwar die Menge an Knick- und Schmutzeiern redu-
zieren lasst, aber keine Verwertung dieser Eier an sich stattfindet, handelt es sich hier eher um eine
Vermeidungsstrategie. Das Management eines Legehennenstalls umfasst mehrere Faktoren, die mit-

einander verwoben sind und sich gegenseitig bedingen. Das sind zum einen technische Faktoren, also
die Funktionalitat der bestehenden technischen Einrichtungen, wie z. B. Nestaustrieb, Lichtsteuerung
etc., zum anderen ist es der Faktor Tier, also z. B. wie sich die Hennen bei der Eiablage verhalten.
Letztlich ist es der Faktor Mensch, der verantwortlich ist fiir sein Handeln und die anderen Faktoren
malgeblich beeinflussen kann.
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Um die Entstehung von S-Eiern auf einem normalen Niveau von 2 % bis 5 % zu halten, gilt es das Ge-
wicht der Junghennen im Blick zu behalten. Wenn diese zu mager sind, kann sich die Phase der S-Eier
verlangern. Méchte man diinnschaligen Eiern entgegenwirken, so muss auf eine gute Kalziumversor-
gung der Hennen geachtet werden. Nach dem Legebeginn gilt es den Hennen hochwertigen Muschel-
schrot (Austernschalen) ad libitum zur Verfligung zu stellen. Zum Ende einer Legeperiode nimmt die
Legeintensitat ab, bei gleichzeitigem Anstieg der Einzeleigewichte. Die Qualitat der Schale nimmt mit
fortschreitendem Alter der Legehenne und der GréRenentwicklung des Eis ab. Um briichigen Eiern
vorzubeugen, kann eine zusatzliche Kur mit Mineralstoffen und Vitaminen, verabreicht (iber das Trink-
wasser, angezeigt sein.

Da auch einige Infektionskrankheiten die Bruchfestigkeit der Eischalen beeinflusst, sollte man auf ei-
nen guten Impfstatus der Junghennen achten und ggf. den Bestand gegen Newcastle Disease und In-
fektiose Bronchitis nachimpfen. Schmutzeier entstehen oft am Anfang einer Legeperiode, wenn die
Hennen ihre ersten Eier in die Einstreu statt in eines der Nester legen. Vorbeugend sollte ein regelma-
Riges, tagliches Absammeln der verlegten Eier liber den Zeitraum von zwei Wochen erfolgen, damit
die Hennen sich nicht an die Ablage der Eier am Boden gewohnen. Auch eine feuchte Einstreu, z. B.
durch zu dinnflissigen Kot fihrt zu dreckigen, verklebten FliRen und folglich auch verschmutzten Eiern
im Nest. Hier sollte die Fltterung Gberprift werden und auf eine ausreichende Gabe von Raufutter
geachtet werden. Auch die Ansduerung des Trankwassers mittels organischer Sduren oder der Einsatz
von effektiven Mikroorganismen stabilisiert den Magen-Darm-Trakt. Weitere Schmutzeier entstehen
durch eine feuchte Witterung, v. a. im Herbst/Winter. Hier kénnen Matten mit Kunststoffblrsten auf
dem Weg zu den Nestern bzw. vor den Nestern zumindest ein wenig Abhilfe schaffen. Kaputte Eier im
Nest fihren auch zur Verunreinigung des restlichen Geleges. Gluckige Hennen sollten sofort fiir eine
Zeit aus dem Stall entfernt werden, da sie das Nest besetzen und Nestflache belegen, die von anderen
Hennen gebraucht wird. Generell gilt es die Nester nachts zu verschlieen, um einer Verkotung der
Einstreu/des Nestes vorzubeugen und so den Anteil an Schmutzeiern zu reduzieren. Eine regelmaRige
Kontrolle der Nester und - falls vorhanden - Austausch der Einstreu sollte gegeben sein. Zu der Gele-
genheit lassen sich auch kaputte Eier und Eireste aus den Nestern entfernen. Abrollnester verhindern,
dass nachfolgende Hennen bereits gelegte Eier anpicken oder anderweitig zerstéren kdnnen.

Ein gut betreuter Stall mit aufmerksamen und fachkundigen Legehennenhalterinnen und -haltern kann
die Entstehung von nicht vermarktungsfahigen Eiern geringhalten.

4.1.2.9 Sonstige Strategien

Drei Betriebe geben an, sonstige Strategien zu verfolgen, also andere als die sieben zuvor beschriebe-
nen Strategien zur Inwertsetzung bzw. die Entsorgung. Da es sich nur um drei Betriebe handelt, wird
auf eine quantitative Auswertung sowie auf die Bewertung mit Hilfe der Bewertungskriterien verzich-
tet. Nichtsdestoweniger geben die von den Befragten beschriebenen Vorgehensweisen einen Einblick,
wie in der Praxis eine Entsorgung der nicht vermarktungsfahigen Eier vermieden wird.

In allen drei Fallen werden die Eier an Dritte verschenkt. In einem Fall gehen alle Schmutzeier (ca. 6.900
Eier p.a.) an Nachbarn. In den anderen beiden Fallen wird ein unbestimmter, sehr kleiner Teil der
Schmutzeier entweder an Stammkunden verschenkt, falls diese das wollen bzw. an die Tafel (Schmutz-
eier der GréRe S).

64



Inwertsetzung_Bio-Ei Schlussbericht

Insgesamt dhneln diese Vorgehensweisen dem Eigenverzehr, allerdings werden die Eier an Dritte ab-
geben, sodass die Eier den Hof verlassen. Rechtlich gesehen sind diese drei Vorgehensweisen insofern
problematisch, weil an Endverbraucherinnen und -verbraucher nur Giiteklasse A-Eier abgegeben wer-
den dirfen. Eier der Giiteklasse B diirfen nur an die Nahrungsmittel- oder Nichtnahrungsmittelindust-
rie abgegeben werden. Daher sind auch Schenkungen von B-Ware an Dritte nicht zulassig.

4.1.2.10 Ersatzstrategie ,,Entsorgung”

Insgesamt entsorgen 14 der 59 befragten Betriebe (23,7 %) einen Teil der nicht vermarktungsfahigen
Eier. Mehr als ein Drittel der Betriebe weist die Legehennenhaltung als Hauptbetriebszweig aus (in der
Gesamtbefragung ca. ein Finftel). Nebenerwerbsbetriebe sind etwas starker als im Gesamtdurch-
schnitt vertreten (+10,7 %). Bei der Betrachtung der Bewirtschaftungsform fallt auf, dass die konven-
tionellen Betriebe etwas geringer vertreten sind als im Gesamtdurchschnitt. Insgesamt weist die Ver-
teilung bei der Entsorgung aber keine groReren Abweichungen hinsichtlich der Bewirtschaftungsform
auf. Bei der Flachenstruktur bewirtschaften 57,1% der Betriebe weniger als 50 ha und die tbrigen 42,9
% Uber 100 ha (Gesamtbefragung: 27,1%). Bei der Anzahl der Legehennenplatze ist die Verteilung
gleichmalig. Nur in der Kategorie 751 bis 1.000 Legehennenplatze gibt es keinen Betrieb, der nicht
vermarktungsfahige Ware entsorgt (vgl. Tabelle 27).
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Tabelle 27: Betriebsspiegel ,Entsorgung”

Biokreis o 00
Anzahl Be- % Bio Austria 1 7,1
triebe sonstiger Verband 0 0,0
Ackerbau 3 21,4 Summe 14 100,0
Legehennenhaltung 5 35,7
Mutterkuhhaltung 1 7,1 Anzahl Be- o
Schweinemast 0 0,0 triebe °
gemischter Betrieb 2 14,3 <25 ha 5 357
:ons?ge Tierhaltung ; lz,; 25 -49 ha 3 214
onstige \
keine Angaben 0 0,0 50 - 100 ha 0 0,0
Summe 14| 100,0 > 100 ha 6| 429
keine Angaben 0 0,0
Summe 14 1009
Anzahl Be-
triebe %
Haupterwerb 8| 571
Nebenerwerb 6 42,9 Anzahl Be- %
Summe 14| 100,0 triebe
bis 250 LH 3| 214
Anzahl Be- % 251 -500 LH 3 21,4
triebe 501 -750 LH 3 21,4
konventionell 3 21,4 751 -1.000 LH 0 0,0
Bioland 3| 214 1.001 - 2.000 LH 2 14,3
Demeter 2| 143 2.001 - 3.000 LH 3] 214
Naturland 3 21,4 keine Angaben 0 0,0
EU-Bio 2] 143 Summe 14| 100,0

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse
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Abbildung 5: Anteile der verschiedenen Eierkategorien an der Entsorgung
Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Aus Abbildung 5 wird ersichtlich, dass in den Betrieben zumeist Schmutz- und Knickeier entsorgt
werden bzw. sonstige nicht vermarktungsfahige Eier (hier diinnschalige Eier oder Eier mit ver-
farbter Schale). Von den Schmutz- und Knickeiern werden in der Giberwiegenden Anzahl der Falle
maximal 50 % entsorgt. Die verbleibende Menge wird anderweitig verwertet. In keinem Betrieb
werden S-Eier entsorgt. In absoluten Zahlen entsorgen die Betriebe im Durchschnitt 3.509
Schmutzeier (n=12; min. 40; max. 27.500) und 2.293 Knickeier pro Jahr (n=10; min. 70; max.
11.000).

Angaben zu den Entsorgungswegen werden selten gemacht. Zwei der Befragten entsorgen die
Eier Gber die griine bzw. graue Milltonne und einer auf dem Misthaufen. Dieses Vorgehen ist
jedoch nach Angaben des LANUV bundesweit nicht statthaft. Eier, die entsorgt werden, miissen
als TNP an entsprechend zugelassene Unternehmen abgegeben werden. Das entsprechende
Handling ist in Kapitel 2.3.8 beschrieben.

In keinem der 14 Betriebe ist die Entsorgung die einzige Strategie. Die meisten Betriebe verfol-
gen drei Strategien (9x) gleichzeitig, zwei Betriebe jeweils zwei bzw. vier Strategien. Am haufigs-
ten werden der Verkauf im Hofladen (10x) und der Eigenverzehr (je 9x) genannt, gefolgt von der
eigenen Verarbeitung (je 5x).

Strategiebewertung , Entsorgung”

Da die Entsorgung an sich keine Verarbeitungs- oder Vermarktungsstrategie, sondern eher als
eine Ersatzstrategie anzusehen ist, wird auf eine Bewertung der Nachhaltigkeit anhand der Be-
wertungskriterien verzichtet. Die Bewertungskriterien, die flr die Bewertung im Hinblick auf die
Verarbeitung und Vermarktung erstellt wurden, waren in diesem Fall zum groRten Teil nicht an-
wendbar.
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Schlussfolgerungen

Die Entsorgung betrifft vor allem die Schmutz- und Knickeier und sowohl kleine als auch grof3e
Betriebe gemessen an der LF und den Legehennenbestdnden. Ein Befragter gibt an, dass die
Restmenge, die nicht mehr selbst verbraucht werden kann, entsorgt wird. Inwieweit dies auch
fur andere Betriebe gilt, die Gberschissige Schmutz- und Knickeier entsorgen, ist aus der Befra-
gung nicht ersichtlich. S-Eier werden eher lber die Direktvermarktung abgesetzt und in keinem
der 14 Betriebe entsorgt. Entsprechend ist die haufige Kombination mit den Strategien ,,Eigen-
verzehr” und ,Verkauf im Hofladen”, wie oben beschrieben, nachvollziehbar.

Die Entsorgung ist aus gesamtwirtschaftlicher Sicht die schlechteste Verwertungsstrategie, da
den eingesetzten Ressourcen (Tierbestand, Futtermittel, Produktionsflachen etc.) keinerlei Nut-
zen im Sinne eines Deckungsbeitrags oder Eigenverbrauchs entgegengesetzt wird. Auch unter
ethischen Gesichtspunkten ist die Entsorgung von Lebensmitteln kritisch zu sehen. Allerdings
macht es unter betriebsindividuellen Gesichtspunkten unter Umstanden Sinn, die nicht ver-
marktungsfahige Ware zu entsorgen, und zwar, wenn mit der Verarbeitung und Vermarktung
kein positiver Deckungsbeitrag erzielt werden kann. In einem solchen Fall wiirde der Betrieb das
Defizit noch erhéhen, statt es mit der Verwertung zu verringern. Aus den Gesprdchen mit Land-
wirtinnen und Landwirten ging aber hervor, dass aus ethischer Sicht die Verwertung selbst bei
kostenungtinstigen Verhéltnissen einer Entsorgung vorgezogen wird.

Die rechtlichen Rahmenbedingungen zur Entsorgung sind in Kapitel 2.3.8 erlautert. Wichtig ist
hier, dass die entsorgten Eier dem TNP-Recht und nicht mehr dem Lebensmittelrecht unterlie-
gen. Der Entsorgungsweg sollte mit dem zustandigen Veterindramt abgesprochen werden.

4.1.3 Kosten fiir verschiedene Verwertungsstrategien

In den nachfolgenden Unterkapiteln werden insbesondere die Kosten fiir die Strategien ,Eigene
Verarbeitung” und , Lohnverarbeitung” anhand von Beispielen erldutert. Auch auf die Direktver-
marktung und den Weiterverkauf an einen vermarktenden Betrieb wird eingegangen. Die Bei-
spiele geben wieder, welche Angaben im Rahmen von Interviews mit Expertinnen und Experten
erhoben wurden.

4.1.3.1 Investitions- und Betriebskosten fiir die eigene Verarbeitung

In diesem Kapitel wird naher auf die Investitionskosten hinsichtlich der eigenen Verarbeitung
von nicht vermarktungsfahiger Ware eingegangen. Dazu werden Praxisbeispiele fiir die Nudel-
und Eierlikdrerzeugung erlautert. Die Beispiele sollen den Leserinnen und Lesern eine Vorstel-
lung davon vermitteln, was bei einer hofeigenen Herstellung von Eiprodukten zu beachten ist.
Allgemeine Anforderungen an die notwendige Ausstattung sind den entsprechenden Vorschrif-
ten zu entnehmen. Letztlich erfolgt die Abnahme der Produktionsstatte durch das zustandige
Veterindramt. Hier existieren Auslegungsspielrdume. Grundsatzlich gilt immer, dass friihzeitig
das zustandige Veterindramt in die Planung miteinbezogen werden muss. Nur dann kann eine
zielflihrende Planung und vor allem erfolgreiche Abnahme erfolgen.
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Der Kauf gebrauchter Maschinen ist grundsatzlich eine Option, allerdings sind diese schwer er-
haltlich, vor allem in kleineren GréRenordnungen werden solche Maschinen sehr stark nachge-
fragt. Wenn allerdings hohe Transportkosten hinzukommen, dann lohnt sich die Anschaffung
einer gebrauchten Maschine je nach Transportdistanz nicht mehr. Zudem ist der Transport
selbst teilweise schwierig und unter Umstanden durch Transportunternehmen durchzufiihren
(z.B. wiegt ein Trockenschrank fiir Nudeln 200 kg).

Nudelherstellung

Beispiel aus dem Landkreis Regensburg (Bayern):

Das folgende Beispiel gilt fiir einen konventionellen, landwirtschaftlichen Betrieb mit 900 Lege-
hennen und entsprechender Eierproduktion.

Bendtigte Vorrichtungen und Verarbeitungsprozess:

Laut Aussage der Befragten ist in Bayern die Produktion von Nudeln in kleinem Umfang in der
Privatkiiche zugelassen, sozusagen zur Erprobung eines neuen Produkts. Eine gewerblich zuge-
lassene Kiiche ist bei groReren Mengen und regelmaRiger Produktion dann aber vorgeschrieben.
Im vorliegenden Fall waren zwei getrennte Raume, ein Aufschlag- und ein Produktionsraum,
notwendig gewesen. Da Aufschlag und Produktion zeitlich getrennt werden (Vor-/Nachmittag),
wurde vom Veterindramt in diesem Fall ein einziger Raum bewilligt. Die Kiihlung der aufgeschla-
genen Eier muss dabei aber gewahrleistet sein.

Verlangte Ausstattungsmerkmale der Kiiche sind folgende:

Grundsatzlich miissen alle Oberflachen abwischbar sein.
Kichenzeile kann eine ,,normale” Kiiche sein, keine Edelstahlkiiche.
Packtisch ist ein normaler Holztisch mit lackierter Oberflache.
Wande sind mit abwischbarer Farbe gestrichen.

Bodenablauf wurde nicht verlangt, ware aber sinnvoll gewesen.

Zwei Waschbecken (Handwaschbecken und anderes) sind vorgeschrieben. Im vorliegenden
Fall wurde ein Waschbecken mit zwei getrennten Becken vom zustandigen Veterindramt be-
willigt. Zusatzlich ist eine Spllmaschine vorhanden.

Investitionskosten:
B 20.000 - 30.000 EUR Raumkosten, wobei der Raum selbst bereits vorhanden war (also kein

Neubau). In dieser Summe sind bereits die Wandfarbe und die Kiichenzeile inkl. Kiihlschrank
und Backofen (letzteres nicht fiir die Nudelherstellung) enthalten.

B Eine hohe Eigenleistung wurde zudem fiir den Um- und Ausbau erbracht, die aber nicht
quantifiziert werden kann.

B 6.000 EUR fiir eine 3-kg-Nudelmaschine inkl. vier Nudelformen. In dieser GréBenordnung (3
kg) kostet jede weitere Nudelform ca. 200 EUR brutto.

B 10.000 EUR fiir einen Trockenschrank (fiir 60 kg Nudeln). Sterilisierung bei 70° C vorgeschrie-
ben.
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Betriebskosten / Arbeitszeitbedarf:

Drei Kilogramm Nudeln entsprechen drei Kilogramm Gries. Je nach Bezug (Einzel- oder Pa-
lettenware z. B. von Biko oder Metro) und konventioneller oder Bio-Gries kostet ein Kilo-
gramm Gries zwischen 1 EUR/kg und 1,50 EUR/kg.

Fiir 60 kg Nudeln werden 330 Eier bendtigt, rechnerisch also 5,5 Eier pro kg Nudeln.

Fiir die Herstellung von drei Kilogramm Nudeln (mit einer 3-kg-Maschine) sind ca. 45 Minu-
ten Arbeitszeit anzusetzen (ca. 24 kg in acht Stunden). Bei groReren Mengen ist eine gréRere
Nudelmaschine entsprechend sinnvoll, um Zeit einzusparen.

Fir die Verpackung von 60 kg Nudeln sind zusatzlich ca. flinf Stunden Arbeitszeit einzurech-
nen.

Der Eiaufschlag erfolgt per Hand. Selbst bei groReren Mengen rentiert sich keine Aufschlag-
maschine, da der Zeitaufwand fiir deren Reinigung die Zeiteinsparung wieder aufhebt. Neu
auf dem Markt sind allerdings Maschinen, die auch in einer gewerblichen Spilmaschine ge-
reinigt werden konnen.

Fazit:

Die obigen Angaben zeigen, dass bei 60 kg Nudeln nur 330 Eier verbraucht werden und dabei

schon mindestens zwei Arbeitstage allein fiir die Produktion angesetzt werden missen (mit ei-

ner 3-kg-Nudelmaschine). GroRRe Eierliberschiisse konnen auf diese Weise nicht verwertet wer-

den.

Eierlikdrherstellung

Beispiel 1 aus dem Landkreis Greiz, Thiiringen:

Der befragte Bioland-Betrieb mit 230 Legehennenplatzen stellt Eierlikor fur den Verkauf im ei-

genen Hofladen her. Eine vom Veterindramt abgenommene Verarbeitungskiche ist im Betrieb

aufgrund anderer Herstellungsprozesse (z.B. fir Nudeln) bereits vorhanden. Laut der Befragten

ware in kleinem Umfang (50 - 100 Flaschen) die Produktion in der Privatkiiche aber moglich,

sofern diese vom Veterindramt abgenommen wird.

Benétigte Vorrichtungen, Nachweise und Verarbeitungsprozess:

Klichenausstattung:
o abwischbare Oberflachen (Armaturen, Tirknaufe)
o zertifizierter Wasserhahn (bereits durch bestehende Packstelle vorhanden)

o Spezielle Gerate fiir die Eierlikdrzubereitung mussten nicht angeschafft werden.
Ein grolRer Topf und ein Mixer sind fir kleine Mengen ausreichend.

Nachweis der Zutaten
o Spezielle Vorgaben fiir Eier:

= Eier dirfen nur bis zum 21.Tag nach Legedatum verwendet (oder ver-
kauft) werden.

= Das Einfrieren der Eier ist in lebensmittelechten Behaltnissen erlaubt.

=  Der Nachweis erfolgte miindlich mit Veterinar vor Ort.
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B Umgang mit Lebensmitteln
o Angaben dazu, wer in der Kiiche arbeitet, miissen gemacht werden.
o Eine entsprechende Weiterbildung wurde verlangt.
o Der Nachweis erfolgte mindlich mit Veterinar vor Ort.

o Ein sog. Gesundheitspass musste nachgewiesen werden (eine standige Aktuali-
sierung fiir den Hofverkauf ist aber nicht notwendig).

B Prozess der Eierlikorherstellung

o Verarbeitungsschritte miissen dem Veterindramt geschildert werden (Sicher-
stellung der Haltbarkeit und dass Keime abgetétet werden).

o Der Eierlikor muss einen bestimmten Alkoholgehalt fir den Hofladenverkauf
aufweisen: mindestens 18 % Volumenprozent. Eine genaue Zahl muss auf dem
Etikett aber nicht angegeben werden.

o Eierlikor weist kein MHD auf.

B Ein HACCP*Konzept ist fiir den Hofverkauf nicht notwendig (erst ab gréReren Mengen Eier-
likor), war aber flr die Packstelle des befragten Betriebes ohnehin schon vorhanden.

o Wairde ein HACCP-Konzept fiir den Hofverkauf verlangt werden, muissten De-
tails zur Eierlikor-Produktion (Arbeitsschritte), zur Lagerung, zur Hygiene (z.B.
welche Reinigungsmittel verwendet werden) etc. beschrieben werden.

Betriebskosten / Arbeitszeitbedarf:

B Arbeitszeit: Vier Stunden fiir 20 | von der Flaschenreinigung bis hin zur Etikettierung.
o Zubereitung im 20 |-Topf
o bei bereitstehenden Eiern in der Packstelle nebenan
o bei Abfillung in 0,3l bis 0,5I-Flaschen (Gberwiegend kleinere Flaschen)
B Je nach EigroRRe, Rezept und Eierlikorsorte:

o Verwendet werden oft Knick- und Schmutzeier (aber Verschmutzung eher wet-
terbedingt als durch Kot), sowie Resteier, die ca. 1,5 Wochen alt sind und nicht
verkauft wurden.

o Ein Finftel bis ein Viertel des Gesamtvolumens besteht aus Eigelb-Masse (4-5
[). Das entspricht in etwa 120-150 Eiern. Es gibt aber auch Rezepte, in denen das
EiweiR mitverwendet wird bzw. bei denen von Anfang an weniger Eimasse ver-
wendet wird.

o Aus dem Ubrigen EiweiR werden Baiserkekse fiir den Hofladen oder Baisertorte
fiir die Familie gebacken. Eine Entsorgung ist auch moglich.

o Fur 20 | Eierlikdr werden ca. 5-6 | Alkohol (abhdngig vom Alkoholgehalt) beno-
tigt, der Rest wird mit Sahne (von anderen Herstellern auch mit Milch, Kondens-
milch) aufgefillt. Hinzukommen Zutaten wie Vanille etc. je nach Rezept.

4 Risikoanalyse und kritische Kontrollpunkte (hazard analysis and critical control points)
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o Fur einen qualitativ hochwertigen Schnaps muss man im konventionellen Be-
reich als Einkaufspreis 10 EUR/O,7 | kalkulieren, bei Bio-Qualitidt eher 16-17
EUR/0,7 I.

Beispiel 2 aus dem Landkreis Gottingen, Niedersachsen:

Der befragte Betrieb mit 140 Legehennenplatzen stellt Eierlikdr nur fir den Hofladenverkauf
her. Ein Verarbeitungsraum mit Kochzeile ist im Betrieb bereits vorhanden.

Bendtigte Vorrichtungen, Nachweise und Verarbeitungsprozess:

B Spezielle Investitionen mussten fir die Eierlikorherstellung nicht vorgenommen werden. Das
hangt aber sehr von der geplanten Produktionsmenge ab.

B Die Einhaltung der Mindestmenge an Alkohol im Likor ist wichtig (siehe dazu auch:
https://www.laves.niedersachsen.de/startseite/lebensmittel/lebensmittelgruppen/ge-
tranke/eierlikoer-ein-klassiker-zu-ostern-95496.html).

B Gekihlte Lagerung ist notwendig.
Betriebskosten / Arbeitszeitbedarf:

B Je nach Rezept:

o Fur funf Flaschen Eierlikér (0,33 ml-Flaschen) werden ca. 750 ml hochprozenti-
ger Rum und ca. 16 Eigelb von M- oder L-Eiern bendtigt.

o S-Eier und Uberhang-Eier (nicht verkaufte Eier) werden verwendet. Schmutzeier
werden nicht verwendet.

Fazit zur eigenen Eierlikérherstellung:

Die Eierlikorherstellung hat den groRen Vorteil, dass Investitionskosten fiir die Produktion im
kleinen Umfang kaum ins Gewicht fallen. Allerdings sind die Zutaten, insbesondere der Alkohol,
relativ teuer. Soll eine grolRere Menge an Eiern regelmafig zu Eierlikor verarbeitet werden, muss
eine gute Absatzsituation vorhanden sein, da sonst ein zu groRBer Warenwert auf Lager liegt. Eine
Verarbeitung des Eiweilles, sofern es nicht in die Eierlikorverarbeitung eingeht oder entsorgt
wird, kommt noch hinzu. Damit ist ein zusatzlicher Arbeitsaufwand verbunden. Teilweise kann
der Arbeitsaufwand nicht mit den Erlésen gedeckt werden, sondern nur die Kosten der Zutaten.
Der Preis pro Flasche wére ansonsten zu hoch. Als positive Effekte sind die héhere Produktviel-

falt im Hofladen sowie die Vermeidung einer Entsorgung von Lebensmitteln zu nennen.

Im Vergleich zur Herstellung in Lohnarbeit (siehe nachster Abschnitt) kann die eigene Herstel-
lung nach Zeit und Bedarf erfolgen, es kann auch B-Ware oder aufgefrorene Eimasse (zuvor ein-
gefroren zur langeren Lagerung) verwendet werden und es kdnnen kleine Mengen hergestellt
werden.

Lohnverarbeitung fiir Nudeln

Nachfolgend wird anhand von Beispielen erldutert, welche Kosten fiir den Ausbau einer beste-
henden Nudelherstellung zur Lohnverarbeitung entstehen bzw. was es einen landwirtschaftli-
chen Betrieb kostet, Nudeln in Lohn herstellen zu lassen. Die Beschreibungen basieren auf den
Angaben der Interviewpartnerinnen und —partner.
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Kosten fur den Aufbau einer Lohnverarbeitung

Beispiel 1 aus dem Landkreis Regensburg (Bayern):

Es handelt sich dabei um den gleichen Betrieb wie im Beispiel 1 ,eigene Nudelherstellung”, aber
nach einer Kapazitatserweiterung produziert er auch Nudeln in Lohnarbeit fiir andere gefliigel-
haltende Betriebe.

Annahme von Eiern:

Ab einer Mindestmenge von 110 Eiern werden Nudeln in Lohn hergestellt. Schmutz- und Knick-
eier werden wegen der Keimgefahr bisher nicht angenommen. Eine Pasteurisierung der Eimasse
erfolgt nicht. Eine Reinigungsanlage bzw. eine Pasteurisierung zur moglichen Annahme von B-
Ware wird zurzeit erwogen.

Voraussetzungen fiir die Lohnverarbeitung:

Wenn (ber ein Drittel der gesamten produzierten Masse an Wiederverkaufer, Restaurants etc.
abgegeben wird, dann muss eine EU-Zulassung fiir den Produktionsbetrieb beantragt werden.
Allerdings verlangen einige Restaurants oder auch Altenheime ohnehin eine EU-Zulassung von
ihren Lieferanten, so dass dies nicht ausschlieRlich eine Voraussetzung fiir die Lohnverarbeitung
ist.

An der oben beschriebenen Ausstattung musste nichts fir die spater erfolgte EU-Zulassung ver-
andert werden. Es war lediglich eine weitere Prifung (neben der Prifung durch das Veteri-
naramt) notwendig.

Investitionskosten:
Fiir die Lohnverarbeitung werden gréRere Maschinen bendtigt.

B 20.000 EUR fir eine 15 kg Nudelmaschine. Pro Nudelform entstehen zusatzliche Kosten von
550 EUR (netto).

B Ein Trockenschrank wie oben beschrieben (fiir 60 kg Nudeln) reicht fir diese Mengen nicht
mehr aus. Entsprechend fallen Kosten in Hohe von 16.000 EUR fiir einen groReren Trocken-
schrank (fiir 200 kg Nudeln) an.

B Insgesamt sind fiir die gréReren Maschinen zuziiglich der Raumkosten ca. 80.000 EUR Inves-
titionskosten angefallen. Die Verkaufserldse der kleinen Maschinen wurden davon schon in
Abzug gebracht.
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Kosten einer Lohnverarbeitung fiir landwirtschaftliche Betriebe

Beispiel aus dem Landkreis Aichach-Friedberg (Bayern): Schererhof

Betriebsstruktur und Produktion:

Die Nudelproduktion (Einzelunternehmen) und ein Hofladen sind gewerblich angemeldet.
Ein landwirtschaftlicher Betrieb ist ebenfalls vorhanden.

Arbeitskrafte: Neben dem Geschéftsfihrer sind fiinf Personen auf 450 EUR-Basis fir die Nu-
delproduktion angestellt. Ein Teil der Produktion entfallt auch auf die Nudelherstellung aus
eigenen Eiern flir den eigenen Hofladen.

Konventionelle Nudelproduktion: es werden insgesamt 65 verschiedene Nudelsorten
und -mischungen produziert.

Nudelherstellung fir ,,Unser Land” (Regionalvermarktung im GroRraum Miinchen) mit ent-
sprechender Belieferung bestimmter Lebensmittelladen und -markte

Angeliefert werden 4.500 — 5.000 Eier pro Woche und es werden ca. 600 -650 kg Nudeln pro
Woche produziert.

Kundenstruktur

Die meisten Kundinnen und Kunden stammen aus einem Umkreis von 70-80 km. Einige Aus-
nahmen kommen auch aus Osterreich oder Stuttgart (bis 250 km).

Die Kundschaft halt Bestande von 100 bis 10.000 Legehennen. Unter den Kunden befinden
sich sehr viele Hiilhnerhalterinnen und -halter, die mit mobilen Hiihnerstéllen begonnen ha-
ben (mit 150-500 Legehennen).

Die Kundinnen und Kunden produzieren sowohl konventionell als auch 6kologisch. Letztere
erhalten aber nur konventionelle Nudeln aus der Lohnproduktion.

Die Kundenanfragen Ubersteigen zurzeit die Kapazitaten, d.h. Anfragen zur Lohnherstellung
werden teilweise abgewiesen. Es wird ganzjahrig produziert. Die Nachfrage nach Nudelher-
stellung ist stark gestiegen und der Befragte vermutet, dass sie nach der Corona-Krise noch
mehr steigen wird, da viele Landwirtinnen und Landwirte in letzter Zeit Mobilstdlle gekauft
haben.

Annahme von Eiern

Die Anlieferung der Eier und Abholung der Nudeln erfolgt durch die Eierproduzenten.

Es werden Eier jeder GroRe fir die Lohnverarbeitung angenommen, aber nur A-Ware. Auf-
grund schlechter Erfahrungen in der Vergangenheit im Hinblick auf die Hygiene wird keine
B-Ware fiir die Lohnverarbeitung mehr angenommen.

o XL-Eier werden selten angeliefert. S-Eier machen ungefahr 30% oder mehr der
Gesamtmenge aus.

Mindestannahmemenge: 180 L- oder M-Eier bzw. 240 S-Eier. Diese Mengen ergeben jeweils
25 kg Nudeln (mit 25 kg Gries).
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Produktionskosten:

B Preis pro kg Nudeln: 3,50 EUR/kg abgepackt (alle Kosten inklusive: Gries, Arbeitszeit, Verpa-
ckung etc.)

B Abgegeben werden die Nudeln in 500g-Packungen

Beispiel aus dem Landkreis Sudliche WeinstraRe (Rheinland-Pfalz): Kuntz feine Eiernudeln

Betriebsstruktur und Produktion:

Die Nudelproduktion ist ein gewerblicher Betrieb (Einzelunternehmen).

Arbeitskrafte: Neben dem Geschiftsfiihrer sind sechs Personen in Teilzeit fiir die Nudelpro-
duktion angestellt.

Es werden insgesamt 54 verschiedene Nudelsorten produziert (getrocknete Teigwaren).
Zertifizierung:
o QS, HACCP, Direktlieferantenaudit

o Keine Oko-Zertifizierung. Bio-Betriebe haben aber schon Bio-Nudeln produzie-
ren lassen und dann Uber ihre Kontrollstellen den Lohnhersteller priifen lassen
(gewissermalen als Subunternehmer). Das kommt ca. drei bis vier Mal im Jahr
vor.

o Uberlegungen zur eigenen Bio-Zertifizierung gab es, aber die Nachfrage ist ge-
ring, so dass sich das fiir den Lohnbetrieb nicht rentieren wiirde.

e Pro Woche werden im Durchschnitt ca. 3.000 Eier fir die Lohnverarbeitung angeliefert
und 10.000 Eier fur die eigene Nudelproduktion. Insgesamt werden im Schnitt ca. zwei
Tonnen Nudeln pro Woche oder mehr (auch abhangig von der Jahreszeit/Saison) pro-
duziert.

Kundenstruktur:

B Die Kundschaft ist liber ganz Deutschland verteilt, auch bis Norddeutschland, da es dort we-
niger Angebote von Lohnarbeit gibt.

B Die Kundschaft reicht von Betrieben mit Mobilstallhaltung (225 Legehennen) als zweites
Standbein bis hin zu groBen Geflligelhéfen (10.000 Legehennen).

B Die Kunden produzieren sowohl konventionell als auch 6kologisch. Letztere lassen zumeist
konventionelle Nudeln produzieren (oft Bioland-Betriebe). Nur wenige Betriebe lassen Nu-
deln mit bio-zertifiziertem Gries herstellen, sodass die produzierten Nudeln als Bio-Produkte
vermarktet werden kdnnen.

B Aktuell wird keine Werbung gemacht, da aufgrund der Corona-Situation die Nachfrage sehr
hoch (Bestandskunden fragen verstarkt nach) und die Kapazitatsgrenze erreicht ist (lber
langeren Zeitraum bereits ausgebucht).

Annahme von Eiern:
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Kunden erhalten Anweisungen, welche Eier angenommen werden: A- und B-Ware in allen
GroRenordnungen (S- bis XL-Eier). Bei der B-Ware wird eine starkere Qualitatskontrolle
(Sichtkontrolle) als bei der A-Ware vorgenommen. Angenommen werden

o auch verformte Eier oder mit Farbabweichung

o Schmutzeier nur mit leichten Verschmutzungen

o Knickeier mit Haarrissen (nicht stark beschadigt)
Eier diirfen nicht dlter als 8-10 Tage sein.

Grundvoraussetzungen sind KAT>-Zertifizierung (ist auch von Betrieben mit kleinen Legehen-
nenbestdnden machbar) und gestempelte Ware.

Mindestabnahmemenge: 1.080 Eier. Diese ergeben 150 kg - 180 kg Nudeln. Die Kundinnen
und Kunden kdnnen zwischen drei bis vier verschiedenen Nudelsorten auswahlen.

o Bei der Mindestabnahmemenge spielt es keine Rolle, ob A- oder B-Ware oder
welche GréRenordnung vorliegt. Die Eimasse, d.h. Flissigmasse, wird abgewo-
gen und mit einer entsprechenden Menge Gries vermischt. Falls viele S- und M-
Eier in einer Lieferung dabei sind, werden entsprechend etwas weniger Nudeln
produziert.

Alternative fur Kleinkunden: Bei Neukunden mit kleinen Mengen kann auch mit einer Min-
destmenge von 500 bzw. 720 Eier gearbeitet werden, aber dann ist nur eine Auswahl zwi-
schen zwei bis drei Nudelsorten moglich.

Es wurden gesonderte Vertrage mit verschiedenen Paketdienstleistern (DHL, UPS etc.) ab-
geschlossen. Die Kundinnen und Kunden erhalten fertig frankierte Paketscheine des Lohn-
betriebes zugesendet, sie verpacken die Eier dann gemaR der Anleitung in Eierkartons (Um-
kartons) und die Ware wird innerhalb eines Tages beim Lohnbetrieb angeliefert.

Produktionskosten:

500 g- Packung: 1,65 EUR netto (Standardpackung); individuelle Kundenwiinsche kénnen et-
was teurer sein (z.B. 250g — Packungen).

Falls kleinere Ei-Mengen (500-720 Eier) angenommen werden, ist der Preis geringfligig ho-
her.

Die Nudelpakete werden auf Europaletten per Spedition ausgeliefert.

Fazit zur Lohnherstellung:

Die Entwicklung von einer eigenen Nudelherstellung zum zertifizierten Lohnbetrieb ist grund-

satzlich moglich. Die GroRenordnung der Herstellung muss aber durchdacht sein und die ent-

sprechende Arbeitszeit nicht unterschatzt werden. Dringend ratsam ist eine friihzeitige Abspra-

che mit dem zustdndigen Veterinaramt.

5 Priifsystem fur Eier aus kontrollierten alternativen Tierhaltungsformen
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Wie sinnvoll die Produktion von Nudeln durch ein Lohnunternehmen fiir einen Legehennen-hal-
tenden Betrieb ist, ist sehr stark abhangig von den Konditionen des Lohnunternehmens. Je nach
Mindestmenge und nach Abgabevorgaben, ist fraglich, ob eine Nudelproduktion mit Schmutz-
und Knickeiern bzw. mit S-Eiern iberhaupt moglich ist, oder ob nicht teilweise oder ganz A-Ware
dafiir aufgewendet werden muss. Ob sich die Lohnverarbeitung rechnet, hangt zum einen von
den Kosten pro Packung Nudeln und den Transportkosten ab, aber auch von dem Preis, der im
(hofeigenen) Verkauf von den Endkunden bezahlt wird. Die héheren Produktionskosten der
Lohnverarbeitung kénnten eventuell nicht auf das Produkt umgelegt werden. Auch der Einfluss
auf die Wahl einer bestimmten Rezeptur ist bei der Lohnarbeit u.U. nicht gegeben. Bei gréReren
Mengen und Zeitmangel kann wiederum eine Lohnverarbeitung sinnvoll sein.

4.1.3.2 Kosten der Direktvermarktung

In der Regel ist davon auszugehen, dass die Direktvermarktung tiber Hofladen und andere Wege
(Wochenmarkte, etc.) bereits etabliert ist bzw. fiir die A-Ware parallel aufgebaut wird und S-Eier
bzw. Eiprodukte aus nicht vermarktungsfahiger Ware in diese Absatzwege integriert werden.
Daher ist eine direkte Zuordnung von Kostenanteilen der Direktvermarktung zu der nicht ver-
marktungsfahigen Ware nicht moglich. AuRerdem sind die Kosten betriebsindividuell sehr un-
terschiedlich. Die Investitionskosten hangen u.a. von der Ladenflache, der baulichen Struktur
(Neubau, Umbau, Anbau etc.) und der Ausstattung (z.B. mit oder ohne Kihlregal) bei Hofladen
ab. Bei der Vermarktung auf Wochenmarkten kommt es auf die Art des Standes (Verkaufswa-
gen, Zelt etc.) an. Die Betriebskosten, insbesondere die Arbeitsldhne, hdngen u.a. von den Off-
nungszeiten eines Hofladens ab oder der Haufigkeit von Wochenmarkten, auf denen der Betrieb
einen Standplatz hat.

Eine Ubersicht tiber die Investitionskosten fiir Hofladen, Wochenmérkte und Verkaufsautoma-
ten, sowie Uber den Arbeitszeitbedarf sind von der KTBL (Rettner 2018) erhaltlich. Weiterfiih-
rende Informationen sind auch in der Broschiire ,Hofldaden im betriebswirtschaftlichen Ver-
gleich” (Wirz et al. 2020) in Verbindung mit den Online-Tool unter https://www.kenndi.de/ er-

héltlich, wo betriebsindividuelle Kennzahlen errechnet werden kdnnen.

Fazit zur Direktvermarktung:

Die Investitions- und Betriebskosten der Direktvermarktung gestalten sich sehr betriebsindivi-
duell. Auch die Erlose, die bestimmte Produkte erzielen, sind u.a. von der Qualitat, Zertifizierung
und regionalen Preisniveaus abhangig. Daher kénnen keine Aussagen zu Erlés- und Kostenstruk-
turen in der Direktvermarktung von S-Eiern oder Produkten aus Schmutz-, Knick- und S-Eiern
getroffen werden, die liber die o.g. Kosten bei der Verarbeitung in Lohn bzw. die in Kapitel
4.1.2.6 genannten Verkaufspreise hinausgehen.
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4.1.3.3 Verkauf an vermarktenden Betrieb

Beispiel aus dem Oberbergischen Kreis (NRW): Bio-Gut Rosenthal GmbH & Co.KG

Betriebsstruktur und Produktion:

Der Betrieb (GmbH & Co.KG; zertifiziert durch Bioland) ist eine Eierpackstelle. Zudem wird
Aufschlagware gebiindelt und an ein Lohnunternehmen zur Flissigei- und Eipulverherstel-
lung weitergegeben.

Arbeitskrafte: 25 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter, davon 16 Vollzeitstellen.
Hergestellte Produkte:

o Rosenthaler Ei wird als Marke fiir diverse Bio-Laden abgepackt.

o Lohnverpackung fur Alnatura, Edeka, Rewe. Die Verpackung wird von den Ket-
ten gestellt.

o Eiprodukte (Aufschlag) werden durch externes Lohnunternehmen hergestellt.

Bioland-zertifiziert, sowie IFS®-wholesale zertifiziert (zertifiziert fir den Handel, fir die Ver-
marktung).

Zurzeit werden ca. 400.000 Eier/Woche sortiert, moglich waren eine Million Eier. Daher wer-
den noch zertifizierte Eierproduzenten gesucht (s.u.).

Lieferanten- und Kundenstruktur:

Hauptsachlich wird aus dem gleichen Bundesland (NRW) beliefert. Aufgrund der hohen
Nachfrage (Lidl-Partnerschaft mit Bioland) wurden aber auch vereinzelt Betriebe im nordli-
chen Niedersachsen und Brandenburg als Eierlieferanten aufgenommen. Lieferanten sind
zurzeit eher nordlich und ostlich vom Betriebssitz angesiedelt, man will nun auch verstarkt
nach Betrieben im Siiden suchen.

Die Lieferanten halten zwischen 300 und 12.000 Legehennen, davon aber die meisten im
Feststall. Insgesamt ca. 60.000 Legehennen Uber alle 19 Lieferanten hinweg. Die meisten
Betriebe haben einen Stall mit 6.000 Legehennen.

o Alle Lieferanten sind Bioland-zertifiziert, einige auch KAT-zertifiziert und / oder
Alnatura-zertifiziert.

Es gibt viele Kundinnen und Kunden (Abnehmerinnen und Abnehmer) auf der Warteliste,
der Bedarf ist sehr hoch. Es werden Anzeigen geschaltet, um zertifizierte Eierproduzenten
zu suchen (Neueinsteiger, Lohnhaltung in leerstehenden Stéllen etc. — es gibt verschiedene
Moglichkeiten). Bioland-Beraterinnen und -Berater kdnnen die Planung begleiten.

Annahme von Eiern:

Alle Eier-Kategorien von S- bis XL-Eiern werden sortiert. Bei den S-Eiern gibt es Einschran-
kungen. S-Eier, die auch KAT-zertifiziert sind, sind einfach zu verkaufen. Eier, die weder KAT-
noch Alnatura-zertifiziert sind, gehen eher in den Aufschlag (Lohnunternehmen). Das gleiche
gilt fir Schmutz- und Knickeier.

6 International Featured Standards (Lebensmittelzertifizierung)

78



Inwertsetzung_Bio-Ei Schlussbericht

B Grundsatzlich werden Bioland-zertifizierte Eier als solche vermarktet. Wenn sehr grofRe
Uberhinge bestehen, werden diese Eier auch als EU-Bio zertifizierte Ware (iber die entspre-
chenden Kanale verkauft. Dies ist aber nicht rentabel.

B Die Mindestmenge ist abhangig davon, ob der Eierproduzent selbst anliefert oder eine Ab-
holung bei diesem stattfindet.

o Beider Abholung durch die Packstelle sollte mindestens eine Palette (6.480 Eier
in drei Tagen) moglich sein. Eine Abholung findet alle drei bis vier Tage statt, da
Eier ein MHD von 28 Tagen aufweisen. So besteht fiir die Abholung, Sortierung
und Verpackung teilweise nur ein Zeitfenster von finf Tagen, da manche Kun-
dinnen und Kunden eine Restlaufzeit von 23 Tagen verlangen.

o Eshéangtdavon ab, wie viele Lieferanten mit einer Abholung angefahren werden
kénnen. Sind viele Lieferanten in der Umgebung, kdnnen auch kleinere Betriebe
angefahren werden.

o Kleinere Mengen konnen angeliefert oder den Fahrern (Abholung durch Pack-
stellen-LKW) an einem Treffpunkt Gbergeben werden.

Erlése fiir die Lieferanten:

B Spezifische Annahmepreise durch die Packstelle kbnnen nicht genannt werden. Grundsatz-
lich besteht ein Nord-Siid-Preisgefille fir M- und L-Eier: im Norden ca. 23-24 Cent/ Ei; im
Suden: 18-19 Cent/Ei; Mitteldeutschland liegt preislich in der Mitte. Hinzu kommen noch
regionale Schwankungen.

B Aufschlagware (grofRere Mengen) wird per Kilogramm bepreist.

Fazit zum Verkauf an vermarktenden Betrieb:

Wie schon bei der Abgabe an Lohnunternehmen ist diese Option fiir Legehennen-haltende Be-
triebe sehr stark abhangig von den Konditionen des annehmenden Betriebes. Je nach Mindest-
menge und nach Abgabevorgaben ist fraglich, inwieweit ein Verkauf von S-Eiern und B-Ware
Uberhaupt moglich ist, bzw. wie rentabel dies ist. Auch die Transportdistanz ist insbesondere bei
der eigenen Anlieferung eine Kostenfrage.

4.1.4 Bedeutung und Potenziale von Erzeugerorganisationen fiir kleine Legehennenbestiinde

EOen werden als , horizontaler Zusammenschluss von Inhabern und Inhaberinnen land- oder
fischwirtschaftlicher Betriebe, die gemeinsam den Zweck verfolgen, die Erzeugung sowie den
Absatz den Erfordernissen des Marktes anzupassen” verstanden (Ackermann 2020). Die Aufga-
ben, die die EOen am haufigsten flr ihre Mitglieder Glbernehmen, sind:

Qualitatsplanung und -kontrolle

Vertragsverhandlungen

Vermarktungsstrategien

Mengenplanung
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Vertrieb und / oder Transport

Bereitstellung von Ausriistung / Lagerkapazitaten
Verarbeitung

Beschaffung von Produktionsmitteln

Management von Abféllen

Verpackung
B Etikettierung oder Werbung / Marketing (Wember et al. 2020).

In der urspriinglich durchgefiihrten Befragung wurden EOQen nicht als Verarbeiter oder Vermark-
ter flr nicht vermarktungsfahige Eier genannt. Erst in spateren Experteninterviews wurde dieser
Weg der Verwertung angesprochen. Fiir die Inwertsetzung nicht vermarktungsfahiger Ware bie-
ten solche Organisationen Moglichkeiten der Blindelung, was insbesondere fiir kleine Legehen-
nenhaltungen von Vorteil sein kann. Um diesen Aspekt ndher zu beleuchten wurden insgesamt
acht EOen (N=8) im Rahmen des Projekts befragt. Nachfolgend werden die Ergebnisse der Be-
fragung erlautert.

4.1.4.1  Struktur der EOen
Die Hauptaufgaben der befragten EOen waren:

Vermarktungsstrategien
Mengenplanung

Verarbeitung

Verpackung und Marketing.

Neben der Vermarktung und Verarbeitung der Eier zdhlt auch die Vermarktung und Verwertung
der Althennen zum Aufgabenbereich vieler der befragten EOen (siehe Kapitel 4.3.2.5). Eine der
EOen wurden erst innerhalb des letzten Jahres (Stand Frihsommer 2021) gegriindet. Die ande-
ren sieben EOen sind schon langer tatig und am Markt etabliert.

Die EOen sind in
Bayern (2x)
Hessen (2x)
Rheinland-Pfalz
Niedersachsen

Baden-Wiirttemberg

Brandenburg-Berlin

ansassig, ihre Mitgliedsbetriebe stammen lberwiegend aus den gleichen Bundeslandern. Die
EOQ, die in Rheinland-Pfalz anséssig ist, ist aufgrund der raumlichen Nahe auch im Saarland tatig.

Die GroRenstrukturen der befragten EOen sind sehr heterogen. Die Anzahl der Mitglieder liegt
bei vier EOen unter zehn Mitgliedsbetrieben und bei den anderen vier EOen zwischen 28 und 50
Mitgliedsbetrieben.
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Sieben der acht EOen haben Mitgliedsbetriebe mit 3.000 oder weniger Legehennen.

B Zwei davon haben ausschlieBlich Mitgliedsbetriebe mit unter 3.000 Legehennen.

o Eine davon hat ihre Arbeit erst im zweiten Quartal 2021 aufgenommen und der-
zeit nur vier Mitgliedsbetriebe, wovon aber bisher nur einer Eier liefert.

o Dieandere EO legt ihren Vermarktungsschwerpunkt auf landwirtschaftliche Re-
gionalitat. Diverse landwirtschaftliche Produkte werden vermarktet, u.a. Eier.
Grol3e Legehennenbetriebe passen nicht in diese strategische Ausrichtung.

B Eine der etablierten EOen legt den Schwerpunkt auf Mitgliedsbetriebe mit unter 3.000 Le-
gehennen, hat aber auch Mitgliedsbetriebe, die mehr Hennen haben.

B |n der EO mit den meisten Mitgliedsbetrieben sind Betriebe mit unterschiedlich groRRen Le-
gehennenbestdnden (1.500 bis max. 40.000 Legehennen) vertreten.

B Zwei der EOen haben interne Vorschriften tGber die GroRe der Legehennenbestdnde (max.
6.000) bzw. die StallgréRe (max. 1.000 Legehennen-Platze pro Stall)

B Zwei der EOen nennen Untergrenzen fiir die GroRRe der Mitgliedsbetriebe:
o 1x2.000 Legehennen
o 1x6.000 Legehennen,

wobei beide Betriebe jeweils einen Ausnahme-Betrieb mit 1.000 bzw. 5.000 Legehennen in der
Gemeinschaft haben.

Insgesamt machen also nur vier EOen explizite Angaben zu Unter- bzw. Obergrenzen fir die Le-
gehennenbestdande ihrer Mitglieder. Grundsatzlich ausgeschlossen wird die Aufnahme kleiner
Betriebe mit weniger als 3.000 Hennen nur von einer EO. Die anderen vier EOen wollen sich
nicht auf bestimmte GroRenverhaltnisse festlegen.

Nur zwei der EOen geben an, dass sie Mitgliedsbetriebe haben, bei denen die Legehennenhal-
tung der Hauptbetriebszweig ist. Bei allen anderen ist die Legehennenhaltung nur ein Nebenbe-
triebszweig.

Vier der EOen geben explizit an, dass sie derzeit ihre Kapazitdten erweitern, bzw. nach neuen
Mitgliedsbetrieben suchen. Bei einer EO ist das Problem jedoch, dass sie nur Bioland-Betriebe
aufnimmt und es oft an der Zertifizierung scheitert, da diese fiir kleine Betriebe einen hohen
Verwaltungs- und Investitionsaufwand darstellt. Vier der EOen haben ein oder mehrere Mitglie-
der, die einen oder mehrere Mobilstalle haben.

4.1.4.2 Hiirden fiir die Aufnahme von kleinen Legehennenbesténden in EOen

Fiir sechs der EOen liegt das Hauptproblem bei der Aufnahme von kleinen Betrieben in der Lo-
gistik und den damit verbundenen Kosten, bzw. der Zertifizierung, z.B. durch KAT oder einen
Bio-Verband. Da fiir alle Betriebe, unabhangig von deren GréRe, ahnliche Zertifizierungs- bzw.
Logistikkosten anfallen, sind diese Kosten im Vergleich pro produziertem Ei groRer als bei grof3en
Betrieben. Die EOen geben an, dass kleine Betriebe aufgenommen werden kénnen, wenn sie
entweder in der Nahe der Packstelle oder in der Nahe eines anderen Betriebs liegen, der bereits
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angefahren wird. Eine EO schlagt vor, dass kleine Betriebe ihre Eier zu einem Betrieb bringen,
der bereits angefahren wird.

4.1.4.3 Zertifizierung, Verarbeitung und Vermarktung

Alle EOen vermarkten Bio-Eier, sieben davon Eier von Bio-Verbanden, zwei auch EU-Bio-Eier.
Nur zwei der EOen vermarkten auch konventionelle Eier (Tabelle 28).

Tabelle 28: Zertifizierung der durch die EOen vermarkteten Eier

Anzahl der EOen Verbands-Bio-Eier EU-Bio-Eier Konventionell

6| X

Quelle: eigene Darstellung der Interviewergebnisse

Der Grofteil der Bio-Eier ist Uber Naturland bzw. Bioland zertifiziert, einen kleineren Anteil ma-
chen Biokreis— bzw. Demeter-zertifizierte Eier aus.

Sechs etablierte EOen, die ausschlieBlich Eier und Eiprodukte vermarkten, haben Mitgliedsbe-
triebe, die KAT-zertifiziert sind. Vier dieser EOen haben regionale Zertifizierungen, z.B. BioHes-
sen oder das Regionalfenster.

Alle der EOen haben den Schwerpunkt auf der Vermarktung. Sieben der acht EOen vermarkten
ausschlieBlich Eier bzw. Produkte aus der Legehennenhaltung.

Die EOen vermarkten die Eier:
an den Lebensmitteleinzel- bzw. Bio-Fachhandel (8x)
an Backereien und Gastronomiebetriebe (3x)

Uber Hofladen (3x)

Uber einen Hauslieferservice (1x)

an Aufschlagwerke (5x).

Details zu den finf EOen, die Eier auch Uber ein Aufschlagwerk vermarkten bzw. verwerten sind
in Tabelle 29 enthalten. In den Verarbeitungsbetrieben wird vor allem Fliissigei hergestellt. Eine
dieser EQen stellt zusatzlich in kleinerem Umfang Nudeln her.

Tabelle 29: Verwertung durch Aufschlagwerk

: Kooperation mit Auf- | Verkauf von Eiern an
Eigenes Aufschlag-

schlagwerk einer an- ein externes Auf-

werk
dern EO schlagwerk

2 EQOen 1EO 2 EQen

Quelle: eigene Darstellung der Interviewergebnisse
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4.1.4.4 Verwertung von B -Ware

Bei der Verwertung der Schmutz- und Knickeiern haben die EOen sehr unterschiedliche Strate-
gien:

B Jene EOen (n=5), die Eier an Aufschlagwerke liefern, geben hier auch ihre B-Ware ab. Eine
EO davon nutzt die B-Ware teilweise auch fiir die Nudelherstellung.

B In zwei kleineren EOen, wird die B-Ware an Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter verteilt bzw.
durch die Betreiber der EOen verzehrt.

B |n einer der EOen werden sie zum Teil entsorgt und zum Teil an Mitarbeiterinnen und Mit-

arbeiter verteilt. Laut dieser EO ware eine andere Verwertung zu teuer.
Drei der EOen, die die B-Ware Eier weiterverarbeiten, geben an, dass sie damit keinen Gewinn
erzielen. Eine EO, die die B-Ware an ein Aufschlagwerk abgibt, erklart, dass die Gewinnspanne
abhéangig ist vom tagesaktuellen Preis der Eier. Viele wiinschen sich eine bessere Entlohnung,
sehen jedoch ein Problem darin, die existierenden Kostenstrukturen zu dndern, da die Endpro-
dukte sehr glinstig verkauft werden und eine hohe Konkurrenz herrscht. Eine EO mochte gerne
in Zukunft Nudeln und Eierlikdr herstellen, hat jedoch Bedenken bei der Vermarktung, da Eierli-
kor meist nur saisonal nachgefragt wird und der Nudelabsatzmarkt nicht sehr groR ist. Eine EO
kann sich auch vorstellen, die Eier, die nicht verarbeitet werden diirfen, fur Tierfutter zu ver-
wenden, jedoch gibt es dafiir hohe rechtliche Hirden.

XL-Eier werden durchgéngig vermarktet auller bei einer EO, die sie im eigenen Aufschlagwerk
verarbeitet. Auch die S-Eier werden groRtenteils vermarktet, wobei das bei fiinf der EOen von
der Marktlage abhdngt. Bei Marktsattigung gehen die S-Eier dieser EOen in den Aufschlag.

Bei den EOen, bei denen die Vertrdage mit den landwirtschaftlichen Betrieben nicht 100% der
Eier umfassen (n=6), werden die Schmutz- und Knickeier gréRtenteils von den Landwirtinnen
und Landwirten selbst verzehrt, d.h. gar nicht erst an die EOen geliefert.

4.1.4.5 Logistik der EOen

An jede EO sind mindestens eine oder mehrere Packstellen, teilweise mit Verarbeitungsstruktu-
ren, angeschlossen. Sieben der acht EOen haben Vertrage mit ihren Mitgliedsbetrieben. Bei ei-
ner der EOen umfassen diese 100% der Eier, eine weitere strebt 100% an. Bei den anderen EOen
sind die Vertrage flexibler gestaltet und die Betriebe vermarkten bzw. verwerten einen Teil der
Eier selbst.

Der Umkreis, in dem die Mitgliedsbetriebe liegen, weist zwischen den EOen grofRe Unterschiede
aus:

15 km (1x) (mit Ausnahme eines Betriebes in 100 km Entfernung)

30 km (1x)

100 km (2x)

150 km (1x)

220 km (1x)
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B 250 km (1x)
B noch nicht definiert (1x).

Alle der EOen besitzen Transportfahrzeuge:

B einen oder mehrere LKWs (4x)
B LKW plus Kleintransporter (1x)
B Kleintransporter oder Transporter (3x).

Detailliertere Angaben zur Logistik sind im Kapitel 4.1.5 enthalten.

4.1.4.6  Rechtliche Vorschriften, die den EOen bzw. ihren Mitgliedsbetrieben Probleme bereiten

B Die Vorschriften zur Verwertung von B-Ware fihren zu Lebensmittelverschwendung, da
manche der Eier nicht verwertet werden diirfen (2x).

VerhiltnismaRig viele jahrliche, stichprobenartige Kontrollen werden durchgefihrt (1x).

Die KAT-Zertifizierung wurde als unnétig bezeichnet, da v.a. kleine Betriebe durch die Kon-
trollen finanziell stark belastet werden (1x).

B Die Restlaufzeit von 28 Tagen fiir die Haltbarkeit von Eiern wird von einer EO ebenfalls als
unnotig bzw. sehr willklrlich bezeichnet (1x).

4.1.4.7 Fazit

Da die Anzahl kleiner Legehennenbestande erst in den letzten Jahren so stark zunahm, ist die
mogliche Rolle von EOen fiir solche Betriebe nicht abschlieBend zu bestimmen. Die Interviews
mit den EOen hat aber gezeigt, dass kleine Betriebe nur selten explizit von einer Aufnahme in
die EO ausgeschlossen sind. Eine EO ist sogar insbesondere auf Mobilstallhalterinnen und —hal-
ter ausgerichtet. Moglich ist, dass solche EOen in Zukunft verstarkt auftreten, wenn sich Inha-
berinnen und Inhaber von kleinen Legehennenbestanden zusammentun bzw. bestehende EOen
vermehrt kleinere Bestande aufnehmen. Die Logistik- und Zertifizierungskosten sind dabei si-
cherlich weiterhin problematisch (zur Logistik siehe Kapitel 4.1.5. Die Nutzung von Aufschlag-
werken durch EOen zeigt aber insbesondere fiir die Verwertung von B-Ware bzw. von Produkti-
onsiiberhangen einen Weg zu einer zumindest verlustmindernden bzw. knapp kostendeckenden
Inwertsetzung auf.

4.1.5 Ermittlung von Faktoren zur logistischen Einbindung von kleinen Legehennenbestéinden
in bestehende oder neu zu griindende Logistiknetzwerke

4.1.5.1 Zielsetzung und Einleitung

Die bisherigen Forschungsergebnisse der vorangegangenen Projektteile legen nahe, dass es fiir
Eier produzierende Betriebe i. d. R. bestimmter Mindestmengen, insbesondere von A-Ware, be-
darf, um in das Logistiknetzwerk eines abnehmenden Unternehmens aufgenommen zu werden.
Fiir Betriebe mit kleinen Legehennenbestanden und Produktionsmengen stellt dies ein Hinder-
nis dar, entsprechende Vermarktungsoptionen zu erschlieBen. Da die Anzahl kleiner Legehen-
nenbestdnde und daraus resultierende Eiermengen in den letzten Jahren stark angestiegen sind,
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ergeben sich eventuell neue Maoglichkeiten des Transports durch akkumulierte Eiermengen ver-
schiedener, raumlich nahe gelegener Betriebe.

Ziel dieses Arbeitspaketes ist es zu ermitteln,

®  welche Faktoren eine Rolle fiir die Aufnahme in ein Logistiknetzwerk spielen (Fahrtdis-
tanz, Produktmenge, Art der Verarbeitung und Vermarktung, konventionelle oder Oko-
Ware etc.),

® welche Ansatze, welche Bereitschaft und welche Vorgaben es gibt, kleine Legehennen-
bestande in ein Logistiknetzwerk mitaufzunehmen

® und inwiefern mogliche Losungsansatze (kleinere Zubringer, lokale Sammelstellen etc.)
O0konomisch tragfahig sind.

In einem Berechnungsbeispiel wird die Kostenkalkulation fir landwirtschaftliche Betriebe dar-
gestellt, die im Zusammenhang mit der Logistik von Eiern steht. Insbesondere landwirtschaftli-
chen Betrieben stehen in dieser Hinsicht keine ausreichenden Informationen zur Verfligung, da
z.B. KTBL Transportkosten zwischen landwirtschaftlichen und verarbeitenden bzw. vermarkten-
den Betrieben nicht erhebt. Das Berechnungsbeispiel zeigt auf, wie die Kosten im Einzelfall kal-
kuliert werden kénnen.

4.1.5.2 Stand des Wissens

Uber Logistikprozesse im Bereich des GroRhandels sind nur wenige Daten verfiigbar. Erhebun-
gen und Prognosen bezlglich der Logistik von Lebensmitteln beziehen sich zu grofRen Teilen auf
urbane Rdume, E-commerce und das sich wandelnde Konsumverhalten der Endverbraucher mit
regionalen und saisonalen Tendenzen (Nitsche, Figiel 2016). Zudem wird ein Bedeutungsverlust
stationarer Supermarkte zugunsten von einem wachsenden Lieferserviceangebot und individu-
alisierten Bestellungen skizziert (vgl. McKinsey 2021; Jordan et al. 2020). Die damit einherge-
hende Digitalisierung der Routenplanung und Automatisierung innerhalb der Lieferkette ermdg-
licht auch einen neuen Blick auf Biindelungsoptionen im GroBBhandel. Trends wie Fachkrafte-
mangel, wachsende Lohnkosten und steigende Energiepreise bei gleichzeitig fallenden Kosten
fiir digitale Automatisierung konnen die Attraktivitat neuer technischer Losungen steigern (vgl.
McKinsey 2021).

Insbesondere die Méglichkeit, Wareniibergabesysteme bzw. zentrale Warenhauser (sog. Hubs)
einzubinden ist hier hervorzuheben. Dabei sind (bei Neubauten) ein erhdhter Flachenbedarf,
eine gute Erreichbarkeit und zusatzliche Management- und Unterhaltskosten sowie die Anwen-
dung digitaler Monitoringsysteme einzukalkulieren (vgl. Jordan et al. 2020).

Laut Nitsche und Figiel (2016) ist fur den Handel aktuell die Zentral-/Regionallagerbelieferung
das in der Praxis am haufigsten eingesetzte Belieferungskonzept. Dabei wird in einem Zentralla-
ger oder wenigen Regionallagern ein umfassender Teil des Sortiments gelagert. Die Belieferung
der Lager kann direkt durch die Hersteller erfolgen oder durch vom Hersteller beauftragte Lo-
gistikdienstleister, die eigenstandig Sammelfahrten organisieren. AnschlieRend werden die Wa-
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ren im Zentrallager fir die jeweiligen Filialen des Lebensmitteleinzelhandels konsolidiert, kom-
missioniert und ausgeliefert. Ziel der Zentral-/Regionallagerbelieferung ist es, die Waren gebin-
delt und unter optimaler Ausnutzung der Transportkapazitdten des Handlers an die Filialen aus-
liefern zu kénnen. Cross-Docking ist eine Sonderform der Zentral-/Regionallagerbelieferung. Bei
diesem ein- oder mehrstufigen Belieferungskonzept wird auf die klassische Lagerhaltung wei-
testgehend verzichtet. In hoch effizienten Umschlagspunkten werden mehrere Warenstrome
zusammengefihrt und direkt ohne Zwischenlagerung fiir den zeitnahen Versand an die Filialen
kommissioniert.

Interessenten, die dem Trend zur regionalen Waren-Biindelung und Wertschépfung folgen
mochten und Anbietern, die neuartige Software sowie Mikrologistiklosungen bereitstellen, wird
mit dem bundesweiten Netzwerk RegiolLogistik der Regionalbewegung eine Plattform zum Aus-
tausch geboten (Bundesverband der Regionalbewegung e.V. 2022).

In der ,,Regionallogistikstudie” von Reindl et al. (2012) wird Unternehmenslogistik in Beschaf-
fungslogistik, Produktionslogistik, Distributionslogistik und Entsorgungslogistik unterteilt. Im
Rahmen dieser Studie liegt der Fokus auf der Optimierung regionaler Beschaffungs- und Distri-
butionslogistik. Eine Befragung von 39 Unternehmen (landwirtschaftliche Erzeugung, Gastrono-
mie, LEH) in der Region Freiburg ergab, dass ein GroRteil der Erzeuger Lieferfahrten von Klein-
mengen (Frischware, u. a. Eier) an Gastronomie und Handler selbst durchfiihrt. Dies gewahrleis-
tet Flexibilitdt und fordert die Kundenbindung, ist jedoch mit hohem Kosten- und Zeitaufwand
verbunden, sodass die Betriebsleiter hier deutlichen Optimierungsbedarf sehen. Anhand pau-
schaler Annahmen konnten so durchschnittlich je Betrieb 159 EUR/Woche an Fahrtkosten er-
mittelt werden. Einbezogene Faktoren sind Arbeits-, Treibstoff- und Unterhaltskosten (Versiche-
rung, Steuer, Fahrzeugwartung). Die Gastronomie, verarbeitende Betriebe und Handelsunter-
nehmen sehen in dieser Organisationsform keinen direkten Optimierungsbedarf, zeigen jedoch
mehrheitlich Interesse an einer digitalen Blindelung des Angebots. Auf Basis dieser Befragung
werden in der Regionallogistikstudie folgende Optionen diskutiert:

B bessere Absprachen zwischen den einzelnen ausliefernden Betrieben, um Fahrten zu
bindeln unter Einrichtung einer Koordinierungsstelle (50%),

®  betriebliche Fahrten durch den Einsatz von externen Logistikdienstleistern mit gebiin-
delten Fahrten zu ersetzen (einerseits als just-in-time-delivery ohne Lager, andererseits
als Kooperation mit GroRBhandlern mit Aufbau eines Lagers fiir Regionalprodukte),

®  eine digitale Plattform zum Anbieten und zur Vermittlung regionaler Erzeugnisse aufzu-
setzen.

Investitions- und Betriebskosten sowie der Organisationsaufwand stehen dabei Effizienzsteige-
rungen und einer Professionalisierung des Regionallebensmittelangebots gegeniiber.

4.1.5.3 Auswertung

Nachfolgend werden die Ergebnisse der Befragung von 17 Betrieben aus der Logistik bzw. aus
der Verarbeitung und Vermarktung mit eigenen Logistikketten dargestellt, wobei 16 Betriebe
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Angaben basierend auf einem Fragebogen (siehe Anhang 3.10) machten und ein Betrieb allge-
meine qualitative Aussagen zum Themenfeld beitrug.

Ausrichtung und GroRe der befragten Betriebe

Es wurden Daten von 16 Betrieben mit teils mehreren parallelen Betriebszweigen (Legehennen-
haltung, Packstelle, Warenlogistik (Eier), Eier-Verarbeitung sowie Logistik-/Vermarktungssoft-
ware) in sieben Bundeslandern erhoben (siehe Tabelle 30). Letztere Unternehmen haben sich
auf regionale Logistiknetzwerke und Kommunikation mit lokalen Handelsunternehmen speziali-
siert bzw. entwickeln Software und digitale Mikrologistiklésungen fiir direktvermarktende Un-
ternehmen.

Tabelle 30: Zuordnung der befragten Betriebe (n=16) nach Betriebszweigen und Bundesldndern

Legehen- Pack- Logistik Verarbei- Logistik-/
nenbetrieb  stelle (n=9) tung Vermarktungssoft-
ware
(n=2)

MV, BB | X X X

NI X X X

NI X

NI X

NI X

HE X X

HE X X

HE X

NRW X X X

NRW X X

NRW X X

NRW X

NRW X

RP X X X

BW X X X

BW X X

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Unter den Befragten befinden sich kleinere Familienunternehmen, mittelstandische Unterneh-
men sowie europaweit agierende GroRunternehmen mit Jahresumsatzen im zwei bis dreistelli-
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gen Millionenbereich, wobei im Logistikbereich bis zu 175 Vollzeitarbeitskrafte bzw. im Verar-
beitungssektor ein wochentlicher Umschlag von bis zu 14 Mio. Eiern erfasst werden (siehe Ta-
belle 31).

Tabelle 31: BetriebsgréBen

Betriebszweig der | Anzahl Jahresumsatz Eierum- Anzahl der
Betrieb befragten Betriebe Vollzeit- schlag Legehennen in
Arbeits- pro Woche kooperierenden
krafte Betrieben
(n=16)
1 Legehennenbetrieb, | 2 k.A. 2.800 Eier 400
Packstelle
2 Legehennenbetrieb, | 15 ca. 5,2 Mio. EUR 95.000 Eier 500 — 18.000
Packstelle zzgl. 48
(Vermark-
tung)
3 Legehennenbetrieb, | 20 einstelliger k.A. 3.000 - 10.000
Packstelle Millionenbereich
4 Legehennenbetrieb, | 40 k.A. 1,5 Mio.Eier | 5.000 - 25.000

Packstelle, Logistik

5 Legehennenbetrieb, | 15 k.A. 3 - 4 Mio. | 250.000
Packstelle, Eiergrol3- Eier
handel, Logistik

6 Legehennenbetrieb, | 45 9 Mio. EUR 1 Mio. Eier 15.000
Packstelle, Logistik

7 Packstelle 120-150 k.A. 1,5 — 2 Mio. | 3.000 - 40.000
Eier
8 Packstelle k.A. k.A. 200.000 - 3.000-10.000
250.000 Eier
9 Packstelle, Logistik 100 dreistelliger 10 — 12 Mio. | 3.000 —100.000
Millionenbereich Eier
10 Packstelle, Logistik k.A. k.A. 500.000 Eier | 10.000 —30.000
11 Verarbeitung 3 k.A. 600 kg <3.000-10.000
12 Verarbeitung, Logis- | 23 15 - 25 Mio. EUR 7 — 14 Mio. 3.000 -
tik >100.000
13 Logistik 30 k.A. > 1 Mio. > 100.000
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Betriebszweig der Anzahl Jahresumsatz Eierum- Anzahl der
Betrieb befragten Betriebe Vollzeit- schlag Legehennen in
Arbeits- pro Woche kooperierenden
krafte Betrieben
(n=16)
14 Logistik 175 25— 35 Mio. EUR k.A. 3.000 -
>100.000
15 Vermarktungs- und | 6 Unterer flnfstelliger | < 3.000 <3.000
Logistiksoftware, Lo- Bereich
gistik
16 Vermarktungs- und | 9 Mittlerer - -
Logistiksoftware sechsstelliger
Bereich

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Vertragliche Regelungen in den Bereichen Packstelle und Logistik

Die Betriebe, die als Betriebszweig ,Packstelle” angegeben haben, sind in sechs Fallen selbst
Legehennenbetriebe. Der kleinste Betrieb (400 Legehennen) nutzt seine Packstelle nur fir die
eigene Erzeugung, wohingegen mittlere Betriebe auch Eier aus Fremdbetrieben, vorwiegend im
Rahmen langerfristiger Vertrage, abnehmen. Ein Erzeugerzusammenschluss gibt an, dass sich
auf jedem der beteiligten Hofe eine gesonderte Packstelle befindet.

Betriebe, die ausschlieflich als Packstelle arbeiten, verfligen tber eine grolRere Flexibilitat und
Kapazitat und erhalten im Rahmen lang- wie kurzfristiger Vertrage ausschlieRlich Eier von Zulie-
fererbetrieben.

GrolRbetriebe, also entweder Uberregionale Packstellen bzw. grof3skalige verarbeitende Be-
triebe mit einem starken Logistikzweig oder grof3e Logistikunternehmen schlieRen verstarkt Ein-
zelvertrage mit zuliefernden Erzeugerbetrieben ab. Auftraggeber fiir die Logistikdienstleistung
ist meist der LEH. Sofern Logistikdienstleistungen von kleinen und mittleren Erzeugerbetrieben
bzw. Packstellen zum Transport an GroRkunden bendtigt werden, sind Einzelauftrage per Hand-
schlag, meist mit wiederkehrenden Kunden, verbreitet. Feste Vertrage sind vor allem bei groRen
Erzeugerbetrieben Ublich. Als Argument fir die hohe Kundenbindung im Sektor werden Ver-
trauen und der Bedarf an spezifischen Logistiklosungen sowie das Erfahrungswissen der An-
sprechpartner genannt.

Legehennenbestdande und Produktionsstandards der Betriebe

Die befragten Betriebe beziehen Eier zum grofSten Teil von mittelgroRen Legehennenbetrieben
im Spektrum von 3.000 bis 50.000 Legehennen aus Deutschland (siehe Tabelle 31), bzw. haben
zusatzlich noch eigene Bestdnde im Bereich von 400 — 20.000 Legehennen. GroRere Logistik-
und verarbeitende Unternehmen haben eine groRBere Spanne bezliglich der Legehennenbe-

stande der Zuliefererbetriebe von 5.000 bis Giber 100.000 Hennen und beziehen zusatzlich Ware
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aus dem nahen EU-Ausland. Kleinere regional vermarktende Packstellen kooperieren vor allem
mit Betrieben im Bereich ab 400 bis 10.000 Legehennen. 14 der befragten Unternehmen mach-
ten Angaben zu den Haltungsformen der kooperierenden Betriebe. Zehn arbeiten parallel so-
wohl mit bio-zertifizierten als auch mit konventionellen Betrieben zusammen. Vier Unterneh-
men sind zu 100 % auf Bio ausgerichtet, wovon drei ausschliel3lich mit Verbandsware arbeiten
(siehe Tabelle 32). Bei den parallelvermarktenden Packstellen macht der Anteil an Bio-Ware ca.
20 — 30 % aus und steigt tendenziell an. Die Abfrage der Anteile an Boden-, Kleingruppen- und
Freilandhaltung bei konventioneller Bewirtschaftung ist aufgrund unzureichender Daten nicht
darstellbar.

Tabelle 32: Produktionsstandards der Zulieferbetriebe

Standards der Zulie- konventionell KAT* Verbands-Bio

fererbetriebe

Nennungen (n=14; | 10 11 13 6
Mehrfachnennun-
gen moglich)

*Kontrollierte alternative Tierhaltung

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Logistik der Betriebe

Als Kriterien fiir die Logistikplanung werden allgemein Kosteneffizienz, (Auslastung der Fahr-
zeuge und effiziente Routenplanung), hygienische Bedingungen und Rickverfolgbarkeit sowie
Einhaltung von Zertifizierungs- und Handelsvorgaben genannt. Die Lieferfahrten der befragten
Betriebe lassen sich in Eingangslogistik, d. h. Lieferungen zwischen Erzeuger und Packstelle, und
Ausgangslogistik, d. h. Lieferungen zwischen Packstelle und (Gro8-)hdndler, unterteilen (siehe
Tabelle 33). Die Haufigkeit der Lieferungen von den Erzeugerbetrieben zu den Packstellen findet
je nach BetriebsgroRe mehrmals wochentlich bis taglich statt, wahrend die Belieferung der
GroRkunden und des LEH mit verpackter Ware von den Packstellen durch Logistikunternehmen
Uberwiegend taglich erfolgt.

Dabei wird deutlich, dass die Eingangslogistik bzw. die Abholung der Eier in nahezu allen Fallen
mit dem eigenen Fuhrpark der Packstellen bewerkstelligt wird. Fir die Ausgangslogistik an
Handler wird neben dem eigenen Fuhrpark bei Arbeitsspitzen haufig auf Speditionen zurlickge-
griffen, da hier groRere Mengen transportiert werden und tendenziell fir Fahrten zu GroBkun-
den weitere Wege als in der Eingangslogistik zurlickgelegt werden. Gleichzeitig kénnen die sor-
tierten und verpackten Eier durch fachfremde Speditionen einfacher gehandhabt werden als die
Rohware.
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Tabelle 33: Transporthaufigkeit und Distanzen der Eingangs- und Ausgangslogistik

Eingangslogistik

Ausgangslogistik

Betrieb | Betriebszweige Haufigkeit Eier-Ab- Max. Haufigkeit Max.
der befragten Be- holung bei externem | Lieferdistanz  Eier-Trans- Lieferdistanz
triebe Betrieb* Erzeuger/ porte* Packstelle/
Packstelle Kunde
1 Legehennenbe- 1-mal wodchentlich, | 2 km 1-mal wo- 40 km
trieb, Packstelle EF chentlich, EF
2 Legehennenbe- 6-mal wochentlich, | 200 km 6-mal wo- 2000 km
trieb, Packstelle EF chentlich, EF, >200km ZS
A
3 Legehennenbe- 5-mal wochentlich, | 250 km k.A., AS 250 km
trieb, Packstelle, EF
Logistik
4 Legehennenbe- 5-mal woéchentlich, | 150 km 5-mal wo- | k.A.
trieb, Packstelle, EF chentlich, EF
Logistik
5 Legehennenbe- taglich, EF 50 km taglich, EF, ZS | k.A.
trieb, Packstelle,
Logistik
6 Legehennenbe- 2-mal  wochentlich, | 40 km 2-mal wo- | 120 km
trieb, Packstelle, EF chentlich, EF
Logistik
7 Packstelle taglich (2-3 mal wo- | @ 150 km, | taglich, EF,ZS | k.A.
chentlich je Erzeuger- | max. 300 km
betrieb), EF
8 Packstelle taglich (2-3-mal wo6- | 200 km taglich, EF 300 km
chentlich je Erzeuger-
betrieb) , EF
9 Packstelle, taglich, EF 500 km taglich, EF k.A.
Verarbeitung
10 Packstelle, 5-mal woéchentlich, | 300 km taglich, EF k.A.
Logistik EF
11 Verarbeitung AS 75 km k.A., AS k.A.
13 Logistik mehrmals wodchent- | 200 km mehrmals wo- | 700 km
lich, EF chentlich, EF
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Eingangslogistik Ausgangslogistik
Betrieb | Betriebszweige Haufigkeit Eier-Ab- Max. Haufigkeit Max.
der befragten Be- holung bei externem | Lieferdistanz  Eier-Trans- Lieferdistanz
triebe Betrieb* Erzeuger/ porte* Packstelle/
Packstelle Kunde
14 Logistik An 5-6 Tagen wo- | k.A. An 5-6 Tagen | k.A.
chentlich, Genehmi- wochentlich,
gung f. Feiertage, EF Genehmigung

f. Feiertage, EF

15 Logistik und taglich, EF 30 km taglich 30 km
Vermarktung

* EF: eigene Fahrzeuge; ZS: zuziiglich Speditionen; AS: ausschliefRlich Speditionen

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Rechtliche Rahmenbedingungen im Bereich Eier-Logistik

Die Befragten nennen verschiedene rechtliche Aspekte, die bei der Logistik von Eiern zu beach-
ten sind. Sie nehmen generell Bezug auf

B die Hygienebestimmungen der Eiervermarktungsnorm (n=2)

B die Reinigung und Temperierung der Fahrzeuge (n=5),

B die absolute Trennung von Rohware und verpackten Chargen (n=3),

B die Sortierung der Haltungsformen (n=1),

B die Verwendung neuer Kartonagen bzw. gereinigter Mehrweg-Eierhécker (n=4)
B und die Mitnahme von Eiern innerhalb von drei Tagen (n=1).

Individuellere Voraussetzungen betreffen vor allem die Einhaltung von Zertifizierungen wie KAT
und IFS sowie individuelle vertragsrechtliche Verpflichtungen (z. B. Aufdruck eines EAN-Codes
(European article number’), Lagerbedingungen und Liefermengen bzw. Aussortieren von
Schmutz- und Knickeiern fir Handelspartner (vgl. Tab. 6). Zudem werden bezlglich der Wahl der
Fahrzeuge (Kofferfahrzeug statt Planenfahrzeug, n=1) und der Verpackung der Eier auf Paletten
und Rollbehalter mit Stretchfolie (n=3) Aspekte der Arbeitssicherheit genannt.

Schwierigkeiten, die aus der Einhaltung von Rechtsvorschriften entstehen, sind folgenden Ein-
zelaussagen zu entnehmen. Befragte Kleinbetriebe sehen Nachteile im Millaufkommen durch
nicht wiederverwendbare Papp-Eierhocker und im Informationsaufwand beziglich Kontrollen
und Zertifizierungen. Andere beschreiben die Kommunikation mit externen Lebensmittellogisti-
kern beziiglich der Temperaturvorgaben als kompliziert, wenn diese parallel zu den Eiern ge-
kihlte Lebensmittel transportieren. Zum Mindesthaltbarkeitsdatum (MHD) wird vonseiten einer

7 Strichcode zur Produktkennzeichnung im Einzelhandel
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groReren Packstelle bemangelt, dass dieses einerseits mit 28 Tagen ab Legezeitpunkt definiert
wird, jedoch im Handel eine Restlaufzeit ab Lager von 21 Tagen (,Verbrauchsdatum®) vorge-
schrieben ist und somit Eier standardmaRig eine Woche vor dem tatsachlichen MHD nicht mehr
als Roheier in Umlauf gebracht werden diirfen bzw. aussortiert werden mussen (vgl. Verordnung
(EG) 853/2004). Der Zeitdruck durch das Verbrauchsdatum wird von einem anderen Unterneh-
men als Nachteil flir kleine Erzeugerbetriebe beschrieben, die ihre Eier ,,bis zu 5 Tage sammeln®“.
Da die Eier laut diesem Interviewpartner nur bis zum zehnten Tag verpackt werden kénnen (in-
dividuelle Bedingung des Handelsunternehmens), entsteht in der Packstelle bei einer Abholung
vor dem Wochenende grofRer Zeitdruck. Logistiker sehen wiederum die strikte Trennung von
Rohware und sortierter Ware als nachteilig fiir Arbeitsaufwand und Fahrzeugauslastung.

Tabelle 34: Individuelle Vorgaben/Zertifizierungen fiir den Transport von Eiern in den Handel

EU- IFS EAN- Individuelle Gesetzliche Un-
Bio/Ver- Code Handelsvorga-  tersuchungen*
bands-
Anzahl der | 9 4 4 1 6 1
Nennungen

* auf Salmonellen, Dioxine;

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Mindestabnahmechargen und Abnahmevariabilitat

Bezlglich der Variabilitat der Anlieferung beschreiben sieben von 13 Unternehmen, dass auf-
grund von vertraglichen Abnahmemengen keine Variabilitdt oder nur Abweichungen im Bereich
natirlicher Schwankungen, bzw. von 3 % toleriert werden (siehe Tabelle 35). Ubliche Vertrags-
mengen beziehen sich entweder auf gleichbleibende Eiermengen oder das gesamte Gelege ei-
ner Saison (n=2), wobei in einem Fall zusatzlich individueller Ab-Hof-Verkauf der Eier verhandel-
bar ist. Die Transportinfrastruktur ist auf den Betriebszweig und die GrofRe der kooperierenden
Betriebe ausgelegt. So nehmen die befragte kleine Packstelle und die Manufaktur (< 3.000 —
10.000 Legehennen je kooperierendem Betrieb) Mindestchargen im Bereich von 90 — 500 Eiern
je Anlieferung an, wahrend gréoRere Unternehmen (> 10.000 Legehennen je kooperierendem
Betrieb) Giberwiegend Mindestchargen ab PalettengrofRe (min. 10.800 Eier) akzeptieren. GroR-
logistiker nennen als kleinste Abnahmecharge 60.000 — 100.000 Eier.

Als limitierende Faktoren werden genannt:

erhohte Kosten bei geringen Stiickzahlen,

zu geringer oder nicht ausgelasteter Frachtraum der Logistik,

|

|

B zu geringer oder nicht ausgelasteter Lagerplatz,

B nicht ausgelastetes Sortiervolumen der groBen Packstellen,

B erhohter Monitoringaufwand bei kleinteiliger Chargensortierung,
|

zu geringes Verarbeitungsvolumen der Lebensmittelmanufaktur.
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Tabelle 35: Minimale Abnahmechargen und Abnahmevariabilitat

Be-
trieb

Betriebszweige®

Anzahl der

Legehennen in ko-
operierenden Be-

trieben?

Eierum-
schlag
pro Wo-
che

Kleinste Abnah-
mecharge
je Lieferung

Variabilitat der
Abnahmecharge

1 Legehennenbetrieb, | 400 2.800 90 Eier 90-300
Packstelle
2 Legehennenbetrieb, | 500 —18.000 95.000 500 Eier 3 % bezogen auf Ver-
Packstelle tragsmenge
3 Legehennenbetrieb, | 3.000- 10.000 k.A. 3.000 Eier Vertragsbindung :
Packstelle, Logistik Keine Variabilitat ,
Toleranz natirlicher
Schwankung
4 Legehennenbetrieb, | 5.000 - 25.000 1,5 Mio. 17.000 Eier Max. 150.000
Packstelle, Logistik
5 Legehennenbetrieb, | 250.000 3 -4 Mio. | 60.000 Eier Vertragsbindung:
Packstelle, Logistik Keine Variabilitat
6 Legehennenbetrieb, | 10.000 - 15.000 1 Mio. 7.950 Eier® Vertragsbindung:
Packstelle, Logistik Keine Variabilitat,
Toleranz natdirlicher
Schwankung
7 Packstelle 3.000 - 40.000 1,5-2 8.640 Eier variabel
Mio.
8 Packstelle 3.000-10.000 200.000 - | 3.000 Legehen- | Keine Variabilitat
250.000 nen
9 Packstelle, 3.000 - 100.000 10-12 1 Palette Vertragsbindung: Ab-
Verarbeitung Mio. (10.800 Eier) nahme gesamtes Ge-
lege einer Saison
10 Packstelle, Logistik 10.000 - 30.000 500.000 > 15.000 Eier Vertragsbindung: Ab-
nahme gesamtes Ge-
lege einer Saison
11 Verarbeitung <3.000 -10.000 600 kg 500 Eier < 4.800 Eier wo-
chentlich

8 in Tabelle 2 bereits enthalten, zur Verdeutlichung der Relation wiederholt

9 Aus urspriinglicher Angabe ,,12.000 Legehennen” berechnet, abzuglich 7 % B-Ware unter Annahme taglicher Abholung
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Be- Betriebszweige® Anzahl der Eierum-  Kleinste Abnah- Variabilitat der
trieb Legehennen in ko- schlag mecharge Abnahmecharge
operierenden Be- pro Wo- je Lieferung
trieben’ che
12 Logistik, 3.000 -17-14 e Abholung:
Verarbeitung > 200.000 Mio. min. 12 Pa\— Variabel, sofern ge-
letten (a ’
8.640 Eier) ringe  Eier-Mengen
e Entlangder | mit lohnenswerten
Strecke: Fahrten kombiniert
kleinere werden kénnen
Mengen
am Werk:
,kleine”  Men-
gen (mehrere
Hundert Stiick)
13 Logistik >100.000 > 1 Mio. Min.  100.000 | Vertragsbindung:
Eier je Betrieb Keine Variabilitat
14 Logistik, Spedition 3.000 - | k.A. Stiickgut (1 — 7 | variabel
>100.000 Paletten)
15 Logistik, > 3000 >3.000 Kleine Mengen | variabel, je nach
Vermarktung Handlervorgabe

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Transportinfrastruktur und Transportkosten

Bis auf einen Verarbeitungsbetrieb, der ausschlielRlich mit Speditionen arbeitet, verfiigen alle

befragten Unternehmen tber eigene Fahrzeuge, vom einfachen Transporter bis hin zum Fuhr-

park mit 75 LKW und Tankwagen (siehe Tabelle 36) Wie oben erldutert, werden zu den Arbeits-

spitzen in vier Unternehmen zusatzlich Speditionen eingesetzt. Packstellen mit Logistikdienst-

leistung beziffern den Transportkostenanteil am Eier-Einkaufspreis mit 0,5 — 2 ct bzw. 1,5 -2 %.

Dabei sinkt dieser Anteil tendenziell mit einer hdheren Umschlagsmenge an Eiern. Durch die

langeren Wege zwischen Packstelle und LEH im Verhaltnis zur Distanz zwischen Erzeugerbetrie-

ben und Packstelle entfallt It. einem befragten Unternehmen auf die Eingangslogistik bis zu 1 ct

und auf die Ausgangslogistik 2 ct vom Eierpreis (Angaben zu den jeweiligen Distanzen liegen hier

jedoch nicht vor). Auf die Frage, inwiefern die Transportkosten auf den einzelnen Erzeuger-/Zu-

10 Variierende Eieranzahl je nach Stapelhdhe der Paletten:

- 8.640 Eier in 4 Ebenen auf 288 Eierhorden pro Palette

-10.800 Eier in 5 Ebenen auf 360 Eierhorden pro Palette (Klose & Debus GbR 2022)
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liefererbetrieb umgelegt werden, beschreiben vor allem Speditionen und auf Logistik speziali-

sierte Unternehmen eine Abrechnung nach Distanz und Menge. In langerfristigen Geschaftsbe-

ziehungen zwischen Packstellen mit Logistikdienstleistung und Erzeugerbetrieben werden die

Einkaufspreise je Ei individuell vertraglich festgelegt. Darin sind die Transportkosten nur indirekt

Uber eine Pauschale einkalkuliert. Als bestimmender Faktor der Gestaltung des Eierpreises wird

von einem Unternehmer weniger die Logistik, sondern vor allem der Futterpreis genannt.

Die von den Befragten genannten Kostenfaktoren fiir die Logistik sind Kraftstoffe, Personal, Ab-

schreibung der Fahrzeuge, Versicherungen, Steuer, Maut, Werkstatt- und Verwaltungskosten.

Absolute Kosten (variable und Fixkosten) werden von zwei Unternehmen benannt: fiir einen

einzelnen Transporter werden 300 EUR monatlich angegeben, fir neun LKW vier Mio. EUR/Jahr.
Die einzige explizite Angabe zur Hohe des Fahrerlohns (brutto) liegt bei 14 EUR/h (20 EUR/h sog.

»Arbeitgeberbrutto”.

Tabelle 36: Transportinfrastruktur und -kosten

Betrieb = Eierumschlag

je Woche

Transport-
Infrastruktur

Lager-
option

Transportkosten

Umlage
Transportkosten

auf Erzeuger

1 2.800 1 Fahrzeug k.A. 300 EUR/Monat Pauschalpreis
2 95.000 Eier 1 LKW, 2| k.A. 1,2 ct /Ei Pauschalpreis
Transporter
3 k.A. 2 LKW k.A. k.A. Pauschalpreis
4 1,5 Mio. Eier Eigener k.A. abhéangig von
Fuhrpark + Menge und Dis-
Spediteure KA. tanz
5 3 -4 Mio. Eier | Eigener k.A. Eierpreis nach Preis borsenab-
Fuhrpark Borse, davon hangig
0,07 % Sortier-
/Transportkosten
6 1 Mio. Eier 6 LKW k.A. 0,5 ct/Ei (ohne | Pauschalpreis
Verpackungskos-
ten)
7 1,5 — 2 Mio. | 18 LKWS + | k.A. 1,5-2 % je Ei vertragsabhangig
Eier Spediteure
8 200.000 — | Eigener Fuhr- | k.A. - Logistik vertragsabhangig
250.000 Eier park + Spedi- Erzeuger — Pack-
teure stelle:
0,75 bis 1 ct/ Ei;
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Betrieb

Eierumschlag

je Woche

Transport-
Infrastruktur

Lager-
option

Transportkosten

Umlage
Transportkosten
auf Erzeuger

- Logistik
Packstelle — LEH:
2 ct/Ei
9 10 — 12 Mio. | 9 LKW k.A. 4 Mio. EUR/Jahr vertragsabhangig
Eier
10 500.000 Eier 2 LKW (40t+ | k.A. k.A. vertragsabhdngig
7,5t) + Spedi-
teure
11 600 kg Keine eige- | k.A. - abhangig von
nen Fahr- Menge und Dis-
zeuge, \Ver- tanz
mittlung zu
Speditionen
12 7 — 14 Mio. | Eigener Fuhr- | ja k.A. k.A.
Eier park, 40t mit
Kihlkasten,
Tankwagen
13 > 1 Mio. Eier Eigener Fuhr- | k.A. k.A. abhangig von
park Menge und Dis-
tanz
14 k.A. 75 LKW (40 | ja, fir | k.A. abhingig von
t), davon tag- | Wa- Menge und Dis-
lich 5 - 7 fur | ren- tanz
den  Trans- | blin-
port von Ei- | delung
ern im Ein-
satz, festes
Personal
15 >3.000 Eier 1 E-Sprinter | Nein - Fahrerstunden- | Pauschalpreis
Mercedes lohn:
(3,51), 2 wei- 14 EUR/brutto
tere Fahr- - E-Sprinter: Km-
zeuge Kosten (3
EUR/100 km)

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse
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Verpackung

Insgesamt wurden 14 AuRerungen zur Verpackung der Eier gemacht. Fiinf Unternehmen, die
Logistikdienstleistungen ohne eine Packstelle anbieten und Biindelungsfahrten von anderen
Packstellen an den LEH (ibernehmen, beschreiben, dass die Packstellen fiir die korrekte Lage-
rung der Eier in Kunststoff- oder einmal verwendbaren Papphdckern auf Paletten und in Folie zu
sorgen haben. Ein groBer Verarbeitungsbetrieb gibt an, dass er kleineren Betrieben entgegen-
kommt, indem keine eigenen Paletten geliefert werden miissen, sondern bei Anlieferung durch
die Erzeugerbetriebe die Eierlagen vor Ort auf Paletten sortiert werden kénnen.

Die Unternehmen, die integriert Packstellenservice und Logistikdienstleistungen anbieten, stel-
len ihren zuliefernden Erzeugerbetrieben in langfristigen Lieferbeziehungen haufig Mehrweg-
Plastikhorden zur Verfiigung. Ein Befragter verweist darauf, dass diese Mehrwegsysteme (z.B.
,EPS — Eggtray Pooling System”) an die Betriebe vermietet und extern gereinigt werden. Ten-
denziell nutzen befragte Betriebe unter einem Umschlag von 100.000 Eiern wdchentlich
Papphocker, wahrend Unternehmen ab 500.000 Eiern/Woche das Mehrwegsystem implemen-
tiert haben. Sehr kleine Chargen (2.800 Eier/Woche) werden vom befragten Kleinbetrieb mit
eigener Packstelle in ungekihlten Lieferfahrzeugen in Styroporboxen mit verkaufsfertigen Eier-
Schachteln an die lokalen Handler transportiert.

Umgang mit B-Ware

Unter B-Ware wird von den Befragten folgendes verstanden: Eier mit Lichtspriingen, Schmutz-
eier, Knickeier, Erstgelege bzw. KAT3-Eier, aber auch UbergréRen und S-Eier, was nicht der offi-
ziellen Kategorisierung entspricht. Die Angaben sind hier nicht einheitlich. Die Eier werden vom
befragten Kleinstbetrieb privat verwertet, von zehn groReren Betrieben (acht Packstellen, ein
verarbeitender Betrieb, eine Spedition) wird angegeben, dass diese Eier regelmaRig zur Sortie-
rung mitgenommen und dann der industriellen Verarbeitung zugefiihrt werden. Logistikunter-
nehmen die hauptsachlich den Einzelhandel mit A-Ware beliefern, haben keine Beriihrungs-
punkte mit B-Ware.

Der Anteil der B-Ware an der Gesamtmenge liegt laut fliinf Befragten im einstelligen Prozentbe-
reich, als konkrete durchschnittliche Quote wird von drei Betrieben 2% angegeben, wobei dies
insbesondere das Gelege von Althennen betrifft. Ein groRes Aufschlagwerk (Wochenumschlag
>15 Mio. Eier) beschreibt, dass die Lieferungen zu 20 % aus B-Ware bestehen, wohingegen eine
kleinstrukturierte Lebensmittelmanufaktur (600 kg Eier Wochenumschlag) unter Verweis auf
strenge Richtlinien des zustandigen Amtes fiir Lebensmittelsicherheit keinerlei B-Ware an-
nimmt. Limitierungen bei der Abnahme erhdhter B-Warenmenge werden von einer Packstelle
(eine Mio. Eier/Woche) bei 4% angesetzt, eine andere Packstelle mit Farberei (<12 Mio.
Eier/Woche) nimmt in einer Legeperiode nur B-Ware <1 % an. Von einer Packstelle (<2 Mio.
Eier/Woche) werden Schmutzeier aus hygienischen Griinden aussortiert und entsorgt. Ein Be-
trieb der Mikrologistik und Vermarktung gibt an, S-Eier im Handel in 1kg- Boxen anzubieten.

Bezlglich der Preisgestaltung fiir B-Ware gibt eine Packstelle an, dass entsprechende Eier zum
Selbstkostenpreis mit 2-3 ct gehandelt und den Landwirten in gleicher Hohe verglitet werden.
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Ein Packstellen- und Logistik-Betrieb beschreibt, dass auch Uberschussmengen, sofern zertifi-

ziert, als Industrieware (zu 1,90 EUR/kg) vermarktet werden kénnen.

Losungsansatze und Hirden in Bezug auf den Transport geringer Eiermengen

Von 15 Nennungen sind sechs Betriebe aus den Bereichen Packstelle, Verarbeitung und Logistik

zu einer Aufnahme kleinerer Mengen bereit, sofern diese auf der Strecke liegen und die nétigen
Auflagen (z.B. KAT) erfillen (siehe Tabelle 37). Eine Packstelle (1 Mio. Eier/Woche) und ein Ver-
arbeitungsbetrieb nennen Mindestmengen von 500 Eiern je Abholung (u.a. durch externe Spe-

ditionen).

Tabelle 37: Losungsvorschlage, Bedingungen und Hinderungsgriinde bezgl. der Entgegennahme gerin-
ger Eiermengen (Mehrfachnennungen maglich)

Nennungen
nach Betriebs-
schwerpunkten

Keine Option

4 Packstellen

2 Logistiker

1 Packstelle

Flexible
Sammel-

Zu ublichen Individuelle An- Aufnahme

Preiskonditi- | lieferung durch entlang der

Route stelle

Erzeuger/Spedi-

onhen
tion

4 Packstellen 1 Pack-
stelle

1 Packstelle

1 Logistiker 1 Verarbeiter 1 Verarbeiter

Genannte allge-
meine

Bedingungen

KAT-Zertifizierung, Datenbankeintrag, frische Eier, alle Eier fir
den Handel (gleichbleibende Fiitterung und Dotterfarbe), Ver-
wendung neuer Eierhocker

Genannte spezi-
fische
Bedingungen

- min. 500 Eier Kombinierbar-
keit mit grolRe-
ren lohnenden

Auftragen

Hinderungsgriinde aus Sicht von

B Packstellen

e geringe personelle Kapazitaten,

e erhdohter Dokumentationsaufwand

e Auslegung der Sortiermaschine auf groBe Chargen

e hohe Preisvorstellungen der Mobilstallhalter

B Logistikern

¢ kleine Mengen aus zeitlichen Griinden und bezgl. Energiekosten nicht

rentabel

B Verarbeiten-
den Betrie-
ben

¢ Aufnahme kleinerer Mengen nur in Kombination mit groBeren Auftrdgen

Quelle: eigene Darstellung der Befragungsergebnisse

Ein Mikrologistik-Betrieb mit Regionalvermarktung, der im Umkreis von 30 km liefert, gibt 300

verkaufsfertig verpackte Eier als rentable Mindestmenge je Abholung an. Andererseits schlieRen
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drei Packstellen kleine Chargen generell aus, mit dem Verweis entweder auf zu geringe perso-
nelle Kapazitaten, den erhéhten Dokumentationsaufwand oder die Auslegung der Sortierma-
schine auf groRe Chargen. Von zwei Logistikunternehmen werden geringe Eiermengen aufgrund
der mangelnden Rentabilitat ausgeschlossen. Ein weiterer Hinderungsgrund wird in der Preis-
politik von Mobilstallhaltern mit naturgemal® geringen Vermarktungsmengen gesehen. Die
Preise fiir die kleinen Mengen lagen teils bis zu 50 % (ca. 45-50 ct) Uber den Ublichen Preisen.
Eine Packstelle gibt als Referenzwert an, vom Handel 30 ct je Ei (Bio-Verbandsware) zu erhalten.

4.1.5.4 Berechnungsbeispiel

Basierend auf den vorangegangenen Erhebungen zu Transportbedingungen und Transportkos-
ten wird im Folgenden ein Losungsweg flir den kostendeckenden Transport geringer Eiermen-
gen beispielhaft skizziert und kalkuliert.

Szenario

Als Szenario wird angenommen, dass 6kologisch bzw. konventionell wirtschaftende Betriebe mit
kleinen Legehennenbestdnden einer Region ihre Rohware zum Transport in eine Packstelle biin-
deln wollen. Beispielhaft wird kalkuliert, dass drei Erzeugerbetriebe (Legehennenbestdnde mit
300, 1.000 und 2.000 Tieren) jeweils mit betriebseigenen Fahrzeugen alle drei Tage ihre Roh-
Eierbestdnde transportfahig verpackt bei einem vierten Betrieb (= Sammelstelle; 3.000 Legehen-
nen) anliefern. Dabei liegen die Betriebe in verschiedenen Distanzen zur Sammelstelle (15, 25
und 35 km). Von dort aus erfolgt die Abholung und Weitervermarktung durch eine Packstelle,
die 40 km von der Sammelstelle entfernt liegt (siehe Tabelle 38). Es wird vorausgesetzt, dass
jeweils Eier derselben Wirtschaftsform (konventionell oder 6kologisch) gebiindelt werden. Fir
die Kalkulation werden Angaben verwendet, die teilweise aus den Projektergebnissen und aus
Literaturangaben abgeleitet wurden.

Tabelle 38: Annahmen fiir Beispielrechnung

Legehennen- Distanz zur festen
bestand Sammelstelle
Betrieb 1 300 15 km
Betrieb 2 1.000 25 km
Betrieb 3 2.000 35 km
Betrieb 4 3.000 | 0 km (= Sammelstelle)
Distanz Sammel- 40 km

stelle / Packstelle

Lieferhaufigkeit alle drei Tage
an Sammelstelle

Quelle: eigene Darstellung
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Berechnungsgrundlage Erzeugerbetriebe

Fiir die vier beschriebenen BetriebsgroRen wird eine durchschnittliche Legeleistung je Wirt-
schaftsform (260 Oko-Eier bzw. 295 konventionelle Eier je Henne und Jahr) inklusive eines Knick-
und Schmutzeieranteils von durchschnittlich 7 % angenommen und eine Bliindelung im Intervall
von drei Tagen kalkuliert (siehe Tabelle 39). Die Ware wird unsortiert gebiindelt und erst in der
Packstelle sortiert. Ein moglicher Anteil von S-Eiern und XL-Eiern wird hier nicht betrachtet
(siehe dazu die Ausfiihrungen unter ,Kosten und Ertragen”) Der prozentuale Anteil der Eiermen-
gen pro Betrieb an der Gesamtmenge ist in der 6kologischen und konventionellen Bewirtschaf-
tung gleich.

Tabelle 39: Legeleistung und Biindelungsmengen je Betrieb und Wirtschaftsform

Tagliche Legeleistung Legeleistung /3 Tage

Betriebs-

% an der Ge-

samtmenge
300 242 214 727 641 4,8
1.000 808 712 2.425 2.137 15,9
2.000 1.616 1.425 4.849 4.274 31,7
3.000 2.425 2.137 7.274 6.411 47,6
6.300 5.092 4.488 15.275 13.463 100,0

Quelle: KTBL (2018); eigene Berechnungen

Berechnungsgrundlage Logistikkosten

Fiir die Berechnung der Logistikkosten werden als Nutzfahrzeuge ein VW Transporter und ein
VW Crafter herangezogen. Es wird davon ausgegangen, dass die Fahrzeuge bereits im Betrieb
vorhanden sind und flir den Eiertransport verwendet werden kénnen. Die zugrundeliegenden
Daten stammen aus der Online-Anwendung MaKost (KTBL 2016), die Anschaffungskosten aus
Angaben des ADAC (2022) und zur Durchschnittsgeschwindigkeit wurden eigene Annahmen ge-
troffen.

Tabelle 40: Grunddaten der verglichenen Fahrzeuge

VW Transporter VW Crafter
Motorleistung [kW] 91-110 91-120
Gewichtsklasse [t] 2,2 3,5
Anschaffungskosten [EUR] 38.000 44.000
Mittlerer Verbrauch [I/100 km] | 5,9 7,9
Kraftstoff Diesel Diesel
Max Zuladung [kg] 900 1.281
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VW Transporter VW Crafter
Laderraum 2 Europaletten, | 3-4  Europaletten
5.800 | 11.300 |
Durchschnittsgeschwindigkeit | 60 km/h 60 km/h
Auslastungsschwelle / a 400 h/a 400 h/a

Quelle: KTBL (2016); VW-Nutzfahrzeuge (2022)

Zu den fixen Kosten zdhlen Abschreibung, Zinskosten, Unterbringung, KfZ-Haftpflichtversiche-
rung, KfZ-Steuer und technische Uberwachung. Variable Kosten beziehen sich auf Reparaturkos-
ten und Betriebsmittel (KTBL 2016) (siehe Tabelle 41). Es wird ein Dieselpreis von 1,94 EUR/I
zugrunde gelegt. Dieser setzt sich zusammen aus dem Dieselpreis in Hohe von 2,157 EUR/I
(Stand September 2022; statista (2022)), abzuglich der Agrardieselvergilitung von 21,48 ct/I.
Die Berechnung der Gesamtkosten erfolgt hier auf Basis der Vollkostenrechnung, die voraus-
setzt, dass die o0.g. Auslastungsschwelle pro Jahr konstant ist. Diese Annahme wird zur Berech-
nungsvereinfachung getroffen. Zur Abbildung der Arbeitskosten wird ein ,Arbeitgeberbrutto”
von 20 EUR je gefahrene Stunde angesetzt und je Fahrzeug und Stunde auf die jeweilige Strecke
berechnet.

Tabelle 41: Laufende und variable Kosten der verglichenen Fahrzeuge

VW Transporter VW Crafter

Fixe Kosten [EUR/h] 11,23 12,45
Variable Kosten [EUR/h] 8,70 12,20
Gesamtkosten [EUR/h] 19,93 24,65

Quelle: KTBL (2016), ADAC (2022), statista (2022), eigene Berechnungen

Beispielrechnung

In der nachfolgenden Tabelle werden die Transportkosten je Betrieb bis zur Sammelstelle dar-
gestellt. Als Berechnungsgrundlage fir die Fahrzeugkosten dienen bis zur Sammelstelle in allen
drei Fallen die Angaben fiir einen VW Transporter. Der jeweilige Kleintransporter ist mit durch-
schnittlich mindestens 641 Eiern (Betrieb 1, konventionelle Variante) und max. 4.849 Eiern (Be-
trieb 3, 6kologische Variante) raumlich nicht ausgelastet. Die erlaubte Zuladung von 900 kg wird
mit dem Gewicht von unter einer halben Palettenladung!! nicht erreicht, sodass saisonale
Schwankungen ausgeglichen oder u.U. weitere Waren transportiert werden kénnen.

11 Brutto-Palettengewicht bei 10.800 Eiern: 1.029 kg, eigene Berechnung unter Annahme von M-Eiern sowie Angaben von Klose &
Debus GbR
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Tabelle 42: Transportkosten je Betrieb bis zur Sammelstelle

Transport zur Sammelstelle (= Betrieb 4)

Einfache Fahrzeit (Hin- Fahrzeug- Arbeitskos-

Distanz und Riickfahrt)  kosten [EUR] | ten [EUR]*

Betrieb 1 15 km 30 min 9,97 30 39,97
Betrieb2 | 25 km 50 min 16,58 36,67 53,25
Betrieb3 | 35km 70 min 23,24 43,33 66,57
Betrieb 4 0 km 0 min 0 30 30
Summe - 49,79 140,00 189,79

*inklusive einer Stunde Be- und Entladungszeit bzw. 90 min Assistenz bei Entladung (Betrieb 4)
Quelle: KTBL (2016), eigene Berechnungen

Es wird angenommen, dass die gesammelten Eier anschlieend mit einem Kastenwagen (z. B.
VW Crafter) zur Packstelle transportiert werden. Die Kosten von der Sammelstelle bis zur Pack-
stelle ergeben sich aus der einfachen Distanz von 40 km. Obwohl theoretisch die Eiermengen
der vier Betriebe in einen VW Transporter passen wirden, wird aus Griinden der raumlichen
Trennung der Eiermengen ein etwas groReres Fahrzeug vorausgesetzt. Die Fahrzeit betragt 1 h
20 min (Hin- und Riickfahrt) zuziglich einer Stunde fiir die Be- und Entladung. Die daraus resul-
tierenden Fahrzeug- und Personalkosten betragen 79,54 EUR (46,67 EUR Arbeitskosten zuzlgl.
32,87 Fahrzeugkosten), die prozentual auf die Eiermengen der vier beteiligten Betriebe (siehe
Tabelle 43) umgelegt werden. Aus den Transportkosten zur Sammelstelle und weiter zur Pack-
stelle ergeben sich dann die Gesamttransportkosten je Betrieb. Durch die unterschiedlichen Ei-
ermengen aus konventioneller und 6kologischer Produktion ergeben sich entsprechend unter-
schiedliche Transportkosten pro Ei und Betrieb.

Tabelle 43: Transportkosten je Betrieb und transportiertem Ei

Anteilige Transportkosten / Ei [ct]
Transport- Transport- Ge-
kosten bis kosten Sam- samttrans-
Sammel- melstelle bis portkosten konventio- dkologisch
stelle [EUR] Packstelle [EUR] nell
[EUR]
Betrieb 1 39,97 3,82 43,79 6,0 6,8
Betrieb 2 53,25 12,65 65,90 2,7 3,1
Betrieb 3 66,57 25,21 91,78 1,9 2,1
Betrieb 4 30 37,86 67,86 0,9 1,1
Summe 189,79 79,54 269,33 @18 ®2,0

Quelle: KTBL (2016), KTBL (2018), ADAC (2022), statista (2022), eigene Berechnungen
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In der Beispielberechnung ergeben sich sowohl im konventionellen als auch im 6kologischen
Bereich die hochsten Kosten pro Ei bei Betrieb 1 mit der geringsten Eiermenge. Die anderen
Betriebe weisen sinkende Kosten pro Ei bei zunehmenden Eiermengen auf. Der gewichtete
Durchschnitt der Gesamtkosten pro Ei betrdgt im konventionellen Bereich 1,8 ct / Ei und im
okologischen Bereich bei 2,0 ct / Ei. Lediglich Betrieb 4 liegt aufgrund der fehlenden Anfahrts-
kosten unter diesem Durchschnitt, alle anderen Betriebe in beiden Wirtschaftsformen tberstei-
gen diesen Wert.

Kosten und Ertrage

Fiir Bio-Eier wird auf Basis der Befragungsergebnisse im Einkauf (Zwischenhandler oder verar-
beitende Betriebe) ein Erlos von 23-30 ct. / Ei (A-Ware) angegeben, abhangig von abnehmen-
dem Betrieb, Saison, Region, Haltungsform, Ziichtung und Verbandszugehdorigkeit. Nach den An-
gaben in Kapitel 2.4.1 betragen die variablen Kosten der Eiproduktion 15 bis 20 ct / Ei (Bio-Sek-
tor), abhéngig von Fest- oder Mobilstall. Entsprechend bleiben zwischen drei und 15 ct / Ei (@ 9
ct / Ei) Gbrig, um Transportkosten und fixe Produktionskosten zu decken. Im schlechtesten Fall
(3 ct / Ei) waren damit die Transportkosten von 6,8 ct bzw. 3,1 ct von Betrieb 1 und 2 nicht
gedeckt. In den anderen Fallen wiirde aber ein positiver Deckungsbeitrag fiir die Fixkosten der
Eiproduktion erwirtschaftet werden. Allerdings ist zu beachten, dass ein Anteil der Eier aus B-
Ware besteht, fur die It. Befragungsergebnisse im Durchschnitt 5 ct / Ei bezahlt wird. Entspre-
chend sind fiir solche Eier in Betrieb 1 nicht einmal die Transportkosten mit dem Erl6és gedeckt.
In Tabelle 44) ist ein Berechnungsbeispiel fiir Oko-Ware enthalten. Der Erlés abziglich der vari-
ablen Produktionskosten wird mit 9 ct / Ei fiir A-Ware angesetzt und ein Verlust von -12,5 ct / Ei
(5 ct abzgl. 17,5 ct mittlere Produktionskosten) fiir B-Ware.

Tabelle 44: Deckungsbeitragsberechnung Oko-Ware

Erlés A-Ware Ge-
abziigl. var. samttrans- Deckungs-

Prod.kosten Verlust B- Zwischener- portkosten beitrag

[EUR] Ware [EUR]  gebnis [EUR] [EUR] [EUR]
Betrieb 1 53,65 -5,61 48,04 43,79 4,25
Betrieb 2 178,87 -18,70 160,17 65,9 94,27
Betrieb 3 357,73 -37,40 320,34 91,78 228,56
Betrieb 4 536,60 -56,10 480,50 67,86 412,64

Quelle: eigene Berechnungen

Fur konventionelle Eier wird fir A-Ware beispielhaft ein Erlos von 15 ct / Ei und fur B-Ware 2 ct /
Ei angenommen (Feststall). Entsprechend den Angaben in Kapitel 2.4.1 sind 7 — 8 ct / Ei als vari-
able Produktionskosten anzusetzen. Die daraus resultierenden Deckungsbeitrdage zur Deckung
der fixen Produktionskosten (siehe Tabelle 45 dhneln denen im 6kologischen Landbau.
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Tabelle 45: Deckungsbeitrage fiir konventionelle Ware

Erl6s A-Ware Ge-

abzigl. samttrans- Deckungs-

Prod.kosten Verlust B- Zwischener- portkosten beitrag

Ware [EUR]  gebnis [EUR]

Betrieb 1 50,71 -2,80 47,91 43,79 4,12
Betrieb 2 169,14 -9,34 159,81 65,9 93,91
Betrieb 3 338,22 -18,67 319,55 91,78 227,77
Betrieb 4 507,36 -28,00 479,36 67,86 411,50

Quelle: eigene Berechnungen

Entsprechend den oben dargestellten Berechnungen wird deutlich, dass fir Betrieb 1 mit dem
kleinsten Legehennenbestand nur knapp ein positiver Deckungsbeitrag zur Deckung der fixen
Produktionskosten (brigbleibt. Bei negativen Anderungen von Preisen (sinkende Eierpreise,
steigende Produktionspreise) kann dieser Deckungsbeitrag sehr schnell auf null sinken oder ne-
gativ werden. So wiirden bei einem konventionellen Eierpreis von 10 ct / Ei nur noch die Betriebe
1 und 2 einen positiven Deckungsbeitrag von 2,29 EUR bzw. 73,26 EUR ausweisen. Auch wird
das vermehrte Aufkommen von S-Eiern bzw. XL-Eiern zum Anfang bzw. Ende einer Legeperiode
im Rechenbeispiel mit entsprechend geringeren Preisen pro Ei nicht bericksichtigt, ebenso we-
nig saisonale Schwankungen. Zudem muss bei den vorliegenden Berechnungen beachtet wer-
den, dass die Daten zu den variablen Produktionskosten noch nicht die aktuellen Preis- und Kos-
tensteigerungen beriicksichtigen und fir Mobilstélle keine Zahlen vorliegen. Tendenziell weisen
Mobilstalle héhere Produktionskosten (agrarheute 2022) als Feststélle auf.

Andererseits kann die Auslastung der Fahrzeuge erhoht werden, indem (Leer-)fahrten mit an-
derweitigen betrieblichen Besorgungen, Transporten oder Lieferungen im Rahmen der Direkt-
vermarktung kombiniert werden und dementsprechend die Transportkosten nicht alleine auf
die Eiertransporte entfallen.

4.1.5.5 Schlussfolgerungen

Die wichtigsten Faktoren fiir die Aufnahme von Betrieben mit kleinen Legehennenbestanden in
Logistiknetzwerke sind die Distanz zum abnehmenden Betrieb und die Produktionsmenge. Die
Art der Verarbeitung und Vermarktung sowie die Wirtschaftsform (konventionell oder 6kolo-
gisch) spielen eventuell in bestimmten Kombinationen und individuellen Logistiknetzwerken
eine Rolle, dies konnte aber anhand der Befragungen nicht umfassen geklart werden.

Am ehesten werden kleine Eiermengen aufgenommen, wenn die produzierenden Betriebe auf
der ohnehin geplanten Logistikroute liegen oder eine Sammelstelle unterwegs angefahren wer-
den kann. Eine solche Sammelstelle kann z.B. eine Autobahnraststelle oder ein groRer Parkplatz
sein. Das Berechnungsbeispiel, in dem ein Betrieb als Sammelstelle fungiert, ist ein weiterer

moglicher Losungsansatz, der in dieser Form in der Befragung nicht genannt wurde.
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Die Vorgaben, die zur Annahme der Ware vorausgesetzt werden, wie z.B. bestimmte Zertifizie-
rungen, sind mit unterschiedlich hohen Kosten verbunden. Diese sind u.U. fir kleine Legehen-
nenbestdnde zu hoch, um in Verbindung mit den Transportkosten und den im Vergleich zur Di-
rektvermarktung geringeren Erlosen, noch wirtschaftlich zu sein.

Durch die Biindelung fassen die vier Betriebe in der Beispielrechnung mehr als eine Palette an
Eiern zusammen, was vor allem von groReren Packstellen als Mindestabnahme genannt wurde.
Dennoch bleibt das Problem des erhéhten Monitoringaufwands bei kleinen Chargen bestehen
(z.B. das Labelling mit dem Erzeugercode, sofern nicht ab Hof). Somit ist zu erwarten, dass eher
kleine Packstellen ohne grof3skalige Infrastruktur bereit sind, die geblindelten Eier anzunehmen.
Ggf. sind hier jedoch geringere Erlose je Ei zu erwarten als in groRen Packstellen.

Dennoch hat das Berechnungsbeispiel gezeigt, dass trotz aller Unsicherheiten in den Preis- und
Kostenannahmen, insbesondere mit Blick auf die aktuellen Entwicklungen, ein positiver De-
ckungsbeitrag in kleinen Legehennenbestanden moglich ist. Zwar ist der errechnete Deckungs-
beitrag flr die sehr kleinen Bestdnde von wenigen hundert Legehennen sehr gering, doch bei
guten betriebsindividuellen Kostenstrukturen und einer geringen Distanz zu einer Sammelstelle
durchaus ausbaufahig. Entsprechend sind 6konomisch tragbare Losungen durch Sammelstellen
oder Abholpunkte fir Legehennenbestande bis zu 3.000 Legehennen moglich.

4.2 Auswirkungen der Verordnung (EU) 2018/848 hinsichtlich der Wartezeitregelung auf
das Mengenaufkommen von nicht vermarktungsfahigen Eiern

Mit dem Inkrafttreten der neuen EU Oko-Verordnung (VO (EU) 2018/848) geht eine grundsatz-
liche Anderung der Interpretation fiir die Dauer der Wartezeit nach dem Einsatz chemisch-syn-
thetischer allopathischer Arzneimittel und nach Parasitenbekdmpfung einher, die auch fiir Oko-
Legehennenbetriebe von grofRer Bedeutung ist. Bisher galt in den meisten Bundesldndern (siehe
auch Kap. 4.2.1), dass bei einer angegebenen Wartezeit von Null Tagen nach dem Einsatz der
Mittel auch bei 6kologisch bewirtschafteten Betrieben die doppelte Wartezeit Null Tage betragt.
Dies dndert sich mit der Gultigkeit der VO (EU) 2018/ 848. Nach dem Einsatz chemisch-syntheti-
scher allopathischer Arzneimittel muss die Wartezeit doppelt so lange wie die gesetzlich vorge-

schriebene Wartezeit sein und mindestens 48 h betragen.

4.2.1 Status Quo — Gesetzliche Grundlage zur Wartezeit in der 6kologischen Landwirtschaft

Vorgaben der Europaischen Union
Zur Umsetzung der geltenden Oko-Verordnung VO (EG) 834/2007 wurden Durchfiihrungsvor-

schriften erlassen:

B VO (EG) 889/2008: 6kologische/biologische Produktion und die Kennzeichnung von 6kologi-
schen/biologischen Erzeugnissen hinsichtlich der 6kologischen/biologischen Produktion,
Kennzeichnung und Kontrolle

B VO (EG) 1235/2008) Regelung der Einfuhren von 6kologischen/biologischen Erzeugnissen
aus Drittlandern.
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Die bis Ende 2021 giiltige Wartezeitregelung geht aus Artikel 24 Abs. 5 der VO (EG) 889/2008
hervor. Demnach galt: ,Die Wartezeit zwischen der letzten Verabreichung eines allopathischen
Tierarzneimittels an ein Tier mit unter normalen Anwendungsbedingungen und der Gewinnung
okologischer/biologischer Lebensmittel von diesem Tier muss doppelt so lang sein wie die ge-
setzlich vorgeschriebene Wartezeit im Sinne von Artikel 11 der Richtlinie 2001/82/EG oder - falls
keine Wartezeit vorgegeben ist - 48 h betragen®”.

Weiterhin relevant ist die Richtlinie 2001/82/EG zur ,Schaffung eines Gemeinschaftskodexes fiir
Tierarzneimittel”, welche Rechtsvorschriften der Mitgliedsstaaten angleichen soll. Artikel 11 re-
gelt dabei die Dokumentationspflichten und die Festlegung von Wartezeiten durch den Tierarzt,
insbesondere bei nicht bestimmungsgemalRem Einsatz von Arzneimitteln (Umwidmung).

Umsetzung in Deutschland

Die Vorgaben der EU-Oko-VO werden (iber das Okolandbaugesetz in Deutschland umgesetzt.
Die Auslegung entsprechender Rechtsvorschriften werden in verschiedenen Gremien diskutiert.
In der Agrarministerkonferenz (AMK) kommen zweimal jahrlich die Agrarministerinnen und Ag-
rarminister sowie die Senatorinnen und Senatoren des Bundes und der Lander zusammen. Ein
standiges Arbeitsgremium der AMK ist die Linderarbeitsgemeinschaft Okologischer Landbau
(LOK). Diese setzt sich aus den Linderreferenten fiir Okologischen Landbau der jeweiligen Bun-
desldnder zusammen. AuRRerdem ist die LOK ein Arbeitskreis der Kontrollbehérden, die in den
Bundesldndern fiir den Vollzug und die Uberwachung der EG-Rechtsvorschriften fiir den Okolo-
gischen Landbau zustandig sind und an dem auch die Vertreterinnen und Vertreter der Kontroll-
stellen regelmaRig teilnehmen. (ABCERT 2021) Ein Arbeitsgremium der LOK wiederrum ist der
Standige Ausschuss der LOK (StA). Er setzt sich zusammen aus den Behdrdenvertretern der fiir
die Uberwachung des Okologischen Landbaus zustindigen Behodrden der Bundesldnder und
trifft sich in der Regel dreimal jahrlich. Im Standigen Ausschuss werden Empfehlungen zur har-
monisierenden Auslegung der EU-Rechtsvorschriften fiir den Okologischen Landbau ausgearbei-
tet. Empfehlungen aus dem Sténdigen Ausschuss werden von der LOK diskutiert und bei Einver-
nehmen an die AMK als Beschlussvorlage weitergeleitet. Die AMK stimmt im Umlaufverfahren
tiber die Beschlussvorlagen ab (Okolandbau 2020).

Umsetzung in den Bundesldandern

Bei Medikamenten mit der Angabe , keine Wartezeit" gilt gemaR EU-Oko-Verordnung immer
eine Wartezeit von 48 h (VO (EG) 889/2008 Art. 24 (5)). Die Behérden in den Bundeslandern
interpretieren diesen Sachverhalt unterschiedlich, sofern bei einem Medikament eine gesetzli-
che Wartezeit von ,,0 Tagen” angegeben ist. In einigen Bundeslandern muss die Mindestwarte-
zeit von 48 h bislang nicht eingehalten werden, in anderen dagegen schon. Es muss also die bun-
deslandspezifische Interpretation der Behorden beachtet werden. Diese ist entweder mathema-
tisch, also die doppelte Wartezeit ,2 x 0 = 0 Tage Wartezeit“, oder die Bundeslander werten die
,0 Tage Wartezeit” als ,keine Wartezeit”, hier gilt dann eine Mindestwartedauer von 48 h.

Fur die einzelnen Bundeslander gelten folgende Regeln (ABCERT 2021, Schumacher 2020):

2 x 0 =0 gilt in BW, BY, BB, MV, NI, SL, ST, HB, HH
2 x 0 = 48 h gilt in HE, NRW, RP, SN, SH, TH
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Umsetzung in den Oko-Anbauverbinden

Fiir Tiere mit denen Eier unter Verbands-Richtlinien erzeugt werden gilt fiir die meisten Ver-
bande eine doppelte Wartezeit fiir erzeugte Lebensmittel, die mindestens 48 h betragt. Inner-
halb der Wartezeiten kbnnen die Eier als EU-Bio-Ware oder konventionell vermarktet werden.

Biokreis

»Zwischen der Verabreichung eines chemisch-synthetischen allopathischen Mittels und der Ge-
winnung 6kologisch erzeugter Produkte des betreffenden Tieres ist mindestens die doppelte
gesetzliche Wartezeit einzuhalten, mindestens aber 48 h, es sei denn auf dem Medikament ist
ausdriicklich eine Wartezeit von 0 Tagen angegeben. Abweichende Auslegungen der Verord-
nung (EG) Nr. 834/2007 und Nr. 889/2008 zu den Wartezeiten durch die jeweiligen Bundeslan-
der sind unbedingt zusatzlich zu beachten! Impfungen, Parasitenbehandlungen sowie staatlich
angeordnete MalRnahmen sind von dieser Regelung ausgenommen® (Biokreis 2020).

Naturland

»Nur nach Verordnung durch einen Tierarzt dirfen herkdmmliche Arzneimittel eingesetzt wer-
den; dabei muss die doppelte vorgeschriebene Wartezeit - mindestens aber 48 h - eingehalten
werden. Lediglich wenn eine Wartezeit von ,,0 Tagen” explizit angegeben ist, kann von o.g. ,Min-
dest-Wartezeit 48 h" abgewichen werden - es gelten dann ,,0 Tage". Dies gilt jedoch nicht beim
Einsatz von Antibiotika® (Naturland 2020).

Demeter

»,Bei Einsatz von allopathischen Arzneimitteln sind die doppelten gesetzlichen Wartezeiten ein-
zuhalten, mindestens jedoch 48 h, wenn keine Wartezeit oder » null Tage Wartezeit < angegeben
ist“ (Demeter Richtlinie unter 7.8 Arzneibehandlung bei Tieren (Absatz 9)) (Demeter 2020)

Bioland

Die Bioland Richtlinie hlt sich unter 4.6.2 Behandlungen an die Vorgaben der Oko-Verordnung
(Bioland 2021a):

»,Bei Verwendung chemisch-synthetischer allopathischer Medikamente ist die doppelte gesetz-
liche Wartezeit einzuhalten. Wenn keine gesetzliche Wartezeit angegeben ist, miissen mind. 48
h bis zu einer Gewinnung von Lebensmitteln abgewartet werden.”

Bei Antiparasitika und Antibiotika mit einer gesetzlichen Wartezeit von 0 Tagen bleibt es bei
Bioland immer bei mind. 48 h, unabhéngig von den Behordenentscheidungen (auch vermerkt
im Anhang 10.5.2 der Richtlinien bei den jeweiligen Arzneimittelwirkstoffen bzw. Wirkstoffgrup-
pen). Fir Legehennen sind nur diese beiden Arzneimittelgruppen relevant.

4.2.2 Anderung mit Giiltigkeit der VO (EU) 2018/848

Mit Giiltigkeit der VERORDNUNG (EU) 2018/848 DES EUROPAISCHEN PARLAMENTS UND DES
RATES vom 30. Mai 2018 Uber die 6kologische/biologische Produktion und die Kennzeichnung
von 6kologischen/biologischen Erzeugnissen wird die Verordnung (EG) Nr. 834/2007 des Rates
am 1. Januar 2022 aufgehoben.
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Mit der Glltigkeit der VO 848 geht fiir tierhaltende Betriebe eine Konkretisierung in der Dauer
der Wartezeit einher. So heiRt es in Anhang Il, Teil Il (1.5.2.5): ,,Die Wartezeit zwischen der letz-
ten Verabreichung eines chemisch synthetischen allopathischen Tierarzneimittels , einschlief3-
lich eines Antibiotikums , an ein Tier unter normalen Anwendungsbedingungen und der Gewin-
nung 6kologischer biologischer Lebensmittel von diesem Tier muss doppelt so lang sein wie die
gesetzlich vorgeschriebene Wartezeit im Sinne von Artikel 11 der Richtlinie 2001/82/EG (Richt-
linie zur Schaffung eines Gemeinschaftskodexes fiir Tierarzneimittel) und mindestens 48 h be-
tragen”.

Fortan betragt die doppelte Wartezeit also mindestens 48 h. Arzneimittel mit einer gesetzlichen
oder angegebenen Wartezeit von 0 Tagen haben demnach ebenfalls eine Wartezeit von 48 h.

Anfallende Eier wahrend dieser Wartezeit (inkl. Behandlungszeit) kénnen nicht mehr als 6kolo-
gisch erzeugte Lebensmittel in Verkehr gebracht werden. Fiir viele Oko-Betriebe wird es mit der
Gultigkeit der VO 848 folglich, neben den Schmutz-, Knickeiern und Eiern der GroRe S, eine wei-
tere Kategorie an nicht vermarktungsfahigen Eiern geben. Eine konventionelle Vermarktung als
Freilandei ist theoretisch denkbar. Voraussetzungen sind eine entsprechend angepasste Stem-
pelnummer (1-DE-...), eine bio-neutrale Verpackung, die Meldung der Behandlung bei der Kon-
trollstelle und ggf. bei weiteren Zertifizierungsprogrammen (z. B. KAT). Bei Verbandszugehorig-
keit ist moglicherweise auch eine Beantragung einer Ausnahmegenehmigung beim Verband er-
forderlich.

4.2.3 Ubersicht Tierbehandlungen bei Eiererzeugung

Das Kapitel gibt einen Uberblick iber géngige Arzneimittel-Behandlungen in Legehennenbestin-
den, also fiir Hennen ab der 18. Lebenswoche. Es zeigt auerdem auf, welche prophylaktischen
Maflnahmen getroffen werden kénnen und ob alternative Behandlungsmoglichkeiten vorhan-
den sind. Dabei muss im Kontext des Projektes eine differenzierte Betrachtung fiir zwei Hal-
tungsformen erfolgen. Zum einen fiir die konventionelle Freilandhaltung, zum anderen fiir die
Haltung von Legehennen unter den Gegebenheiten des 6kologischen Landbaus. Hier gilt es auch
noch zu unterscheiden, ob es sich um eine EU-Bio-Legehennenhaltung oder einer Haltung unter
den Richtlinien einzelner Bio-Anbauverbande handelt. Die neue Regelung zum Umgang mit War-
tezeiten beim Einsatz chemisch synthetischer allopathischer Arzneimitteln betrifft die Betriebe,
welche unter 6kologischen Bedingungen Eier erzeugen.

In Deutschland werden die Herstellung und der Verkehr der Tierarzneimittel gemeinsam mit
denen der Humanarzneimittel im nationalen Arzneimittelgesetz (AMG) geregelt (Stand Novem-
ber 2021). Es enthélt zusatzlich im 9. Abschnitt Sondervorschriften flir Arzneimittel, die bei Tie-

ren angewendet werden.

Die Wartezeiten beim Einsatz allopathischer Tierarzneimittel werden vom Hersteller angegeben.
Fiir den Einsatz bei Tieren in der konventionellen Legehennenhaltung gelten die Wartezeiten,
wie vom Hersteller angegeben. Die Wartezeiten bei Produkten von Tieren zur Gewinnung von
Lebensmitteln aus 6kologischem Landbau hingegen muss doppelt so lange wie die gesetzlich
vorgeschriebene Wartezeit sein. Dabei gibt es drei unterschiedliche Angaben. Zum einen die
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Angabe ,Wartezeit 0 Tage” zum anderen die Angabe ,keine Wartezeit”. Dann gibt es noch die
Bezeichnung , keine Angabe“. Wie oben bereits aufgeflihrt, interpretieren die Bundeslander die
Regelung bislang unterschiedlich, wenn eine Wartezeit von 0 Tagen angegeben ist.

Fir alle apotheken- und verordnungspflichtigen Tierarzneimittel, die bei lebensmittelliefernden
Tieren eingesetzt werden, egal ob die Verabreichung durch den Halter oder den Tierarzt selbst
durchgefihrt wird, gilt eine Dokumentationspflicht in Form eines , Bestandsbuchs”. Das gilt
ebenfalls fir Homoopathische Mund Mittel, bei denen die Wartezeit ,,0 Tage” betragt. Sowohl
Uber den Erwerb als auch Uber die Anwendung dieser Arzneimittel missen nach § 1 und § 2 der
Tierhalter-Arzneimittel-Nachweisverordnung (ANTHV) Nachweise gefiihrt werden. Ausgenom-
men sind freiverkdufliche, also zum Verkauf auBerhalb von Apotheken freigegebene Arzneimit-
tel (AELF 2019, RP Tlbingen 2010).

Arzneimittel-Behandlungen in Legehennenbestidnden

Es lassen sich grob zwei Gebiete abgrenzen, in denen ein Einsatz von Medikamenten bei der
Haltung von Legehennen notig sein kann. Zum einen der Einsatz von Antiparasitika, also Arznei-
mitteln gegen oder zur Vorbeugung vor einem Befall mit Ektoparasiten (Milben, Federlinge,

Lduse) und Endoparasiten (Wiirmer, Protozoen). Zum anderen der Einsatz von Antiinfektiva,
sprich Arzneimittel gegen Infektionen durch Bakterien oder Viren verursachten Infektionskrank-

heiten, also akuten Erkrankungen (z. B. bei Mykoplasmen, E. coli, Clostridien, Rotlauf (Erysipe-
lothrix rhusiopathiae), Campylobacter). Impfungen fallen nicht unter die Arzneimittel-Behand-
lungen (Fecke 2021).

Nachfolgend finden sich typische Wirkstoffgruppen fir Antiparasitika, die Gber die Dauer der
Legeperiode hinweg verabreicht werden kénnen. Diese sind flir den Einsatz in konventionellen
Bestdnden sowie fiir den Bio-Bereich zugelassen, unterscheiden sich dann in der Dauer der War-
tezeiten.

Als Antiparasitika werden laut Johannhorster (2021) eingesetzt:

Flubendazol (im Falle einer Verwurmung)
Fenbendazol (im Falle einer Verwurmung)

Fluralaner (zur Bekampfung der roten Vogelmilbe)

Amprolium (bei einem Befall mit Kokzidien)

Die Liste der in Deutschland zugelassenen Antiparasitika fiir Nutztiere und deren Verwendbar-
keit nach Bioland-Richtlinien ist in Tabelle 46: Medikamente mit Wartezeit O TagenTabelle 46
dargestellt (Bioland 2021b). Die Tabelle wurde um die Behandlungsdauer erganzt (Quellen Be-
handlungsdauer 2021).
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Tabelle 46: Medikamente mit Wartezeit 0 Tagen

Wirkstoff- Wirkstoff Medikament, | Warte- Behandlungs- Indikation
gruppe Darreichung, | zeit auf dauer
Verabrei- Eier in
chung Tagen*
Benzimidazole | Fenbenda- Panacur Aqua- 0 5 Tage Endo
zol Sol 200 RU
mg/ml, Susp.,
oral
Kokzidiostatika | Amprolium | Coccibal, Lsg., 0 5 bis 7 Tage Endo
oral Kokz.
Isoxazoline Fluralaner Exzolt 10 0 2 x im Abstand | Ekto
mg/ml, Lsg., von 7 Tagen Rote Vo-
oral

mind. 3 Monate | gelmilbe
zw. 2 Behand-

lungszyklen
Benzimidazole | Flubendazol | Flimabend 0 7 Tage Endo
100 mg/s, RU
Susp., oral
Flimabo 100
mg/g, Susp., 7 Tage
oral

Endo: Endoparasiten, Ekto: Ektoparasiten, Ru: Rundwiirmer (intestinal), Kokz: Kokzidien
Quellen: Bioland 2021b, Behandlungsdauer 2021

Die Haufigkeit des Einsatzes von Mitteln zur Behandlung von Wurmbefall ist von mehreren Fak-
toren abhangig. Hier sollte man die GréRe des Bestandes und die Besatzdichte im Auge haben.
Je mehr Tiere auf einem Quadratmeter gehalten werden, desto héher kann der Befall mit Wiir-
mern sein. In der konventionellen Landwirtschaft finden sich zwar oft hohe Besatzdichten von
bis zu 18 Hennen pro Quadratmeter, aber die Mdglichkeiten eines lickenlosen Wurm-Monito-
rings durch regelmaRige Entwurmungen ohne wirtschaftliche EinbuRen beim Absatz der Eier,
kann den Wurmbefall trotz hoher Tierzahlen geringhalten. Zum anderen ist die Haufigkeit von
Wiirmern davon abhéngig wie lange die Auslauf- und/oder Stallflachen bereits fur die Gefliigel-
haltung genutzt werden. Mit fortschreitender Dauer und ohne Pausen steigt der Wurmdruck
meist an. Weitere Faktoren bei Haltungsformen mit Auslauf sind die Beschaffenheit des Bodens,
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die Reinigung und Desinfektion des Stalls und Auslaufs nach Ausstallung sowie der Gesundheits-
status der eingestallten Junghennen. Empfohlen wird aus veterinarmedizinischer Sicht Wurm-
kuren alle 3-4 Monate durchzufiihren (Fecke 2021).

Der Einsatz von Antiparasitika ist auch vor dem Auftreten von Erkrankungen zuldssig, allerdings
muss auch fiir deren Einsatz der Nachweis von Parasiten vorliegen. Die Bedeutung der Diagnos-
tik wird damit gestarkt, weil die Kenntnis der Erregerlage im Bestand Grundlage fiir vorbeugende
Malnahmen und Sanierungsstrategien ist (Bioland 2013).

Vor einem prophylaktischen Einsatz von Antiparasitika ist ein Nachweis der Parasiten (iber Kot-
proben durchzufihren, der Auskunft Gber Schwere des Befalls und vorhandene Parasiten gibt.
Je weniger Behandlungen erfolgen, desto weniger Resistenzen kdonnen sich bei den Erregern
ausbilden (Maurer et al. 2018).

Bei akuten Infektionen missen ggf. Antibiotika zum Einsatz kommen, hier finden folgende Me-
dikamente bzw. Wirkstoffgruppen Anwendung.

Als Antibiotika werden eingesetzt (Johannhdorster 2021):

B Pharmasin (Atemwegsinfektion ausgel6st durch Mykoplasmen (Mycoplasma gallisepticum,
Mycoplasma synoviae), nekrotisierende Enteritis)

Wartezeit 0 Tage auf Eier

Aivlosin (Atemwegsinfektion ausgelost durch Mykoplasmen)

Colistin (Darminfektion ausgeldst durch E. coli)

Wartezeit 0 Tage

Neomycin (Darminfektion ausgel6st durch E. coli und Campylobacter)

Phenoxymethylpenicillin (nekrotisierende Enteritis, Rotlauf)

Tiamulin (Atemwegsinfektion)
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Tabelle 47: Zugelassene Antibiotika, erganzt um die jeweilige Behandlungsdauer

Hauptgruppe Wirkstoff- | Wirkstoff Medikament, Wartezeit Behandlungsdauer
gruppe Darreichung, in Tagen
Verabreichung  auf Eier*
Antibiotika Makrolide Tylosin Pharmasin, Gra- | O Behandlung CRD: 3
nulat, oral bis 5 Tage
Nekrotische Enteri-
tis: 3 Tage
Antibiotika Polypetid- | Colistin Colistin C12 GS, | 0 5 bis 7 Tage
AB Pulver, oral
Colistinsulfat 5 bis 7 Tage
100%
,aniMedica“,
Pulver, oral
Antibiotika Aminogly- | Neomyci Neomycin C70G, | 0 mind. 3 Tage
kosid-AB (zur Zeit ge- | Pulver, oral
maR  Bio- .
Neomycinsulfat, .
land RiLi Y 3 bis 5 Tage
Pulver,oral
nicht zuge-
lassen) Neomycinsulfat
1000 mg/g' Pul- 3 bis 5 Tage
ver, oral
Antibiotika Penicilline Phenoxy- Phenoxypen 0 5 Tage
methyl-pe- | WSP 325 mg/g,
nicilline Pulver, oral
Antibiotika Makrolide | Tylvalosin Aivlosin 625 | 0 fiir 3 aufeinander fol-
mg/g, Granulat, gende Tage
oral
Antibiotika Pleuromutil | Tiamulin Tialin 250 | O fir 3 bis 5 aufeinan-
ine mg/ml, Losung, der folgenden Tagen
oral

CRD: chronische Atemwegserkrankungen, Rili: Richtlinie
Quellen: Bioland 2021b; Behandlungsdauer 2021

Haufigkeit von Arzneimittelgaben bei Legehennen im Okologischen Landbau und in der kon-

ventionellen Freilandhaltung

Allgemeingiltig kann man keine Angabe zur Haufigkeit des Einsatzes bestimmter Arzneimittel in

Legehennenbestanden machen, da dieser sehr individuell ist und immer angepasst werden
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muss. Es lasst sich keine generelle Aussage treffen fir einen effektiven Behandlungstermin wie
etwa ,in der 32. LW sollte die Herde mit Arzneimittel XY gegen XY behandelt werden” (Fecke
2021).

In manchen Fallen ist fir die zu behandelnde Tierart kein passendes Arzneimittel zugelassen.
Dann kann die Moglichkeit der Umwidmung von Arzneimittel greifen, die bei anderen Tierarten
fur ahnliche Anwendungsgebiete zugelassen sind. Bei der Anwendung tritt dann eine Wartezeit
von 7 Tagen auf Eier in Kraft, welche in der Oko-Tierhaltung noch zu verdoppeln ist (Bioland
2013).

In der Praxis wird aufgrund der langen Wartezeiten nur in den allerdufRersten Notféllen (Gefahr-
dung des Tierwohls) ein Arzneimittel bei Legehennen eingesetzt, das einer Umwidmung bedarf,
da es rein wirtschaftlich gesehen nicht tragbar ist (Johannhorster 2021).

Alternative Behandlungsmaoglichkeiten

Als alternative Behandlungsmoglichkeit kbnnen homdéopathische Mittel dienen. Die Anwendung
von Homoopathika, die nicht fir Tiere zugelassen sind, wird sehr restriktiv durch die Arzneimit-
telgesetzgebung geregelt. Bekannte Einzelmittel z. B. von der DHU (Deutsche Homoopathie
Union) sind urspriinglich Praparate fir die Humanhomoopathie. Sie dirfen nur auf tierarztliche
Verschreibung fir Lebensmittel liefernde Tiere angewandt werden. Das gilt auch dann, wenn sie
in der Apotheke ohne Rezept erworben werden kdnnen. Tierhalter diirfen lediglich die fir Tiere
zugelassenen Praparate einsetzen. Am bekanntesten sind hier die Produkte der Firmen Biologi-
sche Heilmittel Heel GmbH (Lachesiscomp.R u. a.), Deutsche Homdopathie-Union DHU-Arznei-
mittel GmbH & Co. KG (LaseptalR u. a.), ZIEGLER GmbH (Phytholacca logoplexR u. a.). Homoo-
pathische Mittel diirfen also nur angewendet werden, wenn es auch eine tierarztliche Verschrei-
bung und Dokumentation fiir diese gibt. (Bioland 2013) Ab dem 28. Januar 2022 diirfen nach
dem neuen Tierarzneimittelgesetz (TAMG) auch Tierheilpraktiker keine Umwidmung von fir die
Humantherapie bestimmte homdopathische Arzneimittel mehr vornehmen. (Top Agrar 2021)

Auch ein naturheilkundlicher Ansatz wird praktiziert, was gemaR Okoverordnung vorrangig einer
allopathischen Behandlung zu beriicksichtigen ist. Bei Wurm- oder Kokzidienbefall wird z. B. eine
Mischung aus Zwiebeln, Knoblauch und Obstessig angefertigt und durch mehrtagiges ,,ziehen
lassen” ein Sud hergestellt. Von diesem Sud werden vier bis flnf Essloffel auf einen Liter Trink-
wasser gegeben und Uber drei Tage hinweg liber das Trankewassser verabreicht. Zur Behand-
lung des Erregers der Schwarzkopf-Krankheit, Histomonas meleagridis, sind in Deutschland flr
Vogel, die zur Lebensmittelgewinnung dienen, keine Medikamente zugelassen. Um einen Ein-
bruch der Legeleistung zu behandeln, kann man (ber einen Zeitraum von acht Tagen hinweg
Oreganum-Saft (1Liter/1000 Liter Trinkwasser) verabreichen. Gegen Band- und Spulwirmer
lasst sich alternativ zur Behandlung mit allopathischen Arzneimitteln, welche lange Wartezeiten
mit sich bringen, Wermuttee (50 Gramm/5 Liter Trinkwasser) Gber die Tranke geben. Auch fer-
tige Produkte wie z. B. Ascarom verringern die schadliche Auswirkung des Endoparasitenbefalls
auf den Organismus und erleichtern das Ausscheiden der Parasiten. Haben Krankheitserreger
die Hihner befallen, tauchen haufig auch Sekundarinfektionen auf, welche durch eine Gabe von
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probiotischen Praparaten zumindest positiv beeinflusst werden kénnen und damit die Rekonva-
leszenz deutlich verkirzt werden kann. (BelaPharm 2021, InnoForum Brandenburg 2016, Tier-
medizinportal 2021)

Vorbeugende MaBBnahmen zur Verringerung verschiedener Erkrankungen

Um den Einsatz von Arzneimitteln so gering wie moglich zu halten, lassen sich einige vorbeu-
gende MaRnahmen durch den Landwirt, bzw. bereits durch den Junghennenaufziichter, treffen.
Dazu gehoren die Impfungen, die i. d. R. ab dem ersten Lebenstag einer zukiinftigen Legehenne
Uber die Phase der Aufzucht bis in die 17. Lebenswoche tiber das Trinkwasser, als Augentropfen,
als Spray oder liber die Nadel, oft mit mehrfachen Wiederholungen, erfolgen. Als Pflichtimpfung
gilt die gegen Newcastle Disease (ND) und muss daher alle 10 bis 12 Wochen tber das Trinkwas-
ser aufgefrischt werden. Ab einer Zuchtpopulation von 250 Tieren, muss der Tierhalter seine
Junghennen gegen Salmonellen impfen. Mit den Impfungen kann vielen Erregern bzw. Krank-
heiten vorgebeugt werden. (Damme und Hildebrand 2015)

Die Anzahl der Impfungen ist, im Gegensatz zu der Verabreichung von Arzneimittel im 6kologi-
schen Landbau, nicht beschrankt. Die Notwendigkeit einer Impfung sollte aber immer geprift
werden. Ggf. |asst sie sich durch vorbeugende MaRnahmen verhindern. Auf Impfungen gibt es
keine Wartezeiten. Oder sie sind zu vernachlassigen, da die Impfungen wahrend der Aufzucht
durchgefiihrt werden (z. B. gegen Salmonellose).

Neben den Impfungen steht auch eine Reihe alternativer Mallnahmen zur Verfligung, die unter
das Herden-Management zusammengefasst werden kénnen und in Kombination wirksam sein
konnen. Es handelt sich um prophylaktische MaRhahmen mit unterschiedlichen Ansétzen. Da-
runter fallt der (zeitweise) Einsatz von Ergdanzungsfuttermitteln, wie z. B. DOSTO® Liquid, zur
Vorbeugung von Wurmbefall. Im Falle von DOSTO® Liquid handelt es sich um ein wasserldsliches
Erganzungsfuttermittel fir den sofortigen Einsatz in Stress- und Problemphasen. Das Mittel ent-
hilt einen hohen Anteil an Oregano-Ol und wird (iber das Trinkwasser gegeben. Neben den an-
tibakteriellen Eigenschaften werden dem Oregano auch fungizide und wie oben bereits er-
wahnt, anti-parasitare Effekte zugeschrieben (Dostofarm 2021). Auch einige fertige Alleinfutter-
mischungen fiir Legehennen enthalten Oregano zur Gesunderhaltung. Eine ausreichende Ver-
sorgung mit Vitaminen und Mineralstoffen beugt gerade in Stresssituationen wie Umstallung,
Futterwechsel etc. Symptomen wie nervésem Verhalten vor und unterstiitzt die Tiere darin ihre
Konstitution zu wahren. Der Einsatz von Effektiven Mikroorganismen (EM) ist ebenfalls moglich.
EM’s bezeichnen eine Mischung regenerativer Mikroorganismen, die in nahezu allen Bereichen
des Lebens positiv wirken und von Jedermann angewendet werden kénnen. Die Anwendung
erfolgt entweder Gber das Trinkwasser oder zur Befeuchtung des Futters (v. A. Restfutter, das
sehr fein ist), aber auch das Bespriihen der Einstreu fiir ein gutes Stallklima ist méglich. EM’s
tragen dazu bei, die Vermehrung und Ausbreitung unerwiinschter Mikroorganismen zu unter-
driicken, sie schliefRlich weitgehend zu verdrangen und gleichzeitig die Aktivitdt und Ausbreitung
der vorhandenen nitzlichen Mikroorganismen zu unterstiitzen (personliche Erfahrung, Emiko
2021). Uber die Trinkwasser-Hygiene lassen sich viele Krankheitserreger schon im Vorfeld mini-
mieren. Daflir arbeitet man mit organischen Sauren, die dem Trankewasser hinzugegeben wer-
den. Das angesauerte Wasser lasst den pH-Wert im Magen schneller sinken und verbessert die
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Proteinverdauung im Tier. Darliber hinaus haben die Sduren auch eine antibakterielle Wirkung,
sowohl im Tier- als auch im Wassersystem. Hier hemmt sie das Wachstum von Keimen im Trink-
wasser und unterstiitzt das mikrobielle Gleichgewicht auf Darmebene. Dadurch kann der Ent-
stehung von Durchfallerkrankungen, ausgeldst durch z. B. coliforme Keime, vorgebeugt werden.
Es lohnt sich das Trankesystem regelmaRig zu saubern und gegebenenfalls mit einem Reini-
gungsmittel durchzuspiilen und das Trinkwasser fiir die Hihner in regelmaRigen Abstanden be-
proben zu lassen. Auch die Reinigung von Futtereinrichtungen sollte stattfinden.

Eine Herstellung und Aufrechterhaltung einer guten Stall- und Auslaufhygiene sowie die Aufstal-
lung ausschlieBlich gesunder und robuster Junghennen sind eine Voraussetzung flr einen gerin-
gen Arzneimittel-Einsatz iber die Legeperiode hinweg.

Auswirkungen auf das Mengenaufkommen nicht vermarktungsfahiger Eier

Durch die neuen Regelungen zu den Wartezeiten, entsteht fiir einige Oko-Legehennenbetriebe,
gerade innerhalb der Verbande, eine neue Situation. Die bisherigen Regelungen lassen fiir Ver-
bands-Bio-Ware die Moglichkeit die Eier, die nach einer Behandlung von Legehennen anfallen,
zumindest noch als EU-Bio-Ware und auch konventionell verkaufen zu kénnen. Denn fiir eine
EU-Bio-Vermarktung sowie fir die konventionelle Vermarktung greift die Regelung der doppel-
ten Wartezeit nicht. Nach der neuen Gesetzgebung muss aber auch auf EU-Bio-Ebene eine dop-
pelte Wartezeit, ausgehend von der Deklaration des jeweiligen Arzneimittels, eingehalten wer-
den. Das bedeutet, dass z. B. nach einer Behandlung mit Antiparasitika (z. B. Wurmkur) auf den
Bio-Betrieben mehrere Tage Eier anfallen, die ausschlieRlich konventionell zu vermarkten sind.
Fiir Betriebe mit groBeren Strukturen im EU-Bio-Bereich wird es hier vermutlich leichter sein,
die groRen Chargen lber andere Absatzwege zu verkaufen. Flr Betriebe mit kleineren Struktu-
ren gestaltet sich die Situation oft schwieriger. Beide Systeme missen aber mit finanziellen Ein-
buBen zurechtkommen. Da es keinen Plan fir den Einsatz von Tierarzneimittel gibt, sondern
diese nach Bedarf eingesetzt werden, lassen sich an dieser Stelle keine Aussagen Uber die zu
erwartende Menge nicht vermarktungsfahiger Eier durch die neue Regelung zu Wartezeiten,
machen.

Im Austausch mit Veterinarinnen und Veterinaren wird aber klar, dass diese einen verringerten
Einsatz v. a. von Arzneimittel gegen Parasiten, durch langerer Wartezeiten und den Wegfall von
alternativen Vermarktungswegen, erwarten. Befiirchtet wird hier eine negative Entwicklung in
Bezug auf die Hennengesundheit und somit auch auf das Tierwohl.

Eine Beispielrechnung kann deutlich machen, was z. B. der Einsatz des Wirkstoffs Flubendazol
zur Entwurmung fiir einen Legehennenbestand von 3.000 Tieren bedeutet. Zu beachten ist hier,
dass die wahrend der Anwendungsdauer produzierten Eier bereits vor Inkrafttreten der neuen
Wartezeitenregelung anfielen. Neu hinzu kommen die wahrend der Wartezeit entstehenden
Eier:

Angenommene Legeleistung: 80 % also fallen taglich 2.400 Eier an.

Das Arzneimittel wird Gber 7 Tage angewendet. Es entstehen 16.800 Eier.

Flubendazol hat keine Wartezeiten auf Eier, was fiir den Oko-Bereich bedeutet: doppelte
Wartezeit, 48 h. Es entstehen noch einmal 4.800 Eier.
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B Uber die Behandlungszeit hinweg und die eingerechnete Wartezeit entstehen also insge-
samt 21.600 Eier, die nicht als 6kologische erzeugte Ware vermarktet werden dirfen.

B Die durchschnittlichen Erzeugungskosten bis zur Stalltiir liegen bei ca. 17 Cent je Ei. Kbnnen
die Bio-Eier aus der Parasitenbehandlung nicht verwertet werden, entsteht ein Wertverlust
von rund 3.600 Euro (2.856 € wahrend der Behandlungsphase, 816 € wahrend der Warte-
zeit).

B Bei ca. 6 Millionen Oko-Legehennen in Deutschland und durchschnittlich einer Endoparasi-
tenbehandlung je Henne im Jahr, wiirde so insgesamt ein Wertverlust von ca. 7,34 Millionen
Euro auf Betriebsebene entstehen.

Diese Eier kénnen also nicht mehr vermarktet werden und missen mit Nachweis {iber eine Ver-

wertung als nicht dkologisches Lebensmittel abgegeben werden. Sollte es keinen geeigneten

Absatzmarkt geben, missen diese ggf. auch Uber eine Tierbeseitigungsanlage entsorgt werden,

wodurch weitere Kosten anfallen wiirden. Fiir die betriebliche Dokumentation erhalt der Betrieb

dann den erforderlichen Abgabebeleg.

4.2.4 Schlussfolgerungen

Um einer Behandlung von Legehennen mit chemisch-synthetisch allopathischen Arzneimitteln
vorzubeugen und so dem Aufkommen von nicht oder nur schwer vermarktbaren Eiern entge-
genzuwirken, kann auf der Management-Ebene durch gezielte MalRnahmen viel erreicht wer-
den. Hier spielen die Stallhygiene eine wichtige Rolle sowie der Einsatz von Erganzungsfutter-
mitteln zur Starkung des Immunsystems und zur Einddmmung von Krankheitserregern. Wird der
Einsatz eines Arzneimittels notig, sollten, in Absprache mit einem Tierarzt/einer Tierarztin, die
Moglichkeit einer alternativen Behandlung, z. B. mit Hombopathika bzw. Phytotherapie, abge-
klart werden. Muss doch ein chemisch-synthetisches Mittel verabreicht werden, entstehen je
nach Deklaration der Wartezeit groRere Mengen an Eiern, die nicht als 6kologisch erzeugtes
Konsumeier vermarktet werden kénnen. Um welche Mengen es sich hier handeln wird, Idsst
sich nicht exakt vorhersagen, da die Behandlungen von Legehennenbestdnden sehr individuell
sind. Am Beispiel einer Entwurmung lasst sich aber die GroRenordnung sichtbar machen. Bei
einer siebentagigen Behandlung einer Herde mit 3.000 Tieren und einer angenommenen Lege-
leistung von 80 % und einer Wartezeit von 48 h auf die Eier, kdnnen knapp 22.000 Eier anfallen,
die konventionell vermarktet werden missen. Betriebe, die mit konventioneller Freilandhaltung
ihre Eier produzieren, betrifft das bislang nicht. AbschlieRend lasst sich sagen, dass sich 6kolo-
gisch wirtschaftende Betriebe friihzeitig, also vor einer anstehenden Behandlung, neue Absatz-
wege suchen miissen, um vorbereitet zu sein. Auch die finanziellen EinbufRen durch geringere
Verkaufserldse sollten einkalkuliert werden. Um das Risiko einer Behandlung maoglichst gering
zu halten und das Tierwohl im Blick zu behalten, lohnt sich ein Uberdenken und Optimieren der
prophylaktischen MaRnahmen fiir die Betriebe.

Neben der Novellierung der EU Oko-Verordnung gibt es eine weitere Anderung, die die Warte-
zeitregelung beeinflusst. Zum 28. Januar 2022 wird die Verordnung (EU) 2019/6 tiber Tierarznei-
mittel die Richtlinie 2001/82/EG aufheben. Dies verkompliziert die neuen Bestimmungen der
V02018/848 in der Umsetzung der Linder. Bislang bleibt unklar, wie die LOK mit den neuen

Verordnungen umgeht. Dabei sind momentan mehrere Szenarien denkbar.
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4.3 Verwertung von Althennen

Aus den Ergebnissen der Betriebsbefragungen (siehe Kapitel 4.3.1) ergaben sich weitere Fragen
hinsichtlich der Bereitschaft von Schlachtunternehmen zur Annahme von kleinen Schlachtchar-
gen, insbesondere aus Betrieben mit kleinen Legehennenbestdanden. Diesen Fragen wurde mit
Hilfe von Interviews im Schlachtereigewerbe nachgegangen (siehe Kapitel 4.3.2).

4.3.1 Auswertung der Betriebsbefragung

Zusatzlich zur Aus- und Bewertung der praktizierten Inwertsetzungsstrategien fiir die als nicht
vermarktungsfahig geltenden Eier, wurden Informationen zur Verwertung der Althennen von
den Teilnehmerinnen und Teilnehmern der Umfrage erfragt und ausgewertet. Die folgenden
Ergebnisse werden getrennt nach der Bewirtschaftungsform (konventionell mit Freilandhaltung
oder mindestens nach den Standards der EU-Oko-Verordnung wirtschaftend) dargestellt. Zwei
Betriebe, welche sich zum Zeitpunkt der Umfrage in Umstellung befanden, sind in dieser Aus-
wertung nicht bericksichtigt.

4.3.1.1 Schlachtstiitten, Kostendeckung und strukturelle Probleme - konventionelle Betriebe

Von den 17 konventionellen Betrieben, die an der Umfrage teilgenommen haben, geben 10 Be-
triebe an ihre Althennen in Lohn schlachten zu lassen. Drei Betriebe machen keine Aussage zur
Schlachtstatte und zwei haben eine eigene Hofschlachtstatte. Ein Betrieb schlachtet nach eige-
ner Aussage die Althennen nach Bedarf und ein Betrieb verkauft Althennen an eine Gefliigel-
schlachterei. Insgesamt 15 Betriebe vermarkten ihre Althennen als Suppenhihner lber eine Di-
rektvermarktung. Zwei Betriebe geben dariiber hinaus an, Geflligelsuppe im Glas anzubieten.
Unabhangig von der Schlachtstatte geben 12 Betriebe an, dass die Verwertung der Althennen
(knapp) kostendeckend ist. Drei Betriebe geben an, die Verwertung der Althennen sei nicht kos-
tendeckend und zwei Betriebe machen keine Angaben. Die geringe Anzahl von geeigneten
Schlachtstatten und die groRRe Distanz zu diesen werden als strukturelles Problem wahrgenom-
men. Darliber hinaus besteht bei groRen Gefliigelschlachtereien haufig eine Mindestliefer-
menge, welche von den Betrieben mit kleinen Legehennenbestanden nicht erfiillt werden kann.
Fehlende Kenntnis auf Seiten der Verbraucherinnen und Verbraucher wird als zusatzliches Hin-

dernis in der Verwertung von Althennen wahrgenommen.

4.3.1.2 Schlachtstiitten, Kostendeckung und strukturelle Probleme - 6kologisch bewirtschaf-
tete Betriebe

Von den 40 Betrieben, welche mindestens nach den Richtlinien der EG-Oko-Verordnung wirt-
schaften, vermarkten 35 zumindest einen Teil der Althennen als Suppenhihner iber eine Di-
rektvermarktung. Vier Betriebe geben ihre Althennen an eine Geflligelschlachterei ab und ein
Betrieb gibt an alle Althennen lebend abzugeben. Insgesamt neun Betriebe geben einen Teil

ihrer Althennen lebend ab. Geschlachtet werden die Althennen in 29 Betrieben im Lohn in einer
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Gefllgelschlachterei (n=14) oder der Hofschlachtstatte eines Dritten (n=6), neun Betriebe ma-
chen keine Aussage zu der Lohn-Schlachtstatte. Eine eigene Hofschlachtstdtte haben sechs der

okologisch bewirtschafteten Betriebe.

Unabhangig von der genutzten Schlachtstatte (Schlachtung in Lohn oder eigene Hofschlacht-
statte) geben 30 der insgesamt 40 6kologisch bewirtschafteten Betriebe an, dass die Verwertung
der Althennen (knapp) kostendeckend ist. Vier Betriebe geben an, dass es ein Nullsummenge-
schaft ist, unter ihnen einer der Althennen nur fir die Kundenbindung anbietet. Flinf Betriebe
machten keine Angaben zur Kostendeckung, darunter drei Betriebe, die bisher keine Althennen
verwerten mussten (Neueinsteiger in die Legehennenhaltung). Als strukturelle Probleme wer-
den die Anzahl von und Distanz zu bio-zertifizierten Schlachtstatten sowie die niedrigen Preise
bei einem Verkauf an Geflligelschlachtereien genannt. Dariiber hinaus wird das mangelnde In-
teresse der Verbraucherinnen und Verbraucher an ganzen Suppenhiihnern und fehlende Fertig-

keiten, diese zuzubereiten, als Defizite in Bezug auf die Verwertung von Althennen genannt.

4.3.2 Untersuchung von Gefliigelschlachteinrichtungen in Hinblick auf kleine Schlachtchargen

Bei der urspriinglichen Befragung von Landwirtinnen und Landwirten zum Thema Althennen
wurde deutlich, dass strukturelle Probleme wie weite Wege zu den Schlachtstatten bzw. die ge-
ringe Dichte solcher Einrichtungen bestehen und dass die Schlachtung und der Verkauf von Alt-
hennen in vielen Fallen nur (knapp) kostendeckend sind. Vor diesem Hintergrund wurden insge-
samt zehn Personen aus dem Schlachtgewerbe befragt, um diese Angaben aus deren Sicht zu
prifen und zu erganzen. Es wurden vier Betreiber von Schlachtmobilen, vier Betreiber von Hof-
schlachtstéatten, ein groBerer Geflligelschlachtbetrieb, sowie ein Gefliigelverband befragt.

4.3.2.1 Grofsenstrukturen der Legehennenbestéinde der jeweiligen Schlachtart

Die Hofschlachtstatten, die in Lohn auch fiir andere Gefliigelhalterinnen und —halter schlachten,
haben sich auf Tiere aus privater Haltung und Betrieben mit kleinen Legehennenbestianden von
10 bis 650 Hennen spezialisiert. Der Anteil der Althennen bei den Hofschlachtstatten liegt zwi-
schen 12,5% und 30%. Die Hofschlachtstdtten nehmen Schlachtchargen ab einem Tier an, da sie
mehrere Tiere sammeln und anschliefend an ein bis zwei Schlachttagen pro Woche schlachten.
Fiir groRere Bestande mit mehreren hundert Hennen bieten sie meist gesonderte Schlachtter-
mine an. Je nach Betrieb wird nur ein- bis zweimal pro Woche geschlachtet und es werden zwi-
schen 300 und 2.200 Hennen zuziglich anderem Gefllgel geschlachtet.

Die Zielgruppe der Schlachtmobile sind v.a. Mobilstallhalter mit 100 bis 400 Legehennen und der
Anteil der Althennen am geschlachteten Gefllgel liegt zwischen 60% und 80%. Sie schlachten ab
einer Mindestmenge von 100 Tieren, da die Reinigung und Desinfektion des Schlachtmobils flr
kleinere Schlachtchargen zu aufwendig ist und der Aufbau und die Reinigung unabhangig von
der geschlachteten Menge jeweils eine Stunde dauert. Da die Schlachtmobile diese Mindest-
schlachtcharge festgelegt haben, lassen manche Betriebe auch Masthdhnchen mitschlachten,
um auf die geforderten 100 Stiick zu kommen. Pro Woche werden maximal 1.800 Hennen ge-
schlachtet.
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Der groRe Schlachtbetrieb, der befragt wurde, holt Althennen erst ab einer Anzahl von 1.000
Hennen vom Hof ab, bevorzugt jedoch eine GroRenordnung von mindestens 8.000 Tieren, wah-
rend er Lohnschlachtung erst ab einer Schlachtcharge von 10.000 Tieren anbietet. In dem Be-
trieb werden Althennen (75%), aber auch Elternhennen, Mastelternhennen und Junghéhne ge-
schlachtet. Die Schlachtkapazitat liegt bei bis zu 70.000 Althennen pro Tag bzw. bis zu 350.000
Althennen pro Woche. Fir die anderen Gefliigelgruppen wie Junghdhne wird allerdings mehr
Zeit pro Tier benotigt, so dass die Gesamtkapazitat pro Woche von der Kombination der Tier-
gruppen abhangt.

Alle bis auf eine der Hofschlachtstitten schlachten Tiere, die nach der EU-Oko-Verordnung (n=3)
oder Verbands-Richtlinien (Naturland, Demeter, Bioland) (n=3) zertifiziert sind. Nur eine
Schlachtstitte méchte keine Bio-Hennen schlachten, weil die Oko-Kontrollstellen zu viel Einblick
in seine Finanzen und Handlungen der vergangenen funf Jahre benétigen. Die Schlachtmobile
dirfen sowohl Bio-Hennen als auch konventionelle Hennen schlachten, ohne besondere Aufla-
gen, mit Ausnahme der Wahl der Reinigungsmittel. Bio-Hennen werden entweder tageweise
getrennt geschlachtet oder am selben Tag vor der Schlachtung der konventionellen Hennen. Der
groRe Schlachtbetrieb schlachtet Tiere von konventionellen Betrieben, von Naturland- und De-
meter-Betrieben.

4.3.2.2 Infrastruktur und Logistik
Hofschlachtstatten

Bei den vier Hofschlachtstatten aus Brandenburg (n=2), Baden-Wirttemberg (n=1) und dem
Saarland (n=1), die eine Lohnschlachtung anbieten, liegen die Betriebe in einem Umkreis von
100 km und 250 km:

® 100 km (2x)
" 130 km (1x)
® 250 km (1x).

Die Hofschlachtstatten besitzen alle eigene KiihlIrdume, eine auch einen Kihltransporter. Die
Betriebe missen die Tiere anliefern und die Schlachtkorper wieder abholen. Bei einer der Hof-
schlachtstatten missen die Transportkisten zum Lebendtransport auRerdem vorher abgeholt

werden.
Schlachtmobile

Von den Schlachtmobilen fahren drei maximal 150 km, das vierte maximal 200 km zu den Gefli-
gelbetrieben. Sie wiirden jedoch alle gerne den Umkreis auf 150 bzw. 100 km reduzieren. Die
vier Schlachtmobile kommen aus Baden-Wirttemberg, Hessen, Niedersachen und Bayern.

Die bendtigte Infrastruktur, damit ein Schlachtmobil einen Hof anfahren kann, sind ein ebener
Stellplatz, ein Wasseranschluss, Wasserablauf, eine Moglichkeit zur Kadaverentsorgung, einen
Betreuer vom Hof, sowie eine Kiihiméglichkeit (Kihlraum oder Anhanger, um die Schlachtkorper
auf 4°C zu kihlen). Eines der Schlachtmobile hat eine Frischwasserkiihlung im Mobil und bené-
tigt daflir eine Giillegrube oder einen Container, um das Altwasser zu entsorgen.
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GroRer Schlachtbetrieb

Der grolSe Schlachtbetrieb holt Legehennen in Europa in einem Umkreis von zehn Stunden Fahr-
zeit um seinen Hauptsitz in Niedersachsen ab und deckt damit ganz Deutschland ab. Er sammelt
die Tiere mit Hilfe seiner acht LKWs bei den Betrieben ein. Geplant ist aullerdem die Anschaffung
eines Anhangers, um die Abholung von kleineren Mengen (bis zu 2.400 Hennen) im Umkreis von
200 km anbieten zu kénnen.

4.3.2.3 Kostenstruktur der Schlachtungen

Der grofle Schlachtbetrieb nennt keine Preise fiir die Lohnschlachtung, da diese je nach ge-
winschter Art der Zerlegung variieren.

Die Kosten der Lohnschlachtung bei den vier Schlachtmobilen sind in Tabelle 48 dargestellt:

Tabelle 48: Kosten der Lohnschlachtung in Schlachtmobilen inklusive Mehrwertsteuer

Schlachtmobil Grundpreis / Huhn Kosten pro km Entfernung*

Nr. 1 2,38 EUR | 1EUR
Nr. 2 3,57EUR | 1EUR
Nr. 3 3,57 EUR | 1EUR
Nr. 4 3,30 - 5,50 EUR, abhangig von km Ent-
fernung und Stiickzahl

* einfache Entfernung, also 0,50 EUR pro tatsachlich gefahrenem km

Quelle: Experteninterviews

Der Preis pro zu schlachtender Althenne variiert zwischen 2,38 EUR und 5,50 EUR, wobei bei den
5,50 EUR im Gegensatz zu den anderen drei Preismodellen schon die km-Pauschale mit einge-
rechnet ist. Dass ein Schlachtmobil schon eine Schlachtung ab 2,38 EUR pro Henne anbieten
kann, liegt daran, dass dieses Schlachtmobil im Besitz des zustandigen Bundeslandes ist und die
einmaligen Start-Investitionskosten von 50.000 bis 90.000 EUR deshalb nicht zum Preis der
Schlachtung im Sinne der Abschreibung beitragen.

Die Kosten der Lohnschlachtung bei den vier Hofschlachtstatten sind bei jedem Schlachtbetrieb
unterschiedlich und sind in Tabelle 49 dargestellt:
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Tabelle 49: Kosten der Lohnschlachtung in Hofschlachtstatten inklusive Mehrwertsteuer

Hofschlacht- Grundpreis / | Fleischbeschau / | Sonstige Kosten Gesamtkos-
statte ten / Huhn
Nr.1 3,00 EUR 0,20 EUR 3,20 EUR
Nr. 2 2,50 EUR 0,12 EUR | 0,80 EUR fir das 3,42 EUR

Vakuumieren

Nr. 3 3,75 EUR 3,75 EUR

Nr. 4 3,95 EUR 0,98 EUR 0,10 EUR pro 5,03 EUR
Huhn fir das
Ausleihen einer
Transportkiste

Quelle: Experteninterviews

Drei der vier Hofschlachtstatten weisen Kosten zwischen 3,20 EUR und 3,75 EUR pro Althenne
aus. In einer Schlachtstatte liegt der Preis bei 5,03 EUR pro Henne. Dieser hdhere Preis resultiert
aus der vom Veterindramt vorgeschriebene Ausleihung von Kisten fiir den Lebendtransport der
Althennen (ca. 15 Hennen / Kiste; 1,50 EUR / Kiste), den im Vergleich zu den anderen Hof-
schlachtstatten hohen Fleischbeschaukosten und dem Grundpreis pro Henne. Zu diesen Kosten
(pro Henne) kommen fiir den Legebetrieb noch die Kosten fiir die Arbeitszeit (Fahrzeit) und die
Transportkosten fiir die Anlieferung und Abholung, abhangig von der Distanz, dem verwendeten
Transportfahrzeug und der Anzahl der transportierten Hennen.

Vergleichende Beispielrechnung Schlachtmobil vs. Hofschlachtstitten

Die folgende Ubersicht (Tabelle 50) verdeutlicht anhand der Beispiele, wie sich die Kosten bei
einer steigenden Stiickzahl von Althennen verandern, anhand eines Schlachtmobils (3,57 EUR
pro Huhn plus 1 EUR pro km Entfernung) und der beiden Hofschlachtstatten im mittleren Preis-
bereich (Nr. 2 und Nr. 3). Die Preise werden fiir 100 und 300 Althennen berechnet. Unterstellt
wird in allen Fallen eine Entfernung zwischen Hof und Hofschlachtstdtten von 100 km. Fir die
Transportkosten der Landwirtinnen und Landwirte zur Hofschlachtstatte werden 0,30 EUR pro
gefahrenem Kilometer angenommen. Fiir die Schlachtung in Hofschlachtstatten wird angenom-
men, dass die Tiere an einem Tag hingefahren werden und an einem anderen Tag die Schlacht-
korper abgeholt werden. Damit fallen 400 km Fahrstrecke an, fiir die pauschal sechs Stunden
Fahrzeit berechnet werden. Das Schlachtmobil ist ebenfalls 100 km vom landwirtschaftlichen
Betrieb entfernt. Fir die Landwirtin bzw. den Landwirt werden fir die Schlachtung mit dem
Schlachtmobil von 100 Hennen drei Arbeitsstunden und fiir 300 Hennen acht Arbeitsstunden
angerechnet, die sie vor Ort sein missen, um die Hennen dem Schlachtpersonal zuzureichen. 15
EUR pro Stunde werden als Lohnkostenansatz fiir die Landwirtin bzw. den Landwirt angesetzt.
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Tabelle 50: Vergleichsrechnung Schlachtmobil vs. Hofschlachtstatten

100 Althennen 300 Althennen

Schlacht- Hof- Hof- Schlacht- Hof- Hof-
mobil schlacht- schlacht- mobil schlacht- schlacht-
statte Nr. 2 | statte Nr. 3 statte Nr. 2 | statte Nr. 3
Grund-
. 357 EUR 342 EUR 375EUR | 1.071EUR| 1.026 EUR | 1.125EUR
preis
km-Preis 100 EUR 120 EUR 120 EUR 100 EUR 120 EUR 120 EUR
Arbeits-
45 EUR 90 EUR 90 EUR 120 EUR 90 EUR 90 EUR
kosten
Gesamt-
502 EUR 552 EUR 585EUR | 1.291EUR | 1.236EUR | 1.335EUR
kosten
Gesamt-
kosten 5,02 5,52 5,85 4,30 4,12 4,45
JAlt- EUR/Henne | EUR/Henne | EUR/Henne | EUR/Henne | EUR/Henne | EUR/Henne
henne

Quelle: eigene Darstellung

Vergleicht man die Gesamtkosten pro Althenne wird deutlich, dass erwartungsgemaR der Preis
sinkt, wenn die Anzahl der Althennen zunimmt, da sich die anfallenden Transport- und Lohnkos-
ten auf mehr Hihner verteilen. Deutlich wird in dem Beispiel, dass je nach Anzahl der Althennen
andere Schlachtformen am glinstigsten sind: bei 100 Althennen ist es das Schlachtmobil (5,02
EUR/Althenne), bei 300 Althennen Hofschlachtstatte Nr. 2 (4,12 EUR/Althenne).

In der Praxis kdnnen die Lohnkosten fiir das landwirtschaftliche Personal auch héher oder gerin-
ger ausfallen, entsprechend wiirden dann arbeitsintensivere Varianten teurer oder billiger wer-
den. Bei den Transportkosten wurde im Beispiel davon ausgegangen, dass flir den Transport von
100 und 300 Tieren das gleiche Fahrzeug verwendet wird. Je nach Kapazitat kann aber fiir eine
groRere Anzahl von Tieren bereits ein groReres Fahrzeug notwendig werden, so dass die Trans-
portkosten pro gefahrenem km variieren.

4.3.2.4 Vermarktung der Althennen

Bei der Vermarktung der Hennen, die von den Schlachtmobilen oder den Hofschlachtstatten in
Lohn geschlachtet werden, nehmen die Landwirte zwischen 3,00 EUR und 9,50 EUR durch den
Verkauf ein, was in einigen Fallen nicht kostendeckend ist. Hennen, die in Schlachtmobilen ge-
schlachtet wurden, dirfen nur direktvermarktet oder auf dem Hof weiterverarbeitet werden,
aber nicht extern verarbeitet und nur eingeschrankt im Einzelhandel vermarktet werden. ,Be-
triebe mit einer mobilen Schlachtanlage diirfen das Fleisch ohne Einschrankung ab Hof vermark-
ten. Wenn sie zusatzlich mindestens zweimal pro Jahr eine Schlachttieruntersuchung durch eine
zustandige Tierarztin oder einen zustandigen Tierarzt durchfiihren lassen, kann das Fleisch auch

123



Inwertsetzung_Bio-Ei Schlussbericht

im Umkreis von 100 Kilometern zum Hof an Filialen des Lebensmitteleinzelhandels verkauft wer-
den. Auch der regionale Verkauf tiber Marktstiande ist unter dieser Voraussetzung zulassig (Oko-
landbau 2021)“.

Der Erfolg der Direktvermarktung hangt u.a. davon ab, wie gut der Betrieb Werbung macht, um
die Hihner zu verkaufen bzw. wie nah der Betrieb an gréReren Orten mit entsprechender Anzahl
und Kaufkraft von Kundinnen und Kunden liegt. Als Problem wird in diesem Zusammenhang ge-
nannt, dass viele Menschen nicht wissen, wie man Suppenhiihner zubereitet. Einer der Befrag-
ten nannte als Losung den Verkauf im Paket mit anderen Zutaten, die man zur Zubereitung einer
Hihnersuppe braucht. Keines der Schlachtmobile und nur zwei der Hofschlachtstatten verarbei-
ten die Hihner weiter. Eine stellt daraus Wurst her, welche sie dann selbst vermarktet, d.h. es
handelt sich dabei nicht um Lohnarbeit.

Der grol3e Schlachtbetrieb kauft die Hennen und hat entsprechende Vertrage mit Abnehmern
und Handlern. Er sucht nach weiteren Betrieben mit konventionellen Legehennen und mochte
die Kapazitaten erweitern. Er kauft Bio-Althennen fir einen Stiickpreis von 45 Cent an. Der An-
kaufspreis fiir konventionelle Hennen betragt 18 Cent fiir weiRe Hennen und 23 Cent fiir braune
Hennen. Zu dem Schlachtbetrieb gehoren firmeneigene Betriebe, die die Hennen weiterverar-
beiten. Aus den angekauften Hihnern werden Convenience Produkte hergestellt, die dann wei-
tervermarktet werden.

Auch eine der Hofschlachtstatten mochte ihre Kapazitaten erweitern, wahrend ein anderer Be-
treiber erklart, dass er bei zunehmenden Auflagen Uberlege, den Schlachtbetrieb zu schlieRen.
Er sei bereits dabei, sich ein zweites Standbein auRerhalb des Schlachtbetriebs aufzubauen.

4.3.2.5 Verwertung der Althennen durch die EOen

Alle acht befragten EOen (siehe Kapitel 4.1.4) wissen wie ihre Mitgliedsbetriebe mit dem Thema
Verwertung der Althennen umgehen und flinf der EOen unterstitzen diese beim Lebendverkauf
oder der Vermarktung.

Drei der EOen unterstiitzen ihre Mitglieder dabei, einen Teil der Althennen lebend an Privatbe-
sitzer zu verkaufen (z.B. durch Werbung). Die restlichen Hennen werden geschlachtet und als
Suppenhiihner von den Betrieben vermarktet. Eine dieser drei EOen beteiligt sich auch an der
Vermarktung der Suppenhiihner.

Eine weitere EO verkauft (Uber ein kleines Verarbeitungsunternehmen extern hergestellte) Hiih-
nersuppe im Glas fiir ihre Mitgliedsbetriebe. Die Mitgliedsbetriebe selbst vermarkten die Gbri-
gen Suppenhihner direkt. Die EO wiirde die Zerlegung und Verarbeitung gerne ausweiten, aber
die dafiir notwendige Infrastruktur (groReres Verarbeitungsunternehmen) fehlt dafur.

Die Vermarktung der Althennen bzw. der Verkauf ist bei keiner der EOen kostendeckend. Auch
die Vermarktung der sogenannten Bruderhdhne gestaltet sich bei den vier EOen, die Bruder-
hdhne aufziehen bzw. sich an Projekten dazu beteiligen, als schwierig.

Die anderen vier EOen werden bisher nicht fiir ihre Mitgliedsbetriebe in der Althennen-Verar-
beitung oder -Vermarktung tatig. Die Mitgliedsbetriebe dreier EOen geben die Althennen an
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groRere Schlachtbetriebe bzw. an die Industrie. Laut der Aussage einer EO werden die Hennen
teils als Bio-Hennen, zum Teil aber auch als konventionelle Hennen weitervermarktet, obwohl
sie als Bio-Hennen aufgezogen wurden.

Allgemeine Aussagen der EOen zur Schlachtung waren folgende:

B Zwei der EOen benennen Mobilschlachteinrichtungen als eine gute Option fiir sehr kleine
Betriebe mit bis zu 500 oder 1.000 Tieren. Aufgrund dieser GrofRenordnung ist die mobile
Schlachtung aber fiir die meisten Betriebe, die in den EOen organisiert sind, nicht geeignet.

B Drei der EOen geben an, dass viele Schlachtbetriebe nicht die richtige Grof3e haben. Die
Schlachtbetriebe sind entweder zu klein, was zu einem hohen Organisationsaufwand fiihrt,
oder schlachten erst Bestande ab 1.000 Hennen, was fiir manche Mitgliedsbetriebe wieder
eine zu hohe Mindestmenge darstellt.

4.3.2.6  Probleme mit rechtlichen Vorschriften

Die Erfahrungen der befragten Schlachtmobilbetreiber insbesondere mit den Veterindramtern
sind sehr heterogen. Wahrend einer der Schlachtmobilbetreiber im ersten Jahr sehr viel kontrol-
liert wurde, sah ein anderer keine Probleme mit dem Veterindramt. Zwei der Betreiber erklar-
ten, dass manche Veterindramter sehr viele Auflagen haben und ein Schlachtmobil deshalb ei-
nen Landkreis komplett aus seinem Wirkungsbereich ausschlieRe.

Bei den Hofschlachtstatten geben drei der Betreiber an, keine Probleme mit dem Veterindramt
zu haben, wahrend einer der Schlachtbetriebe aus Brandenburg beklagt, dass die Fleischbeschau
in seinem Landkreis sehr teuer ist. Zudem seien neue Vorschriften eingefiihrt worden, wonach
die Transportkisten zum Transport der Tiere vorher beim Schlachthof abgeholt werden miissten.
Fiir den groRen Schlachtbetrieb gibt es kein rechtliches Problem. Das Hauptproblem liegt fiir ihn
in den Standzeiten der Tiere, die bei entsprechender Menge im LKW vor dem Schlachthaus war-
ten missen, was eher ein organisatorisches Problem darstellt.

4.3.2.7 Motivation zum Betreiben eines Schlachtmobils

Bisher sind 13 Schlachtmobile in Deutschland tétig (Quelle Experteninterview). Es handelt sich
dabei um eine relativ neue Entwicklung, die dem Riickgang von Schlachtstatten entgegenwirkt.
Die Griinde zur Anschaffung eines Schlachtmobils sind je nach Betreiber sehr unterschiedlich.
Bei einem der Schlachtmobilbetreiber stand das Tierwohl im Vordergrund, wahrend bei einem
anderen die Umgehung der EU-Zulassung und beim Dritten die fehlenden Schlachtbetriebe in
der Region ausschlaggebende Faktoren waren. Eines der Schlachtmobile wurde als Projekt vom
Landesministerium und einer Stiftung gestartet und an den Betreiber vermietet. Die Start-Inves-
titionskosten lagen jeweils bei 50.000€ bis 90.000€.

4.3.2.8 Althennenschlachtung aus Sicht eines Verbandes

Neben den Schlachtbetrieben wurde auch ein Gefliigelverband befragt. Nach deren Erfahrung
ist die Schlachtung bei kleinen Schlachtbetrieben selten kostendeckend. Wenn der Verkaufs-
preis bei sieben bis acht EUR pro Henne liegt, die Schlachtung aber bereits ca. drei EUR (oder
mehr (s.0.)) pro Henne kostet und der Geflligelbetrieb die Tiere noch zur Schlachtstatte fahren
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muss, bleibt kein Gewinn lbrig. Laut dem Verbandsvertreter gibt es ein bis drei groRe Firmen in
Deutschland, die ab einer Menge von 900 bis 1.000 Tieren eine Abholung anbieten und die Tiere
schlachten, unter 1.000 Tieren aber einen Aufpreis verlangen. AuRerdem haben die grofRen
Schlachtbetriebe mit 10 % bis 15 % sehr hohe Verwurfszahlen?. Eine weitere Aussage des Ver-
bandes war, dass viele kleine Schlachtbetriebe schlieRen werden oder schlielen wollen wegen
den hohen rechtlichen Anforderungen.

Auch das Thema Bruderhdhne wurde vom Verband angesprochen, da dieses Thema im Moment
das Thema , Althennen” lberlagert. Die Bruderhdhne werden bereits jetzt schon zum Teil auf-
gezogen und vermarktet, wobei sich die Vermarktung schwierig gestaltet. Jeder Bruderhahn, der
nicht vermarktet wird, verursacht zusatzliche Aufzuchtkosten von 4,00 EUR bis 4,50 EUR, was
bei einer Legeleistung einer Legehenne von 260 Eiern pro Jahr zu ca. 2 Cent pro Ei fuhrt.

4.3.3 Fazit

Die Althennenvermarktung fiir kleine Legehennenbetriebe ist in seltenen Fallen gewinnbrin-
gend, bestenfalls kostendeckend. Fallen jedoch Verluste an, missen diese durch die Gewinne
der Eiervermarktung zusatzlich kompensiert werden. Der Kostendeckung hdangt zum einen da-
von ab, die geschlachteten Hennen bzw. daraus weiterverarbeitete Produkte zu einem ange-
messenen Preis absetzen zu kdnnen. Zum anderen missen die Kosten fiir die Schlachtung und
Vermarktung moglichst gering gehalten werden. Der gréRte Posten ist dabei der Grundpreis pro
Henne fiir die Schlachtung, aber auch die Nebenkosten wie Tierbeschau und Transportkosten
kénnen sehr hoch ausfallen, je nach lokaler Vorschrift bzw. Distanz zum Hof. Die Transportkos-
ten sind aber Fixkosten, d.h. nicht von der Menge der transportierten Tiere abhdngig (solange
das gleiche Transportfahrzeug genutzt werden kann). Dadurch sinkt der Transportkostenanteil
pro Henne, je mehr Althennen zur Schlachtstatte transportiert werden. Entsprechend sind sehr
kleine Legehennenbestidnde davon besonders betroffen. Wenn dann der nachstgelegene
Schlachtbetrieb bzw. ein Schlachtmobil eine zu hohe Mindestanzahl an Schlachttieren verlangt,
ist insgesamt die Verwertung der Althennen in Frage gestellt.

4.4 Praxisorientierter Managementleitfaden zur Reduzierung und Vermeidung von nicht
vermarktungsfahigen Eiern in kleinen Legehennenbestanden

In Arbeitspaket 9 wurde ein praxisorientierter Managementleitfaden fiir Landwirtinnen und
Landwirte mit kleinen Legehennenbestdnden in Hinblick auf die Vermeidung und Reduzierung
nicht vermarktungsfahiger Eier erstellt.

Nach einer ausfihrlichen Literaturrecherche wurde eine Zusammenstellung von Einflussfakto-
ren auf die Qualitdat von Eiern erstellt und in drei verschiedene Themenbereiche gegliedert.
Diese Themenbereiche sind Tier, Fltterung und Futtermittel sowie Stalleinrichtung und -Tech-
nik. Zu jedem Themenbereich wurden kurze Erlduterungstexte sowie eher allgemeine Hand-

12Zum Verwurf zahlen vom Tierarzt aussortierte Tiere, die beispielsweise Unterhautvereiterungen, Bauchwassersucht, Abmagerung,
erhebliche Abweichungen von Farbe, Geruch, Konsistenz, umfangreiche Verletzungen, innere Vereiterungen, o.A. aufweisen.
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lungsoptionen zur Optimierung des Managements von Legehennen in kleinen Bestdnden ver-
fasst. AuBerdem wurde eine Ubersichtstabelle mit méglichen Ursachen fiir das Aufkommen
nicht vermarktungsfihiger Eier sowie konkreten Handlungsoptionen erstellt. Diese Uber-
sichtstabelle kann Praktikerinnen und Praktiker beim akuten Aufkommen von nicht vermark-
tungsfahigen Eiern in ihrem Bestand dabei unterstiitzen, die Ursachen zu identifizieren und ent-
sprechende Mallnahmen zu ergreifen. Mit Hilfe des Managementleitfadens konnen die Tierhal-
terinnen und Tierhalter ihr Management Gberprifen und optimieren und so neben einem ho-
heren Tierwohl die Wirtschaftlichkeit ihrer Eierproduktion steigern.

Der gesamte Managementleitfaden findet sich in Anhang 4 ,,Praxisorientierter Managementleit-
faden zur Vermeidung und Reduzierung von nicht vermarktungsfahigen Eiern aus kleinen Lege-
hennenbestidnden” und unter https://orgprints.org/id/eprint/43238/.
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5 Diskussion der Methodik und der Ergebnisse

Nachfolgend werden die Methodik und Ergebnisse des Projekts diskutiert.

5.1 Diskussion der Methodik

Nach Durchfiihrung der Online-Befragung und Experteninterviews wurden im Projektteam die
bisherigen Methoden und damit erzielten Ergebnisse reflektiert und Lehren aus den Erfahrun-
gen gezogen.

5.1.1 Methodik der Befragung

Der Anspruch sowohl 6konomische als auch haltungsbezogene Aspekte zu berlicksichtigen
fiihrte zu einem umfangreichen Fragebogen. Die verhaltnismaRig hohe Bearbeitungszeit von 30-
45 Minuten wird riickblickend als Hemmnis flr die Teilnahme an der Befragung gesehen. Um
Zeit einzusparen hétte starker auf die in der Projektbeschreibung genannten Befragungsschwer-
punkte , Erhebung von Daten zum Mengenaufkommen nicht vermarktungsfahiger Ware“ sowie
»Ermittlung der angewendeten Strategien” fokussiert werden sollen.

Die Befragung wurde mit Hilfe vieler Multiplikatoren bekannt gemacht und damit ein grolRer
Personenkreis erfolgreich erreicht.

Im Zeitraum der Befragung wurde die Akquise von Befragungsteilnehmerinnen und —teilneh-
mern durch den Ausfall vieler Prasenzveranstaltungen und Betriebsbesuche aufgrund der Ein-
schrankungen zur Einddmmung des Corona-Virus beeintrachtigt. Folglich konnten weit weniger
Personen fir die Teilnahme an der Umfrage im direkten Kontakt gewonnen werden als zunachst
angenommen.

100 auswertbare Datensatze waren urspriinglich geplant. 59 Datensédtze konnten letztlich aus-
gewertet werden. Die Ergebnisse der Befragung sind als exemplarische Information zu verste-
hen.

Fokusgruppendiskussionen (FGDen) wurden im Nachhinein als eine mogliche alternative (On-
line-)Methode zur Erhebung praktizierter Inwertsetzungsstrategien diskutiert. Die Vorteile wa-
ren eine kontrollierte, gleichmaRigere geographische Verteilung und ein offeneres Fragen-For-
mat mit der Moglichkeit fiir direkte Nachfragen gewesen. Die Nachteile waren folgende:

B Die Erhebung von Grunddaten, z.B. zu Betriebsstrukturen und Mengen an nicht vermark-
tungsfahiger Ware héatte weiterhin erfolgen miissen und eine FGD ist dafiir nicht das richtige
Format.

B Die Durchfiihrung von FGDen, aufbauend auf einer Befragung fiir die Grunddatenerhebung,
erscheint wesentlich zielfiihrender.

B Der Aufwand fir die organisatorische Vorbereitung und Durchfiihrung von FGDen ware er-
heblich. Zwar war auch die Erstellung des verwendeten Fragebogens zeitlich durchaus an-
spruchsvoll, doch wirft die Auffindung geeigneter Betriebe fiir FGDen einige datenschutz-
rechtliche und organisatorische Fragen auf. Geeignete Betriebe (mit bis zu 3.000 Legehen-
nenplatzen) in verschiedenen Bundeslandern lassen sich schwer identifizieren und kontak-
tieren. Hinzu kommt, dass neben den Bio-Verbanden auch konventionelle Betriebe mit Frei-
landhaltung und EU-Bio-Betriebe vertreten sein sollten.
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B Um wenigstens auf eine vergleichbare Menge an befragten Betrieben zu kommen, miissten
ca. sechs bis zehn Fokusgruppen mit je ca. sechs bis zehn Teilnehmenden organisiert wer-
den.

5.1.2 Methodik der Experteninterviews

Experteninterviews wurden genutzt, um Details zu Aspekten verschiedener Arbeitspakete zu er-
fragen und Daten zu verarbeitenden, vermarktenden und Logistik-Betrieben zu erheben. Die
Anfragen bei den Befragungsteilnehmerinnen und -teilnehmern hinsichtlich der Direktvermar-
kung als auch die Suche nach Interviewpartnerinnen und -partnern aus verarbeitenden und ver-
marktenden Betrieben lief erfolgreich. Die Akquise von Interviewpartnerinnen und -partnern zur
Klarung juristischer Fragestellungen gestaltete sich hingegen schwierig und war weniger erfolg-
reich. Viele Interviewanfragen wurden abgelehnt oder es wurde der Hinweis gegeben, dass die
erfragten Informationen nachgelesen werden kdnnten. Offensichtlich bestehende Freiheiten
bei der Auslegung der Vorschriften durch verschiedene Amter wurden ungern kommentiert. Zu-
satzlich stellte sich heraus, dass die Fragen viele Themenbereiche betreffen, die in den zustan-
digen Behorden unterschiedlichen Verantwortlichkeiten unterliegen. Fragen zu rechtlichen Vor-
gaben wurden nur von einem Interviewpartner beantwortet.

Die Befragung von Logistik-Unternehmen gestaltete sich insofern schwierig, als dass die Befra-
gungen in die Zeit der Ukraine-Krise fielen, in der sowohl ein (bereits durch die Corona-Krise
ausgeloster) Fahrermangel als auch die hohen Energiepreise zu Problemen in den Betrieben
flihrten. Daher waren potenzielle Ansprechpartnerinnen und —partner aus Zeitgriinden selten
bereit, ein Interview zu fuhren.

5.2 Diskussion der Ergebnisse

Inhaltlich ist insbesondere die Strategiebewertung ein zentraler Punkt dieses Projektes, durch
die weitere Forschungsfragen aufgeworfen und im weiteren Projektverlauf untersucht wurden.

5.2.1 Rahmenbedingungen des Projekts

Kleine Legehennenbestdnde haben in den letzten Jahren einen deutlichen Zuwachs erfahren.
Dies war der Ausloser fir die Durchfiihrung dieses Projekts. Einen weiteren Schub erhielt diese
Entwicklung ab dem Jahr 2020. Expertinnen und Experten, insbesondere aus dem institutionel-
len Bereich (Beratung, Amter), fiihrten diese jiingere Entwicklung auf die vermehrte Kurzarbeit
durch die Corona-Krise und die damit verbundene Suche nach Nebeneinkiinften zuriick sowie
auf die hohere Nachfrage nach Produkten aller Art bei direktvermarktenden Betrieben. Die Ex-
pertinnen und Experten bewerteten diesen Trend nicht immer positiv. Kritisiert wurden von in-
stitutioneller Seite u.a. die unzureichenden Kenntnisse der Neueinsteigerinnen und —einsteiger
in die Legehennenhaltung hinsichtlich der Haltung der Tiere, die Gbersteigerten Einkommens-
vorstellungen und die ungeklarten Fragen zur Verwertung von S-Eiern, B-Ware und sonstigen
Eierliberschiissen sowie der Althennen.

Bei Betrieben, die ihre Eier (A-Ware) bisher an Pensionen und Hotels vermarktet hatten, hat sich
im konventionellen Bereich Corona-bedingt ein hoher Riickstau an Eiern gebildet, was dazu ge-
fihrt hat, dass diese Betriebe verstarkt nach alternativen Absatzwegen Ausschau hielten. Die
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befragten Lohnmanufakturen bestatigten zu diesem Zeitpunkt, dass die Nachfrage nach Verar-
beitung hoch sei und teilweise auch Verarbeitungsanfragen abgewiesen werden missten.

Im Oko-Bereich hat sich hingegen eine starke Nachfrage nach A- und teilweise auch B-Ware er-
geben, da die Verbraucherinnen und Verbraucher durch die Corona-Krise 6fter zu Hause Mahl-
zeiten zubereitet haben als zuvor. Dafiir wurden héherwertigere Produkte (Oko-Ware) nachge-
fragt als bisher in den Mahlzeiten auBerhaus in der Gastronomie verwendet wurden.

Die Anfang 2022 eintretende Ukraine-Krise wirkte sich sehr stark auf das spater in der Projekt-
laufzeit bearbeitete Arbeitspaket ,Logistik” aus und wird dort entsprechend thematisiert. Aber
auch die o.g. Entwicklungen im Konsumentenverhalten wurden teilweise wieder umgekehrt.
Zum einen nahm die Gastronomie ihre Arbeit wieder auf, zum anderen kauften wegen der Preis-
steigerungen Verbraucherinnen und Verbraucher wieder glinstigere, konventionelle Produkte
anstatt Oko-Ware.

5.2.2 Geographische Aspekte

Die meisten Teilnehmerinnen und Teilnehmer der Umfrage stammen in absteigender Reihen-
folge aus den Bundeslandern Bayern, Hessen, Nordrhein-Westfalen, Baden-Wirttemberg und
Niedersachsen. Diese Verteilung deckt sich mit der Auskunft der zustandigen Ansprechpartne-
rinnen und -partner fir die Legehennenbetriebsregister in den Bundeslandern insofern, als dass
in diesen flinf Bundeslandern auch die jeweils hochste Anzahl an kleinen Haltungseinheiten ge-
meldet ist (siehe Tabelle 2). Zusatzlich zur groRen Anzahl von Betrieben mit kleinen Legehen-
nenbestdnden in Bayern, ist die starke Beteiligung an der Umfrage auch auf die erfolgreiche
Akquise von Befragungsteilnehmenden durch einen Berater des Bio-Anbauverbands Naturland
in dieser Region zuriickzufihren.

Ein Zusammenhang zwischen geographischer Lage und Strategieauswahl der Betriebe konnte
aufgrund der uneinheitlichen geographischen Verteilung der befragten Betriebe aus den Ergeb-
nissen nicht abgeleitet werden. Aus den Expertenbefragungen ging jedoch hervor, dass hinsicht-
lich der geographischen Lage eines Betriebes folgende Aspekte bei der Planung von Verarbei-
tung und Vermarktung der B-Ware und S-Eier bericksichtigt werden sollten:

B Es besteht in Deutschland ein Preisgefalle fir A-Ware (also auch fiir S-Eier, sofern sie an ei-
nen Wiederverkdufer geliefert werden) von Nord (héhere Preise) nach Sud (niedrigere
Preise).

B Kleinere Verarbeitungsstrukturen, wie z.B. Lohnmanufakturen, sind im Stiden Deutschlands,
insbesondere in Bayern und Baden-Wirttemberg, starker vertreten als im Norden oder Os-
ten. Entsprechend haben die Produzentinnen und Produzenten von Eiern in Stiddeutschland
kiirzere Wege und eine grofRere Auswahl an Verarbeitungsbetrieben als in anderen Teilen
Deutschlands.

B Einige in Lohn verarbeitende Betriebe produzieren fiir Kundschaft aus einem gréReren Um-
kreis und sogar deutschlandweit.
Hinsichtlich der geographischen Lage und der Strategiewahl eines Unternehmens ist davon aus-
zugehen, dass es sich fiir kleinere Eiermengen nicht lohnt, weite Transportwege in Kauf zu neh-
men, es aber durchaus auch Ausnahmen gibt, abhangig von der logistischen Organisation und
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letztlich auch von den am Markt durchsetzbaren Verkaufspreisen fiir die Endprodukte (siehe
dazu die Beispiele zur Lohnverarbeitung in Kapitel 4.1.3.1 und das Beispiel in Kapitel 4.1.3.3). In
einer Region mit einem relativ hohen Preisniveau kénnen auch hoéhere Verarbeitungskosten
kompensiert werden.

Die Ergebnisse des Arbeitspakets Logistik unterstiitzen diese grundsatzlichen Annahmen zu den
Transportwegen und Eiermengen weitestgehend.

5.2.3 Betriebsstrukturen, Verwertungsstrategien, Infrastruktur und Konsumverhalten

Die nachfolgenden Ergebnisse der Betriebsstrukturen basieren auf den Angaben der befragten
59 Betriebe.

BetriebsgroRe

Wie in Kapitel 4.1.2 dargestellt, halten Betriebe mit einer geringen LF tendenziell kleinere Lege-
hennenbestande, allerdings weisen auch flachenstarke Betriebe relativ kleine Bestande bis
2.000 Legehennen auf. Ausgehend von der BetriebsgroRe lassen sich keine Zusammenhange zu
den gewahlten Strategien ableiten.

BestandsgrofRe und Hauptbetriebszweige

Hinsichtlich der GroRRe der Legehennenbestande zeigen sich Abweichungen zum Gesamtdurch-
schnitt in den Strategien ,,Verkauf an Zwischenhandler” und , Eigenverzehr”. Wahrend beim Ver-
kauf an Zwischenhandler der Anteil der Betriebe mit Bestanden tber 1.000 Legehennen starker
vertreten ist als im Durchschnitt, treten beim Eigenverzehr eher kleinere Bestande auf. Dies ist
insofern erklarbar, da Betriebe mit groReren Bestdnden eher in groRere Absatzstrukturen ein-
gebunden sind als Betriebe mit kleineren Bestdnden. Letztere benétigen fir ihre kleinen Absatz-
mengen diese Strukturen nicht bzw. kénnen die dafiir notwendigen Mindestmengen nicht auf-
bringen. Somit geht die nicht vermarktungsfahige Ware in den Eigenverzehr oder in kleinerem
Umfang in andere Verwertungsstrategien ein.

Betrachtet man die Hauptbetriebszweige der Betriebe in den jeweiligen Strategien, fallen einige
Besonderheiten auf, die allerdings aufgrund der teilweise sehr niedrigen Betriebsmengen pro
Strategie und fehlender Informationen zu anderen Rahmenbedingungen nur bedingt erklarbar
sind.

Verwertungsstrategien und Infrastruktur

In den meisten Betrieben, die an der Befragung teilgenommen haben, bestehen Vertriebsstruk-
turen liber welche S-Eier direkt an die Verbraucher abgegeben oder an einen Zwischenhandler
verkauft werden. Der Verkauf an einen verarbeitenden Betrieb, die eigene Verarbeitung oder
die in Lohn sind weitere haufig praktizierte Strategien zur Inwertsetzung von S-Eiern. Diese Eier-
kategorie als nicht vermarktungsfahig zu bezeichnen, trifft daher fiir die Halterinnen und Halter
kleiner Legehennenbestande, die an der Umfrage teilgenommen haben, eher nicht zu.

Der grofte Anteil von Schmutz- und Knickeiern wird auf den befragten Betrieben dem Eigenver-

zehr zugefihrt, in einer eigenen Verarbeitung veredelt oder entsorgt. Fiir diese Eierkategorien

kann nur in geringem Umfang eine Inwertsetzung der nicht vermarktungsfahigen Ware im Sinne
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eines Verkaufs von Eiern oder daraus hergestellten Eiprodukten erfolgen. Im Falle der fachge-
rechten Entsorgung entstehen dem Betrieb sogar zusatzliche Kosten. Eine Wertschdopfung mit
Schmutz- und Knickeiern wird teilweise durch geltende lebensmittelrechtliche Vorgaben er-
schwert oder private Zertifizierungssysteme untersagen die Verarbeitung dieser Eierkategorien.
So ist beispielsweise der Verkauf von Schmutzeiern an die Verbraucher nicht erlaubt. An lebens-
mittelverarbeitende Betriebe darf B-Ware zwar abgegeben werden, im Rahmen der Experten-
interviews wurde jedoch deutlich, dass verschmutzte Eier und solche mit einer beschadigten
Kalkschale fiir die Herstellung von Nudeln nicht von allen verarbeitenden Betrieben verwendet
werden. Betriebe, welche eine IFS Zertifizierung innehaben, diirfen beispielsweise keine Knick-
eier verarbeiten. Aber auch anderen Betrieben ist das Risiko einer erhhten Keimzahl in den
Nudeln zu hoch. Dariiber hinaus ist die Anzahl der auf die Verarbeitung von Eiern zu Nudeln und
anderen Eiprodukten spezialisierten Betriebe liberschaubar und die Abdeckung je nach Region
unterschiedlich. Das Einzugsgebiet solcher Betriebe erstreckt sich von der regionalen Ebene bis
teilweise Uber die gesamte Bundesrepublik.

Eine Infrastruktur, welche eine den rechtlichen Vorgaben geniigende regionale Verarbeitung so-
wohl von S-Eiern als auch von Schmutz- und Knickeiern ermaoglicht, ist momentan nicht flachen-
deckend verflgbar. Es lassen sich dabei keine Unterschiede zwischen der Infrastruktur fir kon-
ventionell und 6kologisch bewirtschaftete Betriebe erkennen.

Probleme hinsichtlich der Infrastruktur stellen sich auch in Bezug auf die Verwertung von Alt-
hennen, unabhingig davon, ob die Betriebe mindestens nach den Richtlinien der EU-Oko Ver-
ordnung oder konventionell mit Freilandhaltung wirtschaften. Die geringe Anzahl von geeigne-
ten (bio-zertifizierten) Schlachtstatten sowie die Distanz zu diesen wurden von den Betrieben
als strukturelle Probleme benannt. Auch die niedrigen Preise, welche bei einem Verkauf an Ge-
fligelschlachtereien erzielt werden konnen oder die Mindestliefermengen groBer Gefligel-
schlachtereien erschweren eine Wertschopfung. Diese in der Online-Befragung erhobenen An-
gaben zu Preisen und Mindestchargen wurden bei der Befragung einer grofReren Schlachtstatte
im Rahmen des Projekts bestatigt. Des Weiteren wurden Hofschlachtstatten und mobile
Schlachteinrichtungen befragt (siehe Kapitel 4.3). Von letzteren gibt es bisher laut Expertenaus-
sage bundesweit nur 13 Stiick. Berechnungsbeispiele auf Basis der Kostenangaben von Hof-
schlachtstatten und mobilen Schlachtereien zeigen, dass je nach Anzahl der zu schlachtenden
Hennen die eine oder andere Schlachtalternative fiir die hofeigene Direktvermarktung kosten-
glinstiger ist. Aber trotz Direktvermarktung ist der Verkauf der Suppenhiihner nicht immer kos-
tendeckend.

Soll die Lebensmittelproduktion nachhaltiger gestaltet werden, miissen auf lokaler bzw. regio-
naler Ebene Verwertungsstrukturen aufgebaut werden, welche eine Verarbeitung kleiner Men-
gen sowohl von nicht vermarktungsfahigen Eiern als auch von Althennen gemaf den geltenden
rechtlichen Vorgaben ermdglichen. Gerade in Bezug auf die Verwertung von Althennen gibt es
bereits vielversprechende Ansadtze mit mobilen Geflligelschlachtereien (BLE 2020b, vihf 2021),
welche (weiterhin) geférdert werden sollten. In Bezug auf die mobile Verarbeitung von Eiern
gibt es dem Kenntnisstand des Projektteams nach noch keine solche Ansatze. Wiinschenswert
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waren insgesamt eine engere Zusammenarbeit von Legehennenhalterinnen und -haltern mit lo-
kal verarbeitenden Betrieben (Gastronomie, Backereien, Caterer), aber auch Zusammenschliisse
mehrerer kleiner Legehennen-Betriebe mit dem Ziel gemeinsam in notwendige Infrastruktur
(Raumlichkeiten, Maschinen) zu investieren und diese gemeinsam zu nutzen. Eine 6ffentliche
Forderung solcher Zusammenschlisse ist je nach Ausgestaltung der Bundesland-individuellen
Forderprogramme durchaus moglich, z.B. tiber den ELER.

Logistik und Erzeugerorganisationen

Die Einbindung kleiner Legehennenbestidnde in Logistiknetzwerke ermdoglicht die Abgabe von A-
und B-Ware an verarbeitende und vermarktende Betriebe. Dadurch kénnen B-Ware, schwer
vermarktbare bzw. Gberschissige A-Ware, aber auch Gesamtproduktionsmengen einer Verwer-
tung zugefiihrt werden. Ein Berechnungsbeispiel zeigt, dass positive Deckungsbeitrage moglich
sind. Voraussetzungen sind aber neben betriebsindividuellen Kostenstrukturen und erzielbaren
Eierpreisen insbesondere Fahrtdistanzen und Abgabemengen.

EOen bieten kleinen Legehennenbestdnden die Moglichkeit einer Mengenbiindelung, nicht nur
fiir B-Ware sondern auch fir A-Ware. In der Online-Befragung wurden EQen als Vertriebsweg
nicht genannt. Erst spatere Expertenbefragungen ergaben, dass es durchaus bereits EOen gibt,
die auch kleinere Mengen an Eiern annehmen bzw. sogar auf Mobilstallhaltungen spezialisiert
sind. Da die Anzahl an kleinen Legehennenbestanden erst in den letzten Jahren stark zunahm,
ist es moglich, dass EOQen erst in Zukunft eine grolRere Rolle darin spielen werden. Grundsatzlich
sind Logistik- und Zertifizierungskosten dabei die gréBten Herausforderungen fiir die produzie-
renden Betriebe, da sie — umgelegt auf eine kleine Eiermenge — zu einem héheren Preis pro Ei
fiihren als bei groReren Gesamtmengen.

Konsumverhalten

Zusatzlich und zeitgleich zu diesen Entwicklungen auf Seite der Produzierenden muss das Ver-
standnis der Verbraucherinnen und Verbraucher hinsichtlich der Zusammenhange zwischen Alt-
hennen und Eierproduktion erhéht werden. Schon jetzt haben einige Halterinnen und Halter
kleiner Legehennenbestdnde Schwierigkeiten ihre Althennen zu vermarkten. Zu etwa 230 bis
320 Eiern (je nach Legeleistung) gehort eine Althenne. Verbraucherinnen und Verbrauchern
muss dieser Zusammenhang deutlicher kommuniziert werden und sie miissen zum Verzehr der
Althennen ermutigt werden. Die aktuelle Diskussion um die Aufzucht von Bruderhdhnen in den
Medien kdnnen in diesem Zusammenhang hilfreich sein, da sie den Fokus auf die Tiere, die aus
der Eierproduktion kommen, noch erhéhen. Ein Projekt, dass sich damit befasst, ist beispiel-
weise das Bruderhahn-Projekt des KTBL, geférdert vom BOLN (Bioland 2021c).

Wahrend der Corona-Pandemie stieg die Nachfrage nach regionalen und 6kologisch produzier-
ten Lebensmitteln sowie die Haufigkeit selbst zu kochen (BLE 2021). Die zuvor genannten MaR-
nahmen kdnnen dazu beitragen, dass ausreichende Mengen in der nachgefragten Qualitat pro-
duziert werden. Die weitere Entwicklung in der Ukraine-Krise hat allerdings gezeigt, wie schnell
sich das Kaufverhalten aufgrund externer Einfllisse, wie Preissteigerungen und einer allgemei-
nen wirtschaftlichen Unsicherheit, wieder umkehren kann.
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5.2.4 Strategiebewertung
Die Strategien wurden in Kapitel 4.1.2 anhand von Kriterien bewertet (siehe Anhang

Anhang 1 Tabelle 51 enthilt eine Ubersicht der Bewertungen. Die Strategien ,,Direktvermark-
tung”, die ,,Verarbeitung in Lohn” sowie die ,eigene Verarbeitung” erhalten die hochsten Punkt-
zahlen. Allerdings konnten nicht immer alle Kriterien pro Strategie bewertet werden, entweder
aufgrund einer zu geringen Datenmenge oder weil das Kriterium generell nicht anwendbar ist.
Daher ist der alleinige Vergleich der Punkteanzahl, die die Strategien erreicht haben, nicht ziel-
fliihrend. Vielmehr bietet sich stattdessen eine strategielibergreifende Betrachtung der einzel-
nen Kriterien nach den in Tabelle 7 genannten Ebenen der Nachhaltigkeit an.

Einbindung in den Unternehmensablauf und arbeitswirtschaftliche Durchfiihrbarkeit

Die Flexibilitat der Strategien hinsichtlich Mengenfluktuationen ist uneinheitlich. Fluktuationen
bis zu einem gewissen Grad, wenn nicht sogar starke Fluktuationen, kdnnen in den meisten Fal-
len abgefangen werden. Relevante Infrastruktur fiir die Verarbeitung und Vermarktung ist bei
jenen Strategien vorhanden, bei denen die Eier bzw. Eiprodukte den Betrieb verlassen. Im Um-
kehrschluss ist zumindest in einigen Féllen anzunehmen, dass jene Betriebe, die grofRere Men-
gen dem Eigenverzehr bzw. der Verfiutterung zufiihren, keine Strukturen fiir andere Verwer-
tungswege nutzen kénnen. In den meisten Strategien erfordert deren Einbindung in die Arbeits-
organisation weitere Arbeitsgdange. Der dafiir bendétigte Arbeitsaufwand steht dabei entweder
in einem (noch) vertretbaren bzw. angemessenem Verhaltnis zum Nutzen. Insgesamt schneiden
auf dieser Ebene die Strategien ,Verkauf an verarbeitenden Betrieb”, ,Verarbeitung in Lohn”
und ,,Direktvermarktung” am besten ab. Das liegt daran, dass bei diesen Strategien die Sortie-
rung der Eier die Hauptvoraussetzung ist — eine Arbeit, die sowieso in diesen Betrieben anfallt.
Bei den beiden erstgenannten Strategien sind dann noch die Vorbereitung und u.U. der Trans-
port der Eier zu beachten. Zu letzterem Punkt haben die Untersuchungen im Bereich Logistik
ergeben, dass A- und B-Ware oft gemeinsam transportiert werden, so dass nicht unbedingt ein
separater Transport flr die B-Ware bzw. S-Eier stattfindet. Die Direktvermarktung betrifft nur
die S-Eier. Diese missen nach der Sortierung in den Hofladen gebracht werden.
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Tabelle 51: Gegeniiberstellung der Strategiebewertung

Bewertungskriterium eigene Verkauf Verkauf Verar- Direkt-  Eigen- Verfiit-
Verar- anZwi- anver-  beitung | ver- verzehr terung

beitung | schen- arbei- in Lohn | mark-
handler tenden tung
Betrieb

Wahrnehmung und 1 1 1 1 2 1 1
Kommunikation gesell-
schaftlicher Interessen

Rechtliche und birokra- | 1 2 2 2 2 2 2
tische Rahmenbedin-

gungen

Beriicksichtigung von 2 2 1 2 2 2 -

Herstellungsstandards
bei der Verwertung

Abfallvermeidung & Ent- | 2 2 1 2 2 2 0
sorgung
Einsatz von betriebli- 2 1 1 1 1 0 1

chem Anlagevermégen
und Arbeitszeit

Profitabilitdt der Verar- | 1 1 0 1 1 0 -
beitung und Vermark-

tung

Flexibilitat - Resistenz 1 - 2 2 1 1 2
gegeniiber Mengenfluk-

tuationen

Absatzstabilitat nicht 1 - 1 0 0 0 -
vermarktungsfahiger

Ware

Absatzsicherheit nicht 0 - 1 0 0 - -
vermarktungsfahiger

Ware

Vorhandensein von rele- | 2 2 2 2 2 0 1
vanten Infrastrukturen

Lebensmittelsicherheit 1 - 2 2 2 2 2
Regionale Wertschép- 2 1 1 1 2 2 2
fung

Arbeitsaufwand 1 - 1 2 2 2 1
Einbindung in die Ar- 1 1 1 1 2 2 1
beitsorganisation

Summe 18 13 17 19 21 16 13

Quelle: eigene Darstellung

Rechtliche Aspekte

Die rechtlichen und biirokratischen Rahmenbedingungen sowie die Vorgaben hinsichtlich der
Lebensmittelsicherheit kbnnen unter Berlicksichtigung der personellen Aufstellung der Betriebe
(Anzahl der Arbeitskrafte, Kenntnisstand, zeitliche Verfligbarkeit etc.) zumeist gut recherchiert
und umgesetzt werden. Die aus rechtlicher Sicht einzuhaltenden Erfordernisse fiir die jeweilige
Strategie, z.B. bauliche oder prozesstechnische Vorgaben, sind in den jeweiligen Rechtsvor-
schriften festgelegt. Durch die Entscheidungsgewalten lokaler Veterindramter kann es allerdings
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zu unterschiedlichen Auslegungen der Rechtsvorschriften kommen. Dies ist einerseits ein Vorteil
fiir die landwirtschaftlichen Betriebe, da die Mdglichkeit besteht, betriebsindividuelle Gegeben-
heiten zu beriicksichtigen. Andererseits ist eine Ubertragbarkeit von Investitionskosten- und Ar-
beitszeitplanung, z.B. mithilfe von Betriebsbesuchen bei anderen Betrieben, dadurch erschwert,
speziell wenn es sich um landkreis- oder bundeslanderiibergreifenden Informationsaustausch
handelt. Eine friihzeitige Abstimmung mit dem zustandigen Veterindramt zur Planung einer Ver-

wertung ist daher unabdingbar.

Inwiefern eine einheitlichere Form der Vorgaben auf Landkreis-tbergeordneter Ebene gefunden
werden kann oder sollte, kann auf Basis dieser Untersuchung nicht beantwortet werden (siehe
7.2).

Verbraucherrelevante Aspekte

Die Wahrnehmung und Kommunikation gesellschaftlicher Interessen ist hier eng verknlpft mit
dem Thema ,,Ressourcenschutz”. Allerdings kann in den meisten Strategien den Verbraucherin-
nen und Verbrauchern nicht vermittelt werden, dass die Verwertungsstrategien einen Beitrag
zum Ressourcenschutz durch die Verwertung von B-Ware oder S-Eiern leisten, da dies — auBer
in der Direktvermarktung — nicht kenntlich gemacht wird bzw. werden kann. Die Beriicksichti-
gung von Herstellungsstandards bei der Verwertung von nicht-vermarktungsfahigen Eiern ist
hingegen besser umsetzbar, sei es mit dem Produkthinweis auf Freilandhaltung bei konventio-
neller Ware oder die Kennzeichnung als EU-Bio- oder Verbandsware aus biologischer Erzeugung.
Eine regionale Wertschopfung wird teilweise bzw. grofStenteils erreicht. In den Strategien, wo
eine hofexterne Verarbeitung oder Vermarktung stattfindet, ist dies allerdings abhangig vom
Standort bzw. den Absatzwegen des verarbeitenden oder vermarktenden Betriebs. Die Lebens-
mittelsicherheit spielt schon im ureigenen Interesse der Verbraucherinnen und Verbraucher
auch hier eine Rolle, ist aber aufgrund der relativ haufigen, hohen Bewertungen unbedenklich.
Vor allem bei der Direktvermarktung aber auch bei der eigenen Verarbeitung sind verbraucher-
relevante Aspekte gut umgesetzt (auch beim Eigenverzehr, wobei hier Verbrauch und Erzeugung
zusammenfallen).

Okologie

Die Abfallvermeidung ist das Ergebnis aller Verwertungsstrategien. Die Umsetzung ist Gberwie-
gend sehr gut, d.h. durch die jeweiligen Strategien wird die nicht vermarktungsfahige Ware
groBtenteils oder sogar insgesamt einer Verwertung zugefiihrt. Lediglich beim ,Verkauf an ver-
arbeitende Betriebe” werden teilweise auch geringere Mengen und bei der ,Verflitterung” nur
sehr geringe Mengen verwertet. Die regionale Wertschopfung ist aufgrund der kurzen Wege
zwischen Erzeugung und Verbrauch insbesondere bei diesen beiden Strategien sowie bei Direkt-
vermarktung und eigener Verarbeitung 6kologisch relevant.

Die Okobilanz eines einzelnen Eis, das entsorgt wird, wurde im Projekt nicht bestimmt, da dafiir
wesentlich starker auf den Ressourceneinsatz zur Erzeugung aller Eier der Betriebe eingegangen
werden misste, abhéngig von der Art des Landbaus (konventionell oder 6kologisch), der Hal-
tungsform (Feststall oder Mobilstall) und vielen anderen Faktoren. Dies hatte den Rahmen des
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Projekts gesprengt. Es gibt aber bereits Untersuchungen dazu, z.B. zur Berechnung des 6kologi-
schen FuRRabdrucks von Lebensmitteln (Reinhardt et al. 2020).

Okonomie

Der Einsatz von betrieblichem Anlagevermogen und Arbeitszeit ist in den meisten Strategien mit
einem mittleren Aufwand anzusetzen. Lediglich bei der ,eigenen Verarbeitung” sind hohere In-
vestitionskosten bzw. ein hoherer Arbeitsaufwand zu berticksichtigen (siehe Kapitel 4.1.3), beim
»Eigenverzehr” fallt verstandlicherweise nur ein geringer, wenn nicht sogar Gberhaupt kein zu-
satzlicher Aufwand an. Die Profitabilitdat der Verarbeitung und Vermarktung ist bestenfalls kos-
tendeckend, zusatzliche Gewinne werden insgesamt nicht erzielt. Der Arbeitsaufwand ist auf
betrieblicher Ebene fiir die Wirtschaftlichkeit von Bedeutung, da nur bei einem angemessenen
bzw. noch vertretbaren zusatzlichen Arbeitsaufwand kostendeckend gearbeitet werden kann.
Kapitel 2.4.1 und die Beispiele in Kapitel 4.1.3 bieten hierzu ndhere Informationen. Die regionale
Wertschopfung ist auf Betriebsebene insofern relevant, da kurze Wege auch geringere Trans-
portwege also —kosten bedeuten.

Dauerhaftigkeit der angewendeten Strategien

Sowohl die Absatzstabilitat als auch die Absatzsicherheit der nicht vermarktungsfahigen Ware
sind Uber alle Strategien hinweg sehr gering ausgepragt. Die Absatzstabilitat ist begrenzt durch
eine eingeschrankte Anzahl von Kunden bzw. Absatzkanédlen bzw. es gibt GroBabnehmer, von
denen eine Abhdngigkeit besteht. Beziiglich Absatzsicherheit bestehen in den meisten Fallen
noch nicht einmal informelle Absprachen zur Abnahme. Entsprechend bestehen fiir die dauer-
hafte Anwendung der von den Betrieben gewdhlten Strategien hohe Risiken was die Kontinuitat
der Abnahme betrifft. Die Strategie ,Verkauf an verarbeitende Betriebe” schneidet hier im Ver-
gleich noch am besten ab.

Losungsansatze sind hier schwer zu identifizieren, da letztlich das Marktgeschehen nicht vorher-
sehbar ist. Die Mitgliedschaft in einer EO ist ein solcher Lésungsansatz (siehe Kapitel 4.1.4).

Fazit

AbschlieBend ist festzuhalten, dass insgesamt UGber alle Strategien hinweg die Einbindung in den
Unternehmensablauf, rechtliche, verbraucherrelevante und 6kologische Aspekte verhaltnisma-
Rig gut umgesetzt werden kdnnen. Die Okonomie und Dauerhaftigkeit der angewendeten Stra-
tegien sind aber eher maRig bis schlecht zu bewerten. Fallen aufgrund von duReren Umstanden
(GroR-)Kunden weg, was aufgrund fehlender vertraglicher Bindungen durchaus kurzfristig mog-
lich ist, dann sind die einzelnen Verwertungsstrategien stark in ihrer Umsetzung eingeschrankt.
Solange aber der Status Quo eines funktionierenden Absatzes erhalten bleibt, sind die gewahl-
ten Strategien durchfiihrbar.

Ca. drei Viertel der befragten Betriebe nutzten mehrere Strategien parallel, um S-Eier und B-
Ware in Wert zusetzen. Bei einer Marktverdnderung, die nur eine Strategie betrifft, wird
dadurch das Risiko verringert, die gesamte Menge an nicht vermarktungsfahiger Ware pl6tzlich
nicht mehr verwerten zu kénnen. Eine solche Risikostreuung ist grundsatzlich ratsam, wenn
auch betriebsindividuell unterschiedlich umsetzbar.
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Die Zunahme der kleinen Legehennenbestiande in den letzten Jahren bietet auch die Chance in
der Gruppe insgesamt grofRere Mengen an nicht vermarktungsfahiger Ware zu sammeln und zu
vermarkten oder zu verarbeiten. Erzeugerorganisationen bieten hier die Moglichkeit einer bes-
seren Integration in die Wertschopfungskette. Dies betrifft dann nicht nur die nicht vermark-
tungsfahigen Eier, sondern auch A-Ware und u.U. noch andere landwirtschaftliche Produkte der
Betriebe. Logistische Losungen beispielsweise durch die Einrichtung einer Sammelstelle gehen
damit einher.

Die Auswahl der passenden Strategie(n) ist eine betriebsindividuelle Entscheidung. So sind u.a.
bereits vorhandene Raume, Ausstattung und verfligbare Arbeitszeit Entscheidungskriterien, die
fiir die eine oder andere Strategie sprechen. Die Nahe zu einem verarbeitenden oder vermark-
tenden Betrieb oder einer EO bzw. die Erreichbarkeit des Betriebes fiir Kunden sind andere Fak-
toren, die zur Auswahl und insbesondere zum Erfolg einer Strategie beitragen.

Die Entwicklung einer mobilen Verarbeitung fiir Eier, nach dem Vorbild mobiler Schlachtereien
oder Kasereien, ist theoretisch moglich, praktische Ansatze z.B. fiir die Herstellung von Flissigei
sind aber bisher nicht bekannt.
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6 Angaben zum voraussichtlichen Nutzen und zur Verwertbarkeit
der Ergebnisse

Mit den praktizierten Inwertsetzungsstrategien von nicht vermarktungsfahiger Ware in kleinen
Legehennenbestidnden wurde ein Themenbereich untersucht, der in der Literatur und in For-
schungsprojekten wenig Beachtung findet. Fir die betroffenen Landwirtinnen und Landwirte ist
er jedoch durchaus relevant und Teil einer umfassenden Vermarktungsstrategie. Durch die Zu-
nahme der kleinen Legehennenbestinde in den letzten Jahren hat die Thematik an Bedeutung
gewonnen, die Menge dieser Eier ist mit dem Zuwachs der Eiererzeugung insgesamt gewachsen.

Die Gegenlberstellung der verschiedenen Strategien mit entsprechenden Erlauterungen soll als
Anregung fir erzeugende, vermarktende und verarbeitende Betriebe dienen, indem sie Wege
der Inwertsetzung von nicht vermarktungsfahigen Eiern aufzeigen und entsprechende Vor- und
Nachteile dieser Wege darstellen.

Durch die héhere Menge an B-Ware, S- und XL-Eiern ergeben sich fiir verarbeitende und ver-
marktende Betriebe héhere Liefermengen, fir die auch logistische Losungen vorhanden sein
missen. U.a. dafiir hat das Projekt Informationen aus der Praxis erhoben, die auf dieser Ebene
selten betrachtet werden und anhand einer Beispielrechnung dargelegt, wie eine entspre-
chende, logistische Losung fiir kleine Legehennenbestande aussehen kdnnte.

Zudem wird die Bildung oder Erweiterung von EOen hinsichtlich der Vermarktung von Eiern aus
kleinen Legehennenbestianden wahrscheinlicher, je mehr Betriebe sich in einer Region fiir eine
solche Hiihnerhaltung entscheiden. Dies legen die Ergebnisse des Projekts nahe. Die nicht ver-
marktungsfahige Ware wird dann zwangsldufig ein Aspekt sein, bei dem die neuen (und auch
dlteren) Mitgliedsbetriebe von den EOen Unterstiitzung erwarten. Auch fiir bestehende und po-
tenzielle Verarbeitende und Vermarktende wird dargelegt, inwieweit Betriebe mit kleinen Lege-
hennenbestdanden als Lieferanten bzw. Mitglieder in EOen in Frage kommen und unter welchen
Umstdnden sie bereits jetzt in bestehende Logistiknetzwerke integriert werden.

Ein weiterer Aspekt, der einen Einfluss auf die verfligbare Menge von nicht vermarktungsfahigen
Eiern im engeren Sinn hat, ist die Anderung der Verordnung (EU) 2018/848 hinsichtlich der War-
tezeitregelung nach dem Einsatz chemisch-synthetischer allopathischer Arzneimittel z. B. nach
Parasitenbekampfung in der 6kologischen Legehennenhaltung. Eine Wartezeit von null Tagen
ist damit auf Bio-Betrieben in keinem Bundesland mehr moglich. Folglich steigt die Anzahl dieser
»Wartezeiteier” an. Eine Vermarktung kommt nur noch als konventionelle Ware in Frage. Der
Beitrag des Projektes lag hierbei in der Aufarbeitung einer zunachst unklaren Umsetzung der
Verordnung durch die LOK. Die Erkenntnisse wurden fiir die Praxis aufbereitet und im Wissens-
transfer (Artikel und Merkblatt) kommuniziert. Das Merkblatt erméglicht einen schnellen Uber-
blick Gber die aktuelle Rechtslage und die Auswirkungen dieser auf die einzelnen Betriebe.

Die praxisrelevanten Ergebnisse aus den o.g. Untersuchungen flossen in eine Strategiesammlung
ein. Diese wurde Uber den Projekt-internen Verteiler gesandt (inkl. der an der Befragung teil-
nehmenden Landwirtinnen und Landwirte) und durch die Projektpartner auf diversen anderen
Kandlen verbreitet.
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Der im Rahmen des Projektes erarbeitete Managementleitfaden kann eine wichtige Handrei-
chung fiur Halterinnen und Halter kleiner Legehennenbestadnde sein. Er fasst kurz und knapp re-
levante Aspekte zusammen und ermoglicht es den Praktikerinnen und Praktikern ihr Manage-
ment zu optimieren. Dies kann das Wohlergehen der Tiere steigern und nicht vermarktungsfa-
hige Ware vermeiden oder zumindest reduzieren. Letzt genannter Aspekt ist vor allem im Kon-
text einer effizienten Nutzung endlicher Ressourcen von Bedeutung.

Eine Untersuchung der Schlachtkosten fiir kleine Legehennenbestinde verdeutlicht in Beispiel-
rechnungen, wie abhangig die Kosten von der GroéRe der jeweiligen Schlachtchargen sind. Be-
trieben mit kleinen Legehennenbestanden, insbesondere beim Neueinstieg, soll damit verdeut-
licht werden, wie wichtig eine frihzeitige Klarung der damit verbundenen Kosten und organisa-

torischen Anforderungen ist.
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7 Zielerreichung und weiterfiihrende Fragestellungen

7.1 Gegeniiberstellung der urspriinglich geplanten zu den tatsachlichen erreichten Zielen
Die Ziele des Projekts und die Zielerreichung sind in Tabelle 52 dargestellt.

Tabelle 52: Gegeniiberstellung Projektziel und Umsetzung

Projektziele

Gesamtziel des Vorhabens:

,Das Vorhaben dient der Erforschung von
Verwertungsmoglichkeiten nicht marktfahi-
ger Ware (Schmutz-, Knickeier und Eier der
Gewichtsklasse S) [...] in Betrieben des 6kolo-
gischen und konventionellen Landbaus mit
Freilandhaltung mit kleinen Legehennenbe-
standen (zwischen 100 und 3.000 Legeplat-
zen) und der besseren Inwertsetzung dieser
Ware.”

Umsetzung

Durch die schriftliche Befragung von Betrieben wur-

den die verschiedenen Strategien zur Verwertung
der nicht vermarktungsfahigen Ware erfasst.

Allerdings konnten aufgrund der Corona-Pandemie
mogliche Umfrage-Teilnehmerinnen und -teilneh-
mer nur online angesprochen werden. Die ur-
spriinglich geplante Bewerbung der Umfrage auf
Prasenzveranstaltungen konnte nicht durchgefiihrt
werden. Dies resultierte in einer geringeren Anzahl
an Teilnehmenden als geplant (59 statt 100 teilneh-
mende Betriebe).

Ziel des Projekts ist die Erforschung der Vor-
und Nachteile bestimmter Verwertungsstra-
tegien bzw. der notwendigen Voraussetzun-
gen und Hirden. Dies soll die Inwertsetzung
dieser Ware bzw. die Verbesserung der Wert-
schopfung in diesem Betriebszweig unter-
stutzen.

Durch die Auswertung der Befragung und vertie-
fende Experteninterviews sowie eine begleitende
Literaturrecherche zu den Rahmenbedingungen
wurden die Vor- und Nachteile, Voraussetzungen
und mogliche Hirden der Verwertungsstrategien
identifiziert und bewertet.

Die Ergebnisse des Projekts sollen in ein Pra-
xishandbuch einflieBen mit der Beschreibung
moglicher Verwendungsalternativen von
nicht vermarktungsfahiger Ware inkl. rechtli-
cher Einschatzung, Umsetzbarkeit etc., in Ab-

hangigkeit bestimmter Merkmale.

Die Recherche zu den rechtlichen Rahmenbedin-
gungen hat ergeben, dass sich selbst innerhalb eines
Bundeslandes die Umsetzung der Vorschriften von
Landkreis zu Landkreis unterscheidet, da die zustan-
digen Veterindramter Auslegungsfreiheiten haben.
Daher wurde auf die Erstellung eines Praxishandbu-
ches, das eine allgemeingililtige Umsetzbarkeit der
darin gegebenen Hinweise impliziert, verzichtet.
Stattdessen wurde eine Merkblattsammlung er-
stellt, die starker auf die Aspekte hinweist, die bei-
spielsweise mit den entsprechenden Veterindram-
tern vor Ort abgesprochen werden sollten.

Haufig angewendete Strategien zur Inwert-
setzung nicht vermarktungsfahiger Eier sollen

Es wurden sechs Strategien identifiziert und be-
schrieben.
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in einer Strategiesammlung verdéffentlicht
werden.

1. Herstellung von Eiprodukten

2. Verkauf an verarbeitenden Betrieb
3. Direktvermarktung

4. Verkauf an Zwischenhdndler

5. Eigene Verwertung (Eigenverzehr, Verfiitterung,
Entsorgung)

6. Rolle von Erzeugerorganisationen

Anhand von vertiefenden Interviews wurden die
vorhandenen Projektergebnisse ergéanzt. Die Strate-
unter:

giesammlung  wurde  verd6ffentlicht

https://orgprints.org/37199/.

Im Arbeitspaket 5 sollen die Auswirkungen
der in der neuen Oko-Verordnung
(VO2018/848) verbindlich festgelegten dop-
pelten Wartezeit nach Arzneimittelgaben un-
tersucht werden. Im Rahmen des Projektes
soll mit Hilfe von Literaturrecherchen und In-
terviews mit Expertinnen und Experten sowie
mit Landwirtinnen und Landwirten ermittelt
werden wie hiufig Oko-Legehennenbetriebe
von den Anderungen der Wartezeitregelun-
gen in der VO 848 betroffen sein werden,
welche Mengen nicht als Bio-Eier in Verkehr
zu bringender Ware anfallen werden und
welche Inwertsetzungsstrategien praktiziert
werden (kénnen).

Seit Ende Marz 2022 besteht EU-weit Klarheit — mit
Konsequenzen fir Hennenhalterinnen und Hennen-
halter. Die neue EU-Okoverordnung (VO (EU)
2018/848) regelt die Wartezeiten strikter, wenn
Tiere mit chemisch-synthetischen, allopathischen
Arzneimitteln behandelt werden. Wer bislang Hen-
nen wie gewohnt regelmalig prophylaktisch ent-
wurmt, muss nun wesentlich genauer die finanziel-
len Folgen priifen, denn die in dieser Zeit anfallen-
den Eier kdnnen nicht mehr als Bio-Ware vermark-
tet werden. Nur noch eine konventionelle Vermark-
tung ist unter bestimmten Voraussetzungen mog-
lich. Im Rahmen des Projektes wurden typische An-
wendungen und zugelassene Arzneimittel recher-
chiert. Die Erkenntnisse wurden in einem Merkblatt
veroffentlicht (https://orgprints.org/37199/).

Im Projekt soll untersucht werden, inwieweit
Betriebe mit kleinen Legehennenbestdanden
in EOen organisiert sind, falls nicht, was die
Hinderungsgriinde sind und welche Losungs-
ansatze es gibt.

Befragungen verschiedener EOen haben die gene-
relle Moglichkeit einer Mitgliedschaft fur solche Be-
triebe, aber auch die haufigsten Hirden aufgezeigt.
Mogliche Losungsansatze werden genannt.

Es sollen mogliche Kostennachteile und orga-
nisatorische Herausforderungen im Bereich
Schlachtung fiir Betriebe mit kleinen Lege-
hennenbestdnde ermittelt und Informatio-
nen aus der ersten (Online-) Befragung ver-
tieft werden.

Durch Befragungen verschiedener Arten von
Schlachtstatten konnten verschiedene Kostenstruk-
turen ermittelt werden und ihre Vor- und Nachteile
fur kleine Bestande im Hinblick auf Aspekte wie Ge-

blhren, Transport etc. aufgezeigt werden.
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Ziel ist das Sammeln und Aufzeigen von Hand-
lungsoptionen zur Reduzierung und Vermei-
dung nicht vermarktungsfahiger Ware in ei-
nem praxisorientierten Managementleitfa-
den.

Ein praxisorientierter Managementleitfaden wurde
erstellt. Dieser beinhaltet das allgemeine Manage-
ment der Tiere (Genetik, Futtermittel und Fitte-
rung, Stalleinrichtung und -technik) sowie eine Dar-
stellung moglicher Ursachen und potentieller Hand-
lungsoptionen fiir verschiedene Arten von nicht ver-
marktungsfahigen Eiern.

Ziele des Logistik-Arbeitspaketes sind:

1. die Identifikation von relevanten Faktoren
und bestehender Ansatze zur Aufnahme klei-
ner Legehennenbestdnde in ein Logistiknetz-
werk,

2. die Untersuchung, wie 6konomisch sinn-
voll diese Losungsansatze sind.

Durch Befragungen konnten die wichtigsten Fakto-
ren und einige bestehende Ansatze zur Aufnahme
kleiner Legehennenbestdande in Logistiknetzwerke
identifiziert werden.

Anhand einer Beispielrechnung wurde ein alternati-
ver Losungsansatz berechnet, da die bestehenden
Fallbeispiele nicht im notigen Detail fur eine rechne-

rische Untersuchung von den Befragten erldutert
wurden bzw. werden konnten.

Quelle: eigene Darstellung

7.2 Hinweise auf weiterfiihrende Fragestellungen

Nach dem ersten Projektabschnitt, der im Marz 2021 endete, konnten durch zwei Verlangerun-
gen des Projekts weiterfiihrende Fragestellungen und Themen bis September 2022 bearbeitet
werden. Diese betrafen:

B die Neuerungen in der VO 848 zur Verdanderung der Wartezeiten nach Arzneimittelein-
satz (AP 5)

B die Uberpriifung der Rolle von Erzeugerorganisationen (AP 7),
B die Untersuchung von Gefligelschlachteinrichtungen (AP 8),
B die Vermeidung und Reduzierung nicht vermarktungsfahiger Eier (AP 9),

B die Prifung der Moglichkeiten fiir kleine Legehennenbetriebe zur Aufnahme in logisti-
sche Netzwerke von eierverarbeitenden und —vermarktenden Betrieben (AP10).

Noch offene Fragestellungen betreffen folgende Aspekte:

1. Informationen zu Endprodukten und Endkunden konnten fiir verarbeitende und vermark-
tende Betriebe hinsichtlich B-Ware und S-Eier im Rahmen des Projekts nur teilweise bzw.
rudimentar erhoben werden. Hier ergibt sich weiterer Forschungsbedarf, z.B. welche wei-
terverarbeiteten Produkte daraus entstehen, welche Qualitatsstufen diese Produkte auf-
weisen, Uber welche Kanale sie vermarktet werden. Es ist nicht bekannt, welche Wert-
schopfung letztlich mit der B-Ware und den S-Eiern erzielt wird, die an Verarbeiter oder
Vermarkter weiterverkauft werden. Insbesondere industrielle Prozesse wurden im Rah-
men des Projekts nicht nachvollzogen, da dies tber die Fragestellungen des Projekts hin-
ausging.
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2. Die Auslegungsfreiheiten der rechtlichen Vorschriften durch die Veterindramter haben
Vor- und Nachteile fiir die landwirtschaftlichen Betriebe. Inwieweit hier eine Vereinheitli-
chung bzw. eine Ubertragbarkeit von Auslegungen von einem Landkreis zum anderen mog-
lich bzw. zu beflirworten ist, stellt eine separate Forschungsfrage dar, die iber die einge-
schrankte Produktbetrachtung (nicht vermarktungsfahige Eier) dieser Untersuchung deut-
lich hinausgeht.

3. Die Entsorgung von nicht vermarktungsfahigen Eiern ist keine Inwertsetzungsstrategie an
sich und hatte daher im Projekt eine eher untergeordnete Rolle. Moglich ist aber eine Be-
trachtung unter dem Gesichtspunkt der Okobilanz. Dafiir miisste wesentlich stiarker auf
den Ressourceneinsatz zur Erzeugung aller Eier der Betriebe eingegangen werden, abhan-
gig von der Art des Landbaus (konventionell oder 6kologisch), der Haltungsform (Feststall
oder Mobilstall) und vielen anderen Faktoren. Hierzu sind eine umfangreiche Literatur-
recherche und weiterfiihrende Befragungen notwendig.

4. Der zusatzliche Arbeitsaufwand fiir eine Inwertsetzung von nicht vermarktungsfahigen Ei-
ern wurde im Projekt anhand von Beispielen fiir verschiedene Inwertsetzungsstrategien
dargelegt. Grundsatzlich ware eine noch tiefergehende Analyse fir ausgewahlte Strate-
gien, z. B. durch personlichen Interviews und Fallbeispiele, denkbar, um die bereits vor-
handenen Ergebnisse zu verfeinern und mehr praxisrelevante Beispiele darzustellen. Je
mehr Beispiele untersucht werden, desto eher kénnen standardisierte Werte daraus ab-
geleitet werden.

5. Inwieweit kdnnen regionale, insbesondere kleine, dezentrale, Gefliigelschlachteinrichtun-
gen von offentlicher Hand unterstiitzt werden? Diese Frage stellt sich sowohl im finanziel-
len Bereich (z.B. durch investive Férderung) als auch in Bezug auf die rechtlichen Rahmen-
bedingungen. Kann mit entsprechender Unterstiitzung die SchlieBung noch bestehender
Schlachtbetriebe verhindert werden, bzw. wiirden sogar neue Schlachteinrichtungen den
Betrieb aufnehmen?
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8 Zusammenfassung

Ziel des Projektes war es, die nicht vermarktungsfahige Ware aus kleinen Legehennenbestdanden
(100 - 3.000 Tiere) zu untersuchen und landwirtschaftlichen, verarbeitenden und vermarkten-
den Betrieben Informationen zu deren Inwertsetzungsmoglichkeiten zur Verfligung zu stellen.
Zur nicht vermarktungsfahigen Ware zahlen Schmutz- und Knickeier (B-Ware) sowie auch S- und
XL-Eier. Letztere kdnnen zwar als A-Ware vermarktet werden, sind dann aber haufig mit Preis-
abschlagen verbunden. Je nach Betrieb und Haltungssystemen entfallen laut Literaturangaben
bis zu 9 % alleine auf die B-Ware, gemessen an der Gesamtproduktion. Zumeist am Anfang der
Legeperiode kommen teils schwer zu vermarktende S-Eier hinzu.

Im Projekt wurden bestehende Inwertsetzungsstrategien erfasst und auf ihre konomische und
okologische Nachhaltigkeit untersucht, um den Legehennenhalterinnen und -haltern mégliche
Wege der Verwertung aufzuzeigen und verarbeitenden und vermarktende Betrieben die Einbin-
dung kleiner Legehennenbestdnde in ihre Lieferketten zu erleichtern. Weitere Projektteile be-
fassten sich mit Eiern, die wahrend und nach der Behandlung mit allopathischen Arzneimitteln
anfallen und nicht als Bio-Ware vermarktet werden kénnen, mit der Einbindung kleiner Lege-
hennenbestande in Erzeugerorganisationen und mit Logistiknetzwerken. Einflussfaktoren des
Managements auf die Eiqualitdt wurden in einem praxisorientierten Managementleitfaden dar-
gestellt. Des Weiteren wurde die Verwertung der Althennen aus kleinen Legehennenbestdanden
im Projekt untersucht.

Insgesamt wurden sieben Inwertsetzungsstrategien als Alternative zur Entsorgung von Eiern
identifiziert (1) eigene Verarbeitung, (2) Verkauf an Zwischenhéandler, (3) Verkauf an einen ver-
arbeitenden Betrieb, (4) Verarbeitung in Lohn, (5) Direktvermarktung, (6) Eigenverzehr und (7)
Verfltterung. Die Strategien wurden auf ihre Einbindung in den Unternehmensablauf und ar-
beitswirtschaftliche Durchfiihrbarkeit, auf rechtliche, verbraucherrelevante, 6kologische und
okonomische Aspekte sowie auf ihre Dauerhaftigkeit untersucht. Die Strategien ,Direktvermark-
tung”, die ,Verarbeitung in Lohn” sowie die ,eigene Verarbeitung” wurden in einer im Projekt
angepassten Nachhaltigkeitsbewertung nach SAFA am besten bewertet. Uber alle Strategien
hinweg kénnen die Einbindung in den Unternehmensablauf, rechtliche, verbraucherrelevante
und 6kologische Aspekte verhiltnismaRig gut umgesetzt werden. Die Okonomie und Dauerhaf-
tigkeit der angewendeten Strategien wurden hingegen deutlich schlechter bewertet. Die Inwert-
setzung der nicht vermarktungsfahigen Ware dient groRtenteils nur der Kostendeckung bzw. der
Verlustreduzierung. Haufig spielen andere Griinde wie die Erweiterung der Produktpalette oder
die Verwertung brauchbarer Lebensmittel fiir die Landwirtinnen und Landwirte eine Rolle. Rund
drei Viertel der befragten Betriebe nutzten mehrere Strategien parallel, um S-Eier und B-Ware
in Wert zusetzen. Bei einer Marktverdanderung, die nur eine Strategie betrifft, wird dadurch das
Risiko verringert, die gesamte Menge an nicht vermarktungsfahiger Ware plotzlich nicht mehr
verwerten zu kénnen. Eine solche Risikostreuung ist grundsatzlich ratsam, da die einzelnen Stra-
tegien zumeist keine Abnahmevereinbarungen aufweisen.
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Auf Betriebsebene sollte der Anteil nicht vermarktungsfahiger Ware so gering wie moglich sein,
vollstandig vermieden kann sie jedoch nicht werden. Die Zunahme der kleinen Legehennenbe-
stdnde in den letzten Jahren bietet die Mdglichkeit insgesamt grolRere Mengen an nicht ver-
marktungsfahiger Ware zu sammeln und zu vermarkten oder zu verarbeiten. Erzeugerorganisa-
tionen bieten hier die Moglichkeit einer besseren Integration in die Wertschopfungskette. Dies
betrifft dann nicht nur die nicht vermarktungsfahigen Eier, sondern auch A-Ware und ggf. noch
andere landwirtschaftliche Produkte der Betriebe. Logistische Losungen beispielsweise durch
die Einrichtung einer Sammelstelle gehen damit einher.

Die Auswahl der passenden Strategie(n) ist eine betriebsindividuelle Entscheidung. So sind be-
reits vorhandene Raume, Ausstattung und verfligbare Arbeitszeit zu beriicksichtigen. Die Ndhe
zu einem verarbeitenden oder vermarktenden Betrieb oder einer Erzeugerorganisation bzw. die
Erreichbarkeit des Betriebes fiir Kundinnen und Kunden sind weitere Faktoren, die zur Auswahl
und insbesondere zum Erfolg einer Strategie beitragen.

Durch die seit Januar 2022 giiltige Oko-Verordnung (VO (EU) 2018/848) werden die Wartezeiten
nach dem Einsatz von chemisch-synthetischen, allopathischen Arzneimitteln in allen Bundeslan-
dern vereinheitlicht. Ein fiir manche Betriebe neuer Aspekt ist, dass Wartezeiten nach Parasi-
tenbehandlungen hinzukommen. Nach dem Einsatz dieser Arzneimittel muss die Wartezeit dop-
pelt so lange wie die gesetzlich vorgeschriebene Wartezeit sein und mindestens 48 Stunden be-
tragen. Entsprechend ist die wiahrend der Wartezeit anfallende Menge nicht als Oko-Ware ver-
kauflich. Sind keine alternativen Wege, beispielsweise tiber konventionelle Absatzwege (mit ent-
sprechenden ErtragseinbulRen) moglich oder erwiinscht, konnen alternative Behandlungsme-
thoden oder vorbeugende MalRnahmen maogliche Losungen darstellen.

Im Rahmen des Projekts wurde ein praxisorientierter Managementleitfaden fiir Landwirtinnen
und Landwirte mit kleinen Legehennenbestdnden in Hinblick auf die Vermeidung und Reduzie-
rung nicht vermarktungsfahiger Eier erstellt. Er bietet Handlungsoptionen fiir die Optimierung
des Managements und der Reduzierung von nicht vermarktungsfahigen Eiern.

Die Verwertung der Althennen stellt viele Betriebe mit kleinen Legehennenbestiande vor Prob-
leme. Geeignete Schlachtbetriebe sind nicht flichendeckend vorhanden. Teilweise miissen
weite Transportwege in Kauf genommen werden oder Mindestschlachtchargen sind vorge-
schrieben. Mobile Schlachtstatten kdnnen hier Abhilfe schaffen, es gibt aber bisher nur wenige
davon. Zudem ist die Althennenvermarktung haufig nur (knapp) kostendeckend, selten gewinn-
bringend, weder in der Direktvermarktung noch bei Verkauf an den Schlachthof.

Neben den inhaltlichen Ergebnissen haben die aktuellen Entwicklungen und die daraus resultie-
renden Markt- und Verbraucherreaktionen wahrend der Laufzeit das Verstandnis fir die bear-
beiteten Themen und ihre Komplexitdt erweitert. Obwohl die Entwicklungen in erster Linie A-
Ware betrafen, anderten sich auch die Voraussetzungen fiir B-Ware und S-Eier. Insgesamt er-
hohte die Corona-Pandemie die Nachfrage nach Eiern aus Hofldden, die oft mit kleiner struktu-
rierten Legehennenbestdnden einhergehen. Auch die Nachfrage nach Eiern aus 6kologischer Er-
zeugung nahm aufgrund des starkeren Verzehrs zu Hause (Homeoffice-Pflicht) zu. Andererseits
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wurden durch einen Riickgang der Nachfrage aus der Gastronomie und dem Ubernachtungsge-
werbe gréBere Mengen insbesondere an konventionellen Eiern nun starker in andere Verwer-
tungsschienen verlagert, wie z. B. der Nudelerzeugung. Das fiihrte zeitweise zu vollkommen aus-
gelasteten Verarbeitungskapazitaten sowohl fiir A- als auch B-Ware.

Als ab Sommer 2021 dann die Nachfrage nach Eiern aufgrund gedanderter Umstande wieder zu-
riickging, konnten einige Eier-produzierenden Betriebe ihre Ware - auch aus der 6kologischen
Produktion — nicht mehr ohne weiteres absetzen. Durch die steigenden Lebensmittel- und Ener-
giepreise aufgrund der Ukraine-Krise ab dem Friihjahr 2022 dnderten sich erneut in kiirzester
Zeit die Marktverhaltnisse in drastischer Weise. Die Interviews zum Thema Logistik zeigten, dass
die steigenden Treibstoffpreise die Diskussion, ob und wie kleine Legehennenbestande in Logis-
tiknetzwerke aufgenommen werden kdnnen, verscharften.

Diese Marktvolatilitdten und ihre Auswirkungen auf den Absatz von Eiern verdeutlichten, wie
wichtig 6konomisch und auch 6kologisch sinnvolle, diversifizierte Absatzwege sind, auch fir
kleine Mengen von Schmutz-, Knick- und S-Eiern. Die Inwertsetzung solcher Ware kann nicht nur
den Verlust mindern oder einen — wenn auch kleinen — zusatzlichen Deckungsbeitrag erwirt-
schaften, sondern auch Absatzwege erschlieRen, die zusatzlich fiir Gberschissige A-Ware eine
Alternative bieten.

Die beschriebenen Inwertsetzungsstrategien und im Projektverlauf neu aufgenommenen Ar-
beitspakete zeigen, wie viele Faktoren hierbei eine Rolle spielen. Die externen Einfllisse, die man
durchaus als externe Marktschocks bezeichnen kann, haben allerdings (iber die Fragestellungen
des Projekts hinaus aufgezeigt, dass auch bisher gut funktionierende Inwertsetzungsstrategien
und Absatzwege ihre Grenzen haben.
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10 Veroffentlichungen und Aktivitaten

10.1 Ubersicht iiber alle im Berichtszeitraum vom Projektnehmer realisierten Veroffentli-
chungen zum Projekt

Artikel

Tabelle 53: Artikel

Art Ausgabe ‘ Titel Ort / Link Autoren
Fachmagazin | 10/2021 | Knickeier verwerten — aber wie? Verarbei- Bioland Florentine Rapp,
ten statt wegwerfen Magazin Elias Schmelzer
Fachmagazin | 06/2022 | Finanzielle EinbuRen nach der Wurmkur Bioland Florentine Rapp
Magazin

Sonstiges

Tabelle 54: Sonstiges

Datum

Titel / Medium

Ort / Link Partner

Pressemit- | 10.03.20 | Verwertungsmoglichkeiten | Presseverteiler alle

teilung von nicht vermarktungs-fa-

(Aufruf zur higen Eiern auf der Spur -

Teilnahme Konventionell und 6kolo-

an der Be- gisch wirtschaftende Be-

fragung) triebe gesucht

Web laufend Beschreibung des Projekts | https://www.ifls.de/referen- alle

Webseiten der Projekt- zen/projekte/details/bio-eier-aus-
kleinen-produktionseinheiten-aktu-
partner

elle-und-alternative-verwertung-
nicht-vermarktungsfae
https://www.demeter.de/for-
schung/bio-knickeier
https://www.bioland.de/praxisfor-
schung/tierhaltung

Newsletter | 03/2020 IfLS-Journal https://www.ifls.de/news/ifls-jour- | IfLS

03/2021 nal
04/2022

Pageflow 09/2020 Bonner Erndhrungstage https://ble-digital.pageflow.io/in- alle

wertsetzung-bioei
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https://www.ifls.de/referenzen/projekte/details/bio-eier-aus-kleinen-produktionseinheiten-aktuelle-und-alternative-verwertung-nicht-vermarktungsfae
https://www.ifls.de/referenzen/projekte/details/bio-eier-aus-kleinen-produktionseinheiten-aktuelle-und-alternative-verwertung-nicht-vermarktungsfae
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Blog 25.10.21 | Verarbeiten statt wegwer- | https://www.bioland.de/bioland-
fen blog/verarbeiten-statt-wegwerfen

BBG

Quelle: eigene Darstellung

10.2 Bisherige und geplante Aktivitdten zur Verbreitung der Ergebnisse

Das Projekt wurde auf der 24. Internationalen Bioland-Gefliigeltagung am 4.02.2020 in Cloppen-
burg (Florentine Rapp, BBG) und auf der Demeter Gefllgeltagung (online) am 02.07.2020 (Co-
rinna Nieland, Demeter e.V.) vorgestellt.

Nach Ende des ersten Projektabschnitts wurde im Juni 2021 eine Zusammenfassung der Ergeb-
nisse als PDF an die bisherigen Teilnehmerinnen und Teilnehmer an der Umfrage und den Ex-
perteninterviews sowie an andere am Projekt Interessierte per E-Mail (Projektverteiler) versen-
det.

Der Management-Leitfaden wurde im Februar 2022 auf Organic Eprints veroffentlicht
(https://orgprints.org/id/eprint/43238/), auf der Demeter Website unter ,abgeschlossene Pro-

jekte” verlinkt und Gber die verschiedenen Demeter- Rundbriefe bekannt gemacht.

Die Projektergebnisse wurden jeweils im Rahmen der 2. und 3. BOLN-Veranstaltung zum Aus-
tausch tber die Forschungsprojekte in der 6kologischen Gefllgelwirtschaft online (03.11.2020,
Bettina Spengler, IfLS) bzw. in Witzenhausen (31.08.-01.09.2022, Elias Schmelzer, BBG) vorge-
stellt.

Zum Projektende wurde die Strategiesammlung sowie das Merkblatt zu den Wartezeiten nach
Arzneimittelgaben ebenfalls an den Projektverteiler Gbermittelt.
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Anhang

Anhang 1: Bewertungskriterien

Unternehmensfiihrung

Partizipation*
Wahrnehmung und Kommunikation gesellschaftlicher Interessen

Ziel: Mit der Verwertung von nicht vermarktungsfahiger Ware werden gesellschaftliche Interes-
sen hinsichtlich der Nachhaltigkeit wahrgenommen und kommuniziert.

Erlduterung: Finden Eier, die normalerweise als nicht vermarktungsfahig gelten, eine Verwen-
dung, ist dies dem Ressourcenschutz zuzuschreiben, da sonst erneut Ressourcen verbraucht
werden missten, um die nachgefragte Menge an Eiern bereitstellen zu kénnen. Damit wird das
gesellschaftliche Anliegen ,Ressourcenschutz” unterstitzt, selbst wenn die Verbraucherinnen
und Verbraucher dies nur indirekt bzw. unbewusst wahrnehmen.

Kriterium Wahrnehmung und Kommunikation gesellschaftlicher Interessen

Quelle eventuell Befragungsergebnisse B.7,

Skala 2 Punkte: Es findet eine solche Verarbeitung und/oder Vermarktung statt und
diese ist flir den Verbraucher ersichtlich.

1 Punkte: Es findet eine solche Verarbeitung und/oder Vermarktung statt,
diese ist flir den Verbraucher aber nicht ersichtlich.

0 Punkte: Es findet keine solche Verarbeitung und/oder Vermarktung statt.

Rechtstaatlichkeit*
RechtmaBigkeit* und Einhaltung birokratischer Vorgaben

Ziel: Bewertung der Umsetzbarkeit baurechtlicher, hygienerechtlicher und anderer rechtlicher
Vorgaben sowie die Umsetzbarkeit bilirokratischer Anfordernisse hinsichtlich der Verarbeitung
und Vermarktung nicht vermarktungsfahiger Eier und daraus hergestellter Produkte.

Erlduterung: Hier sind nicht rechtliche oder biirokratische Vorgaben fiir die Legehennenhaltung
im Allgemeinen gemeint, sondern Vorgaben in Verbindung mit nicht vermarktungsfahiger Ware,
2.B. bei der Lagerung oder Verarbeitung (Baurecht, Hygienerecht bzw. Meldepflichten).

Kriterium Rechtliche und biirokratische Rahmenbedingungen

Quelle Expertenbefragung,
Recherchen,
eventuell Befragungsergebnisse C.6

2 Punkte: Die rechtlichen und biirokratischen Rahmenbedingungen kénnen
von Betriebsleiter*innen selbst recherchiert werden und sind einfach umsetz-
bar.

156



Inwertsetzung_Bio-Ei Schlussbericht

1 Punkte: Die rechtlichen und biirokratischen Rahmenbedingungen sind ohne
Expertenrat (z.B. Architekt) fir Laien kaum versténdlich und/oder sind nur mit
erhohtem Aufwand (Zeit, Kommunikation, zusatzlichem finanziellem Auf-
wand) erfullbar.

0 Punkte: Die rechtlichen Rahmenbedingungen bergen fir einen landwirt-
schaftlichen Betrieb hohe Risiken / rechtliche Unsicherheiten bzw. die biiro-
kratischen Rahmenbedingungen sind sehr umfangreich und erfordern einen

unverhaltnismaRig hohen Aufwand zur Erfillung.

Unternehmensethik*
Beriicksichtigung von Herstellungsstandards bei der Verwertung

Ziel: Herstellungsstandards der Rohware (Verbands- oder EU-Bio, konventionelle Freilandhal-
tung) sind im Endprodukt als solche ersichtlich.

Erlduterung: Die Offenlegung der Herstellungsstandards ist ein Bekenntnis zu bestimmten Pro-
duktionsstandards, die nicht nur 6konomisch oder 6kologisch eine Rolle spielen, sondern auch
die Unternehmensethik eines Betriebes widerspiegeln.

Kriterium Wiirdigung von Herstellungsstandards bei der Verwertung

Quelle Befragungsergebnisse

Skala 2 Punkte: Die nicht vermarktungsfahige Ware wird einer Verwertung zuge-
fihrt, die die Herstellungseigenschaften (z.B. Kennzeichnung Demeter, Bio-
land, Freilandhaltung) bertcksichtigt.

1 Punkt: Das Produkt wird einer Verwertung zugefihrt, die bestimmte Her-
stellungseigenschaften beriicksichtigt, aber nicht die ganze Produktqualitat
abbildet, z.B. Vermarktung unter EU-Bio-Label, aber nicht als Verbandsware.

0 Punkte: Aus der nicht vermarktungsfahigen Ware entsteht ein Produkt ohne
Angaben von Herstellungsstandards fiir das Rohprodukt bzw. sie wird ent-

sorgt.

Okologische Integritit

Material & Energie*
Abfallvermeidung & Entsorgung*
Ziel: Ein moglichst geringer Anteil der nicht vermarktungsfahigen Eier soll entsorgt werden.

Erlduterung: Entsorgung im Sinne einer Abfallentsorgung.

Kriterium Abfallvermeidung & Entsorgung

Quelle Befragungsergebnisse

Skala 2 Punkte: Die nicht vermarktungsfahige Ware wird zum groRten Teil / insge-
samt einer Verwertung zugefihrt (mehr als 70%).
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1 Punkt: Die nicht vermarktungsfahige Ware wird teilweise verwertet, der Rest
wird entsorgt (Verwertung zwischen 30% und 70%).

0 Punkte: Nicht vermarktungsfihige Ware wird kaum / nicht verwertet (weni-
ger als 30%).

Okonomische Resilienz

Investitionen*
Einsatz von betrieblichem Anlagevermégen und Arbeitszeit

Ziel: Betriebliches Anlagevermdgen (z.B. Einrichtungen zur Verarbeitung und Vermarktung) bzw.
Absatzstrukturen werden fir die Verwertung nicht vermarktungsfahiger Ware genutzt bzw. neu
geschaffen und ein entsprechender Arbeitsaufwand wird eingesetzt.

Erlduterung: Bereits getatigte Investitionen z.B. in Hofladen oder Kiihl- und Lagerhallen dienen
u.a. der Verwertung der nicht vermarktungsfahigen Ware oder es werden sogar Investitionen
alleine dafiir getatigt. Dies kann sowohl die eigene Verarbeitung und Vermarktung (z.B. Verkauf
von Roh- oder verarbeiteten Produkten im Hofladen) betreffen als auch die Nutzung von beste-
henden Absatzkanalen. Entsprechend wird auch Arbeitszeit in die Verwertung nicht vermark-
tungsfahiger Ware investiert.

Kriterium Einsatz von betrieblichem Anlagevermdgen und Arbeitszeit

Quelle Befragungsergebnisse, Recherche von Standardzahlen,
interne Angaben von Bioland/Demeter,

Skala 2 Punkte: Bestehendes Anlagevermdgen wird fiir die nicht vermarktungsfa-
hige Ware mitgenutzt und entsprechende Arbeitszeit aufgewendet. (hoher
Aufwand)

1 Punkt: Es werden bestehende Absatzkanale genutzt und eine entsprechende
Arbeitszeit wird aufgewendet. (mittlerer Aufwand)

0 Punkte: Es werden kaum / keine bestehenden Strukturen genutzt und kaum
Arbeitszeit aufgewendet. (geringer Aufwand)

Profitabilitat*

Ziel: Durch seine Investitionen und Geschéftstatigkeiten schafft es das Unternehmen, ein posi-
tives Ergebnis aus der nicht vermarktungsfahigen Ware zu erzielen.

Erlduterung: Durch die Verarbeitung und Vermarktung der nicht vermarktungsfahigen Ware
wird ein positiver Deckungsbeitrag erzielt bzw. die Erzeugung ist zumindest kostendeckend.

Kriterium Profitabilitat der Verarbeitung und Vermarktung

Quelle Literaturrecherche

Befragungsergebnisse C.3.1, C.4
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2 Punkte: Die Verarbeitung und Vermarktung von nicht vermarktungsfahiger
Ware ist gewinnbringend.

1 Punkt: Die Verarbeitung und Vermarktung von nicht vermarktungsfahiger
Ware ist kostendeckend.

0 Punkte: Die Verarbeitung und Vermarktung von nicht vermarktungsfahiger
Ware ist defizitar.

Vulnerabilitat*
Flexibilitat

Ziel: Die Verwertungsstrategie kann eine schwankende Menge an nicht vermarktungsfahiger
Ware auffangen.

Erlduterung: Da die nicht vermarktungsfahige Ware lber das Jahr hinweg i.d.R. in schwanken-
den Mengen anfillt, sollte die Verwertungsstrategie nach Moéglichkeit diese Mengenfluktuatio-
nen auffangen kdnnen.

Kriterium Flexibilitat - Resistenz gegeniliber Mengenfluktuationen

Quelle Befragungsergebnisse, Expertengesprache

Skala 2 Punkte: Die Strategie kann starke Mengenfluktuationen abfangen. (100%
der nicht vermarktungsfahigen Ware kénnte immer verwertet werden.)

1 Punkt: Die Strategie kann nur zu einem gewissen Grad Mengenschwankun-
gen abfangen. Uberschiisse miissen anderweitig verwertet werden. (Verwer-
tung der nicht vermarktungsfahigen Ware ist nicht immer zu 100 % gewahr-
leistet).

0 Punkte: Die Strategie kann nur auf eine relativ konstante Menge an nicht
vermarktungsfahiger Ware angewendet werden. Schwankungen kdnnen

kaum abgefangen werden.

Absatzstabilitat*

Ziel: Eine ausreichende Anzahl von Kunden existiert und alternative Vermarktungskanale fiir die
nicht vermarktungsfahige Ware stehen zur Verfligung. (*)

Erlduterung: Die Abhangigkeit wird bei mehreren Kunden/Absatzkanilen reduziert, so dass auch
bei Wegfall eines Abnehmers ein GroRteil der Ware noch abgesetzt werden kann. Dieses Krite-
rium legt weniger Wert auf den individuellen Abnehmer als das Kriterium , Absatzsicherheit”
(s.u.).

Kriterium Absatzstabilitat nicht vermarktungsfahiger Ware

Quelle Befragungsergebnisse

Skala 2 Punkte: Es gibt eine geniigend grolRe Anzahl von Kunden und mehrere Ab-
satzkanale, von denen keiner einen GrofRteil der Ware abnimmt.
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1 Punkt: Es gibt eine geniigend grofRe Anzahl von Kunden und mehrere Absatz-
kanale, von denen allerdings ein bis zwei einen Grof3teil der Ware abnehmen.

0 Punkte: Es gibt nur eine sehr begrenzte Anzahl von Abnehmern (Kunden /
Absatzkanale) fur die gesamte Ware.

Absatzsicherheit

Ziel: Die Abnahme der nicht vermarktungsfahigen Ware ist tGiber die bestehenden Absatzkanale
gesichert.

Erlduterung: Bestehen Liefervertrage oder langfristige Geschaftsbeziehungen mit den beste-
henden Abnehmern? Dieses Kriterium legt gréBeren Wert auf den individuellen Abnehmer als
das Kriterium ,, Absatzstabilitat” (s.o.).

Kriterium Absatzsicherheit nicht vermarktungsfahiger Ware

Quelle Befragungsergebnisse

Skala 2 Punkte: Die Abnahme der nicht vermarktungsfahigen Ware ist Gber bin-
dende Absprachen gesichert.

1 Punkt: Es besteht eine informelle Absprache zur Abnahme der Ware.

0 Punkte: Die Abnahme der Ware ist nicht gesichert und kann jederzeit aufge-
kiindigt werden.

Vorhandensein von relevanten Infrastrukturen

Ziel: Relevante Strukturen zur Verarbeitung und Vermarktung nicht vermarktungsfahiger Ware
sind vorhanden bzw. es werden die gleichen Strukturen genutzt wie flr die vermarktungsfahige
Ware.

Erlduterung: Sind Strukturen wie Logistikketten, Labels, Verarbeitungsunternehmen etc. vor-
handen?

Kriterium Vorhandensein von relevanten Strukturen

Quelle Befragungsergebnisse aus Abschnitt C

Skala 2 Punkte: Entsprechende Strukturen bestehen und zwar entlang der gesamten
Wertschopfungskette.

1 Punkt: Entsprechende Strukturen bestehen, allerdings gibt es Liicken in der
Wertschopfungskette.

0 Punkte: Entsprechende Strukturen sind nur rudimentar oder gar nicht vor-

handen.
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Produktinformation & Qualitat*

Lebensmittelsicherheit*

Ziel: Lebensmittelgefahren werden systematisch kontrolliert und jede Kontamination von Le-
bensmitteln mit potenziell schadlichen Substanzen wird vermieden.*

Erlduterung: Bezieht sich hier auf die Verarbeitung und Vermarktung nicht vermarktungsfahiger
Ware.

Kriterium Lebensmittelsicherheit

Quelle Experteninterviews

Skala 2 Punkte: Vorkehrungen zur Einhaltung von entsprechenden Vorgaben sind
fiir den landwirtschaftlichen Betrieb gut umsetzbar.

1 Punkt: Vorkehrungen zur Einhaltung von entsprechenden Vorgaben sind
zwar machbar, aber fir den landwirtschaftlichen Betrieb aufwendig und ar-
beitsorganisatorisch schwer umsetzbar.

0 Punkte: Vorkehrungen zur Einhaltung von entsprechenden Vorgaben sind
fir den landwirtschaftlichen Betrieb aufwendig und arbeitsorganisatorisch
schwer umsetzbar. Ein Restrisiko ist wahrscheinlich.

Regionale Okonomie*
Regionale Wertschépfung*

Ziel: Die nicht vermarktungsfahige Ware wird einer regionalen Verarbeitung oder Vermarktung
zugefihrt.

Ill

Erlduterung: Die Definition, was ,regional” ist, wird den Landwirten Gberlassen, falls diese dazu
Angaben machen. Die Regionalitdt kann aber auch teilweise aus dem Absatzweg erschlossen
werden, beispielsweise wenn die nicht vermarktungsfahige Ware einem regionalen Backer oder
Nudelhersteller angeliefert wird, bzw. im Hofladen Absatz findet. Wird die Ware aber nur an
eine regionale Sammelstelle geliefert, die die Eier weitervermittelt, gilt dies nicht als regionale
Verarbeitung und Vermarktung. Das Endprodukt muss regional hergestellt werden, unabhangig

davon, wo es verkauft wird (z.B. ein regionaler Aufschlager).

Kriterium Regionale Wertschopfung

Quelle Befragungsergebnisse

Skala 2 Punkte: Die nicht vermarktungsfahige Ware wird zum gréten Teil (mehr als
70%) regional verwertet und abgesetzt.

1 Punkt: Die nicht vermarktungsfahige Ware wird zum Teil regional verwertet
und abgesetzt (zwischen 30% und 70%).

0 Punkte: Die nicht vermarktungsfahige Ware wird kaum/nicht regional ver-
wertet und abgesetzt (unter 30%).
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Arbeitsorganisation
Arbeitsaufwand (-zeit)

Ziel: Der Arbeitsaufwand fir die Verarbeitung und Vermarktung nicht vermarktungsfahiger
Ware steht in angemessenem Verhaltnis zum Nutzen.

Erlduterung: Hier missen der Aufwand fiir die Sortierung, Lagerung und u.U. Verpackung der
nicht vermarktungsfahigen Ware ebenso eingerechnet werden, wie der Aufwand fiir den Ver-
kauf bzw. die Weiterverarbeitung.

Kriterium Arbeitsaufwand
Quelle KTBL u.d. Quellen,
Praxiserfahrung der Projektpartner

Ableitung aus den Befragungsergebnissen Abschnitt B

2 Punkte: Der Arbeitsaufwand steht in angemessenem Verhaltnis zum Nutzen.

1 Punkt: Der Arbeitsaufwand ist im Vergleich zum Nutzen relativ hoch, aber
noch vertretbar.

0 Punkte: Der Arbeitsaufwand libersteigt den Nutzen deutlich.

Einbindung in die Arbeitsorganisation

Ziel: Die Verarbeitung und Vermarktung nicht vermarktungsfahiger Ware ist gut in die beste-
hende Arbeitsorganisation eingebunden.

Erlduterung: Beispielsweise wenn die S-Eier gleich im Hofladen mitverkauft werden oder Eier
sowieso an einen Nudelhersteller geliefert werden, der auch noch die Knickeier mitabnimmt.
Andere Fragen dazu sind: Wie erfolgt die Sortierung der Ware (nach AugenmaR, technisch)?
Welchen Stellenwert hat die Eiproduktion insgesamt im Betrieb?

Kriterium Einbindung in die Arbeitsorganisation
Quelle

Skala 2 Punkte: Die Verarbeitung und Vermarktung nicht vermarktungsfahiger Ware

ist gut in die bestehende Arbeitsorganisation eingebunden.

1 Punkt: Die Verarbeitung und Vermarktung nicht vermarktungsfahiger Ware
ist gut in die bestehende Arbeitsorganisation eingebunden, allerdings sind
noch zusatzliche Arbeitsgange notwendig.

0 Punkte: Die Verarbeitung und Vermarktung nicht vermarktungsfahiger Ware
ist nur wenig in die bestehende Arbeitsorganisation integrierbar.

Haltungstechnische Aspekte flieen nicht in die Bewertungskriterien ein. Die Haltungstechnik
betrifft eher Vermeidungsstrategien von Schmutz- und Knickeiern und nicht die Verwertungs-
strategien, die im Mittelpunkt des Projekts und der Bewertung stehen. Ein Text zur Haltungs-
technik, der die Befragungsergebnisse mit der Literaturrecherche und den Praxiserfahrungen
der Projektpartner verbindet, ist vorgesehen.
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Anhang 2: Fragebogen Bio-Ei

Jemeter R ifls
° c Institut fiir Landliche Strukturforschung
Blo‘and an der Goethe-Universitat Frankfurt am Main

BEFRAGUNG VON LANDWIRTINNEN UND LANDWIRTEN MIT LEGEHENNENHALTUNG
(BIS ZU 3.000 LEGEHENNENPLATZE)

Der nachfolgende Fragebogen dient der Datenerhebung zu Legehennenbestanden bis zu 3.000 Le-
gehennenplatzen. Die Befragung erfolgt deutschlandweit und richtet sich sowohl an Betriebe des
okologischen Landbaus (EU-Bio und Verbands-Bio) als auch an konventionelle Betriebe mit Frei-
landhaltung.

Hintergrund fir die Befragung ist ein von der Bundesanstalt fur Landwirtschaft und Emahrung (BLE)
gefordertes Projekt, das gemeinsam vom Institut fur Landliche Strukturforschung (IfLS), der Bioland
Beratung GmbH (BBG) und dem Demeter e.V. durchgefuhrt wird. Es dient der Untersuchung, inwie-
weit die deutliche Zunahme von kleinen Legehennenbestanden in den letzten Jahren sich auf die
Menge an nicht vermarktungsfahiger Ware (also aussortierte Ware beispielsweise Schmutz- und
Knickeier, Eier der Gewichtsklasse S) auswirkt und welche Verwertungsstrategien die entsprechen-
den Betriebe bisher verfolgen. Zusatzliche Angaben zur Althennenverwertung werden ebenfalls er-
hoben. Nach Beendigung der Befragung werden die Verwertungsstrategien auf Basis ausgewahiter
Kriterien (z. B. Investitionskosten, Arbeitsaufwand, rechtliche Rahmenbedingungen) bewertet. Ziel
ist es, Betrieben eine Ubersicht an geeigneten Strategien an die Hand zu geben, mit denen die
Verwertung der aussortierten Ware verbessert werden kann.

Die Befragten erhalten nach Abschluss des Projektes die Ergebnisse per E-Mail zugeschickt. Au-
Rerdem werden die Ergebnisse im Rahmen des Schlussberichtes veréffentlicht. Die Auswertung
erfolgt anonymisiert.

Der Fragebogen ist in Papierform, als ausflllbare PDF-Datei sowie als Online-Fragebogen
(https://knickei.questionpro.eu) erhaltlich.

Darfen wir Sie kontaktieren, falls Ruckfragen zu Ihren Antworten auftreten?

Oja O nein

Fur Ruckfragen zum Projekt oder zum Fragebogen kénnen Sie uns gerne kontaktieren:

Ansprechpartner Telefonnummer Fax-Nummer E-Mail-Adresse

Bettina Spengler, IfLS +49 69 972 6683 20 spengler@ifls.de

Florentine Rapp, BBG | +49 151 17127748 |, 49 69 972 6683 22 Florentine.Rapp@bioland.de
Gormna Mieland, +49 171 8466495 Corinna.Nieland@demeter.de

Demetere.V.

Gefordert durch:

ﬁ} Bundesministerium BOLN
e

ur
und Landwirtschaft

aufgrund eines Beschlusses
des Deutschen Bundestages
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| A - Angaben zum Betrieb und zur Betriebsstruktur

Name

PLZ

E-Mail

Telefon Festnetz & Mobil

Hauptbetriebszweig’

Nebenbetriebszweig? 1

Nebenbetriebszweig 2

Nebenbetriebszweig 3

A.1 Bewirtschaften Sie Ihren Betrieb im Haupt- oder Nebenerwerb?

O Haupterwerb O Nebenerwerb

A.2 Welche Bewirtschaftungsform liegt in lhrem Betrieb vor?

O konventionell O okologisch (EU-Bio)
O okologisch (Verbands-Bio) O in Umstellung auf
O Bioland e.V. 0 EU-Bio
O Demeter e.V. 0 Bioland e.V.
O Naturland e.V. 0 Demetere.V.
0O sonstiger Verband: O Naturland e.V.

O sonstiger Verband:

A.3 Bitte machen Sie Angaben zu lhrer Betriebsstruktur.

Einheit Aktueller Stand
Landwirtschaftlich genutzte Flache (LF) ha
davon Ackerflache ha
davon Grunlandflachen ha
Anzahl Legehennenplatze Stuck
davon @ belegt Stuck

1 Betriebszweig, der mehr als 50% lhres landwirtschaftlichen Einkommens generiert. Falls dies auf keinen Betriebszweig zutrifft,
bitte ,gemischter Betrieb” eintragen und entsprechende Betriebszweige unter Nebenbetriebszweig 1-3 eintragen.

2 Betriebszweige, die weniger als 50% Ihres Einkommens generieren. Dazu gehéren z.B. auch Direktvermarktung und Energie-
erzeugung.
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| B — Spezifische Angaben zur Legehennenhaltung

B.1 Bitte machen Sie Angaben zur Legehennenhaltung.
Wann haben Sie mit der Legehennenhaltung begonnen? (MM/JJJJ)
Seit wann halten Sie Legehennen im jetzigen Umfang? (MM/JJJJ)

Welche Stallform(en) nutzen Sie? (Mehrfachantworten moglich)

O fester Legehennenstall mit Freilandhaltung O teilmobiler Stall
0 mobiler Legehennenstall (Eigenbau) O Aufzuchtstall fur Junghennen
O mobiler Legehennenstall (gekauft) O Sonstiges

Bitte geben Sie bei einem oder mehreren gekauften Mobilstéllen den/die Hersteller und das
Modell/die Modelle an:

B.2 Welche Herkiinfte verwenden Sie?

Bezeichnung und Anzahl:

B.3 Bitte machen Sie Angaben zur Futteraufnahme und Legeleistung.
g/Tag

Wie hoch ist die Futteraufnahme Ihrer Legehennen pro Tag?

Wie lange dauert eine Legeperiode in der Regel? Monate

Wie viele Eier (alle Eier inklusive) legt die Anfangshenne im Durchschnitt pro Legeperiode?
Eier/Legeperiode
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B.4 Bitte machen Sie Angaben zu Nestern und Einstreu:
Mit welchem/welchen Nesttyp(en) arbeiten Sie? (Mehrfachantworten maoglich)
O Familiennest O mit Abrolimatte

0 mit Einstreu. Welche Einstreu verwenden Sie?

O Einzelnest 0 mit Abrolimatte

O mit Einstreu. Welche Einstreu verwenden Sie?

O Sonstiges

Werden die Nester nachts verschlossen? Oja O nein

Sind Ihnen Unterschiede zwischen einzelnen Nesttypen aufgefallen?

Sind Sie zufrieden mit den verwendeten Nesttypen? Bitte erlautern Sie Vor- und Nachteile.

B.5 Bitte machen Sie Angaben zur Eierproduktion.

Wie viele Eier produziert Ihr Betrieb pro Jahr inkl. nicht vermarktungsfahiger Ware?

Eier/Jahr
Welche Anzahl bzw. Anteile entfallen davon auf
Schmutzeier Eierldahr bzw.__ %
Knickeier EierldJahr  bzw.__ %
S-Eier Eierldahr  bzw. %
Andere, und zwar Eier/Jahr bzw. %

Welche Faktoren haben lhrer Erfahrung nach Einfluss auf die Anzahl von nicht vermarktungsfa-
higen Eiern?
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Wie verandert sich das Aufkommen nicht vermarktungsfahiger Ware im Jahresverlauf? Bitte er-
lautern Sie.

B.6 Welcher Anteil lhres aktuellen Umsatzes entfallt auf die Legehennenhaltung?

O<5% 0 5% -20% 0 21%-35% 0 36%-50% 3 >50%

B.7 Aus welchen Griinden haben Sie mit der Legehennenhaltung begonnen?
(Mehrfachantworten maoglich)

O Einkommensdiversifizierung (Reduzierung von Einkommensschwankungen)

O Zusatzverdienst

O Produktdiversifizierung (z. B. zur Kundenbindung, Sortimentserweiterung Hofladen)
O Produktive Nutzung bereits vorhandener Flachen und Gebaude

O Interesse an der Gefligelhaltung

O Nutzung freier Arbeitskraftkapazitaten

0 Mangel an geeigneten Produktionsalternativen

O Ersatz eines weniger produktiven Betriebszweiges

O Verbesserung der Aullendarstellung des Hofes

0O Relativ geringe Investitionskosten

O Sonstige Griinde:
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C — Verarbeitung und Vermarktung

C.1 Wie vermarkten Sie bisher die marktfahigen Eier? (Mehrfachantworten méglich)

O Direktvermarktung (Hofladen, Markte) 3 Verkauf an Zwischenhandel
O eigene Verarbeitung 3 Verkauf an vermarktenden Betrieb
3 Verkauf an verarbeitenden Betrieb

O Sonstiges, und zwar

Bitte erlautern Sie kurz lhre Angaben (z. B. welche Art von Verarbeitung)

C.2 Welche Schwiachen sehen Sie in lhrer bisher genutzten Infrastruktur fiir marktfahige Ware?

C.3 Wie verwenden Sie die nicht vermarktungsfihige Ware und zu welchem Anteil (nicht ver-
marktungsfahige Ware = 100%)?

Schmutzeier Knickeier S-Eier Andere
Verkauf an % % % %
Zwischenhandler
Verkauf an % % % %
verarbeitenden Betrieb
Eigene Verarbeitung % % % %
Verkauf im Hofladen % % % %
Eigenverzehr % % % %o
Verfutterung % % % %
Entsorgung % % % %
Sonstiges % % % %

6
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Bitte erlautern Sie kurz lhre Angaben (z. B. Packstelle, Backerei, eigene Nudelherstellung, Ent-
sorgungsstelle).

C.3.1 Sind im Fall von eigener Verarbeitung die Erlose aus den hergestellten Produkten

O defizitar? O kostendeckend? O gewinnbringend?

C.4 Welche Verkaufserlose erzielen Sie bzw. welche Entsorgungskosten fallen fiir die nicht ver-
marktungsfidhigen Eier an? Bitte geben Sie auch die Einheit an, z. B. ct/Ei oder €/kg.

Schmutzeier Knickeier S-Eier Andere

Verkauf an
Zwischenhandler

Verkauf an verarbei-
tenden Betrieb

Verkauf im Hofladen

Entsorgung (Kosten)

Sonstiges

C.5 Welche moglichen alternativen Verarbeitungs- und Vermarktungsmdéglichkeiten sehen Sie
fur die nicht vermarktungsfahigen Eier? Welche Strukturen fehlen hierzu bis jetzt?

C.6 Welche biirokratischen und rechtlichen Hiirden bestehen aus lhrer Sicht fiir Verarbeitung/
Vermarktung aussortierter Ware im Legehennenbereich?

169



Inwertsetzung_Bio-Ei Schlussbericht

D - Fragen zu Althennen

D.1 Welcher Verwertung werden lhre Althennen zugefiihrt? (Mehrfachantworten moglich)

O Gefligelschlachterei O eigene Hofschlachtstatte
O Hofschlachtstatte eines Dritten 0 Abgabe an Junghennenlieferant
O Direktvermarktung (Suppenhihner etc.) O Verkauf an Zwischenhandel

O Sonstiges, und zwar

Bitte erlautern Sie.

D.2 Ist die Verwertung der Althennen kostendeckend (Erlés vs. Schlachtgebiihren, Transport
etc.)? Bitte erldutern Sie.

D.3 Gibt es aus lhrer Sicht Defizite bzw. strukturelle Probleme bei der Althennen-Verwertung?
Bitte erldutern Sie.
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| Abschluss |

Haben Sie sonst noch Anmerkungen, auf die wir bisher noch nicht zu sprechen kamen?
Zusatzliche Erlauterungen zu lhren vorherigen Einschatzungen waren uns ebenfalls sehr will-
kommen.

Vielen Dank fiir die Zeit, die Sie sich genommen haben!
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Anhang 3: Interviewleitfaden

Anhang 3.1: Interviewleitfaden fiir verarbeitende Betriebe

! fer B ifls BOLN-Vorhaben: Bio-Eier aus kleinen Produktionseinheiten —
Bioland e o Aktuelle und alternative Verwertung nicht vermarktungsfahiger Eier

Interviewleitfaden fiir verarbeitende Betriebe

Fragen zum Unternehmen:
e Anzahl der Vollzeit-Arbeitskréfte / Beschaftigten, Rechtsform, Umsatz/Jahr
* Welche Produkte stellen Sie her?
o Firwen?
e Nehmen Sie an Zertifizierungsprogrammen teil (z.B. Oko-Verband, regionale Labels,
Sonstige)?

Fragen zu den Eierproduzenten:

e Inwelchem Umkreis (km, Landkreis 0.4.) befinden sich Ihre Lieferanten?

+« Welche Betriebsgrofen (GroRe der Legehennenbestinde) weisen diese auf (Minimum,
Maximum, Durchschnitt)?

e Nach welchen Standards (6kologisch/konventionell) produzieren Ihre Lieferanten?

* Sind Sie auf der Suche nach weiteren Lieferanten bzw. haben Sie offene Kapazitaten?

Fragen zur angenommenen Ware:
* Welche Ware nehmen Sie an?
s Falls keine B-Ware / nicht vermarktungsfahige Ware angenommen wird:
o Aus welchen Griinden wird diese Ware nicht angenommen? (Kosten, rechtliche
Vorgaben etc.)
o Unter welchen Bedingungen wére eine Verarbeitung dieser Ware vorstellbar?
* Welche Mindestannahme-Menge(n) von A- und B-Ware miissen gegeben sein?
* Unter welchen Voraussetzungen kdnnen Sie sich vorstellen, Ware auch aus kleinen
Legehennenbestanden anzunehmen / Mindestmengen (s.0.) herabzusetzen?
® Kbnnen Sie Angaben zu den Annahmepreisen machen?

Fragen zur Logistik/Ausstattung:

« Wie gelangen die Eier zu Ihnen (per Anlieferung durch Produzenten, Abholung bei
Sammelstelle(n) oder Lieferung durch diese, ...)?

e Welche Mengen werden pro Tag / Woche / 0.A. angeliefert bzw. abgeholt?

o Welcher Anteil davon entfillt auf B-Ware und 5- / XL-Eier?
o Gibt es unterjahrige Mengenschwankungen in der A-Ware bzw. B-Ware?
® Falls ja, wie wird mit diesen Schwankungen umgegangen?

e Miissen fiir die Verarbeitung von B-Ware sowie S-/XL-Eiern (falls diese iberhaupt
angenommen werden) zusatzliche bauliche, arbeitsorganisatorische oder andere Kriterien
erfullt werden?

o Wenn ja, welche?
o Wie kostenintensiv bzw. arbeitsaufwendig sind diese?

Fragen zu den hergestellten Produkten:
* Welche Produkte werden hergestellt?
* Welche Produktmengen werden hergestellt?
e Verarbeiten Sie Eier aus dkologisch wirtschaftenden Betrieben in konventionellen Produkten
(ohne diese auszuloben)?

Ansprechpartnerinnen: Bettina Spengler, IfLS +49 69 972 6683 20, spengler@ifls.de
Florentine Rapp, BBG +49 151 17127748, Florentine.Rapp@bioland.de
Corinna Nieland, Demeter e.V. +49 171 8466495, Corinna.Nieland @demeter.de
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Anhang 3.2: Interviewleitfaden fiir vermarktende Betriebe

dﬁl‘ﬂetm =R ifls BOLN-Vorhaben: Bio-Eier aus kleinen Produktionseinheiten —
Bioland e Aktuelle und alternative Verwertung nicht vermarktungsfahiger Eier

arvand
o Trovamchen Bumsgesrages

Interviewleitfaden fiir vermarktende Betriebe

Fragen zum Unternehmen:
e Anzahl der Vollzeit-Arbeitskrafte / Beschaftigten, Rechtsform, Umsatz/lahr
* Welche Produkte vermarkten Sie?
o  Anwen?
e Nehmen Sie an Zertifizierungsprogrammen teil (z.B. Oko-Verband, regionale Labels,
Sonstige)?

Fragen zu Eierproduzenten:
e |nwelchem Umkreis (km, Landkreis 0.4.) befinden sich Ihre Lieferanten?
* Welche Betriebsgréfen (GroRe der Legehennenbestinde) weisen diese auf (Minimum,
Maximum, Durchschnitt)?
e Nach welchen Standards (6kologisch/konventionell) produzieren lhre Lieferanten?
« Sind Sie auf der Suche nach weiteren Lieferanten bzw. haben Sie offene Kapazitaten?

Fragen zur angenommenen Ware:
* Welche Eier werden von lhnen vermarktet (Ei-GréRen, Beschaffenheit, etc.)?
e Vermarkten Sie Eier aus dkologisch wirtschaftenden Betrieben konventionell?
* Welche Mindestannahme-Menge(n) von A- und B-Ware miissen gegeben sein?
* Unter welchen Voraussetzungen kdnnen Sie sich vorstellen, Ware auch aus kleinen
Legehennenbestidnden anzunehmen / Mindestmengen (s.0.) herabzusetzen?
* Kdnnen Sie Angaben zu den Annahmepreisen machen?

Fragen zur Logistik/Ausstattung:
e Wie gelangen die Eier zu Ihnen (per Anlieferung durch Produzenten, Abholung bei
Sammelstelle(n) oder Lieferung durch diese, ...)?
e Welche Mengen werden pro Tag / Woche / 0.A. angeliefert bzw. abgeholt?
o Welcher Anteil davon entfallt auf S- und XL-Eier?
o Gibt es unterjdhrige Mengenschwankungen in der A-Ware bzw. bei 5- und XL-Eiern?
* Falls ja, wie wird mit diesen Schwankungen umgegangen?
* Miissen fir die Vermarktung von S- und XL-Eiern (falls diese (iberhaupt stattfindet)
zusdtzliche bauliche, arbeitsorganisatorische oder andere Kriterien erfiillt werden?
o Wenn ja, welche?
o Wie kostenintensiv bzw. arbeitsaufwendig sind diese?

Ansprechpartnerinnen: Bettina Spengler, IfLS +49 69 972 6683 20, spengler@ifls.de
Florentine Rapp, BBG +49 151 17127748, Florentine.Rapp @bioland.de
Corinna Nieland, Demeter e.V. +49 171 8466495, Corinna.Nieland @demeter.de
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Anhang 3.3: Interviewleitfaden fiir Manufakturen

quefﬂ R ifls BOLN-Vorhaben: Bio-Eier aus kleinen Produktionseinheiten —
Bioland -~ = Aktuelle und alternative Verwertung nicht vermarktungsfahiger Eier

Interviewleitfaden fiir Manufakturen

Fragen zum Unternehmen:
e Anzahl der Vollzeit-Arbeitskrafte / Beschaftigten, Rechtsform, Umsatz/lahr

o Welche Produkte stellen Sie her? Fiir wen?
¢ Nehmen Sie an Zertifizierungsprogrammen teil (z.B. Oko-Verband, regionale Labels,
Sonstige)?

Fragen zu den Eierproduzenten:
* |n welchem Umkreis (km, Landkreis 0.3.) befinden sich |hre Kunden?
e Welche BetriebsgréRen (Gréke der Legehennenbestinde) weisen diese auf (Minimum,
Maximum, Durchschnitt)?
e Nach welchen Standards (6kologisch/konventionell) produzieren lhre Kunden?
e Sind Sie auf der Suche nach weiteren Kunden bzw. haben Sie offene Kapazititen?

Fragen zur angenommenen Ware:
¢ Welche Ware nehmen Sie an?
e Falls keine B-Ware / nicht vermarktungsfahige Ware angenommen wird:
o Aus welchen Griinden wird diese Ware nicht angenommen? (Kosten, rechtliche
Vorgaben etc.)
o Unter welchen Bedingungen wére eine Verarbeitung dieser Ware vorstellbar?
* Welche Mindestannahme-Menge(n) von A- und B-Ware miissen gegeben sein?
* Unter welchen Voraussetzungen konnen Sie sich vorstellen, Ware auch aus kleinen
Legehennenbestanden anzunehmen / Mindestmengen (s.0.) herabzusetzen?

Fragen zur Logistik/Ausstattung:

e Wie gelangen die Eier zu Ihnen (per Anlieferung durch Produzenten, Abholung bei
Sammelstelle(n) oder Lieferung durch diese, ...)?

e Welche Mengen werden pro Tag / Woche / 0.A. angeliefert bzw. abgeholt?

o Welcher Anteil davon entfallt auf B-Ware und S- / XL-Eier?
o Gibt es unterjahrige Mengenschwankungen in der A-Ware bzw. B-Ware?
* Falls ja, wie wird mit diesen Schwankungen umgegangen?

e Miussen fiir die Verarbeitung von B-Ware sowie S-/XL-Eiern (falls diese tiberhaupt
angenommen werden) zusatzliche bauliche, arbeitsorganisatorische oder andere Kriterien
erfillt werden?

o Wenn ja, welche?
o Wie kostenintensiv bzw. arbeitsaufwendig sind diese?

Fragen zu den hergestellten Produkten:
* Welche Produkte werden hergestellt?

* Welche Produktmengen werden hergestellt?

* Verarbeiten Sie Eier aus dkologisch wirtschaftenden Betrieben in konventionellen Produkten
(ohne diese auszuloben)?

* Zu welchem Preis pro Einheit werden die Produkte an den Auftraggeber abgegeben?

e |nwelchen GroReneinheiten (z.B. 500g-Packungen, Liter) werden die Produkte abgegeben?

Ansprechpartnerinnen: Bettina Spengler, IfLS +49 69 972 6683 20, spengler@ifls.de
Florentine Rapp, BBG +49 151 17127748, Florentine.Rapp@bioland.de
Corinna Nieland, Demeter e.V. +49 171 8466495, Corinna.Nieland @demeter.de
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Anhang 3.4: Interviewleitfaden fiir institutionelle Vertreterinnen und Vertreter
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Interviewleitfaden fiir institutionelle Vertreterinnen und Vertreter

e Miissen fiir die Verarbeitung von B-Ware zusitzliche bauliche, arbeitsorganisatorische oder

andere Kriterien erfiillt werden (im Vergleich zur Verarbeitung von A-Ware)?
o Wenn ja, welche?
o Wie kostenintensiv bzw. arbeitsaufwendig sind diese?

* Gibt es grundsatzliche Vorgaben hinsichtlich der Lagerung, des Transports und der
Verarbeitung von B-Ware, wenn diese in Kontakt mit A-Ware kommt bzw. kommen kann?

* Gibt es Unterschiede bei der Verarbeitung von konventioneller Ware und Bio-Ware (EU-Bio
oder Verbandsware) in Hinsicht auf Zulassungen und méglichen Beanstandungen?

e Was sind nach lhrer Erfahrung die gréRten Herausforderungen, denen sich verarbeitende
Betriebe im Umgang mit B-Ware (Schmutz- und Knickeiern) stellen miissen?

o Inwelchen Bereichen gibt es von lhrer Seite die groRten/meisten Beanstandungen
bzw. auf welche Aspekte legen Sie bei lhren Kontrollen einen besonderen Wert?

* Welche Rolle spielt die BetriebsgréfRe eines verarbeitenden Betriebes bei

o Zulassungsvoraussetzungen?
o Rentabilitat?

* Wie beurteilen Sie die Zuwachse in der Mobilstallhaltung vor dem Hintergrund einer
Verwertung von B-Ware? Ist die GroRe der Legehennenbestédnde grundsatzlich
problematisch im Hinblick auf eine professionelle Verwertung?

® Wie beurteilen Sie hofeigene Verwertungen (z.B. die Eierlikérherstellung, die eigene
Nudelproduktion), speziell auf Betrieben mit kleinen Legehennenbestdnden?

Ansprechpartnerinnen: Bettina Spengler, IfLS +49 69 972 6683 20, spengler@ifls.de
Florentine Rapp, BBG +49 151 17127748, Florentine.Rapp @bioland.de
Corinna Nieland, Demeter e.V. +49 171 8466495, Corinna.Nieland @demeter.de
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Anhang 3.5: Interviewleitfaden fiir Legehennenbetriebe mit Direktvermarktung

.
WL" I BOLN-Vorhaben: Bio-Eler aus kleinen Produktionseinheiten — & - |f|s »
Aktuelle und alternative Verwertung nicht vermarktungsfahiger Eler P

Interviewleitfaden fiir Legehennenbetriebe mit Direktvermarktung
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Allgemeine Angaben zum Betrieb:

* Haupt- oder Nebenerwerbsbetrieb

* |legehennenhaltung als Haupt- und Nebenbetriebszweig

e Okologisch oder konventionell

e Anzahl der Vollzeit-Arbeitskrafte / Beschaftigten, Umsatz/lahr insgesamt bzw. in der Direkt-
vermarktung

Fakten zur Eierproduktion:

e Grole des Legehennenbestandes bzw. vorhandene Legehennenplitze
e Anzahl der produzierten Eier pro Jahr, davon B-Ware und S-/XL-Eier
* Streben Sie in absehbarer Zeit einen héheren Legehennenbestand an?

Fragen zur Direktvermarktung

s Welche Vermarktungswege nutzen Sie (Hofladen, Wochenmarkte...)?
s« Kdnnten auch hohere Mengen auf diesem Weg abgesetzt werden?
» Aus welchen Produkten besteht Ihr Sortiment?
o Kaufen Sie Produkte zu?
e Welche Eier werden von Ihnen vermarktet (Ei-GréRen, etc.)?
e Zu welchen Preisen werden diese verkauft?
* \Welche verarbeiteten Produkte aus Eiern verkaufen Sie?
o Inwelchen dieser Produkte ist nicht vermarktungsfahige Eier (B-Ware, S und XL-Eier)
enthalten?
e Wie hoch ist der Zeitaufwand pro Tag/ pro Monat/ pro Charge 0.4., um die Produkte zu
verkaufen (Sortierung, Regalbefiillung u.a.)?
s Welcher Anteil des Umsatzes (der Direktvermarktung) entfallt auf die Eier und Eierprodukte?

Falls eine eigene Verarbeitung besteht

* Welche Mengen produzieren Sie?
e Wie hoch ist der Zeitaufwand fiir die Herstellung?
* Sind diese Produkte rentabel (sind zumindest Zeit- und Materialaufwand gedeckt)?

Fragen zur Logistik/Ausstattung:

& Gibt es unterjdhrige Mengenschwankungen in der A-Ware, B-Ware bzw. bei 5- und XL-Eiern?
o Wenn ja, welche?
o Wie werden die Mengenschwankungen ausgeglichen?
e Missen fiir die Verarbeitung und Vermarktung von B-Ware bzw. 5- und XL-Eiern zusétzliche
bauliche, arbeitsorganisatorische oder andere Kriterien erfillt werden?
o Wenn ja, welche?
Wie kostenintensiv bzw. arbeitsaufwendig sind diese?
* Unter welchen Voraussetzungen kdnnten Sie sich vorstellen, zusatzlich Eier aus anderen
Betrieben zu verarbeiten, entweder in Lohnarbeit oder zur eigenen Verarbeitung und
Vermarktung?

Ansprechpartnerinnen: Bettina Spengler, IfLS +49 69 972 6683 20, spengler@ifls.de
Florentine Rapp, BBG +49 151 17127748, Florentine.Rapp @bioland.de
Corinna Nieland, Demeter e.V. +49 171 8466495, Corinna.Nieland @demeter.de
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Anhang 3.6: Interviewleitfaden zu juristischen Fragestellungen
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Interviewleitfaden zu juristischen Fragestellungen
Grundlagen:
* Welche rechtlichen Vorgaben (Verordnungen etc.) sind relevant fiir:

o die Verarbeitung und Vermarktung von B-Ware auf einem landwirtschaftlichen
Betrieb?

*  Welche (einmaligen) Genehmigungsprozesse sind dafiir notwendig?
* Welche Kontrollprozesse (wiederkehrend) sind dafiir notwendig?

* Welche Infrastrukturen knnen gemeinsam genutzt werden, z.B.
Nudelherstellung in der Hofkiiche oder in hofeigener Gastronomie?

®*  Muss ein Reinraum fiir die Eierweiterverarbeitung vorhanden sein? Welche
weiteren Verarbeitungsschritte sind darin erlaubt (z.B. Nudelherstellung?)?

* Welche Unterschiede gibt es zwischen den Bundeslandern?

o die Verarbeitung von B-Ware und S- bzw. XL-Eier durch einen Dienstleister bzw.
einen weiterverarbeitenden und selbstvermarktenden Betrieb.

* Welche (einmaligen) Genehmigungsprozesse sind dafiir notwendig?
* Welche Kontrollprozesse (wiederkehrend) sind dafiir notwendig?
* Gibt es Unterschiede zwischen den Bundeslandern?

o Welche Zertifizierungen des Dienstleisters bzw. Weiterverarbeitenden spielen hier
eine Rolle?

« Worin sehen Sie die groRten Hindernisse in diesen Vorgaben, wenn es um die Verarbeitung
und Vermarktung von B-Ware geht?

o Welche Rolle spielen dabei die Auslegungsfreiheiten (durch Veterinaramter)?

o Welche Hindernisse sind speziell fiir kleine Legehennenbetriebe (bis 3.000 LH-Plitze)
schwer zu (iberwinden?

e Worin liegt per Definition der Unterschied zwischen dem Begriff ,,Lebensmittel” und der
Formulierung ,nicht fiir den menschlichen Verzehr bestimmte Nebenprodukte” in Bezug auf
die Ware Ei?

* B-Ware plus:

o Dirfen Eier, die beim Schlachtprozess anfallen verarbeitet werden?

o Dirfen Eier verarbeitet werden, die aufgrund eines positiven Salmonellenbefundes
aussortiert werden mussten?

o Dirfen Eier mit Blutflecken verarbeitet werden?

Ansprechpartnerinnen: Bettina Spengler, IfLS +49 69 972 6683 20, spengler@ifls.de
Florentine Rapp, BBG +49 151 17127748, Florentine.Rapp@bioland.de
Corinna Nieland, Demeter e.V. +49 171 8466495, Corinna.Nieland @demeter.de
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Spezielle Fragen zum Handling:

* Wie schmutzig dirfen Eier fiir die Verarbeitung sein? Gibt es hierzu eine Definition?

*  Muss eine Reinigung der schmutzigen Eier erfolgen? Diirfen Eier in diesem Zusammenhang
gewaschen werden?

o Welche Vorschriften gelten beim Waschen und desinfizieren?
o Wie miissen gewaschene und desinfizierte Eier weiterverarbeitet werden?

Spezielle Fragen zur Entsorgung:

e Wie werden Eier ordnungsgemal entsorgt?
o Was bedeutet die immer wieder genannte ,fachgerechte Entsorgung” von Eiern?

o Wie missen Eier auf einem landwirtschaftlichen Betrieb entsorgt werden? Was muss
der Landwirt fur Losungen bereithalten? (z. B. KAT Tonne)

o Welche Rolle spielen dabei Tiermehlhersteller (Abholung der Ware?)?

o Gibt es hierbei Mengengrenzen?

o Ist eine Entsorgung liber die griine (Biotonne) oder graue Tonne rechtens?
o Dirfen Betriebe Eier kompostieren?

o Gibt es Unterschiede zwischen Gemeinden/Kreisen/Bundeslindern?

o Fallen Eier, die entsorgt werden, Giberhaupt unter das Lebensmittelgesetz?

Spezielle Fragen zur Weitergabe der B-Ware an Dritte:

e Dirfen Eier der Guteklasse B (Knick- und Schmutzeier) verschenkt werden bzw. an Tafeln o.
A. gespendet werden?

Spezielle Fragen zur Verfutterung:
e Dirfen Eier verfittert werden?
* Wenn ja, an welche Nutztiere?

e Welche Bedingungen und rechtlichen Grundlagen miissen dabei erfiillt werden?

Ansprechpartnerinnen: Bettina Spengler, IfLS +49 69 972 6683 20, spengler@ifls.de
Florentine Rapp, BBG +49 151 17127748, Florentine.Rapp@bioland.de
Corinna Nieland, Demeter e.V. +49 171 8466495, Corinna.Nieland @demeter.de
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Anhang 3.7: Interviewleitfaden fiir Erzeugerorganisationen in der Eierproduktion

Interviewleitfaden fiir Erzeugerorganisationen in der Eierproduktion

Der nachfolgende Interviewleitfaden dient der Datenerhebung zu Erzeugerorganisationen (EQ) in der
Eierproduktion. Die Interviews werden fiir das Projekt ,Bio-Eier aus kleinen Produktionseinheiten —
Aktuelle und alternative Verwertung nicht vermarktungsfahiger Eier" gefiihrt, welches von der
Bundesanstalt fir Landwirtschaft und Erndhrung (BLE) im Rahmen des Bundesprogramms BOLN
(Bundesprogramm Okologischer Landbau und andere Formen nachhaltiger Landwirtschaft) geférdert
wird. Das Projekt befasst sich mit Verwertungsmaoglichkeiten von nicht vermarktungsfahigen Eiern
(sogenannte Schmutz-, Knick- und S-Eier). Die Anzahl der (nicht vermarktungsfahigen) Eier ist im
letzten Jahr durch die zunehmende Anzahl an landwirtschaftlichen Betrieben mit kleinen
Legehennenbestdnden (bis zu 3.000 Legehennen) sowohl im konventionellen als auch im 6kologischen
Bereich stark gestiegen. Im Rahmen der Studie werden die Verwertungsmoglichkeiten von nicht
vermarktungsféhigen Eiern aus kleinen Produktionseinheiten erforscht und die Mengenaufkommen
sowie bisherige Verwertungsstrategien erhoben und durch Expert:inneninterviews prazisiert.

Weitere Informationen finden Sie auf unserer Homepage: IfLS - Projektliste - Inwertsetzung Bio Eier
- Details zum Projekt

Mit den geplanten Interviews soll erforscht werden, welche Maglichkeiten bzw. Hindernisse sich fur
kleine Legehennenbetriebe bei der Organisation in EO speziell im Hinblick auf die Verwertung von B-
Ware und 5-Eier ergeben.

Es sollen EO im Bereich der Verarbeitung oder Vermarktung von Eiern (6kologisch oder konventionell)
befragt werden. Dabei kénnen die entsprechenden Mitgliedsbetriebe iber Legehennenbestande mit
mehr als 3.000 Tieren verfiigen.

Fragen:

Allgemeine Fragen:

1. Wie groR ist Ihre EO? (Anzahl Vollzeit-Arbeitskrifte / Beschiftigte, Umsatz pro Jahr, Anzahl der
Mitglieder)?

2. Welche Mengen an Eiern werden pro Tag oder Woche geliefert?

Struktur der Mitgliedsbetriebe:

3. Wie groR sind |hre Mitgliedsbetriebe?

4. Bei wie vielen |hrer Mitgliedsbetriebe ist die Legehennenhaltung lhrer Einschatzung nach
Hauptbetriebszweig?

5. Wie viele Ihrer Mitglieder haben Mobilstdlle? Haben die Betriebe einen oder mehrere
Mobilstéalle?

6. Nach welchen Standards (konventionell / EU- oder Verbands-Bio) produzieren |hre Mitglieder?

a. Welche Anteile der Gesamtliefermenge (s. Frage 2) machen die einzelnen
Bewirtschaftungsformen aus?

7. Welche Kriterien missen Betriebe erfiillen, damit sie in die EO aufgenommen werden (z.B. KAT-
Zertifizierung, MindestgréRe des Betriebs, 0.A.)?
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10.

11.

12.

15.

16.

Infrastruktur und Ablauf in der EO:

In welchem Umkreis liegen die Mitgliedsbetriebe (Distanz zur EO in km)?
Wie gelangen die Eier zu lhnen (Abholung oder Anlieferung, abhéangig von der Distanz und/oder
GroRe der Abgabemenge)?
Wie groR ist die kleinste Abnahmecharge fur Eier pro Lieferung?
a. Wie variabel ist die Abnahmecharge?
b. Unter welchen Umstanden konnen Sie sich vorstellen, auch kleinere Mengen an
Eiern (aus kleinen Bestanden) anzunehmen?
Falls Ihre EO eine Packstelle hat:
a. Welche Infrastruktur haben Sie fiir die Lagerung bzw. fir den Verkauf (Transporter,
Kihlhaus, LKW, etc.)?
b. An wen vermarkten Sie die Eier (Zwischenhandler, LEH, verarbeitende Betriebe,
Sonstige)?

Falls Ihre EO Eier verarbeitet:
a. Welche Verarbeitungsstrukturen besitzt die EO?

b. Zu welchen Produkten werden die Eier weiterverarbeitet?

c. Wie werden die Produkte vermarktet?

Vermarktung/ Verarbeitung von B-Ware bzw. S-Eiern:

13. Wie hoch sind die Anteile von B-Ware bzw. S-Eiern an der Gesamtliefermenge (s. Frage 2)?
14. Zu welchen Anteilen verarbeiten und vermarkten Sie die B-Ware bzw. S-Eier?
a. Zu welchen Produkten werden die Eier verarbeitet?
b. Ist die Vermarktung / Verarbeitung der B-Ware defizitar/ kostendeckend/ Gewinn
bringend?
c. Haben Sie als EO einen Vorteil bei der Vermarktung der B-Ware bzw. S-Eier etc.
gegeniber einzelnen Betrieben?
d. Gibt es weitere Ideen, wie Sie die Eier verwerten konnten? Welche Strukturen fehlen

lhnen dazu bisher?

Rechtliche Vorschriften:

Welche rechtlichen Vorschriften sind schwierig umzusetzen bzw. bereiten Probleme?

Althennen:

Kimmern Sie sich auch um die Verwertung der Althennen Ihrer Mitgliedsbetriebe bzw. kdnnen

Sie sich dies perspektivisch vorstellen?
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Vernetzung mit anderen EOs:

17. Welche anderen EOs mit Schwerpunkt auf der Verarbeitung bzw. Vermarktung von Eiern kennen

Sie?

181



Inwertsetzung_Bio-Ei Schlussbericht

Anhang 3.8: Interviewleitfaden fiir Gefliigelschlachthdfe iiber die Abnahme kleiner Chargen

Interviewleitfaden fiir Gefliigelschlachthéfe liber die Abnahme kleiner
Chargen

Hintergrund:

Der nachfolgende Interviewleitfaden dient der Datenerhebung zur Schlachtung und Verwertung von
Althennen aus der Legehennenhaltung. Die Interviews werden fiir das Projekt ,Bio-Eier aus kleinen
Produktionseinheiten — Aktuelle und alternative Verwertung nicht vermarktungsfahiger Eier” gefiihrt.
Es wird von der Bundesanstalt fir Landwirtschaft und Erndhrung (BLE) im Rahmen des
Bundesprogramms BOLN (Bundesprogramms Okologischer Landbau und andere Formen nachhaltiger
Landwirtschaft) geférdert. Die Studie befasst sich mit den Verwertungsmaglichkeiten von nicht
vermarktungsfahigen Eiern (sogenannten Schmutz-, Knick- und S-Eiern) und Althennen aus kleinen
Produktionseinheiten. Die Anzahl landwirtschaftlicher Betriebe mit kleinen Legehennenbestdnden ist
in den letzten Jahren stark gestiegen. Dadurch ist auch die Anzahl der Althennen gestiegen, deren
Verwertung sich oft schwierig gestaltet, weil diese logistisch aufwendig bzw. unrentabel ist.

In Interviews mit Schlachtbetrieben sollen u.a. die Rahmenbedingungen fiir kleine Schlachtchargen
hinsichtlich Kosten, Mindestschlachtmengen und Verwertungsméglichkeiten eruiert werden.

Die Befragung wendet sich an Hofschlachtstatten (nur eigene oder auch Tiere von anderen Betrieben),
mobile Schlachteinheiten oder Gefliigelschlachthofe. Sie kénnen konventionell oder ékologisch
zertifiziert sein.

Weitere Informationen zum Projekt kdnnen Sie auf unserer Homepage finden: IfLS - Projektliste -
Inwertsetzung Bio Eier - Details zum Projekt

Allgemeine Fragen:

1. Wie groR ist Ihr Betrieb (Anzahl der Vollzeit-Arbeitskrafte oder Vollzeitiquivalente,
Umsatz/Jahr)?
a. Welche Zulassung oder Zertifizierung(en) hat |hr Betrieb?

2. Wie viele Tiere werden pro Woche geschlachtet? Gibt es Fluktuationen?
a. Welcher Anteil davon entféllt auf Althennen (aus Legehennenbestanden; welcher auf
sogenannte Bruderhahne)?

3. Wie groR sind die Legehennenbestédnde der Betriebe, die bei Ihnen schlachten lassen
(Durchschnitt, Minimum, Maximum)?
a. Inwelchem Umkreis (Distanz in km zum Schlachtbetrieb) liegen die Legehennenbetriebe?
b. Sind darunter auch Betriebe, die sowohl Masthahnchen als auch Legehennen halten?
4. Schlachten Sie Althennen unterschiedlicher Produktionsweisen (konventionell, EU-Bio, Verbands-
Bio)?
a. Welche Mengen/Anteile der Althennen entfallen auf die einzelnen Produktionsweisen?
b. Wie organisieren Sie die Schlachtung von Tieren aus unterschiedlichen
Produktionsweisen?

5. Bieten Sie Lohnschlachtung an? Welcher Anteil der Althennen entfallt darauf?
a. Zerlegen Sie die geschlachteten Tierkorper auch?

6. Ist die Nachfrage fiir die Schlachtung von Althennen im Laufe des letzten Jahres gestiegen?
Gesunken? Was sind aus |hrer Sicht die Grunde dafir?
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Infrastruktur des Schlachtbetriebes und Abnahme kleiner Chargen:

7. Wie kommen die Tiere zu Ihnen? Holen Sie die Tiere ab (Menge, Umkreis) oder liefern die
Betriebe selber Tiere an (Menge, Umkreis, Transport-Equipment)?

a. Wie flexibel sind diese Mengen?

b. Holen die Betriebe die Tiere nach der Lohnschlachtung (falls in Lohn geschlachtet wird)
selbst ab? In welchem Zeitraum muss das geschehen?

c. Kdnnen die Betriebe zum Transport von lebenden oder geschlachteten Tieren Transport-
Equipment leihen?

d. Unter welchen Umstdanden kdnnen Sie sich vorstellen, auch kleinere Mengen zu
schlachten?

Preisstrukturen:

8. Wie hoch ist der Abnahmepreis beim Ankauf der Althennen bei der Abholung bzw. Lieferung?

9. Wie hoch ist der Preis fir Lohnschlachtung?
a. Was kostet die Riicklieferung an den Auftraggeber bzw. die Lieferung an Dritte?
b. Was kostet gemietetes Equipment bei Abholung?

10. Konnen die Legehennenbetriebe die Schlacht- und Transportkosten mit dem Verkaufspreis der

Althennen bzw. der daraus hergestellten Produkte decken?

Verwertung von Althennen durch den Schlachtbetrieb:

11. Wie verwerten Sie die Schlachtkérper (z.B. TK ganz, frische Suppenhihner, etc.)?
Liefern Sie im Auftrag eines Dritten?

12. Haben Sie feste Vertrage mit lhren Abnehmern?

13. Was geschieht mit den bei der Schlachtung anfallenden Eiern?
Rechtliche Fragen:

14. Inwieweit werden die Schlachtpreise durch Vorschriften beeinflusst?

15. Welche rechtlichen Vorschriften, z.B. Hygienevorschriften bei der Schlachtung und / oder
Verarbeitung bereiten besondere Schwierigkeiten bei der Umsetzung insbesondere fir kleine
Schlachtchargen?

a. Gibt es dabei eine gewisse Flexibilitat?

Weitere Fragen:

16. Kennen Sie einen Schlachtbetrieb, der sehr kleine Chargen abnimmt?

17. Haben Sie schon einmal Gberlegt, ein Schlachtmobil zu kaufen und mobile Schlachtung
anzubieten? Warum? Warum nicht?
a. Gibt es andere Uberlegungen, das Angebot fiir kleine Schlachtchargen auszuweiten?
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Anhang 3.9: Interviewleitfaden fiir mobile Gefliigelschlachteinrichtungen iiber die Abnahme
kleiner Chargen

Interviewleitfaden fiir mobile Gefliigelschlachteinrichtungen iiber die
Abnahme kleiner Chargen

Hintergrund:

Der nachfolgende Interviewleitfaden dient der Datenerhebung zur Schlachtung und Verwertung von
Althennen aus der Legehennenhaltung. Die Interviews werden fiir das Projekt ,Bio-Eier aus kleinen
Produktionseinheiten — Aktuelle und alternative Verwertung nicht vermarktungsfahiger Eier” gefuhrt.
Es wird von der Bundesanstalt fur Landwirtschaft und Erndhrung (BLE) im Rahmen des
Bundesprogramms BOLN (Bundesprogramms Okologischer Landbau und andere Formen nachhaltiger
Landwirtschaft) geférdert. Die Studie befasst sich mit den Verwertungsmdglichkeiten von nicht
vermarktungsfahigen Eiern (sogenannten Schmutz-, Knick- und S-Eiern) und Althennen aus kleinen
Produktionseinheiten. Die Anzahl landwirtschaftlicher Betriebe mit kleinen Legehennenbestanden ist
in den letzten Jahren stark gestiegen. Dadurch ist auch die Anzahl der Althennen gestiegen, deren
Verwertung sich oft schwierig gestaltet, weil diese logistisch aufwendig bzw. unrentabel ist.

In Interviews mit Schlachtbetrieben sollen u.a. die Rahmenbedingungen fir kleine Schlachtchargen
hinsichtlich Kosten, Mindestschlachtmengen und Verwertungsmoglichkeiten eruiert werden.

Die Befragung wendet sich an Hofschlachtstatten (nur eigene oder auch Tiere von anderen Betrieben),
mobile Schlachteinheiten oder Gefliigelschlachthéfe. Sie kénnen konventionell oder Gkologisch
zertifiziert sein.

Weitere Informationen zum Projekt kdnnen Sie auf unserer Homepage finden: IfLS - Projektliste -
Inwertsetzung Bio Eier - Details zum Projekt

Allgemeine Fragen:

1. Mit wie vielen Arbeitskraften wird das Schlachtmobil betrieben?

a. Welche Zulassung oder Zertifizierung(en) hat Ihr Betrieb?
b. Gibt es neben dem Schlachtmobil eine feste Schlachtstatte?
c. Kommt das Schlachtmobil téglich zum Einsatz?

2. Was war lhre Mativation zur Anschaffung des Schlachtmobils?

3. Wie viele Tiere kdnnen pro Tag und Woche geschlachtet werden? Wie viele Tiere werden an
einem normalen Betriebstag geschlachtet?
a. Welcher Anteil davon entfillt auf Althennen (aus Legehennenbestinden,
welcher auf sogenannte Bruderhahne)?
4. Schlachten Sie Tiere unterschiedlicher Produktionsweisen (Konventionell, EU-Bio, Verbands-Bio)?
a. Welche Mengen / Anteile der Althennen entfallen auf die einzelnen Produktionsweisen?
5. |Ist die Nachfrage fiir die Schlachtung von Althennen im Laufe des letzten Jahres gestiegen?
Gesunken? Was sind aus lhrer Sicht mégliche Grinde dafiir?

Infrastruktur und Abnahme kleiner Schlachtchargen:

6. Welche Infrastruktur muss ein Betrieb haben (Stromanschluss, Kithlung, etc.), dass Sie dort
arbeiten konnen?
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7. Abwelcher Mindestmenge an zu schlachtenden Tieren fahren Sie zu einem Hof?
a. Wie variabel ist diese Menge?

8. Wie groR sind die Legehennenbestande der Betriebe, bei denen Sie Tiere schlachten
(durchschnittliche GréRe der Gefliigelbestdande, Minimum, Maximum)?
a. Sind darunter auch Betriebe, die sowohl Masthdhnchen als auch Legehennen halten?

9. Inwelchem Umkreis liegen die Betriebe? Wie weit wiirden Sie maximal fahren?

10. Bieten Sie auch die Zerlegung der Schlachtkdrper fir die Kunden an?
a. Wissen Sie, ob eine Weiterverarbeitung, z.B. zu Hiihnersuppe im Glas o.A. durch die
Kunden danach stattfindet?

11. Kaufen Sie die Schlachtkérper auch an? Wenn ja,
a. wie/wo kiihlen Sie die Tiere nach der Schlachtung?

Preisstrukturen:

12. Wie hoch waren die Start-Investitionskosten in die mobile Schlachteinrichtung?

13. Wie hoch sind die Kosten fir die mobile Schlachtung pro Huhn?

14. Kénnen die Legehennenbetriebe (aus Ihrer Praxiserfahrung heraus) die Schlachtkosten mit dem
Verkaufspreis der Althennen bzw. der daraus hergestellten Produkte decken?

Rechtliche Vorgaben:

15. Inwieweit werden die Schlachtpreise durch Vorschriften beeinflusst?

16. Welche rechtlichen Vorschriften, z.B. Hygienevorschriften bei der Schlachtung bereiten
besondere Schwierigkeiten bei der Umsetzung insbesondere fiir kleine Schlachtchargen?
a. Gibt es dabei eine gewisse Flexibilitat?

17. Haben Sie Probleme beim Arbeiten in mehreren Landkreisen / Bundeslindern? Gibt es
jeweils unterschiedliche Vorschriften?

18. Sind in Ihrer Region mehrere Schlachtmobile unterwegs?
19. Kennen Sie die Halter von anderen Schlachtmobilen?

20. Gibt es noch Aspekte im Hinblick auf mobile Schlachtung und kleine Legehennenbesténde, die
bisher nicht angesprochen wurden, die Sie aber fiir wichtig erachten?
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Anhang 3.10: Interviewleitfaden fiir Betriebe mit Bezug zur Logistik von Eiern

BOLN-Projekt ,,Inwertsetzung_Bio-Ei”
Befragung zur Logistik von Eiern aus kleinen Legehennenbesténden

Interviewleitfaden flr Betriebe mit Bezug zur Logistik von Eiern

Der nachfolgende Interviewleitfaden dient der Datenerhebung zu logistischen Aspekten in der
Eierproduktion. Die Interviews werden fur das Projekt , Bio-Eier aus kleinen Produktionseinheiten —
Aktuelle und alternative Verwertung nicht vermarktungsfihiger Eier” gefuhrt, welches von der
Bundesanstalt fir Landwirtschaft und Erndhrung (BLE) im Rahmen des Bundesprogramms BOLN
(Bundesprogramm Okologischer Landbau und andere Formen nachhaltiger Landwirtschaft) geférdert
wird. Das Projekt befasst sich mit Verwertungsmaglichkeiten von nicht vermarktungsfahigen Eiern
(sogenannte Schmutz-, Knick- und S-Eier). Die Anzahl der (nicht vermarktungsfahigen) Eier ist in den
letzten Jahren durch die wachsende Zahl an landwirtschaftlichen Betrieben mit kleinen
Legehennenbestanden (bis zu 3.000 Legehennen) sowohl im konventionellen als auch im ékologischen
Bereich stark gestiegen. Im Rahmen der Studie werden die Verwertungsmoglichkeiten von nicht
vermarktungsfahigen Eiern aus kleinen Produktionseinheiten erforscht, die Mengenaufkommen sowie
bisherige Verwertungsstrategien erhoben und durch Experteninterviews prazisiert.

Weitere Informationen finden Sie auf unserer Homepage: IfLS - Projektliste - Inwertsetzung Bio Eier
- Details zum Projekt

Mit den geplanten Interviews soll erforscht werden, welche Mdaglichkeiten bzw. Hindernisse sich fir
Betriebe mit kleinen Legehennenbestanden bei der Einbeziehung in die Logistik von verarbeitenden
und vermarktenden Betrieben ergeben. Dies betrifft nicht nur die Verwertung von B-Ware und S-Eier,
sondern die abzugebende Eiermenge eines landwirtschaftlichen Betriebes insgesamt.

Es sollen Betriebe im Bereich der Verarbeitung oder Vermarktung von Eiern (&kologisch oder
konventionell) mit eigenem Logistiknetzwerk sowie Logistikunternehmen befragt werden.
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1.

5.
6.

7.

10

BOLN-Projekt , Inwertsetzung_Bio-Ei”
Befragung zur Logistik von Elern aus kleinen Legehennenbesténden

Allgemeine Fragen

Welcher Art ist Ihr Unternehmen?

(z.B. Logistik spezialisiert auf Lebensmittel, Packstelle / Eierverarbeitung/
-vermarktung, ...)

Wie groR ist |hr Unternehmen?

(Anzahl Vollzeit-Arbeitskrafte / Beschaftigte, Umsatz pro Jahr, Anzahl der Mitglieder
bei EO ...)?

a) Wie oft werden pro Woche Eier transportiert bzw. angeliefert?

b) Welche Mengen an Eiern werden pro Tag oder Woche transportiert bzw.
geliefert?

a) Wer sind lhre Auftraggeber im Eiersektor bzw. beauftragen Sie ein anderes
Unternehmen fiir die Logistik?

b) Bestehen feste Vertrage oder handelt es sich um Einzelauftrage?

Art der landwirtschaftlichen Betriebe

Wie groR sind die Legehennenbestdnde der landwirtschaftlichen Betriebe?

a) Nach welchen Standards (konventionell / EU- oder Verbands-Bio) produzieren die
landwirtschaftlichen Betriebe?

b) Welche Anteile der Gesamtliefermenge machen die einzelnen
Bewirtschaftungsformen aus?

nfrastruktur und Ablauf der Logistik

In welchem Umkreis liegen die Erzeugerbetriebe (Distanz zum Bestimmungsort in km,
Fahrtdauer), bei denen Eier abgeholt werden?

a) Wie groR ist die kleinste Abnahmecharge fir Eier pro Abholung?

b) Wie variabel ist die Abnahmecharge?

¢) Unter welchen Umstanden kénnen Sie sich vorstellen, auch kleinere Mengen an
Eiern (aus kleinen Bestanden) abzuholen?

a) Liefern die Erzeuger an eine Sammelstelle/Treffpunkt, die/der dann von Ihnen
angefahren wird?

b) Wenn ja, wie groR ist die Distanz zum Erzeugungsort (km) und wie lange dauert
die Fahrt von dort (einfache Strecke)?

a) Welche Infrastruktur haben Sie fur den Transport (Transporter, LKW, festes
Personal etc.) und gegebenenfalls flr eine Sammel- bzw. Lagerstelle?

b) Welche eigenen Kosten sind damit verbunden? (Personalkosten / Stundenléhne
Fahrer, km-Kosten / km-Pauschalen, Kosten fur Fahrzeuge (Abschreibung, Reparatur,
Diesel))

¢) Werden Transportkosten den Erzeugern u.U. in Rechnung gestellt bzw. Uber
variierende Eierpreise an die Erzeuger weitergegeben?
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BOLN-Projekt , Inwertsetzung_Bio-Ei“
Befragung zur Logistik von Eiern aus kleinen Legehennenbestanden

11. a) Welche Bedingungen miissen generell fir den Transport und die Lagerung von
Eiern erfillt sein? (z.B. raumliche Trennung bestimmter
Waren/Chargen/GréRenordnungen; Dokumentation)

b) Welche speziellen Bedingungen hinsichtlich Zertifizierungen bzw. Anforderungen
des Auftraggebers mussen erfiillt sein?
c) Stellen Sie eigenes Equipment (z.B. Eierhorden) fiir den Transport zur Verfiigung?

Transport von B-Ware bzw. S-Eiern
12. Wird auch B-Ware abgeholt? Wie hoch sind die Anteile von B-Ware an der
Gesamtliefermenge?

Rechtliche Vorschriften

13. a) Welche rechtlichen Vorschriften sind beim Transport und der Lagerung von Eiern
schwierig umzusetzen?
b) Gibt es Unterschiede zwischen verschiedenen Landkreisen und Bundeslandern?

Althennen
14. Haben Sie auch etwas mit dem Transport von Althennen zu tun?

Vernetzung mit anderen Unternehmen
15. Welche anderen Unternehmen mit Logistiknetzwerk fir Eier kennen Sie?
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Anhang 4: Management-Leitfaden

Praxisorientierter Managementleitfaden zur Reduzierung
und Vermeidung nicht vermarktungsfahiger Eier aus

kleinen Legehennenbestdanden (100 — 3000 Tiere)

entstanden im Rahmen des Projekts ,,Bio-Eier aus kleinen Produktionseinheiten —
Aktuelle und alternative Verwertung nicht vermarktungsfahiger Eier,,

Projektlaufzeit: 01/2020 — 09/2022

Gefordert durch:

* gpndesministerium BOLN
tir Erndk

und Landwirtschaft

aufgrund eines Beschlusses
des Deutschen Bundestages
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1. Einleitung

Der vorliegende praxisorientierte Managementleitfaden ist im Rahmen des Projekts , Bio-Eier aus
kleinen Produktionseinheiten — Aktuelle und alternative Verwertung nicht vermarktungsfahiger
Eier” entstanden. Das Projekt wurde unter der Leitung des Instituts fiir ldndliche Strukturfor-
schung (IfIS) gemeinsam mit der Bioland Beratung GmbH und dem Demeter e.V durchgefiihrt. Ziel
des Projekts war es unter anderem herauszufinden, welche Mengen nicht vermarktungsfahiger
Eier in kleinen Legehennenbestdnden (100 - 3000 Tiere) entstehen und welche Strategien verfolgt
werden, um Eier, welche nicht an den Endkunden abgegeben werden diirfen, dennoch einer
Wertschopfung zuzufiihren.

Die Ergebnisse der im Projekt durchgefiihrten Umfrage sowie die Literaturrecherche ergaben, dass
hinsichtlich der Einflussfaktoren auf die Entstehung von nicht vermarktungsfiahigen Eiern und
moglicher Handlungsoptionen ein Wissensdefizit bei den Tierhalterinnen und Tierhaltern besteht.
Aus diesem Grund wurde der vorliegende Managementleitfaden erstellt, der darauf abzielt, kurz
und praxisnah Einflussfaktoren darzustellen und mégliche Handelsoptionen zu erldutern.

Eine geringe Anzahl nicht vermarktungsfihiger Eier bedeutet, dass wichtige Faktoren wie die
Tiergesundheit, das Stallmanagement, die Fiitterung sowie die physiologische Konstitution der
Tiere sich in einem Optimum befinden. All dies sind Faktoren, welche die Tierhalterin oder der
Tierhalter beeinflussen kann. Der Einfluss der zuletzt genannten auf die Reduzierung bzw.
Vermeidung der Anzahl von nicht vermarktungsfahigen Eiern ist folglich groR. Eine gute fachliche
Praxis tragt zum Tierwohl aber auch zur Wirtschaftlichkeit der Legehennenhaltung bei.

Auf die rechtlichen Rahmenbedingungen der Legehennenhaltung und der Vermarktung von Hiih-
nereiern soll an dieser Stelle nicht eingegangen werden. Eine Vollstindigkeit der Informationen
kann nicht garantiert werden und alle Informationen und Hinweise werden ohne Gewahr und Haf-
tung gegeben.

Zur Vertiefung zu einzelnen Themenbereichen empfiehlt es sich entsprechende Fachliteratur zu
lesen oder eine Fachberaterin oder einen Fachberater fiir Legehenenhaltung zu konsultieren. Bei
Auffalligkeiten hinsichtlich des Gesundheitszustandes der Hennen oder der Beschaffenheit der Eier
muss die betreuende Tierarztin oder der betreuende Tierarzt hinzugezogen werden.

Zum Aufbau des Leitfadens. Nach einer Einleitung mit Qualitdtscharakteristika von Eiern werden
anhand von drei Faktoren (Tier, Fltterung und Futtermittel, Stalleinrichtung und Technik) eher all-
gemeine Informationen und Tipps zum Management von kleinen Legehennenbestidnden gegeben,
welche zur guten fachlichen Praxis beitragen kénnen. In einem weiteren Teil konnen mit Hilfe einer
Tabelle unterteilt in verschiedene Kategorien von nicht vermarktungsfdhigen Eiern (z.B. verlegte
Eier oder Schmutz- und Knickeier) moglich Ursachen und Handlungsoptionen nachgeschlagen wer-
den. Hinter dem Literaturverzeichnis gibt es eine Auflistung von ausgewahlter und empfehlenswer-
ter Literatur.
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2. Qualitatseigenschaften und Vermarktung von Eiern

Die Qualitdt von Eiern wird bestimmt durch verschiede Eigenschaften, beispielsweise der Farbe
und Beschaffenheit der Schale, der Form, den Geschmack, das Gewicht oder die Dotterfarbe.

In unterschiedlichem Umfang kdnnen diese Qualitatseigenschaften von Eiern vor allem durch das
Haltungs- und Futtermanagement beeinflusst werden. Einige der genannten Qualitdtseigenschaf-
ten werden fiir die Kategorisierung von Eiern in sogenannte , Glteklassen” genutzt und sind fiir
das ,Inverkehrbringen”, sprich den Verkauf der Eier, relevant.

Schalenfarbe

Die Schalenfarbe eines Eis ist genetisch festgelegt und kann anhand der Farbe der Ohrscheibe des
Huhns erkannt werden. Ein Huhn mit farbiger Ohrscheibe legt in der Regel braune, eines mit heller
Ohrscheibe weille Eier. Entsprechend wird von Braun- oder WeiRlegern gesprochen. In kleinen
Haltungen gibt es auch Rassen, welche Eier mit griinlicher Schale legen.

Ei-Gewicht

Literaturangaben zufolge schwankt das Gewicht eines Hiihnereis zwischen 40 und 90 Gramm ab-
hangig von Alter und Genetik des Huhns. Daten zur Legeleistung und zum Eigewicht sind bei den
Zuchtunternehmen verfiigbar.

Nach Ergebnissen der amtlichen Legeleistungspriifung betragt das durchschnittliche Eigewicht
sowohl fiir braune als auch fiir weiRe Legehybride etwa 63 Gramm (Damme et al. 2018).

Rechtliche Vorgaben fiir Kennzeichnung und Vermarktung von Eiern

In Deutschland und der EU legen zahlreiche rechtliche Bestimmungen fest, welche Vorgaben fiir
die Kennzeichnung und Vermarktung von Eiern eingehalten werden missen. In der EU sind die
Verordnung (EU) Nr. 1308/2013 und die Verordnung (EU) Nr. 589/2008 mit Durchfiihrungsbe-
stimmungen hinsichtlich der Vermarktungsnormen fiir Eier bindend (Bundesanstalt fiir Erndhrung
und Landwirtschaft (BLE) 2020).

Die Vermarktungsnormen bestimmen wo und wie Eier verkauft werden dirfen, regeln die Kenn-
zeichnung und legen fest, wie Packstellen ihre Eier sortieren missen.

Schmutz- und Knickeier dirfen gemaR diesen rechtlichen Vorgaben nicht an die Endverbrauche-
rinnen und Endverbraucher abgegeben werden.

Weitere Informationen und Details zu den rechtlichen Vorgaben finden Sie u.a. hier:

- BLE (2020): Vermarktungsnormen fiir Eier, Bruteier, Kiiken

- BLE (2021): Eier: Einkauf und Kennzeichnung, Giite- und Gewichtsklassen von Eiern
- Verordnung (EU) Nr. 1308/2013

- Verordnung (EU) Nr. 589/2008

- Gesetz liber die Registrierung von Betrieben zur Haltung von Legehennen
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3. Einflussfaktoren auf die Qualitat von Eiern

Der Mensch und sein Management von Tier und Fltterung sowie die Stalleinrichtung und techni-
sche Ausstattung beeinflussen maRgeblich die Menge der vermarktungsfahigen Eier. Um der Tier-
halterin oder dem Tierhalter Anhaltspunkte zu geben, welche Faktoren im Management beson-
ders beachtet werden missen, wird im Folgenden auf die verschiedenen Bereiche eingegangen
und Handlungsoptionen aufgezeigt.

3.1 Tier

3.1.1 Genetik der Legehennen

Die Herkunft der Hiihner, also die Abstammung, in der Geflligelzucht spricht man auch von ,der
Genetik”, hat einen Einfluss auf das Eigewicht und die Eifarbe sowie die Anzahl der gelegten Eier,
aber auch auf das Wesen der Legehenne.

Brut und Aufzucht

Die Brut, Aufzucht und Haltung der Tiere erfolgen heute meist auf spezialisierten Betrieben. Briite-
reien liefern Eintagskiiken an die Aufzuchtbetriebe, welche die Tiere in geheizten Stillen bis zur
Legereife halten (BLE 2021).

Bereits am ersten Lebenstag beginnt die Immunisierung der Tiere mit allen notwendigen Impfun-
gen. Meistens werden die Junghennen im Alter von 18 bis 20 Wochen an den Legehennenbetrieb
geliefert. Bei der Anlieferung der Junghennen sollte ein Ubergabeprotokoll gefiihrt werden, indem
wichtige Informationen zur Aufzucht wie z.B. die Lichtdauer, Art der Unterbringung (Volieren- oder
Bodenaufzucht), Futterzeiten etc. dokumentiert sind. Die Publikation ,Basiswissen MTool®“ ent-
hilt in Anhang 5 eine Checkliste, in der vermerkt ist, was im Ubergabeprotokoll stehen sollte.

Auch wenn heute relativ wenige Betriebe eine eigene Briiterei und Aufzucht durchfiihren, ist dies
moglich und als Konzept fiir eine erfolgreiche Direktvermarktung auch immer beliebter.

Eine Auflistung von Aufzuchtbetrieben halten die Geflligelwirtschaftsverbande oder Bio-Anbau-
verbande vor.

Herkiinfte fiir Freilandhaltung und 6kologische Haltung

Fir die Freilandhaltung eignen sich tendenziell eher schwerere Legehennen, da diese Tiere in der
Regel etwas robuster sind. Dariiber hinaus sollten Legehennen Uber eine gute Nestgangigkeit ver-
fugen.

Fir die 6kologische Haltung sollten grundsatzlich Tiere eingesetzt werden, welche zu den hierzu-
lande im 6kologischen Landbau angebauten Futtermitteln passen. Mit der Anderung der EU-
Okoverordnung miissen ausgewachsene Hennen ab dem 01.01.2022 zu 100 % Bio-Futter bekom-
men.
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Kriterien fiir die Auswahl der Herkunft:
e Haltungsform (z.B. Freiland oder mind. nach EU-Oko-Verordnung)
e Vermarktungsweg (z.B. Direktvermarktung, Lebensmitteleinzelhandel)
e Artund Verflighbarkeit betriebseigener Futtermittel

Tipps

" Informationen zur Legeleistung, Futterverbrauch und Eigewicht verschiedener Genetiken
sind abhangig von der Genetik bei den groen Zuchthdusern, kleinen Zuchtbetrieben (z.B.
Okologische Tierzucht GmbH) oder dem Bund Deutscher Rassegefliigelziichter erhiltlich.

e Entscheiden Sie anhand der (geplanten) Vermarktungs- und Haltungsform, welche Herkunft
am besten zu den Gegebenheiten auf lhrem Betrieb passt. Auch die verfiigharen, betriebsei-
genen Futtermittel konnen in die Entscheidung einflieBen. Der Austausch mit Kolleginnen
und Kollegen hinsichtlich der genutzten Genetik kann bei der Entscheidungsfindung hilfreich
sein.

e Eine eigene Legehennenaufzucht ist grundsatzlich machbar und bei entsprechenden zeitli-
chen Kapazititen auch zu empfehlen. Die Okologische Tierzucht gGmbH hat einem Leitfaden
zur Kikenaufzucht erstellt. Dieser richtet sich an alle Landwirtinnen und Landwirte, die in
kleinbauerlichem Umfang Kiiken selbst aufziehen mochten.
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3.1.2 Alter und Entwicklungsstatus der Hennen

Beginn der Legetdtigkeit

Bis zum Beginn des Legens werden die Hennen als Junghennen bezeichnet. Abhdngig von der Ge-
netik der Tiere und den Aufzuchtbedingungen beginnt ihre Legetatigkeit im Alter von 20 bis 25
Wochen. Die Legereife einer Herde ist an dem Tag erreicht, an welchem die Tiere an drei aufei-
nander folgenden Tagen eine Legeleistung von mindestens 50 Prozent aufweisen. Erst im Alter von
30 bis 35 Wochen ist eine Henne ausgewachsen und die Aufzucht abgeschlossen.

Fiir das Erreichen der Legereife ist das Alter jedoch ein schwacher Indikator. Einen besseren Hin-
weis auf den Entwicklungsstand der Tiere liefert das Korpergewicht. Dieses sollte im Mittel min-
destens den Angaben der Zuchtfirmen entsprechen.

Beginnen Junghennen mit der Legetatigkeit, bevor ihre korperliche Entwicklung abgeschlossen ist,
kommt es zu einer groReren Anzahl an kleinen Eiern (Eier der HandelsgroRe S) und spater sehr
haufig zu einem Leistungsabfall. Ursache fiir diesen Leistungsabfall ist, dass die von der Henne
aufgenommenen Nahrstoffe und Energie nicht fiir das Wachstum (Erhaltungsbedarf) und die Bil-
dung der Eier (Leistungsbedarf) ausreichen. Eine groRere Menge Futter kann eine Henne jedoch
aufgrund des kleinen Magens nicht aufnehmen. Daher ist es notwendig bereits in der Aufzucht
den Magen des Tiers so zu trainieren, dass das Tier mit dem Futter auf dem Legebetrieb gut zu-
rechtkommen kann.

Kleine Eier der HandelsgroRe S kénnen haufig nur zu einem geringeren Preis abgesetzt werden
oder gelten gar als nicht vermarktungsfahig. Der spatere Leistungsabfall beeintrachtigt ebenso wie
eine hohe Anzahl von kleinen Eiern die Wirtschaftlichkeit der Legehennenhaltung.

Kalziumbedarf fiir Ei-Schalenbildung

Die Wirtschaftlichkeit der Legehennenhaltung wird auch durch die Beschaffenheit der Eischalen
beeinflusst. Flr die Eischalenbildung, die auch nachts erfolgt, bendtigt eine Legehenne ausrei-
chend Kalk. Bereits in der Aufzucht muss deshalb eine ausreichende Versorgung der Junghenne
mit Kalk sichergestellt werden, damit die Knochen optimal aufgebaut werden (Kalziumvorrate im
Medullarknochen). Da fiir den Kalziumstoffwechsel Phosphor wichtig ist, muss bei der Fltterung
auf das richtige Verhdltnis von Kalzium zu Phosphor geachtet werden. Kalzium kann als kohlensau-
rer Futterkalk in grobstrukturierten Partikeln bereitgestellt werden. In dieser Form ist er langsam
16slich und steht der Henne fiir einen ldngeren Zeitraum zur Verfiigung.

Im Alter ist die Kalziummobilisierung aus dem Skelett, sowie die Resorption und Verwertung des
Kalziums aus dem Futter bei Hennen reduziert. In der Folge werden die Eischalen diinner und wei-
cher. Dies duRert sich in einem steigenden Anteil von Lichtsprung (diinne Schalenbereiche), Knick-
(Spriinge in der Schale) und Brucheiern (Spriinge mit Zerreien der Schalenhaute).

Legehennen sollte daher spatestens ab der 50. Lebenswoche zusatzlich leicht verfiigbares Kalzium
in ausreichender Menge zur Verfiigung gestellt werden. Fir die hohen Leistungen, die die
Legehennen erbringen, sollten sie auch ausreichend mit verschiedenen Vitaminen versorgt sein.
Vitamin C begiinstigt die Aufnahme von Kalzium und Vitamin D3 ist fiir die Verarbeitung von
Kalzium im Korper der Legehennen wichtig.
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Begutachten Sie ihre Junghennen im Aufzuchtstall vor dem Umstalltermin. Achten Sie
dabei auf folgende Dinge:

o Allgemeiner Gesundheitszustand der Tiere

o Gewichtshomogenitédt der Herde

o Gewicht der Junghennen

o Brustbeinverkrimmungen, Fuballengesundheit, Gefiederzustand

Fur das Management von Jung- und Legehennen wurde das Mtool entwickelt. Ein
Handbuch ,Basiswissen MTool®“ enthélt bebilderte Erklarungen, wie eine sachgemaRe
Tierbeurteilung erfolgen sollte. Fur die Tierbeurteilung im Stall gibt es Karten mit Abbil-
dungen.

Dartiber hinaus gibt es Erfassungsbégen und Excel-Tabellen fiir die Dateneingabe und -
auswertung. Das Mtool kann auf der Internetprasenz der Bundesanstalt fiir Erndhrung
und Landwirtschaft kostenfrei heruntergeladen werden. Weitere kostenfreie Hilfsmittel
gibt es auf der Webseite MuD Tierschutz. Auch ein Seminar zur Beurteilung von Lege-
hennen kann hilfreich sein.

Zur Ermittlung des Durchschnittsgewichts einer Herde, werden 10 % der Tiere gewogen
und das durchschnittliche Gewicht ermittelt. Dafiir kann eine normale Kiichenwage
oder eine spezielle Tierwaage verwendet werden.

Nach der Ermittlung des Durchschnittsgewichts wird die Anzahl der Hennen, welche je
10 % Uber und unter dem Durchschnittgewicht liegen bestimmt. Diese Anzahl wird ins
Verhaltnis zur Gesamttierzahl gesetzt. Ein Wert liber 80 % entspricht einer guten Ho-
mogenitit/ GleichmaRigkeit der Herde. Werte darunter zeigen eine ungleiche Ge-
wichtsverteilung in der Herde an.

Informationen zum Zielgewicht der ausgewahlten Genetik gibt es bei den Zuchtunter-
nehmen. Sollte das Zielgewicht zum Zeitpunkt der Umstallung noch nicht erreicht sein,
sollte weiterhin Aufzucht- oder Vorlegefutter (ca.1 kg pro Tier/ Woche) gefiittert wer-
den.

Das Lichtprogramm im Stall beeinflusst die Kérperentwicklung und somit auch die Lege-
leistung. Junghennen sollten schonend an den langeren Lichttag gewohnt werden.

Der Bedarf der Legehennen an Kalzium, Vitaminen und Energie kann am besten gedeckt
werden, wenn die Futterung dem Alter und Entwicklungsstadium entsprechend in ver-
schiedenen Phasen und entsprechend mit unterschiedlichen Futterzusammensetzun-
gen erfolgt.

Ab der 50. Lebenswoche der Legehennen sollte die zusatzliche Aufnahme von Vitami-

nen geférdert werden. Details zur Umsetzung finden sich im Kapitel Flitterung der Le-
gehennen.

196




Inwertsetzung_Bio-Ei Schlussbericht

3.1.3 Gesundheitsstatus der Legehennen

Gesunderhaltung

Das oberste Ziel einer jeden Tierhalterin und eines jeden Tierhalters muss die Gesunderhaltung der
Tiere sein. Eine Umgebung, die das Ausleben der natirlichen Bedirfnisse erméglicht, fordert die
Tiergesundheit. Dazu gehoéren ein ausreichendes Platzangebot im Stall, in den Legenestern oder
Sitzstangen, im Auslauf, sowie ausgewogenes Futter und Beschaftigungsmaterial. Auch dem
praktizierten Hygienemanagement kommt bei der Gesunderhaltung der Tiere eine zentrale Rolle
Zu.

Da Hihner eine Erkrankung oder Schwéche erst sehr spat zeigen, um nicht in der Rangordnung
innerhalb der Herde abzufallen, bedarf es groRer Wachsamkeit der Tierbetreuerin oder des Tier-
betreuers. Der Gesundheitszustand der Hithner muss taglich kontrolliert werden.

Beeintrachtigungen des Gesundheitszustandes

Beeintrachtigungen des Gesundheitszustandes der Legehennen beeinflussen die Eiqualitat negativ
und folglich die Anzahl der vermarktungsfahigen Eier.

Verschmutze oder blutige Eier kdnnen verschiedene Ursachen haben. Falsche Fiitterung, Durchfall-
erkrankungen, Milbendruck oder vermehrtes Kloakenpicken kdnnen Blut und Kot an der Kloake
bedingen und bei der Eiablage gelangen diese auf die Eioberflache.
Gesundheitsbeeintrachtigungen kénnen sich auch in der Beschaffenheit der Eier widerspiegeln.
Deformierte oder diinnschalige Eier kdnnen ein Hinweis auf Infektiése Bronchitis, New Castle
Disease oder das Egg Dropp Syndrom sein. Auch kornige Auflagerungen oder raue und aufgehellte
Eischalen entstehen haufig durch Infektionskrankheiten. Des Weiteren kann ein Rickgang der
Legeleistung in Kombination mit einer Verdnderung der EigroRe sowie der Dotterfarbe ein Hinweis
auf einen beeintrachtigten Gesundheitszustand sein.

Gegen einige der genannten Erkrankungen gibt es Impfungen, manche davon sind verpflichtend.
Mehr Informationen zu Krankheiten und Impfungen in Klein- und Hobbygeflligelhaltung gibt es z.B.
in einer Zusammenstellung des MSD Tiergesundheit.

Grundsatzlich ist es sinnvoll einen Beratungsvertrag mit einer Tierdrztin oder einem Tierarzt
abzuschlieRen, der die Tiere regelmaRig begutachtet. Bei Auffilligkeiten muss der
Tiergesundheitsdienst oder die Tierarztin/ der Tierarzt friihzeitig informiert werden. Abmagerung,
Durchfall, Atemgerausche, verminderter Futter- und Wasserverbrauch, Federpicken, Kannibalismus,
etc. erfordern umgehendes Handeln.
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Beobachten Sie ihre Tiere. Wie verhalten sie sich untereinander? Wie sieht ihr Feder-
kleid aus?

Kontrollieren und dokumentieren Sie den taglichen Futter- und Wasserverbrauch.

Priifen Sie taglich den Gesundheitszustand der Tiere durch Tierkontrollen. Wie eine
Tierbeurteilung durchgefiihrt wird und viele weitere Tipps konnen dem ,,Basiswissen
MTool®“ entnommen werden. Die Angebote der Beratungseinrichtungen der Bun-
deslander, der Bio-Anbauverbdnde sowie der Gefligelwirtschaftsverbdnde kénnen
ebenso Hilfestellung geben.

Achten Sie auf Veranderungen der Eischalenbeschaffenheit. Sind die Schalen glatt,
oder weisen sie raue Stellen/ Auflagerungen auf? Verandert sich ihre Farbe? Wie ist
die Festigkeit der Eischale?

Dokumentieren Sie den Verlauf der Legeleistung anhand einer Legeliste (z.B. mit
dieser aus dem Mtool). GemaR der Verordnung (EG) Nr.589/2008 besteht fiir Erzeu-
gerinnen und Erzeuger sowie fiir Packstellen eine Aufzeichnungspflicht. Bei Auffallig-
keiten sollte die Tierdrztin oder der Tierarzt informiert werden.

Untersuchen Sie ihre Hiihner und die Stalleinrichtungen besonders in den warmeren
Monaten auf Milbenbefall. Hilfreich flr das Milbenmonitoring kann eine mit gewell-
tem Packpapier gefiillte Klopapierrolle oder ein Rohr sein. In der Ndhe der Sitzstan-
gen angebracht dient diese den Milben als Riickzugsort, den Sie regelmaRig kontrol-
lieren kénnen.

Eine prophylaktische Behandlung sowie eine systematische Bekdmpfung von Milben
sollte in regelmiRigen Abstinden erfolgen. Hierzu eignet sich ein sogenanntes
Staubbad, das mit Sand und Silikatstaub im Verhéltnis 1:3 gefiillt ist. Silikatstaub
erhalten Sie im Tierbedarf. Ebenso geeignet ist ein Anstrich des Stalles mit Kalkmilch
aus geloschtem Kalk.

Eine Eigenkontrolle des Hiihnerkots auf Wurmbefall sollte wochentlich durchgefiihrt
werden. Blinddarmwiirmer (Heterakis sp.) sind gut zu erkennen, da sie zwar sehr
diinn sind aber mit etwa 1 cm recht lang sein kdnnen. Bei Verdacht auf Wurmbefall
schicken Sie eine Kotprobe ihrer Hihner zur Untersuchung an den Tiergesundheits-
dienst in der Region. Wie Sie eine Kotprobe sammeln und welche Anforderungen Sie
flr einen Versand beriicksichtigen mussen, finden Sie in ,Basiswissen MTool®“ in den
Kapiteln 4.1.3 und 5.5..

Erstellen Sie gemeinsam mit lhrer Gefllgeltierarztin oder lhrem Gefliigeltierarzt und
bei Zukauf der Junghennen in Zusammenarbeit mit dem Lieferanten einen auf ihren
Betrieb angepassten Impfplan und verfolgen Sie diesen. Eventuell kdnnen Auffri-
schungsimpfungen notwendig sein.
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3.2 Fitterung und Futtermittel

3.2.1 Bedarf

Legehennen erbringen hohe Leistungen. Die Versorgung mit Futter und Wasser muss an diese
Leistungen angepasst sein, um sowohl den Erhaltungsbedarf als auch den Leistungsbedarf der
Tiere zu decken.

Der Erhaltungsbedarf ist der Bedarf, welchen ein Huhn hat, um die Entwicklung des Korpers
abzuschlieBen und die Korperfunktionen zu erhalten. Der Erhaltungsbedarf entspricht etwa 2/3
der Gesamtenergieaufnahme. Der Leistungsbedarf ist der Bedarf, welchen ein Huhn fir die Lege-
leistung bendotigt. Der Leistungsbedarf entspricht etwa 1/3 der Gesamtenergieaufnahme.

Der Bedarf eine Legehenne ist abhdngig vom Tier (Genetik, Alter und Befiederungszustand), dem
Energiegehalt des Futters sowie der Haltungsform und ggf. der Stalltemperatur. Bei Legehybriden
betragt die tagliche Futteraufnahme pro Tier zwischen 90 und 130 Gramm. Die Zweinutzungstiere
der OTZ haben einen Bedarf von 135 bis 145 Gramm pro Tier und Tag.

Fur die zielgerichtete Fltterung ist es notwendig zu wissen, wie hoch die tagliche Futteraufnahme
und damit Ndhrstoffaufnahme ist. Eventuell muss eine Anpassung der Nahrstoffgehalte erfolgen
oder MaRnahmen ergriffen werden, die zu einer gesteigerten Futteraufnahme der Hennen fiihren.

3.2.2 Futter

Fiir eine dem Bedarf entsprechende Fiitterung muss das Futter attraktiv fir die Legehennen sein,
die richtigen Inhaltsstoffe in moglichst optimalem Verhiltnis enthalten und das natirliche
Verhalten der Hennen mit Giber 10.000 Pickbewegungen beriicksichtigen.

Futterkomponenten

In der Praxis werden verschiedene Futterkomponenten zusammen gemischt, um den Bedarf der
Legehennen bestméglich zu decken. Gangige Futterkomponenten sind Getreide wie Mais, Weizen
oder Gerste, die etwa 60 % des Legehennenfutters ausmachen und die Hauptenergielieferanten
sind. Fir die adaquate Versorgung mit Protein werden Soja, Sonnenblumenkerne, Hilsenfriichte
oder Krautermehle verwendet. Sie machen etwa 30 % des Futters aus. Die verbleibenden 10 % der
Futtermischungen sind Mineralstoffe, Vitamine und Kalzium.

Die Nutzung eigener Futterkomponenten wie Weizen, Mais und Gerste ist moglich. Bei der eigenen
Futtermischung muss auf die bedarfsgerechte Zusammenstellung geachtet werden. Die
Zusammenarbeit mit einer Futtermihle zur Mischung eines Ergdnzers ist empfehlenswert.

Futterfarbe und -struktur

Neben der Zusammensetzung des Futters ist auch seine Farbe und Struktur entscheidend fiir die
Aufnahme durch das Huhn. Homogenes Futter mit 80 % der Futterbestandteile in einer GroRe von
0,5 — 2,0 Millimetern und roten und gelben Partikeln wird bevorzugt. Mit Hilfe eines Siebkastens
kann nach einem vorgegebenen Schema die KérngroRenverteilung des Futters Gberprift werden.
Futtermischungen werden als Futtermehle, gekriimmelt oder als Pellets angeboten. Pellets sind
jedoch nicht zu empfehlen, da die Hennen mit wenigen Pickschldgen ihren Energiebedarf gedeckt
haben und es bei mangelnder Beschéaftigung zu Fehlverhalten wie Federpicken kommen kann.
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Phasenfiitterung

Da sich die Leistung der Legehennen im Verlauf der Legeperiode verdndert und damit auch die
Bedirfnisse an das Futtermittel, hat sich die Phasenfiitterung etabliert. Bei dieser verdandert sich
die Zusammensetzung der Futterkomponenten entsprechend dem Bedarf der Tiere.

Beispielsweise im Managementleitfaden ,Minimierung von Federpicken und Kannibalismus bei
Legehennen mit intaktem Schnabel” der Landwirtschaftskammer Niedersachsen oder in
LEmpfehlungen zur Verhinderung von Federpicken und Kannibalismus bei Jung- und
Legehennen” des Niedersachsischen Ministeriums fiir Erndhrung, Landwirtschaft und
Verbraucherschutz oder ,Legehennenfiitterung Einsatz heimischer Futtermittel Fitterung
schnabel-unkupierter Legehennen” der bayerischen Landesanstalt fir Landwirtschaft. Sowie im
Leitfaden Gefliigel der Niedersdchsischen Landwirtschaftskammer konnen ndhere Details zur
Futterzusammensetzung und -struktur sowie zur Phasenfiitterung nachgelesen werden. Die
Angaben beziehen sich zum groRten Teil auf gdngige Legehybride.

Beschaftigung und erganzende Vitamin- und Mineralienquellen

Ein Huhn verbringt 60 % der Tageszeit mit picken und scharren. Es ist daher empfehlenswert, den
Tieren Beschaftigungsmaterial zur Verfiigung zu stellen. Silage, Heu, getrocknete (Bio)-Luzerne
oder Weizenkeimlinge bieten Abwechselung und sind dariber hinaus wertvolle Lieferanten von
Proteinen, Vitaminen und Mineralien. Auch Insekten, insbesondere Grillen (Heimchen) sind als
Beschéftigung interessant.

Magensteinchen und Kalziumversorgung

Hihner haben keine Zdhne und sind fir die Zerkleinerung des aufgenommenen Futters auf kleine
Steinchen in ihrem Muskelmagen angewiesen. Sdureunlésliche Magensteinchen aus Quarz, Granit
oder Basalt in einer Kérnung von 2 bis 5 Millimetern, die den Tieren als Mahlhilfe dienen, sollten
einmal monatlich mit 3 Gramm pro Tier angeboten werden.

Fiir eine ausreichende Kalziumversorgung sollten ab dem Zeitpunkt der Einstallung der Jung-
hennen taglich 2 bis 3 Gramm pro Tier Austern- oder Muschelschalen in einem extra Futter-
behélter an einem festen Platz im Stall zur Verfiigung stellen oder breitwiirfig in die Einstreu geben
werden.

Mogliche Erganzungen zum Futter
e Oregano im Futter oder Wasser steigert den Appetit der Legehennen und hat antibiotische
Eigenschaften. Auf 100 Kilogramm Futter sind 35 Gramm Oregano ausreichend.

e Herstellung von Weizenkeimlingen: Das Getreide 3 Tage in lauwarmen Wasser keimen las-
sen. Priifen Sie die Keimlinge vor der Fitterung an die Legehennen. Es sollte sich kein
Schimmel gebildet haben.

e Quark, Joghurt oder andere Milchprodukte enthalten viel Eiweil und sind zwischendurch
eine willkommene Abwechslung fiir die Tiere. Dabei sollte darauf geachtet werden, dass die
Tiere nicht so viel Milchprodukte fressen, dass das reguldre Futter verdrangt wird. Fir Le-
gehybriden besteht bei einer hohen Milchproduktaufnahme die Gefahr der Verfettung.
Achtung: Quark etc. miissen immer in PVC-Behaltern oder Futterrinnen angeboten werden.
Verzinktes Blech korrodiert schnell und wird giftig.
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Stellen Sie immer ausreichend Futter und Wasser zur Verfiigung und kontrollieren
Sie die aufgenommene Menge taglich. Einmal pro Tag sollte die Futterrinne leer ge-
fressen sein. Das Verhaltnis von Wasser- zu Futteraufnahme sollte 2:1 betragen.

Die Futter- und Wasseraufnahme zu messen und in einer entsprechenden Liste im
Stall zu dokumentieren, kann Hinweise auf den Gesundheitsstatus der Tiere geben.
Das Mtool enthélt eine Vorlage zur Dokumentation.

Sorgen Sie dafiir, dass alle Tiere Zugang zu ausreichend Futter und Wasser haben.
Pro Henne sollten 10 cm an Fressplatz zur Verfigung stehen und auf 10 Tiere ein
Platz an der Tranke.

Prifen Sie selbst regelmaRig die Qualitdt des Futters. Wie sieht es aus? Wie riecht
es? Wie ist es zusammengesetzt?

Prifen Sie regelmiaRig die Wasserqualitat. Achten Sie dabei auf Farbe, Klarheit, Nie-
derschlag und Geruch. Uberpriifen und reinigen Sie alle Teile, die zur Wasserversor-
gung gehoren, regelmaRig. Ein- bis zweimal jahrlich sollte eine Wasseruntersuchung
erfolgen. Wochentlich sollte die Qualitdt durch eine sensorische Priifung festgestellt
und die Wasserleitungen gesplilt und ggf. desinfiziert werden. werden.

Bewahren Sie die Riickstellproben, welche Sie bei der Lieferung des Futters erhalten,
bis zur nachsten Lieferung auf.

Das Futter sollte hin und wieder auf Inhaltsstoffe, besonders Rohprotein und Me-
thionin, untersucht werden. Der Verband Deutscher Landwirtschaftlicher Untersu-
chungs- und Forschungsanstalten hat auf seiner Internetprasenz eine Ubersicht der
fir die Futtermitteluntersuchung zustidndigen Behdrden zusammengestellt:
https://www.vdlufa.de/de/index.php/links/lufa. Einige der Behdérden stehen auch
Privatpersonen fiir Untersuchungen zur Verfiigung. Die Kosten fiir eine Futtermittel-
untersuchen betragen zwischen 60 und 80 Euro.

Ob die zusatzliche Gabe von Vitaminen und oder Kalzium-Phosphorpraparaten not-
wendig ist und in welcher Menge, kldren Sie am besten mit ihrer betreuenden Tier-
arztin oder ihrem betreuenden Tierarzt.

Okologisch wirtschaftende Betriebe iiberpriifen vor dem Einsatz von Produkten, ob
diese in der FIBL Betriebsmittelliste (https://www.betriebsmittelliste.de/) gefihrt
sind.
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3.3 Stalleinrichtung und Technik

Neben dem Tier und der Fitterung beeinflusst auch der Stall und dessen technische Ausstattung
die Anzahl vermarktungsfahiger Eier. Zur Stalleinrichtung und -technik zdhlen z.B. die Einstellung
der Liftung, das Offnen und SchlieRen der Nester, die Neigung des Kippbodens in den Nestern
oder die Stalltemperatur. Auch das Einstreumanagement sowie die Lange des Lichttages gehdren
dazu.

Einstreu

Die Einstreu im Stall sollte saugfahig, trocken und Staub arm sein. Am haufigsten wird Kurzstroh
eingesetzt. Geeignet sind aber auch andere Materialien wie beispielsweise staubarme Hobelspéane,
Lignocellulose, Maisspindelgranulat oder Miscanthus.

Stalltemperatur und Luftfeuchte
Die optimale Stalltemperatur betragt zwischen 16 und 24 °C und die Luftfeuchte sollte zwischen 50
bis 70 % liegen. Gegenliber Kilte sind Hihner relativ tolerant. Minustemperaturen und vor allem
Zugluft missen vermieden werden. Bei einer Luftfeuchtigkeit von weniger als 60 % kann es zu
Staubbelastung im Stall kommen.

Be- und Entliiftung

Die Be -und Entliiftung sollte einen Luftaustausch von 4,5 m3 Luft je kg Lebendgewicht und Stunde
ermoglichen. Besonders in den Sommermonaten muss auf eine ausreichende Belliftung geachtet
werden, um eine Uberhitzung im Stall zu verhindern.

In den Wintermonaten ist die Luftung notwendig, um Feuchtigkeit abzufiihren und die
Konzentration von Schadstoffen wie Ammoniak (NHs) oder Kohlenstoffdioxid (CO2) zu verringern.
Die Konzentration von NHj sollte unter 10 ppm und die von CO; unter 3000 ppm liegen.

Licht: Dauer und Intensitat

Die Lichtdauer und Lichtintensitdt beeinflussen das Verhalten und die Legeleistung von Hihnern.
Durch (kiinstlich) ldnger werdende Tage werden die Eierstocke der Legehennen stimuliert und die
Legetatigkeit beginnt.

Als Lichtquellen eignen sich hochfrequente Leuchtstoffrohren oder Energiesparlampen mit > 2000
Hz im warmweilen Spektrum von 2700 bis 3000 K. Da Hiihner anders sehen als Menschen, sollten
Leuchtmittel mit geringer Frequenz nicht verwendet werden.

Beim Lichtprogramm sollten die Managementempfehlungen der Zuchtunternehmen beachtet
werden. Veranderungen der Tageslichtldnge sollten erst erfolgen, wenn die Tiere das Zielgewicht
erreicht haben.

Legenester und Aufstiegshilfen

Fiir jedes Tier muss ausreichend Platz, auch in den Legenestern, verfligbar sein. Ein Nest sollte flr
5 bis 7 Hennen angeboten werden. Ein Gruppennest von einem Quadratmeter ist ausreichend fir
80 bis 120 Legehennen. Durch das Anbringen von Abweisern zwischen den Nestern kann die
Nestbelegung gesteuert und eine gleichmaRige Verteilung der Hennen auf die Nester erzielt
werden. Uber ein ausreichendes Platzangebot hinaus erleichtern Aufstiegshilfen den Hiihnern das
Auffinden der Nester und beugen verlegten Eiern vor. Gemal & 13 Abs. 5 Nr. 4 der Tierschutz-
Nutztierhaltungsverordnung muss jedes Tier mindestens wahrend der Legephase uneingeschrankt
Zugang zu einem Legenest haben.
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e Verlegte Eier mehrfach taglich aufsammeln und Stellen im Stall, an die Eier gerne ver-
legt werden (unter den Nestern oder in den Stallecken) ausleuchten.

e Bei Legehybriden muss in den ersten Tagen nach der Umstallung insbesondere, wenn
die Zielgewichte noch nicht erreicht wurden, im Mobilstall darauf geachtet werden,
dass im Frihling und im Sommer die gleiche Lichtstundenzahl wie im Aufzuchtstall ge-
geben wird (siehe Ubergabeprotokoll des Aufziichters). Gegebenenfalls kann es bei
der Einstallung im Sommer hilfreich sein die Fenster durch Abkleben zu verdunkeln.
Die vorgeschriebenen acht Stunden Dunkelphase miissen erhalten bleiben.

e Die Besatzdichten beachten. In der 6kologischen Haltung nach EU-Oko-Verordnung
diirfen nicht mehr als 6 Hihner pro Quadratmeter gehalten werden. Die Vorgaben der
Anbauverbande kdnnen strenger sein. In der konventionellen Legehennenhaltung diir-
fen maximal 9 Hihner pro Quadratmeter gehalten werden.

e Die Priifung der technischen Funktionsfahigkeit der Liftungsanlage in die tagliche
Routine aufnehmen und die Anlage nach Bedarf reinigen (z.B. Liftungsschachte ent-
stauben).

e Messgerdte zum Messen von Temperatur und Luftfeuchtigkeit oder der Luftgeschwin-
digkeit, des Volumenstroms und Lufttemperatur nutzen. Bei erfahrenen Tierbetreuern
kann eine taglich erfolgende sensorische Priifung (riechen) zum Feststellen des Am-
moniakgehalts ausreichend sein. Die Liuftung muss entsprechend der Priifungsergeb-
nisse angepasst werden.

e Zur Reduzierung der Entstehung von Ammoniak sollten anfallende Exkremente mog-
lichst zeitnah aus dem Stall entfernt werden.

e Zusatzliche Umluft-Ventilatoren oder Vernebelung im Stall kann fir Abkihlung im
Sommer sorgen.

e |Im Aufzuchtstall und auf dem eigenen Betrieb sollte unmittelbar nach der Umstallung
das gleiche Lichtprogramm gefahren werden. Die Lichtdauer sollte schrittweise mit der
Entwicklung der Junghennen (Zunahme von Gewicht) um etwa 30 Minuten pro Woche
verlangert werden.

e Angaben zum Lichtprogramm, Art der Fiitterung und erhaltene Impfungen sollten
immer beim Aufziichter erfragt werden und im Ubergabeprotokoll oder dem Liefer-
schein vermerkt sein. Die Publikation ,Basiswissen MTool®“ enthalt in Anhang 5 eine
Checkliste, in der vermerkt ist, was im Ubergabeprotokoll stehen soll. In der Publikati-
on ,Minimierung von Federpicken und Kannibalismus bei Legehennen mit intaktem
Schnabel” der Landwirtschaftskammer Niedersachsen findet sich dariiber hinaus ein
Vorschlag fiir ein ausfiihrliches Ubergabeprotokoll.
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vermarktungsfahiger Eier

4. Mogliche Ursachen und Handlungsoptionen fiir verschiedene Kategorien nicht

4.1 Mogliche Ursachen und Handlungsoptionen fiir verlegte Eier

Eierkategorie: Verlegte Eier

Mogliche Ursachen

Handlungsoptionen

Verlegte Eier mehrmals taglich absammeln und die Eiab-
lage an unerwiinschten Stellen dadurch unattraktiv ma-
chen.

Junghennen nehmen die Lege-
nester schlecht an

Bereits in der Aufzucht bzw. nach der Umstallung sollten
die Junghennen die Mdglichkeit bekommen, die Nester
zu erkunden. Spatestens 2 bis 4 Wochen vor Beginn des
Eierlegens sollten sich die Tiere mit den Nestern vertraut
machen koénnen.

Erreichbarkeit der Nester prifen und ggf. Anflugstangen
oder Aufstiegshilfen vor den Nestern anbringen.

Junghennen finden die Nester nicht

Gewohnung der Junghennen an die Nester durch geziel-
tes Platzieren der Hennen in die Nester. Dies ist eine
kurze Zeit ressourcenintensiv, der Effekt ist erfahrungs-
gemaR groR.

Bei der Einstallung der Junghennen bei groReren Tier-
gruppen gezielt die Nester in der Anlage ausleuchten
und in der ersten Woche auch nachts die Nester nicht
verschlieRBen.

An Nestern, bei denen dies moglich ist, einige Nestvor-
hange temporéar entfernen oder hochkleben. So kénnen
die Tiere die Nester besser finden.

Uberbelegte Legenester

Die Anzahl von Nestern tberpriifen und ggf. anpassen.
Ein Einzelnest sollte fiir 5 bis 7 Legehennen zur Verfi-
gung stehen. Ein Gruppennest (1 gm) ist ausreichend fiir
80 bis 120 Legehennen.

Gerade zur Hauptlegephase 3 bis 6 Stunden (abhangig
von der Genetik) nach Beginn der Lichtphase bzw. der
morgendlichen Dammerung muss eine ausreichende
Anzahl von Nestern zur Verfligung stehen.

Steuerung der Nestbelegung durch das Anbringen von
Abweisern zwischen den Nestblocken.

Dunkle Stellen im Stall

Ausleuchten von Stellen an denen Eier bevorzugt verlegt
werden, z.B. Ecken oder unter den Anlagen.

Schlechte Erreichbarkeit der Nester

Anflug- und/ oder Aufstiegshilfen zu den Nestern anbrin-
gen.
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Unattraktive Legenester

Fur die Eiablage werden geschlossene Nester mit locke-
rer Einstreu von den Hennen bevorzugt. Nester mit Ein-
streu sind im Vergleich zu solchen mit Matten meist un-
wirtschaftlicher. Hier gilt es einen Kompromiss zu finden.
Evtl. konnen einzelne Strohhalme in den Nestern die
Attraktivitat steigern.

Das Innere der Legenester sollte dunkler als die Stallum-
gebung sein.

Prifen des Nestes auf Zugluft. Dazu kénnen Sie eine
feuchte Hand in das Nest halten. Evtl. hilf es eine luft-
dichte Platte unter den Nestern anzubringen.

Zu spater Lichtbeginn am Morgen

Einstellungen des Lichtprogramms tiberpriifen und ggf.
anpassen.

Eine Dimmphase zu Tagesbeginn ermdglicht es besonde-
res friihen Hennen die Nester zu finden, wahrend die
restliche Herde weiter schlaft.

4.2. Mogliche Ursachen und Handlungsoptionen fiir Schmutzeier

Eierkategorie: Schmutzeier

Mogliche Ursachen

Handlungsoptionen

Verschmutzung durch
feuchte Einstreu

Die Einstreu priifen und ggf. an feuchten Stellen die Ein-
streu austauschen. Bei Bedarf den gesamten Stall ent-
misten und neu einstreuen.

Die Einstellung des Liiftungssystems priifen und ggf. die
spezifische Luftaustauschrate erhéhen, dabei die Tempe-
ratur der frisch zugefiihrten Luft beriicksichtigen.

In Herbst und Winter kann warme und feuchte Stallluft
auf kiihleren Oberflachen wie dem Stallboden oder der
Einstreu kondensieren und zu nasser Einstreu fihren.

Der Feuchtigkeitsgrad der Einstreu ist optimal, wenn das
Material nach dem Zusammenpressen in der Hand nicht
verbacken ist oder zusammenklebt und die Hande tro-
cken sind.

Ungentigendes
Auslaufmanagement

Den stallnahen Bereich mit einem befestigten Unter-
grund versehen, idealerweise ist dieser Bereich uber-
dacht.

Als Belag flr den stallnahen Auslauf eignen sich Hack-
schnitzel oder grober Kies. Bei Bedarf kénnen diese
leicht ausgetauscht werden.

Regenwasser sollte gezielt vom Dach abgefiihrt werden.

Einsatz und Menge bestimmter
Futtermittel (Antinutritive Substan-
zen)

Einige Futtermittel konnen die Kotkonsistenz verschlech-
tern und so zur Verschmutzung der Schalen beitragen.
Fir diese Futtermittel sollten Einsatzgrenzen beachtet
werden.
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Durchfall

Die Ursachen fiur Durchfall sind
vielfaltig z.B. Futterimbalancen mit
einer Uber- oder Unterversorgung
mit Rohprotein; Futtermittel mit
antinutritiven Stoffen; zu hoher
Natrium-Gehalt im Futter oder
auch Infektionserreger wie Rotavie-
ren, manche Chlostridienarten oder
Darmparasiten.

RegelmaRige Tierkontrollen. Durchfall zeigt sich durch
Kotablagerungen an der Kloake und im Untergefieder
der Hennen sowie durch dinnflissigen und wassrigen
Kot im Stall.

Uberpriifung der Stalltemperatur und der Wasser-
aufnahme der Tiere.
Ggf. sind Anpassungen notwendig.

Zur Stabilisierung des Magen-Darm-Traktes des Huhns
eignet sich die Gabe von Sauren wie Apfelessig oder
auch Kanne Brottrunk im Trinkwasser. Dadurch wird der
pH-Wert im Magen-Darm-Trakt gesenkt und schadliche
Bakterien im Darm der Hennen reduziert. Hierzu werden
natirliche Sauren wie Obstessig oder Kanne Brottrunk
dem Trinkwasser zugemischt. Auf 1 Liter Trinkwasser
etwa 5 bis 10 ml natirliche Saure oder Obstessig.

Uberpriifung des Futtermittels (Angaben des Herstellers,
Identifikation von antinutritiven Stoffen).

Futterproben ziehen und im Labor eine Futter-

mitteluntersuchung in Auftrag geben.

Ggf. Futterwechsel

Kotproben nehmen und im Labor untersuchen lassen.

Einen Tierarzt hinzuziehen, wenn sich der Durchfall nach
48 Stunden nicht einstellt.

Durchfall bedingt durch hohe Was-
seraufnahme auf Grund erhohter
Stalltemperaturen

Temperatur regelmaRig kontrollieren und die Einstellun-
gen des Liiftungssystems anpassen.

Im Sommer bei sehr heiBen Temperaturen ist auf eine
ausreichende Luftbewegung im Bereich der Tiere zu ach-
ten.

Ggf. zusatzliche Umluft-Ventilatoren oder Verneblungs-
systeme anbringen, um fiir Abkiihlung im Stall zu sorgen.

Verschmutzte Nestmatten

Nestmatten regelmaRig auf Verschmutzung kontrollieren
und bei Bedarf reinigen.

Prifen des Stallklimas auf Zugluft. Moglicherwiese ru-
hen, schlafen und koten die Hiihner in den Nestern, da
sie dort einen zugfreien Platz finden.

Verschmutze Einstreu im Nest

Nesteinstreu bei Verschmutzung austauschen. Die Ver-
wendung verschiedener Materialien wie Strohhacksel,
Hobelspane (staubfrei), Torf, Maisspindelgranulat oder
Lignocellulose ist moglich.

In Dinkelspelzen gelegte Eier versinken bei ausreichen-
der Einstreumenge und sind in der Regel sauberer.

Prifen des Stallklimas auf Zugluft. Moglicherwiese ru-
hen, schlafen und koten die Hiihner in den Nestern, da
sie dort einen zugfreien Platz finden.
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Hoher Anteil an staubigen
Eiern

Luftungseinstellung im Stall anpassen, so dass mehr
Staubpartikel durch die Abluftliiftung abgesaugt werden.

Ggf. weniger Einstreu verwenden. Die Tiere missen wei-
terhin ihr natiirliches Verhalten ausiiben kénnen.

Das Sandbad in den Wintergarten platzieren.

Staub im Stall reduzieren z.B. durch eine Wasservernebe-
lungsanlage.

Entfernen von Staub im Stall, wahrend viele Tiere im
AuRenbereich sind, um Stress bei den Tieren zu reduzie-
ren.

Weniger Staub im Stall bietet weniger Schadlingen einen
Rickzugsort.

Blutige Eierschalen

Hoher Milbendruck

Eine prophylaktische Behandlung sowie eine systemati-
sche Bekdampfung der roten Milbe sollten in regelmaRi-
gen Abstanden erfolgen. Hierzu eignet sich ein Staubbad,
das mit Sand und Silikatstaub im Verhaltnis 1:3 gefiillt
ist. Silikatstaub (Silicosec oder Kieselgurt) erhalten Sie im
Tierbedarf. Ebenso geeignet ist ein Anstrich des Stalles
mit Kalkmilch aus gel6schtem Kalk.

Hilfreich fir das Milbenmonitoring kann eine mit gewell-
tem Packpapier gefiilite Klopapierrolle oder ein Rohr
sein. In der N&dhe der Sitzstangen angebracht dient diese
den Milben als Riickzugsort, den Sie regelmaRig kontrol-
lieren konnen.

Verletzte Kloake bei Junghennen
mit groRen Eiern

Durch die Fitterung die Entwicklung des Eigewichts
steuern. Ziel sollte es sein eine moglichst hohe Anzahl
Eiern der Glteklasse M und L zu produzieren.

Verletzte Tiere aus der Herde nehmen und in einem
Krankenabteil behandeln und halten. Zur Behandlung
der bepickten oder blutigen Stelle(n) Zinksalbe oder Job
verwenden. Zu beziehen sind diese tber den Fachhan-
del.

Zustand des Tieres regelmaRig prifen.

Eine fachgerechte Nottotung kann notwendig sein.

Vermehrtes Kloakenpicken in der
Herde

Besatzdichte im Stall Gberprifen und ggf. die Tieranzahl
reduzieren.

Anzahl der Legenester priifen und ggf. anpassen.

Den Nestbereich abdunkeln. Im Dunkeln kdénnen die
Tiere die bei der Eiablage ausgestiilpte und glanzende
Kloake nicht (so gut) sehen und danach picken.

Hennen legen Eier auRerhalb der Nester ab. (Mdgliche
Handlungsoptionen siehe ,Verlegte Eier”). Die bei der
Eiablage ausgestilpte und glanzende Kloake ist fir die
anderen Hennen attraktiv und wird mit dem Schnabel
erkundet.

Anzahl der Sitzstangen priifen, pro Huhn miissen min-
destens 18 cm Platz auf der Sitzstange verfugbar sein.
Die Regelungen der Bio-Verbande kénnen davon abwei-
chen.
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Entziindung im Legeapparat

Neben einer Rétung der entziindeten Stelle, vereinzelt
sich das Tier und kriimmt sich zusammen.

Das Tier aus der Herde nehmen und von einem Tierarzt
untersuchen lassen. Dieser stellt eine Diagnose und ent-
scheidet das weitere Vorgehen.

4.3. Mogliche Ursachen und Handlungsoptionen fiir Knick- und Brucheier

Eierkategorie: Knick — oder Brucheier

Mogliche Ursachen

Handlungsoptionen

Uberbelegte Nester

Die Anzahl der Hennen pro Nest priifen und ggf. anpas-
sen. Ein Nest sollte fiir 5 bis 7 Legehennen zur Verfiigung
stehen. Ein Gruppennest (1 gm) ist ausreichend fiir 80
bis 120 Legehennen.

Steuerung der Nestbelegung (durch Anbringen von Ab-
weisern zwischen den Nestblocken).

Eier bleiben zu lange im Nest und
nachfolgende Tiere beschadigen
oder Bepicken die Eier.

In kleinen Haltungen Einzelnester und Gruppennester
mehrmals am Tag auf Eier kontrollieren und die Eier
ablesen.

Den Hennen Beschéftigungsmaoglichkeiten anbieten, z.B.
ein kleiner Ballen Stroh, Picksteine, gekeimtes Getreide
etc.

Zu viele Eier werden gleichzeitig auf
dem Eierforderband transportiert

Erstes Einsammeln der Eier 2 - 2,5 Std. nach dem Beginn
des Lichttages.

Das Eiférderband ggf. 6fters laufen lassen.

Falsche Einstellung des Eiforder-
bandes

Die Einstellung des Eiférderbandes priifen und ggf. an-
passen. Ein Nachjustieren kann notwendig sein.

Das Eiférderband lauft ruckelig,
Uberginge zwischen mehreren
Férderbéandern sind nicht optimal.

Unebenheiten und ruckeligen Transport der Eier vermei-
den durch regelmaRiges Fetten bzw. Olen des Antriebs.
Die Férderbander aufeinander abstimmen.

Hennen bepicken Eier

Verlegte Eier zeitnah aufsammeln.

Das Bepicken der Eier kann ein Anzeichen auf Mangelzu-
stande (Kalzium oder Protein) sein. Uberpriifen Sie die
Futteraufnahme und die Futterqualitat.

Bieten Sie den Tieren Kalzium in Form von Muschelscha-
len an. Auch Kalziumflussigpraparate, welche tber das
Trinkwasser verabreicht werden, kénnen helfen.

Prifen Sie die Beschaftigungsmoglichkeiten der Tiere
und schaffen Sie ggf. Beschaftigung.

Als Beschaftigungsmoglichkeiten eignet sich beispiels-
weise ein kleiner Ballen Stroh, Picksteine, gekeimtes
Getreide etc.

Nesttyp

Verweildauer der gelegten Eier im Nest reduzieren, dafir
ggf. haufigeres Absammeln der Eier.

Den verwendeten Nesttyp dndem. In Abrollnestern oder
solchen mit Kippboden gibt es weniger beschadigte Eier.
Der Neigungswinkel im Abrollnest sollte etwa 15% be-
tragen.
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Verlegte Eier werden von Hennen
beschadigt

Siehe Handlungsoptionen verlegte Eier.

Nervose, unruhige Tiere, die die
Eier beschadigen

Eine gute Mensch-Tier Beziehung aufbauen und pflegen,
dafir viel Zeit im Stall verbringen, mit den Tieren spre-
chen, vorsichtige Bewegungen machen, Tiere ruhig fan-
gen, Tiere langsam an schnelle Bewegungen gewdhnen,
laute Gerdusche steigern, zu unterschiedlichen Zeiten
Futter oder ganze Kérner im Stall/ Auslauf verteilen, ein
Radio im Stall laufen lassen.

Auswahl einer Genetik, welche weniger nervés ist und
sich weniger im Stall bewegt als andere Genetiken.

Gestresste Tiere
durch Lichtquellen

Die Lichtquellen Uberpriifen und ggf. austauschen. Im
Stall sollte es keine flackernden Leuchtmittel geben.

Gestresste Tiere auf Grund von
Schadnagern im Stall wéahrend der
Nacht

Zugang der Schadnager in den Stall verhindern.
Ggf. Kammerjager beauftragen.

Hitzestress

Kalzium und Karbonat sind auf Grund einer Verschiebung
des Saure-Basen-Gleichgewichts der Hennen bei Hitze-
stress weniger verfiigbar. In der Folge nimmt die Scha-
lenstabilitat der Eier ab. Fiir Abkiihlung im Stall sorgen
z.B. durch ein angepasstes Liftungsmanagement, zusatz-
liche Umluft-Ventilatoren oder Verneblungssysteme.

Eine verringerte Futteraufnahme und damit auch Kalzi-
umaufnahme auf Grund von erhéhten Temperaturen.
Die Resorption aus dem Knochen wird erhoht, die resor-
bierbare Kalziummenge ist jedoch limitiert. In der Folge
kann es zu weniger harten Eischalen kommen.

Altersbedingte Abnahme der Scha-
lenstabilitat

Phasenfitterung mit auf den Bedarf der Legehennen
abgestimmter Zusammensetzung.

Um die schlechte Kalzium-Resorption im Alter (ab ca. der
50. Lebenswoche) auszugleichen sollte der Kalziumgeh-
alt im Futter von 3,7- 4,0 % erhoht werden.

Bereits in der Aufzucht auf eine ausreichende Versor-
gung der Junghenne mit Kalk achten (Knochenaufbau,
Kalziumvorrate im Medullar-knochen). Da fir den Kalzi-
umstoffwechsel Phosphor wichtig ist, muss bei der Fiit-
terung auf das richtige Verhaltnis von Kalzium zu Phos-
phor geachtet werden. Kalzium kann als kohlensaurer
Futterkalk in grobstrukturierten Partikeln bereitgestellt
werden. In dieser Form ist er langsam |6slich und steht
der Henne fiir einen langeren Zeitraum zur Verfligung.
Auch Vitamine mussen in ausreichender Menge von den
Hennen aufgenommen werden. Eine Absprache mit der
Futtermibhle ist sinnvoll.

Ggf. mit der/dem betreuenden Tierartzin/ Tierarzt oder
dem Gefliigelgesundheitsdienst die zusatzliche Gabe von
Vitaminen abklaren.
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Zu wenig Einstreu im Nest

Die Menge der Einstreu anpassen.

RegelmaRiges Einsammeln der Eier. Sind ausreichend
Dinkelspelzen im Legenest versinken die Eier in der Ein-
streu. Die Eier sind in der Einstreu vor Bepicken oder
dem StoR eines anderen Eis geschiitzt.

Entwicklungsstatus der Tiere zu
Beginn der Legetatigkeit/ Unterge-
wichtige Junghennen

4.4. Mogliche Ursachen und Handlungsoptionen fiir S-Eier

Priifen des Gewichts der Herde am Tag der Umstallung.
Das Zielgewicht der Genetik erfahren Sie in den Produkt-
blattern der Zuchtunternehmen, beim Aufziichter der
Junghennen oder beim Gefligelzuchtverein.

Wenn die Tiere leichter als das Zielgewicht sind, sollte
die Herde mit Licht und Aufzucht- oder Vorlegefutter (ca.
1 pro Tier/Woche) gebremst werden. Werden die Tiere
schonend an den langeren Lichttag gewohnt, triff die
Legereife verzogert ein. Zu Beginn der Legetatigkeit wer-
den dann zwar weniger Eier produziert, aber es entste-
hen auch weniger S-Eier und in der Regel fiihrt die be-
schriebene MaRRnahme zu einer ldngeren kontinuierli-
chen Legeleistung.

Legehennenfutter mit erhohtem Rohproteingehalt erst
dann fiittern, wenn die Zielgewichte der Hiihner erreicht
sind.

Beim Ziichter oder dem Junghennenlieferanten das pas-
sende Lichtprogramm fiir die Genetik erfragen und ggf.
anpassen.

Bei Legehybriden kann ab der 20. Lebenswoche mit ei-
nem Step-up Lichtprogramm gearbeitet werden. Dabei
wird ein an das Lichtprogramm des Aufzuchtstalls ange-
passtes Lichtprogramm gefahren. In der Regel sind das
10 bis 12 Stunden pro Tag mit einer langsamen Verlan-
gerung des Lichttags.

Futter und Futteraufnahme

Das Futter ist fur die Tiere unattraktiv (Farbe, Korngro-
Renverteilung, Geschmack) und sie fressen selektiv und/
oder zu wenig in der Folge werden die Bedarfe an Ener-
gie und Nahrstoffen nicht gedeckt. Ggf. das Futter aus-
tauschen.

RegelméaRige Futtermitteluntersuchungen auf Rohpro-
tein- und Aminosauregehalte.

Bei Legehybriden kann die Zugabe von Linolsdure zum
Futter zu einer Steigerung des Eigewichts fiihren.

20

210




Inwertsetzung_Bio-Ei Schlussbericht

vermarktungsfahige Eier

4.5. Mogliche Ursachen und Handlungsoptionen fiir sonstige nicht

Eierkategorie: L und XL Eier

Maogliche Ursachen

Handlungsoptionen

Mit dem Absenken der Rohprotein- und Methioningehal-
ten im Futter in der zweiten Legephase (Phasenfiitte-
rung), das heiRt ab der 45. bis 50. Lebenswoche lasst sich
bei den Hybridlegehennen die natiirliche Zunahme des
Eigewichts stabilisieren.

Eierkategorie: Schalenlose Eier

Maogliche Ursachen

Handlungsoptionen

Stress

Beschéftigen Sie sich viel mit den Hennen, besonders bei
nervosen, schreckhaften Hithnern, manchmal hilft ein
Radio.

Ruhiger Umgang mit den Tieren.

Vor Tierbehandlungen oder Stallarbeiten Vitamine tber
das Trinkwasser geben.

Auch eine Zufuhr an Kalzium oder Vitamin D, das zur
Verstoffwechselung bendtigt wird, kann Abhilfe schaf-
fen. Beziiglich der Dosierung und Anwendungsdauer
kontaktieren Sie ihre Tierarztin/ ihren Tierarzt oder den
Gefligelgesundheitsdienst.

Egg Dropp Syndrom

Das Egg Dropp Syndrom ist eine Erkrankung, bei der die
Eier nicht lange genug im Eileiter verbleiben. Ursache ist
haufig eine organische Stérung. Die Tierarztin/ den Tier-
arzt hinzuziehen.

Eierkategorie: deformierte, rau- oder diinnschalige Eier

Mogliche Ursachen

Handlungsoptionen

Erkrankungen mit negativen Folgen
fur die Schalenstabilitat, wie z.B.
Infektiose Bronchitis, Mykoplas-
men, New Castle Disease, Egg Drop
Syndrom, Avidre Influenza

Prophylaktisch Impfen.

RegelmaRige Uberpriifung des Gesundheitszustands der
Tiere durch Tierkontrollen und Labordiagnostik.

Betreuende Tierarztin/ betreuenden Tierarzt informie-
ren.

Umstallen moglichst stressfrei fr die Tiere gestalten
durch ruhiges Handling der Tiere und einen verdunkelten
Stall.

Vor Tierbehandlungen oder Stallarbeiten kénnen die
Hithner z.B. mit Vitaminen tber das Trinkwasser stabili-
siert werden Fur Details fragen Sie ihre betreuende Tier-
arztin/ ihren betreuenden Tierarzt.
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Entziindung von Legedarm, Eier-
stock, Eileiter oder Uterus

Innere Entziindungen haben viele Ursachen und kénnen
auch entstehen durch verschmutzte Nestumgebung,
durch Schmutz oder Staub, der bei der Eiablage beim
Zuriickziehen der Kloake in den Eileiter gelangt oder
auch Schmutz, welcher durch den Tretakt in den Lege-
bauch der Henne eingetreten ist.

Eine gute Prophylaxe praktizieren dazu gehéren Impfun-
gen (Egg-Drop Syndrom, Infektiésen Bronchitis (Sereoty-
pen QX und 4/91)) und eine gute Stallhygiene (u.a. Rei-
nigung der Nester von Schmutz und Staub bei Bedarf).

Im akuten Fall erkrankte Tiere aus der Herde nehmen,
die Tierdrztin/den Tierarzt informieren und entspre-
chend ihrer/seiner Diagnose das Tier/ die Tiere behan-
deln.
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Hiihnersignale: Praxisleitfaden fiir eine tiergerechte Hiihnerhaltung
Monique Bestman und Jan Hulsen,Verlag Roodbont 2010. ISBN 978-9087400651, Preis: 39,90 €

Planet der Hiihner, Uber die Nutzung des Huhns durch den Menschen
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Basiswissen MTool. Eine Managementhilfe fiir Legehennenaufzucht und —haltung
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Produktionsrichtungen Jung- und Legehenne, Masthuhn, Mastpute. Ute Knierim, Robby
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Produktionstechnik, Kennzahlen

Legehennenhaltung und Eierproduktion
Dr. Klaus Damme und Ralf Achim Hildebrand, 2002, ISBN 978-3-8001-3929-3, 29,90 €
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Landbau (FiBL), Bio Austria, 2010. ISBN: 9783934239401
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